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5. Resumen

La presente investigacion lleva por objetivo general: Identificar las oportunidades del
financiamiento que mejoren las posibilidades de las MYPE del Pert - caso de la
Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020. Para alcanzar dicho objetivo se
implement6 una metodologia cuantitativa, descriptiva con estudio de caso. La poblacion
estuvo conformada por todas las asociaciones de productores agropecuarios de la
provincia de Cutervo. Para obtener la informacion se aplico una encuesta a la presidenta
de la Asociacion en mencion, empleando para ello un cuestionario de preguntas
estructuradas. Resultados: la asociacion presenta dificultades para obtener financiamiento
formal en el sistema financiero, razon por la cual no puede realizar sus actividades
productivas y de comercializacion de animales menores, lo que le ocasiona atrasos y poca
produccién. Por otro lado, cuenta con 20 socios quienes tampoco se encuentran en
condiciones de financiar a la asociacion, por lo que es indispensable que obtenga un
financiamiento de tipo no reembolsable del Estado. Finalmente, se concluye que existen
fuentes de financiamiento interno y externo para la empresa, los cuales no son accesibles
para la Asociacion, es por ello que optd por el financiamiento del Programa del Estado

denominado “Proyecto Sierra y Selva Alta”, el cual se detalla en la propuesta.

Palabras claves. Financiamiento, Micro y pequefias empresas.
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Abstrac

The objective of this research is to: Identify the financing opportunities that improve the
possibilities of the MYPE of Peru and the Association of Producers La Ramada, Cutervo
2020. To achieve this objective, a quantitative, descriptive methodology with a case study
will be implemented. The population was made up of all the associations of agricultural
producers in the province of Cutervo. To obtain the information, a survey was applied to
the president of the Association in question, using a structured questionnaire. Results: The
association presents difficulties in obtaining formal financing in the financial system,
reason for which it cannot carry out its productive activities and small animals, which
causes delays and little production. On the other hand, it has 20 members who are also not
in a position to finance the association, so it is essential that they obtain non-reimbursable
financing from the State. Finally, it is concluded that there are sources of internal and
external financing for the company, which are not accessible to the Association, that is
why it opts for financing from the State Program called "Sierra and Selva Alta Project”,
which is details in the proposal.

Keywords. Financing, Micro and small companies.
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I. Introducciéon

A nivel mundial se estd experimentando constantes cambios geopoliticos, sociales,
tecnoldgicos y econdmicos que pueden llegar a afectar las diferentes posibilidades de
crecimiento econdémicos de los paises y regiones, sin embargo, también pueden dar la
oportunidad de desarrollar estrategias que permitan implementar nuevos mercados y
sectores de la economia. Esta situacion ha sabido ser aprovechado por diferentes
empresarios a nivel mundial, que se han dedicado a constituir empresas pequefias y
medianas (MYPE) con caracteristicas similares cuyas funciones son diferentes. Logrando
abordar y apoyar diferentes sectores econémicos dando solucion a diversos problemas,
ademas de propiciar el ingreso econdmico y la generacién de empleo (Yagua, 2020).

Estas empresas han sido denominadas por su acrénimo MYPE y cuenta con
similares caracteristicas en relacion al tamafio, nUmero de empleados, productividad y
generacion de ingresos. En la mayoria de los casos, han sido el resultado de iniciativas
emprendedoras e innovadoras, que requieren la inversion de un capital social y el apoyo
de las instituciones financiera para su desarrollo, consolidacion y crecimiento. En este
sentido se plantea la necesidad de financiamiento para estas empresas, las cuales por lo
general presentan diversas dificultades para poder acceder a créditos y recursos
econdémicos externos.

El financiamiento representa los recursos econémicos que son capaces las
empresas de gestionar a su favor, con la finalidad de aumentar su productividad, mejorar
su competitividad y ampliar su negocio. El financiamiento es esencial para cualquier

organizacion, pues todas requieren adquirir equipos, maquinarias, insumos y materiales



que les permitan poder dar continuidad a sus operaciones; sin embargo, muchas de estas
empresas no cuentan con recursos suficientes para ello o su capital social no les alcanza,
por lo que deben recurrir a diferentes fuentes de financiamiento que le permita mantenerse
en el mercado (Dini y Stumpo, 2018).

En Europa existen 21 millones de MYPE que son financiadas en un 70% de los
casos por la banca privada a través de créditos financieros, que le ocasionan un nivel de
endeudamiento de 45%. Sin embargo, con ello se promueve su productividad y la
consecucion de sus actividades tanto operativas como financieras. En tal sentido, el
proceso para que estas MYPE puedan acceder a dichos créditos, no es nada facil sobre
todo en los casos de empresas que tienen muy poco tiempo en el mercado (Euronews,
2015). Lo mismo ocurre en los Estado Unidos donde las MYPE representan una opcion
de negocio cada vez mas popular pero sin mayor apoyo financiero por parte del gobierno
ni de las instituciones financieras privadas; por una parte el Estado no tiene mayores
programas de apoyo para estos emprendedores mientras que las banca privada prefiere
prestar dinero a grandes empresas que se encuentren solidas en el mercado que otorgar
créditos para aquellas que no tienen trayectoria financiera por el poco tiempo que tienen
de funcionamiento (Van, s.f.).

Por su parte en Latinoamérica, la realidad en cuanto a las posibilidades de acceso
financiero de las MYPE es similares al resto de los continentes, pues las dificultades van
desde la cantidad de documentacion y requerimiento que exigen las instituciones
financieras, el desarrollo del programa de financiamiento que evallen a necesidad de

recursos economicos para apoyar a estas empresas, los bajos niveles de intermediacion y



los recursos reducidos para poder gestionar dicho apoyo econdémico. Lo cual es una
situacion preocupante pues las MYPE abarcan un porcentaje importante del sector
productivo y econdmico de Latinoamérica. En este sentido, por ejemplo en Perd
estadisticamente se conoce que las MYPE alcanzan un 65% de la produccion nacional,
generando un 85% de empleos y son responsables del 24% del Producto Bruto Interno
que se genera a nivel nacional (Agencia Peruana de Noticias, 2020).

En vista de esta situacion el Estado ha estado implementando diferentes programas
con la finalidad de dar financiamiento a diversas MYPE especialmente en los sectores que
requieren ser potencializados. En busqueda de ello, se ha establecido el Programa de
Desarrollo Productivo Agrario Rural — AGRO RURAL que tiene por finalidad la
promocion y desarrollo de proyectos de inversién publica en el sector agrario, con lo cual
se busca no solo desarrollar este sector de la economia sino generar empleo para
poblaciones vulnerables y mejorar su calidad de vida, sumandolos al sistema productivo
del pais (Ministerio de Agriculturay Riego, 2020).

En este contexto, la Asociacion de Productores La Ramada, es una organizacion
que se encuentra en la ciudad de Cutervo y se dedica a la crianza y comercializacion de
pollos, pero también realiza la crianza de otros tipos de animales menores. Esta asociacion
realiza dicha actividad en baja produccién debido a que cuenta con poco capital, esta
conformada por 20 socios que por lo general son poblacion rural, ademas de ello sus
recursos son limitados.

Para dicha asociacion, le ha sido dificultoso conseguir financiamiento para un

proyecto de crianza y comercializacion de pollos, debido a que no cuenta con historial



crediticio y las condiciones de pago de acuerdo a las entidades financieras no cumple con
cubrir el pago mensual de las posibles cuotas que deben pagar, ello de acuerdo a una
proyeccion de flujo de caja hecha por una entidad bancaria. Es asi que se presenta la
situacion actual de esta asociacion en la ciudad de Cutervo en la provincia de Cajamarca.

De acuerdo a lo descrito lineas arriba, se procede a plantear la siguiente pregunta:
¢Las oportunidades del financiamiento mejoran las posibilidades de las MYPE - caso de
la Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 20207

El objetivo general se plated de la siguiente manera: Identificar las oportunidades
del financiamiento que mejoren las posibilidades de las MYPE del Per( - caso de la
Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020.

Los objetivos especificos se redactaron de la siguiente manera:

1. Establecer las oportunidades del financiamiento que mejoren las posibilidades de las
MY PE del Perd.

2. Describir las oportunidades del financiamiento que mejoren posibilidades de la
Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020.

3. Explicar si la propuesta de financiamiento mejora las posibilidades de las MYPE del
Per( y de la Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020.

Esta investigacion se justifica desde tres puntos de vista: tedrica, practica y
metodoldgica. En cuanto a la primera justificacion, se realiza mediante el sustento de las
variables de investigacidn con las teorias existentes. En tal sentido, la presentacion de esta
investigacion sera un aporte al conocimiento ya existente, corroborando de esta manera

las teorias vigentes.



En el aspecto préctico, esta investigacion contribuira con los resultados a que sean
replicados por otras organizaciones similares de la misma ciudad de Cutervo y a nivel
nacional, que se encuentren en las mismas condiciones, por lo que si se considera una
contribucion a otras MYPE del Peru. En cuanto a la justificacion metodoldgica, en esta
investigacion se esta aplicando una de tipo cuantitativa, descriptiva y no experimental. Sin
embargo, de los resultados obtenidos se obtendré la forma de cémo obtener el mismo
beneficio y replicar dicho método, para lo cual se explicara la manera de la obtencion el
financiamiento para este tipo de negocio.

En cuanto a la metodologia, fue de enfoque cuantitativo, descriptiva con estudio
de caso. Los resultados reportados refieren que la asociacion presenta dificultades para
obtener financiamiento formal en el sistema financiero, razon por la cual no puede realizar
sus actividades productivas y de comercializacion de animales menores, lo que le ocasiona
atrasos y poca produccion. Por otro lado, cuenta con 20 socios quienes tampoco se
encuentran en condiciones de financiar a la asociacion, por lo que es indispensable que
obtenga un financiamiento de tipo no reembolsable del Estado. Finalmente, se concluye
que existen fuentes de financiamiento interno y externo para la empresa, los cuales no son
accesibles para la Asociacion, es por ello que opté por el financiamiento del Programa del

Estado denominado “Proyecto Sierra 'y Selva Alta”, el cual se detalla en la propuesta.



Il. Revision de la literatura

2.1 Antecedentes

Antecedentes internacionales

En cuanto a los antecedentes internacionales, se menciona a Torres (2019), quien presentd
una investigacién denominada “Propuesta de financiamiento para Empresas Privadas en
la ciudad de Quito a través de la emision de bonos verdes”. El objetivo fue valorar los
bonos verdes como una alternativa de financiamiento para las empresas privadas de
Ecuador. La metodologia fue bibliografica, descriptiva y cuantitativa. Las conclusiones
de este estudio fue el siguiente: las empresas de la ciudad de Quito optan por los préstamos
tradicionales a través del Mercado de Valores. Sin embargo, dichas empresas han
comprendido la ventaja de los titulos valores, es por ello su mayor empleo en esta ciudad
ecuatoriana, pero también ha comprendido que conlleva un riesgo. Finalmente, los bonos
verdes es una alternativa muy interesante dentro de la gama de beneficios que pueden
obtener las MYPE con respecto al financiamiento.

Seguido de Pazmifio (2015), presentd una tesis denominada “Evaluacion
financiera y propuesta de mejora de flujos de caja basados en nuevas opciones de
financiamiento para la empresa Teviasa Telecomunicaciones S.C.C”. cuyo objetivo fue
mejorar los flujos de caja mediante la opcion de un financiamiento en mejores
condiciones. La tesis fue de descriptiva, cuantitativa con estudio de caso. Los resultados
determinaron que la empresa adolecia de liquidez, la cual es cubierta por financiamiento

interno y externo, en el primer caso con prestamos de los socios y en el segundo caso con



préstamos de los bancos. Posteriormente se hizo un analisis y planted como propuesta
principal el factoring, el cual fue el mas adecuado entre dos propuestas.

Asi mismo se tiene a Valdiviezo (2017), con su tesis denominada “Propuesta de
asesoria orientada al financiamiento de las pymes con el sector financiero”. El propdsito
de esta investigacion fue efectuar una asesoria para el financiamiento de MYPE en
Ecuador. Para tal efecto empled una metodologia descriptiva, cualitativa y bibliografica.
Al término de la investigacion el autor llega a los siguientes resultados: las empresas antes
de tomar un préstamo deben informarse acerca del interés de éste, las garantias solicitadas,
los plazos que otorgan, es decir si es a corto o largo plazo, para que de esta manera elijan
la mejor opcidn. Las empresas deben optar por un financiamiento que se ajuste a sus
necesidades, para ello deben consultar a su contador o persona especializada en el tema.
Antecedentes nacionales
En relacion a los antecedentes nacionales; Jacinto (2020), elabor6 una tesis denominada:
“Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento en la empresa
Inversiones Don Rey EIRL. La Union—2018”. Cuyo objetivo fue proponer una alternativa
de financiamiento en la empresa en cuestion. En cuanto a la metodologia empleada en esta
tesis, fue de tipo cuantitativa, descriptiva y con estudio de caso. La autora al finalizar el
estudio presentd los siguientes resultados: el tipo de financiamiento que emplea la
empresa es interno, la empresa cuenta con activos para poder solicitar un financiamiento
externo pero hasta ahora no lo ha hecho. Por otro lado, en una encuesta realizada a los

operadores financieros, ellos respondieron que si es necesario que el empresario tenga



garantias para poder solicitar un préstamo. También mencionaron en el 75% de ellos que
es importante también contar con historial crediticio.

Tal como Fernandez (2019), elaboré una tesis denominada: “Propuesta de mejora
de los factores relevantes del financiamiento, de las micro y pequefias empresas
nacionales: caso Electro Ferreteria Carlos de Huarmey, 2019”. Cuyo objetivo fue
identificar las mejores oportunidades que podrian mejorar las condiciones actuales de la
empresa en estudio. En cuanto a la metodologia que se aplicd en esta investigacion, se
empleo el enfoque cuantitativo, descriptivo con estudio de caso. En cuanto a los resultados
reportados por el autor, menciona que el financiamiento al cual recurri6 fue el interno y
también al externo cuando lo necesita. Este financiamiento externo lo hace en el sistema
financiero no bancario. El financiamiento solicitado es de corto plazo, este le genera
utilidades y lo emplea para la adquisicion de mercaderia. Por lo que concluye que las
MYPE recurren para atender sus necesidades al financiamiento interno y externo en el
corto plazo. Este financiamiento externo lo adquiere de Cajas Municipales de ahorro y
crédito.

Seguido de Ordinola (2019), quien presentd una investigacion cuyo titulo fue:
“Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento de la empresa Grupo
3A Consultoria & Construcciones S.A.C, Piura-2018”. En esta investigacion el autor
presentd una alternativa de financiamiento que se ajusto a las necesidades y expectativas
de la empresa en estudio. La metodologia fue de tipo cuantitativa, de nivel descriptivo y
de disefio no experimental con estudio de caso. El autor presentd los siguientes resultados:

el estudio identific6 como una de las principales fuentes de financiamiento el aporte de



socios, del mismo modo consider6 que el préstamo bancario también es una excelente
opcion para la MYPE y finalmente la carta fianza pero en este caso para operaciones que
se hagan con el exterior.

Ademas de Rodriguez (2019), quien realiz6 una investigacion que llevd como
titulo: “Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento de las micro y
pequefias empresas nacionales: caso empresa de servicios Smart Service Automotriz
S.A.C. de Chimbote, 2019”. Cuyo objetivo fue encontrar la mejor propuesta de
financiamiento para la empresa en estudio. Para tal efecto se planted una metodologia de
tipo cuantitativa, de nivel descriptivo y de estudio de caso. El autor presentd los siguientes
resultados: la empresa en estudio siempre recurre al financiamiento de parte de terceros.
Acude a solicitar financiamiento a los bancos porque considera que tienen la tasa mas baja
que las cajas de ahorro y crédito. No realiza ninguna evaluacién en cuanto a las tasas de
crédito otorgadas por los bancos. Los préstamos solicitados siempre han sido a largo
plazo. Finalmente, el financiamiento obtenido fue para la compra de equipos y para
ampliar el local.

Finamente se expone el trabajo realizado por Pefia (2019), quien elabor6 una
investigacion sobre: “Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento
de la cadena productiva de cacao en la Asociacion de Productores Emprendedores Nuevo
Progreso Charanal — Chulucanas, socia de la Cooperativa Agraria Norandino LTDA
2018”. El objetivo de esta investigacion fue realizar una propuesta para obtener un
financiamiento adecuado para la Asociacién en estudio. La metodologia empleada fue

cuantitativa, descriptiva, no experimental, transversal y con estudio de caso. Al término



de la investigacion los resultados fueron los siguientes: la asociacion cuenta con mas de
10 afios en el mercado, es formal, recibe financiamiento externo de una cooperativa,
también recibié financiamiento de un programa del Estado, el financiamiento lo ha
empleado en la produccién de sus productos, lo que ha permitido beneficiarse al obtener
mayor produccion y elevar sus ganancias.
2.2 Bases teoricas
2.2.1 El financiamiento — Definicion

Actualmente nos enfrentamos a un entorno altamente cambiante, que ha generado
una economia globalizada recurriendo ante esta situacion tan compleja a la necesidad de
activar patrones y modelos de financiamiento que promuevan la competitiva y
productividad de diferentes sectores de la economia; motivado a ello muchos empresarios
han optado por trazar dentro de sus organizaciones un plan de inversiones con la finalidad
de fomentar el crecimiento de la empresa corriendo el menor riesgo posible. Pero para
poder llevar a cabo este plan de inversiones, la organizacién debe contar con un
financiamiento, el cual es el tema central del estudio de investigacion que abordaremos a
continuacion (Salas, 2015). Este planteamiento coincide con lo que sefiala Guia
empresarial (2009) donde se afirma que en muchos casos los fondos propios o capital de
un negocio en particular no es suficiente para poder acometer los planes que se han
disefiado para hacer crecer la organizacion, por lo cual muchos empresarios toman la
decision de adquirir un financiamiento, sobre todo cuando se trata de pequefias y medianas

empresas.
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En base a ello, para este financiamiento se hace esencial el andlisis financiero de
las organizaciones con la finalidad de poder gestionar herramientas que les permitan
enfrentar las crisis econdmicas y avances tecnoldgicos actuales, por lo que demuestran su
habilidades competitivas y productivas permitiendo que estas empresas puedan ser
econdmicamente rentables y eficientes. Pero todo ello, es el resultado de las acciones de
financiamiento.

El acceso al financiamiento de las organizaciones en la mayoria de los casos
depende las caracteristicas propias de la empresa, lo cual puede llegar a reflejarse como
actos discriminatorios por algunos estudiosos de la materia; sin embargo, la mayoria de
las evidencias al respecto demuestran que las mismas tiene que ver mas con las
limitaciones que presentan algunas organizaciones al momento de necesitar un
financiamiento externo, por ejemplo las instituciones financieras evaltan el tamafio de la
empresa, su tiempo de funcionamiento, su posicion dentro del mercado, su capital, sus
activos, entre otros aspectos que le permitan determinar la solidez y liquidez de la empresa
para poder honrar la deuda posteriormente en caso de ser otorgado algun crédito (Guercio,
Oliveras, Vigier y Briozzo, 2015). En este contexto, el financiamiento comprende el
conjunto de actividades destinadas a la obtencion de dinero para el crecimiento de las
organizaciones. Es decir, el financiamiento se refiere a los fondos o recursos monetarios
que logran obtener las empresas para poder dar continuidad a sus operaciones.

En este sentido el financiamiento se requiere por lo general por dos razones
basicas: a) la falta de liquidez de la empresa la orilla a obtener un financiamiento y asi

poder pagar deudas, comprar materiales, insumos, cumplir con obligaciones, pagar
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impuestos, cubrir costos fijos, entre otros; otra buena razon es b) los deseos de crecer o de
expandirse lo que amerita un aumento de capital y una gestion de otra inversion que sirva
para poder adquirir tecnologia, equipos, insumos, mobiliario, entre otros elementos que se
requieran para poder desarrollar mas ampliamente la actividad econdémica (Universidad
Privada Telesup, 2019). En este sentido el financiamiento es una técnica que se desarrolla
con la finalidad de obtener fondos de dinero con los cuales poder desarrollar un proyecto
empresarial. Todas las organizaciones dependen para su éxito de sus procesos, Sus
insumos, su material, su mano de obra, su maquinaria, entre otros elementos; para lo cual
se requiere el dinero que vendra del financiamiento, delimitado por las politicas existentes
dentro de las empresas. Dichas politicas de financiamiento estan dadas sobre la decision
de distribuir los dividendos a los accionistas y mantener un buen crédito con las
instituciones bancarias logrando de esta manera un apalancamiento empresarial.

2.2.2 Apalancamiento financiero

El apalancamiento ocurre cuando la empresa desea realizar una inversion y para ello
requiere de levantar o mover el dinero que desea invertir, el cual es obtenido a través de
algin préstamo o la adquisicion de una deuda. En este sentido el apalancamiento hace
referencia a la cantidad de dinero tanto propio como prestado que podemos invertir para
poder llevar a cabo un proyecto. Segin Harvard Business Review (2017) el
apalancamiento financiero es definido como el “Uso potencial de costos financieros fijos
para magnificar los efectos del cambio en las utilidades antes de intereses e impuestos
sobre las utilidades por accion de la empresa” (p. 429). Con el apalancamiento se propicia

una mayor inversion para un determinado proyecto del dinero que realmente disponemos,
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lo que implicara eventualmente mayores ganancias o pérdidas dependiendo del resultado
de dicho proyecto y considerando ademas las fuentes de financiamiento seleccionadas
para dicho apalancamiento, lo cual determinara en gran medida los resultados exitosos,
pues si se selecciona una fuente de financiamiento incorrecta la empresa podria sobre
endeudarse y terminar sin liquidez.

2.2.3 Tipos de financiamiento

Para Montserrat y Bertran (2015) existen nimeros criterios para poder establecer
la clasificacion de las fuentes de financiamiento, entre las que se mencionan las fuentes
de financiamiento interna y externas. Lo cual coincide con lo sefialado por la Universidad
Privada Telesup (2019) la cual menciona que cuando las empresas requieren
financiamiento, se ven en la obligacion de tomar decisiones en torno a si dicho
financiamiento se realizara interna o externamente. Sin embargo, es importante mencionar
que establecer el tipo de fuente de financiamiento que se va a utilizar constituye un
verdadero desafio para una empresa, sobre todo si se trata de una MYPE; ya que ellas
tienen diversas limitaciones a las cudles se deben enfrentar (Pérez, Satler, Bertoni y
Domingo, 2015).

Una de estas limitaciones son las que cita Pérez, Satler, Bertoni y Domingo (2015),
cuando menciona que cuando las empresas se endeudan de forma moderada pueden llegar
a el crecimiento de la empresa sin embargo cuando la utilizacion del capital externo se
incrementa y es utilizada de forma poco inteligente financieramente, la empresa puede
llegar a sobre endeudarse y ver comprometida su solvencia econdémica y por ende verse

ante la caida de valor de sus acciones, es por ello que la fuente y estrategia de
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financiamiento debe ser bien analizada y evaluada, buscando siempre que la organizacion
pueda lograr un punto de equilibrio entre el costo del capital y el valor de la empresa, el
primero debe ser minimo mientras el segundo debera alcanzar su méaximo valor.

En este sentido la funcion principal del financiamiento de las empresas constituyen
diferentes aspectos, tales como: a) Obtener los recursos necesarios para garantizar las
mejoras del negocio y poderse adaptar a los cambios constantes del mercado; b) lograr
crecer como empresa, pudiendo eventualmente alcanzar un tamario lo suficiente adecuado
para poder competir con empresas del mismo rubros que estan posicionadas en el mercado
con la posibilidad de obtener una porcidn de este sector; c) disminuir el nivel de riesgo de
la empresa, es decir establecer las herramientas necesarias para dar continuidad a sus
operaciones; d) realizar una redistribucion adecuada de sus interés en torno a sus clientes,
gestores, proveedores, colaboradores, socios entre otros actores que protagonizan el
desarrollo del negocio (Pérez, 2015).

2.2.4 Dimensiones del financiamiento

Dimension 1. Financiamiento interno.

Es aquel gue es logrado gracias a la contribucion econdémica de los socios o a través de la
disposicién del capital y las ganancias y/o utilidades de la empresa. Por ejemplo, aquellos
beneficios que no han sido distribuidos, el valor de los activos, las ganancias, entre otros.
Mientras que para Salas (2015) el financiamiento interno representa aquellos fondos
monetarios que la empresa no tiene la obligacion de devolver pues forma parte de sus
recursos propios. Mientras que Casanova y Bertran (2013) afirman que el financiamiento

interno comprende una autofinanciacion que esta constituida por todos y aquellos recursos
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econOdmicos que la empresa es capaz de generar por si mismas a través de sus operaciones,
sin recurrir a los mercados financieros.

Ademas de ello, utilizar los fondos que han sido adquiridos tras el funcionamiento
de la organizaciébn como parte de sus utilidades es considerado igualmente un
financiamiento interno, estos aportes no sefialan un desembolso o reintegro de parte de la
organizacion. Mas sin embargo si comprende un costo de oportunidad al ser invertidos
oportunamente en la organizacion pudiendo aprovechar de esta manera obtener mas
ganancias para la organizacién (Bricefio, 2010) citado por Castillo (2019). La mas
importante ventaja de este tipo de financiamiento es que la empresa no contrae
obligaciones de pago, con lo cual no tiene la responsabilidad de realizar amortizaciones a
un determinado periodo de tiempo y con ningun interés asociado. El financiamiento
interno se origina de las operaciones de la empresa y pueden estar representado por las
utilidades retenidas, los sueldos y salarios, incluso se puede considerar las cuentas por
pagar, entre otros.

Conforme lo que indica Casanova y Bertran (2013) el financiamiento interno puede ser el
resultado de alguno de los siguientes casos: a) la retencion de algunos beneficios que ha
adquirido la empresa; b) el financiamiento procedentes de las ganancias obtenidas por las
ventas; ¢) utilizacién de amortizaciones; d) empleo de las reservas o provisiones; €) un
financiamiento debido a la modificacion del patrimonio empresarial; f) Reduccion del
patrimonio o venta de mobiliario que ya no es necesario dentro de la empresa.

El financiamiento interno se puede realizar a través de los siguientes mecanismos: a)

Aporte de socios. Se refiere al capital de dinero que aportan las personas que desean
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asociarse a la organizacion, lo cual comprende el capital inicial de la compafiia lo cual no
esta sujeto a pago de interés ni devolucion, sin embargo, dependiendo de la cantidad de
dinero aportado el socio tendré algunas acciones y derechos dentro de la empresa que se
reflejaran en ganancias y la adquisicion de parte de las utilidades que genere la compafiia.
Este aporte quedard como parte del capital de la empresa por lo cual no sera devuelto a
menos que se disuelva la sociedad. No obstante, la empresa puede llegar a necesitar
aumentar su capital por lo que puede solicitar a sus socios incrementar su aporte o0 incluso
buscar nuevos socios que puedan invertir mas dinero en la compafiia; segun Pérez, Satler,
Bertoni y Domingo (2015) esta es una via que es ampliamente utilizada por las MYPE
dado los diferentes obstaculos que se le presentan para optar a créditos bancarios dentro
de las instituciones financieras. Esto suele suceder cuando se desea ampliar el negocio o
incluso cuando se esta pasando por momentos financieramente criticos, se busca un socio
que pueda aportar dinero fresco que permita aliviar los desbalances que pudieran existir.
Este aporte financiero conlleva es establecimiento de algunos principios importantes, tales
como: a) el capital aportado por los socios debe estar bien definido, es decir debe quedar
legalmente constituido la contribucion econémica, el fin de dicho dinero y las acciones
que este implica dentro de la organizacion, sefialando los derechos y deberes de dichos
socios; b) dicho capital aportado debe generar un beneficio para el socio el cual quedara
determinado por la cantidad de acciones y planes de la organizacion.

b) Reservas de depreciacién. La depreciacion hace referencia a la perdida de calor de un
bien que puede ser material o inmaterial, el cual sufre un desgaste que lo lleva a requerir

su reemplazo. Este desgaste puede deberse a su uso, el tiempo de operacién y su vejez o
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vida util. Por lo general la depreciacion se aplica a los equipos y maquinarias que son
empleados para los procesos que se llevan a cabo dentro del area de produccion de una
compaiiia, por lo que la reserva es el dinero que se resguarda con la finalidad de llegado
su momento contar con los recursos econdmico que implique el reemplazo de dicha
maquinaria. De esta manera se creara un fondo para ello, el cual podra ser utilizado en el
momento que corresponda sin afectar la liquidez ni capital de la empresa.

Asi también se tiene las ¢) Necesidades de clientes. Conforme las necesidades de la
empresa se puede hacer uso de financiamiento a través de consignacion de materiales e
insumos con una fecha de pago posterior a su utilizacion; d) Realizacién de activos.
Cuando se constituye una empresa siempre se compran bienes, materiales, equipos y
mobiliario que pasan a ser parte de los activos de la empresa, lo cual pueden ser vendidos
en cualquier momento para obtener dinero que sera invertido en otro proyecto, en la
adquisicidon de otros equipos y materiales, constituyendo un recurso propio de la empresa;
e) Recuperacion de cuentas por cobrar. Es el dinero que la empresa tienen por fuera en
calidad de cuentas por cobrar, por lo general resultado de ventas o consignacion de
productos que han sido dado con un plazo de pago. Lo que representa un ingreso de dinero
para la empresa; f) Capitalizacion de utilidades. Esta capitalizacion de utilidades implica
la no distribucién de las mismas, con la finalidad que sean incorporadas al capital social
de la empresa.

El financiamiento interno promueve tres aspectos fundamentales dentro de las empresas,
tales como la obtencién de recursos monetarios que incrementen su gestion financiera,

colocacion de los diversos recursos econdmicos propios de la organizacion y propicia los
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mecanismos, herramientas e instrumentos que permitan aumentar la productividad de la
empresa (Casanova y Bertran, 2013).

Este autofinanciamiento suele presentar algunas ventajas, propicia la autonomia de la
organizacion aumentando su rentabilidad y solvencia; no requiere de una negociacion ni
de complejos tramites legales para poder acceder a este financiamiento, quedando solo
como un movimiento contable que debe ser registrado por lo que ahorra los costos de
tramites bancarios o administrativos; evita tramites notariales, asi como también puede
Ilegar a ser la Unica opcion de financiamiento cuando la economia global se encuentra
congelada o atraviesa un momento de incertidumbre donde adquirir un financiamiento
externo es poco probable.

Ademas de todo ello, puede ser una forma viable para no contraer obligaciones tributarias
pues dicho incremento de capital no seria el resultado de trasmisiones patrimoniales que
por lo general si estan sujetas a impuesto. Sin embargo, no todo es positivo por ello cade
destacar las desventajas del financiamiento interno, puede reducir los dividendos de los
acciones lo gue constituye un problema para aquellos que poseen pocas acciones dentro
de la empresa; Constituye un aumento en la liquidez de la empresa, lo que puede ocasionar
gue se tomen decisiones de inversion muy arriesgadas que eventualmente no den frutos y
por ultimo, se considera que en ocasiones el exceso de recursos financieros dentro de la
organizaciones pueden fomentar que se descuide la gestion administrativa de la empresa,
en torno a la direccion y planificacion (Casanova y Bertran, 2013).

Dimension 2. Financiamiento externo
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El financiamiento externo son aquellos recursos econémicos que provienen de agentes
externos a la empresa, los cuales pueden ser agencias bancarias, prestamos privados,
asociados, entre otros. Es decir, son fondos que no representan los recursos financieros
propios de la empresa ni es la inversion de sus socios. El financiamiento externo esta
impulsado mayormente por las instituciones financieras que forman parte de un sistema
de financiamiento que funciona a través de los mercados y productos financieros que
facilitan que la liquidez de algunos ahorristas sea aprovechada por algunas personas
juridicas que requieren realizar una inversién pero que carecen de liquidez (Pérez, 2015).
Este tipo de financiamiento puede ver consolidado cuando los empresarios adquieren
bonos y acciones que tienen por finalidad el financiamiento de maquinarias, insumos o
equipos.

Del mismo modo, el financiamiento externo se hace presente cuando la empresa
requieren hacer frente a una problemaética financiera o aprovechar una oportunidad de
inversion, pero no cuentan con recursos propios que respalden dicha iniciativa por tanto,
se ven en la necesidad de adquirir fondos por parte de agentes externos debido a que la
utilizaciéon de dichos recursos propiciara un proyecto que parece ser lo suficientemente
rentable como para justificar dicha accion y posteriormente generar el pago de dicha deuda
y los interés que esta exija (Bricefio, 2010) citado por Castillo (2019). Por lo general los
préstamos que otorgan los bancos a las empresas son el financiamiento externo mas
popular, debido a que la finalidad del banco es precisamente obtener interés a partir del

crédito bancario.
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Segun Casanova y Bertran (2013), el financiamiento externo puede ser el resultado
de algunas aportaciones de dinero que realicen los socios adicionales a capital y la
obtencion de créditos por mercado de capitales a través de instituciones financieras.
Algunos de los indicadores o formas de financiamiento externos estan representados por
las a) Instituciones financieras no bancarias (cajas de ahorro y crédito, cooperativas). Son
instituciones que son sin fines de lucro, por lo general estan constituidas como
asociaciones y cooperativas donde los socios voluntariamente aportan una cantidad de
dinero que va a constituir un fondo con el cual apoyar a todos y cada uno de los socios en
un momento dado, sin la necesidad de que esto acarre las obligaciones del pago de altas
tasas de interés como es el caso de las instituciones financieras (Sala, 2015); b) Factoraje
financieros. Es una herramienta que utilizan muchas empresas para obtener dinero a corto
plazo como resultados de sus cuentas por cobrar sin recurrir a otras fuentes de
financiamiento. Mediante el factoraje financiero la empresa cede todos los derechos a una
compariia de cobranza sobre sus facturas y cuentas por cobrar de sus clientes, la cual puede
adelantar dichos pagos a la empresa y posteriormente gestionar la cobranza de estas
facturas con los clientes morosos, empleando un interés o comision sobre cada facturacion.
El beneficio mas grande de emplear el factoraje financiero es que las empresas a pesar que
deban derogar parte del dinero que representa estas facturas a la compafiia de cobranza,
obtienen el dinero en el corto plazo y se evitan todo el tramite de cobrar factura por factura.

Del mismo modo, se tiene el financiamiento a través de los c¢) Proveedores. El
financiamiento de parte de los proveedores proviene de la adquisicion u obtencidn de

materiales, insumos y equipos que son otorgados con plazos o facilidades de pagos, por
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tanto, la empresa tiene la comodidad de cancelar amortizando poco a poco la deuda; d)
Banca comercial. Esta representada por las instituciones financiares bancarias, las cuales
suelen otorgar préstamos financieros con la intencién de generar un interés de dicho
capital asignado.

Se puede mencionar en resumen que el financiamiento a las empresas puede ser
interno y externo, lo que nos sugiere que dichas fuentes de financiamiento son diversas y
los criterios de seleccion seran determinados por las mismas organizaciones conforme sus
expectativas y condiciones financieras actuales, tomando en cuenta informacion
financiera y proyeccion del negocio. Sin embargo, dado la dificultad de algunas empresas
de acceder a los créditos financieros externos, el Estado Peruano viene implementando
diversas estrategias de financiamiento con la finalidad de apoyar estas iniciativas
empresariales, dando ademas la oportunidad de desarrollar las potencialidades de diversos
sectores del pais que han sido desplazados por otros actividades econémicas que se han
posicionado como las mas lucrativas; tales sectores son el agrario, el cual puede ser
desarrollado por la poblacién de diversas regiones los cuales también se beneficiarian
econdémicamente de la practica de dichas actividades pero que en la mayoria de los casos
no cuentan con los recursos necesarios para poder iniciar sus actividades y no cuentan con
la posibilidad de financiamiento privado, por lo cual se establece el programa de desarrollo
productivo agrario rural.

2.2.5 Financiamiento a través del Programa de desarrollo Productivo Agrario

Rural
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Dicho programa ha sido establecido bajo la Resolucion Ministerial N° 0015-2015-
MINAGRI y es mejor conocido como Agro rural. Segun el Ministerio de Agricultura y
Riego (2020) menciona que el Agrorural estd definido como “Unidad ejecutora adscrita
al Viceministerio de Desarrollo e Infraestructura Agraria y Riego, que tiene por finalidad
promover el desarrollo agrario rural, a traves del financiamiento de proyectos de inversion
publica en zonas rurales de menor grado de desarrollo econémico” (s.p). este programa
tiene como mision “Disefiar, promover y gestionar modelos de desarrollo agrario rural que
faciliten la articulacion de las inversiones publico-privadas y que contribuyan a la
reduccion de la pobreza y a la inclusion de las familias rurales” (s.p); mientras que Su
vision testa definida como “Familias rurales del Pert mejoran su calidad de vida mediante
la ejecucion de planes y politicas de desarrollo rural sostenible concertadas con los
Gobiernos Regionales, locales y otros actores sociales” (s.p).

Entre las funciones de este Programa de Desarrollo Productivo Agrario —
Agrorural se encuentra lo siguiente: a) propiciar y disefiar estrategias que puedan apoyar
el desarrollo rural de las zonas més vulnerables del pais a traves de las actividades agrarias;
b) Desarrollar el capital humano con el cual cuentan las personas que estan en condicién
de pobreza propiciando su mejor calidad de vida y el acceso al trabajo; c) facilitar el acceso
a estas personas a los mercados productivos gracias a las capacitaciones y formaciones en
materia agraria; d) Fortalecer la integracién de la familia y la comunidad mediante la
capacitacion y formacién; e) Fomentar la construccién de alianzas estratégicas que
permitan optimizar los recursos econémicos

2.2.6 Criterios de decisiones de la fuente de financiamiento
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Luego de mencionar las fuentes de financiamiento es importante mencionar que se cree
que a lo largo de la historia que las pequefias y medianas empresas, se dejan llevar por el
nivel de jerarquia dentro de la de la teoria financiera para poder optar a la fuente de
financiamiento de su conveniencia. Lo que sugiere que todas las empresas tienen un nivel
de decisiones que sigue un orden de preferencia. Esta jerarquizacion de financiamiento le
da mayor prioridad a la utilizacién de los fondos internos. Lo cual inicia con la retencion
de beneficios econdmicos y su decision de financiamiento que implican la disminucion de
los costos de agencia (Briozzo, Vigier, Castillo, Pesce y Speroni, 2016).

Ademas de ello, Barton y Mathews (1987) citado por Briozo y otros (2016),
indicaron que las empresas pequerfias por lo general prefieren financiarse internamente a
través de sus propios fondos lo cual disminuye el riesgo de pérdida de la empresa, de
endeudamiento. No obstante, para tomar la decision de financiamiento interno o externos,
los empresarios deben revisar minuciosamente sus andlisis financieros para asi poder
tomar una decision més certera. Dichas decisiones en base a estos anélisis de los estados
financieros de la empresa permitieran los siguiente: a) ser mas eficaces y eficientes; b)
brindar seguimiento a los lineamientos y politicas de la empresa, de la direccion de la
empresa (Garcia y Paredes, 2014). Es importante mencionar que para la MYPE la fuentes
de financiamiento son seleccionada siguiendo una evaluacion de jerarquizaciéon de
aspectos, tales como: a) Hacen una revision de beneficios; b) Verificacion de
financiamiento de deudas a corto plazo, lo cual considera los créditos comerciales; c)

financiamiento de deudas a largo plazo, lo cual incluye los prestamos realizados a
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propietarios, familiares, amigos, etc; d) Nuevos aportes econémicos para aumentar el
capital de la empresa (Pérez y otros, 2015).

Para Casanova y Bertran (2013), los criterios que deben ser considerados por las
empresas para tomar la decision en relacion a las fuentes de financiamiento que mas le
conviene, son muy diversos y deben evaluar cuales seran los posibles efectos de cada uno
de ellos dentro de la estructura interna de la empresa, antes de decidirse por alguno de
ellos; verificando de qué manera cada uno de ellos estan alineados o relacionados con los
objetivos de la empresa, como una estrategia para poder definir la mejor opcién conforme
las condiciones de la organizacion y su proyeccién a futuro. Entre estos criterios a
considerar, se tienen los siguientes: a) el costo efectivo que comprende la fuente de
financiamiento; b) los efectos de dicha fuente de financiamiento sobre la rentabilidad y
solvencia de la organizacion; c) finalidad del financiamiento; d) Disponibilidad de los
recursos; e) Condiciones de la amortizacion; f) Formalizacion de la operacion; g) Riesgo
financiero; h) Garantia del financiador.
2.2.7 Plazos de financiamiento
Financiamiento a corto plazo. Para Ramos, Rosario y Valenciano (2016), las fuentes de
financiamiento representan los mecanismos o canales a través de los cuales las empresas
pueden hacerse acreedoras de recursos financieros que puedan potenciar su desarrollo y
crecimiento econdmico. Pero estas fuentes de financiamiento pueden presentarse a corto
y largo plazo.

Por su parte el financiamiento a largo plazo es adquirido por lo general para poder

financiar proyectos que tenga la empresa que necesariamente van a apalancar el

24



rendimiento de la misma, pueden ser utilizados asi mismo para apoyar el incremento o
reestructura de las condiciones fisicas y para la adquisicion de equipos que permitan
apoyar la productividad de la organizacién en todo momento (Ramos, Rosario y
Valenciano, 2016). Es asi como el financiamiento a largo plazo tienen algunas aspectos
que pueden caracterizarlos, tales como, sus condiciones son formales por lo que implican
muchos trdmites legales, notariales y documentacion en general para poder adquirirlos;
por lo general estos financiamiento estan sujetos a contratos con clausulas bien especificas
e incluso penalidades previamente expuestas en dicho contrato; el monto del
financiamiento suele ser alto, superior a los de corto plazo; los recursos financieros que
son resultados de este tipo de financiamiento son destinados a proyectos de inversion
largos.

Mientras que el financiamiento a corto plazo es aquellos cuyo periodo no excede
por lo general a un afio, estan sefialados por lo general como resultados de la utilizacion
de los activos circulantes de la empresa como caja chica, cuentas por cobrar, inventarios,
etc. Segun Fernandez (2019), los financiamientos a corto plazos vienen dados por créditos
bancarios, que pueden ser amortizados y cancelados en un periodo de tiempo corto,
estableciendo una relacion financiera con las instituciones bancarias; los créditos
comerciales, lo cual le da la posibilidad a la organizacion de financiarse gracias a las
cuentas por cobrar que tenga y a su pasivo y finalmente el financiamiento gracias a la
venta de las cuentas por cobrar de la organizacion.

Por otra parte el financiamiento a largo plazo, implica las acciones que representan

el patrimonio que tienen los socios dentro de la organizacién; los bonos que no son mas
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que la adquisicién de un préstamo dejando como garantia documentos donde el
beneficiario se hace responsable de cancelar la deuda en un tiempo determinado; las
hipotecas la cual considera que alguna de las propiedades del beneficiario del préstamo
deba quedar a manos del prestamista como garantia de la deuda, la cual sino es cancelada
el prestamista estara en posibilidad de quedarse con el inmueble que ha sido colocado en
la hipoteca y por ultimo el arrendamiento financiero, el cual implica el uso de un bien
inmueble por un periodo de tiempo y previo contrato de arrendamiento (Fernandez, 2019).
2.3 Marco conceptual.

Agrorural. “El Programa de Desarrollo Productivo Agrario Rural (AGRORURAL) es el
brazo del Ministerio de Agricultura especializado en combatir la pobreza rural,
impulsando estrategias, actividades y mecanismos que permitan mejorar los ingresos y la
calidad de vida de las familias rurales” (Minagri, 2020).

Banca de segundo piso. “Un banco de segundo piso es aquel que no tiene trato directo con
el cliente. En cambio, realiza colocaciones a través de intermediarios, como los bancos
comerciales” (Economipedia, s.f.).

Carta de crédito. “instrumento mediante el cual, el banco emisor Se compromete a pagar
por cuenta del cliente (ordenante) una determinada suma de dinero a un tercero
(beneficiario), cumplidos los requisitos solicitados en dicho instrumento” (Vasquez, 2015,
p. 156).

Crédito. “Es el permiso de utilizar el capital de otras personas en provecho propio”

(Véasquez, 2015, p. 145).
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Leasing: Es el proceso que, “facilita la adquisicion de activos productivos para la empresa”
(Valdivieso, 2017, p. 32). El cual se da en alquiler a la empresa que lo requiere y que
puede ser adquirido en cuanto termine el contrato de leasing.

Microcrédito. “es una alternativa de financiacidon para microempresarios independientes”
(Valdivieso, 2017, p. 31).

Préstamo. “Es el contrato en el que una de las partes (prestamista) entrega activos fisicos,
financieros o dinero en efectivo y la otra (prestatario) quien se compromete a devolverlos
en una fecha determinada y a pagar un interés pactado” (Vasquez, 2015, p. 156)
Sobregiro: “es una solucion inmediata a los problemas de iliquidez con un cupo
previamente negociado, donde se realizan giros desde la cuenta corriente” (Valdivieso,

2017, p. 32).
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I11. Hipdtesis

Segun Hernandez y Mendoza (2018), las hipotesis son “explicaciones tentativas sobre el
problema de investigacion o fendmeno estudiado que se formulan como proposiciones o
afirmaciones. Regularmente relacionan variables o pronostica algo” (p. 124).

También es importante mencionar que el Manual de Metodologia de la
Investigacion Cientifica (2015), menciona que en las tesis descriptivas “no se buscan
encontrar relaciones, probar hipotesis o hacer predicciones” (p. 53).

Por tal motivo se planteard una hip6tesis descriptiva, la cual no serd probada
estadisticamente: La propuesta mejorara significativamente los factores relevantes del

financiamiento en la Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020.

28



IV. Metodologia.

4.1 Disefio de la investigacion
El disefio de la investigacion comprende:
a) Se realizo la basqueda de antecedentes del marco conceptual, para caracterizar el
financiamiento, en las micros y/o pequefias empresas.
b) Se determino las oportunidades el financiamiento, aplicadas a la micro o pequefia
empresa seleccionada.
c) Se analiz6 el impacto de oportunidades para el financiamiento, en funcion del
marco de trabajo.
4.2 Poblacion y muestra
Poblacion
Se refiri6 a la cantidad de MYPE u organizaciones agropecuarias de la ciudad de Cutervo.
Para Hernandez y Mendoza (2018), el universo o poblacion “es el conjunto de todos los
casos que concuerdan con determinadas especificaciones” (p. 199).
La muestra
La muestra fue una Asociacion Agropecuaria denominada La Ramada que se encontraba
en la ciudad de Cutervo. De acuerdo a la opinion de Herndndez y Mendoza (2018), la
muestra se refiere a “un subgrupo del universo o poblacion del cual se recolectan los datos

y que debe ser representativo de esta, si se desean generalizar los resultados” (p. 196).
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4.3 Definicién y operacionalizacion de variables

Tabla 1

Operacionalizacion de la variable

Variable

Definicion operacional

DIMENSION

INDICADOR

Escala /medicion

Denominacion

Definicién conceptual

Denominacion

Definicion

Denominacion

Financiamiento

“Las condiciones y las
oportunidades bajo las
cuales se consigue el
capital, sus usos, los
pagos e intereses, que se
cargan las transacciones
en dinero. Estan
conformadas por el
mercado de dinero,
mercado de capital,
inversiones y
administracién

Financiamiento
interno

Es la modalidad de

financiamiento otorgado, son los

gue estdn mas cerca y mas
baratas.

Aporte de socios

Reservas de depreciacion

Necesidades de clientes

Realizacion de activos

Recuperacion de cuentas por
cobrar

Capitalizacién de utilidades

Se refieren a todos aquellos que

estan dentro de banca comercial e

Instituciones financieras no
bancarias (cajas de ahorroy
crédito, cooperativas)

financiera” (Ramos, Flnanctlamlento instituciones financierasno | Factoraje financiero
Rosario y extemo bancarias (cooperativas, cajas de | Proveedores i
Valenciano, 2016, p. ahorro y crédito). Banca comercial
23). Agrorural

Escala de Likert
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4.4 Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos
Técnicas

Se empled dos técnicas: la revision bibliografica y la entrevista. La revision
bibliografica se realizd mediante la revision de libros, revistas y tesis o0 investigaciones
realizadas por otros investigadores que estudiaron el tema con anterioridad. En cuanto a
la investigacion documental para Baena (2018), menciona que se refiere a la busqueda de
una respuesta especifica partir del analisis de documentos propuestos o a disposicion para
la investigacion (p. 68).

En el segundo caso, fue entrevista semi estructurada porque registro las opiniones
de las personas involucradas. Para Herndndez y Mendoza (2018), “la entrevista semi
estructurada se basa en una guia de asuntos o preguntas y el entrevistador tiene la libertad
de introducir preguntas adicionales para precisar conceptos u obtener mayor informacion”
(p. 449).

Instrumentos

El instrumento que se empled fue la guia de entrevista y la ficha bibliogréfica. Cabezas,
Andrade y Torres (2018), afirma que “las guias de entrevistas son aquellas que se elaboran
con la intencién de recabar informacion cualitativa del entrevistado, revisar su punto de
vista, opinidn gue son importantes para poder inferir en la investigacion” (p. 126).

4.5 Plan de analisis.

Sobre el objetivo especifico 1: Se empled la técnica de revision bibliogréfica y el

instrumento de ficha bibliografica.
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Sobre el objetivo especifico 2: Se utilizd la técnica de la entrevista y como instrumento la
guia de entrevista.
Sobre el objetivo especifico 3: Se utilizo la técnica del andlisis descriptivo y analitico.

4.6 Matriz de consistencia

32



Tabla 2

Matriz de consistencia

Pregunta de Objetivos de investigacion Variables Poblaciény | Metodologia Técnica e
investigacion muestra instrumento
¢Las Identificar las oportunidades del financiamiento que mejoren Financiamiento | Poblacion. Tipo de Técnica:
oportunidades | las posibilidades de las MYPE del Per( - caso de la investigacion:
del Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020. Todas las Entrevista.
financiamiento MYPE Cuantitativa Revision
mejoran las Obijetivos especificos agropecuarias bibliografica.
posibilidades Establecer las oportunidades del financiamiento que mejoren de la ciudad Nivel de
de las MYPE - | las posibilidades de las MYPE del Per( - caso de la de Cutervo. investigacién: | Instrumento:
caso de la Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020.
Asociacion de Muestra. Descriptiva Guia de
Productores La | Describir las oportunidades del financiamiento que mejoren entrevista y
Ramada, las posibilidades de las MYPE del Per( - caso de la Asociacion Disefio: ficha
Cutervo 2020? | Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020. La Ramada. bibliogréfica.

Explicar la propuesta de financiamiento que mejoren las
posibilidades de las MYPE del Per( - caso de la Asociacion de
Productores La Ramada, Cutervo 2020.

Cuantitativa,
descriptiva,
estudio de
caso.
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4.7 Principios éticos

El codigo de ética de la Universidad Catdlica Los Angeles de Chimbote, menciona lo
siguiente: (Uladech, 2016, p. 2).

Proteccion a las personas. Se refiere al grado de confidencialidad, privacidad y respeto
hacia las personas que participan en la investigacion.

Beneficencia y no maleficencia. El investigador debe buscar el beneficio de las personas
que colaboran con la informacidn recolectada que da cuerpo al estudio de investigacion,
con el proposito de no dafar o causar efectos negativos en ellas, en consecuencia, de su
aporte.

Justicia. El investigador debe asegurarse de realizar juicios certeros y objetivos,
basandose en criterios viables para la toma de decisiones e interpretacion de resultados.
Debe considerar el mismo trato para todas las personas involucradas en la investigacion,
para no inclinar los resultados hacia objetivos preestablecidos.

Integridad cientifica. El investigar debe ser justo y objetiva al momento de manejar los
resultados de la investigacion, debe evitar involucrar sus prejuicios ya que podria desviar
los objetivos y transparencia de la investigacion. La investigacion debe realizarse
partiendo de una informacién confiable y certera, debe aclarar conflictos que puedan
afectar el curso de los resultados investigados.

Consentimiento informado y expreso. Debe presentar la autorizacion de las personas e
instituciones que han prestado apoyo y aportada informacion a la investigacion. Para ello
debe tener la publicacion de voluntad de las partes que estuvieron involucradas, de forma

clara, especifica y fidedigna.
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5.1 Resultados

V. Resultados

Respecto al objetivo especifico 1.

Establecer las oportunidades del financiamiento que mejoren las posibilidades de las

MYPE del Per.

Tabla 3

Oportunidades del financiamiento

Factores
relevantes

Autor

Resultados

Oportunidad
Debilidad

Financiamiento
interno

Pazmifio
(2015) vy
Ordinola
(2019).

resultados
determinaron que la
empresa  adolecia  de
liquidez, la cual es cubierta
por financiamiento interno,
es decir con préstamos de
los socios. Otra modalidad
donde también intervienen
los socios es a traves del
aporte de socios, es decir el
aumento de capital.

Los

Todas las empresas en
algun momento sufren por
falta de liquidez y una de
las formas de obtener
financiamiento internoy a
bajo costo son los
préstamos de los socios.
También el aporte de
capital mediante el aporte
de socios también es una
buena alternativa.

Financiamiento
externo

Torres
(2019)

Las empresas han
comprendido la ventaja de
los titulos valores, pero
también ha comprendido
que conlleva un riesgo.
Finalmente, los bonos
verdes son una alternativa
muy interesante dentro de la
gama de beneficios que
pueden obtener las MYPE
con respecto al
financiamiento.

El titulo valor es una de
las opciones de
financiamiento externo de
la empresa, que pueden
solventar sus necesidades
de liquidez en el corto
plazo. Sin embargo, es
importante su
cumplimiento para no
caer en incumplimiento y
por ende en moras.

Fernandez
(2019)

Este financiamiento externo
que solicita la empresa lo
hace en el sistema
financiero no bancario.

Este tipo de
financiamiento en su
mayor parte de veces es
informal 'y con altos
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intereses. A veces e€s
necesario, pero la
devolucion debe ser en el
mas corto plazo. Es
necesario solicitarlo solo
para casos urgentes.

La empresa cuenta con
activos para poder solicitar

Para obtener
financiamiento  externo,
las entidades financieras
piden garantias para
asegurar el pago de los

Jacinto ) " e
(2020) un financiamiento externo | créditos. Es_por ello, que
pero hasta ahora no lo ha | es necesario que las
hecho. empresas cuentan con ello
como un respaldo vy
obtener  financiamiento
mas rapido.
Las cooperativas también
son una opcion econdmica
para obtener
Financiamiento externo de | financiamiento. Sin
una cooperativa embargo, algunas de ellas
tienen limitaciones
~ orque es requisito ser
Pefa porqg a
(2019) socio. _
El Estado también es uno
de los proveedores de
. . crédito y muchas de las
Financiamiento de un 4
veces el crédito otorgado
programa del Estado .
es a través de programas
con dinero no
reembolsable.
- Los bancos son una de las
La falta de liquidez, fue . PR
. . L opciones mas rapidas y
cubierta por financiamiento . i
. comunes para financiar a
externo, es decir con .
- . las empresas. Sin
Pazmifio | préstamos de los bancos. .
. . embargo, es importante
(2015) vy | Posteriormente se hizo un s -
. e . definir las condiciones del
Rodriguez | anélisis y plante6 como - o
. crédito y la tasa de interés.
(2019) propuesta  principal el

factoring, el cual fue el mas
adecuado entre dos
propuestas

Por otro lado, el factoring
también una excelente
opcién en estas épocas y
el porcentaje de los
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intereses son bajo,
importante
servicios de una empresa
que  pueda
mejores condiciones.

tomar

otorgarle

es
los

Respecto al objetivo especifico 2.

Describir las oportunidades del financiamiento que mejoren posibilidades de la

Asociacién de Productores La Ramada, Cutervo 2020.

Tabla 4

Descripcidn de las oportunidades del financiamiento

N° items Oportunidad | Debilidad
D1: Financiamiento interno Si No
1 !_a org_a}nizacién solicit6 algin préstamo para su financiamiento e
inversion
2 | La empresa ha obtenido financiamiento de aporte de socios
3 | La empresa ha obtenido financiamiento de reserva de depreciacién X
4 | La empresa ha obtenido financiamiento de venta de sus activos X
5 La empresa ol_Jtiene financiamiento de la recuperacion de cuentas por X
cobrar o de clientes que les deben
6 | La empresa obtiene financiamiento de la capitalizacion de utilidades X
D2: Financiamiento externo
7 La empresa ha obtenido fingnpiamiento de_ alguna institucion no X
bancaria (Cajas de ahorro y crédito y cooperativas)
La empresa ha obtenido financiamiento empleando el factoraje X
Ha obtenido financiamiento de proveedores X
10 | Ha obtenido financiamiento de Bancos X

Fuente: Elaboracion propia en base al cuestionario aplicado a la Asociacion de
Productores La Ramada, Cutervo 2020.
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Respecto al objetivo especifico 3.

Explicar si la propuesta de financiamiento mejora las posibilidades de las MYPE del Peru

y de la Asociacion de Productores La Ramada, Cutervo 2020.

Tabla 5

Explicacion de las oportunidades de mejora

Factores Oportunidad/Debili | Oportunidad/Debili Explicacion
relevantes dad dad
Objetivo 1 Objetivo 2
Con respecto a este | Debido a que la | El aporte de socios es
tipo de | organizacion en | una buena alternativa
financiamiento, los | estudio es  una | paratoda organizacion.
autores  que  se | asociacion Sin  embargo, la
refieren a  ello, | compuesta por socios | condicion  de  los
coinciden en que el | quienes son | integrantes de la
financiamiento agricultores 'y por | Asociacion de
interno mediante el | tanto con recursos | Productores La
aporte de los socios, | limitados, los aportes | Ramada, Cutervo es
Financiamie |ya sea a través de | que puedan hacer ala | diferente. Ello se debe
nto interno préstamo 0 aumento | Asociacién también [ a que cuentan con
de capital es wuna |es limitada, por lo | recursos limitados por
opcién econémica y | que es importante | su condicion
viable. acudir a otro tipo de | econémica,  aspecto
fuente de | que les dificultad
financiamiento. inyectar recursos a la
asociacion 'y  dar
prioridad a sus
necesidades
personales.
En este tipo de|La Asociacion de | Considerando que la
financiamiento, los | Productores La | Asociacion de
autores citados | Ramada, de Cutervo, | Productores La
proponen un conjunto | presenta dificultades | Ramada, de Cutervo
Financiamie | de alternativas que | para  obtener un | tiene sus limitaciones
nto externo | van desde el | préstamo de las | para  obtener  un
financiamiento  de | alternativas financiamiento por las
Bancos que es la mas | mencionadas, por lo | vias mencionadas en
comun, la | que no cuenta con | las investigaciones, la
cooperativa, es otra | activos que le | Gnica alternativa son
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alternativa a bajo
costo. Pero también
se encuentra los
titulos valores como
el pagaré y la letra.
Del mismo modo,
otra de las
alternativas también
es el factoring donde

existen empresas
especializadas  con
comisiones bajas.
Finalmente, se
encuentran los
programas del

Estado, que son una
buena opcién para
ciertos  tipos de
empresa.

garanticen ante una
entidad  financiera.
Tampoco cuenta con
facturas para poder
emplear el proceso
del factoring, por le
mismo motivo
tampoco podria
aplicar a los titulos
valores. Por lo que
una buena opcion son
los programas que el
Estado esta
facilitando a este tipo
de empresas.

los programas
Estado.

del
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5.2 Anélisis de resultados

Respecto al objetivo especifico 1

En lo que respecta al objetivo especifico uno, de esta investigacion que se refiere a
establecer las oportunidades del financiamiento que mejoren las posibilidades de las
MYPE del Peru. Se tiene que los resultados obtenidos de la encuesta a la Asociacion de
Productores La Ramada en Cutervo manifiestan haber solicitado y obtenido en algun
momento un financiamiento para la organizacion, este fue de los aportes de sus integrantes
y también de una entidad financiera, por lo demas no reportan haber obtenido
financiamiento de otras fuentes. Por su parte, Pazmifio (2015) y Ordinola (2019) también
coinciden con el tipo de financiamiento interno, el cual manifiestan que es viable y
econdmico y se puede hacer a través de incremento de capital o préstamo de los socios.
En contraposicion a este tipo de financiamiento, se encuentran las experiencias de otros
tipos de organizaciones como las citadas por Torres (2019), que la empresa de su
investigacion obtuvo financiamiento mediante documentos de titulos valores y también
de un novedoso financiamiento que es | bono verde. Por su parte, Pefia (2019), menciona
que las cooperativas también facilitan préstamos a bajos intereses, el mismo autor también
menciona que una excelente oportunidad de financiamiento es el que otorga el Estado a
través de sus programas de financiamiento a las empresas. Esta Ultima podria ser una
buena opcién para que la Asociacion de Productores La Ramadita obtenga liquidez y

reactive sus actividades productoras y pueda vender sus productos.
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Sobre el objetivo especifico 2.

La encuesta de esta investigacion se realiz6 en Cutervo a la presidente de la Asociacion
de Productores La Ramada en Cutervo, la Sra. Rocio del Pilar Silva Llatas con DNI
41419892, quien respondio que la Asociacion en mencion desde su creacion solo ha
recibido aportes de sus integrantes o asociados, en algun momento también recibio
financiamiento de una caja de ahorro pero en una pequefia cantidad. Por lo que se puede
inferir que no han tenido mucha actividad en el tema de financiamiento externo. En cuanto
al financiamiento externo, como se menciond no han tenido mayor experiencia de ninguna
otra fuente.

Respecto al objetivo 3.

En cuanto las oportunidades del financiamiento para la Asociacion de Productores La
Ramada en Cutervo, se puede afirmar que en referencia al tipo de financiamiento interno
y externo para la asociacion en mencién sus posibilidades son bajas debido a que no cuenta
con activos para garantizar un préstamo, tiene poca actividad para demostrar ventas que
sustenten el pago. Razon por la cual el financiamiento que se constituye como una
oportunidad es el financiamiento mediante un programa de Estado, el cual le otorga el
financiamiento no reembolsable en algunos casos. Al respecto Pefia (2019), menciona
acerca de este tipo de financiamiento y agrega que es un tipo de financiamiento no
reembolsable en algunos casos, sobre todo existen programas del Estado que apoyan
proyecto de agricultura como es el caso de la Asociacion de Productores La Ramada en

Cutervo.
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VI. Conclusiones

Respecto al objetivo especifico 1:

Se concluye que las oportunidades del financiamiento que mejoran las posibilidades de
las MYPE del Peru, estan en funcién al financiamiento interno y el financiamiento
externo.

Respecto al objetivo especifico 2:

Se concluye que las oportunidades del financiamiento mejoran las posibilidades de la
Asociacion de Productores La Ramada en Cutervo es el fortalecimiento de capacidades
de gestién administrativos y contables y en funcion al financiamiento interno y externo
son las siguientes caracteristicas: para el financiamiento interno se encuentran los aportes
de los socios que es el 20% del monto total del contrato. En lo que respecta al
financiamiento externo, se tiene la transferencia de recursos publicos que financian los
proyectos agrorurales del Estado. De los cuales el tnico al que puede aplicar la asociacién
es el programa del Estado denominado Proyecto Sierra y Selva Alta del Ministerio de
Agricultura, el cual tiene un financiamiento no reembolsable y que ademés cuenta con
asesoria técnica y de mercado.

Respecto al objetivo especifico 3:

Se concluye que el financiamiento mejora las posibilidades de las MYPE del Pert en el
caso de la Asociacion de Productores La Ramada en Cutervo. Ello es porque el
financiamiento le brindara a la asociacion la posibilidad de reactivarse como organizacion,

y fortalecer sus emprendimientos en negocios rurales y comercializacion de sus productos
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que le permitira a los integrantes de la asociacion y sus familiares mejorar su calidad de

vida.

VII. Propuesta de mejora

La Asociacion de Productores La Ramada de Cutervo es una organizacion compuesta por
20 asociados que se dedican a la crianza de animales menores como pollos y lo
comercializan en los mercados cercanos desde el afio 2018. En esta asociacion se
presentan problemas de liquidez para poder sostener su actividad, razén por la cual es
importante que se presente una propuesta de financiamiento acorde a sus posibilidades y
necesidades.

Propuesta

Debido a que la Asociacion cuenta con dificultades para acceder a un crédito formal, el
Estado cuenta con un programa de financiamiento no reembolsable denominado Proyecto
Sierra'y Selva Alta.

Proyecto Sierray Selva Alta

Definicion

El Proyecto Sierra 'y Selva Alta del Ministerio de Agriculturay Riego (MINAGRI) busca
contribuir a la reduccion de la pobreza rural por medio de la valorizacion de activos de

pequefios productores rurales, acceso a servicios financieros y no financieros, y

capacidades para el desarrollo local con enfoque territorial.

Objetivos del programa
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El objetivo central del proyecto queda definido como “Pequefios Productores rurales en
las regiones de Sierra y Selva fortalecen sus niveles organizativos y capacidad de

emprendimiento, capitalizando de manera sostenible sus activos”.

El proposito del proyecto es contribuir a la reduccion de la pobreza rural en las areas de
intervencion. Su objetivo de desarrollo es profundizar la efectividad, eficiencia y
relevancia de las inversiones publicas del gobierno central y los gobiernos locales
destinados a mejorar el bienestar de la poblacion rural e incrementar el valor de sus activos

naturales, fisicos, humanos, sociales y financieros en el area del proyecto.

Obijetivos especificos

1. Fortalecer las capacidades y habilidades de grupos y asociaciones de los pobres
rurales para participar plenamente en el desarrollo local, con productividad y
competitividad, incluyendo el pleno acceso a la ciudadania.

2. Transferir incentivos monetarios a grupos de familias rurales organizadas y
asociaciones de los ciudadanos rurales (hombres y mujeres) para que estos en
forma competitiva: i) mejoren sus recursos naturales y sus asentamientos
humanos; ii) dispongan de financiamiento no reembolsable para llevar a cabo
emprendimientos que les resulten rentable en una gama amplia de iniciativas; y
iii) movilicen ahorros y accedan a micro seguros especialmente a las mujeres
rurales.

3. Mejorar la capacidad gerencial de los Gobiernos Locales en materia de desarrollo

rural, para responder con prontitud a las demandas de la poblacion para promover

44



su autodesarrollo y apalancar los recursos disponibles de los municipios con
aquellos que fomenta el proyecto.

4. Actualizar y reforzar el capital institucional del Organismo Responsable de
Ejecucion del Proyecto (AGRO RURAL) con el fin de profundizar el concepto de
microcuenca como un criterio cientifico de territorialidad; reposicion de los
activos obsoletos (camionetas, motocicletas, equipos de computo, etc.); movilizar
y articular inversiones privadas complementarias que apalanquen las inversiones
del proyecto y la utilizacion adecuada del enfoque de interculturalidad, dado que
los actores directos pertenecen a diversas culturas y etnias; asi mismo instituir
mecanismos de seguimiento y evaluacion e introducir una dimension de género en

sus Proyectos fortaleciendo asimismo su capacidad operativa a nivel de distrito.

Costos del proyecto

El financiamiento del presente programa es no reembolsable y financia un proyecto por
32000 soles de los cuales asume el 80% y la asociacién financia el 20% que corresponde

a 6400 soles, el cual puede ser en bienes 0 activos que posea la asociacion.

De esta manera la organizacion podra reactivar sus actividades productivas, ademas el
mismo programa les da asistencia técnica y les ayuda incluso en la comercializacién de
sus productos, por lo que se constituye una excelente opcion para este tipo de

organizacion.

45



Referencias bibliograficas

Agencia Peruana de Noticias (2020). Produce: micro y pequefias empresas aportan 24%
al PBI nacional. Andina. Lima, Perd. Recuperado de
https://andina.pe/agencia/noticia-produce-micro-y-pequenas-empresas-aportan-
24-al-pbi-nacional-711589.aspx

Baena, G. (2017). Metodologia de la investigacién. Tercera edicién. Grupo Editorial
Patria. México.

Briozzoa, A. Vigier, H. Castillo, N. Pesce, G. y Speroni, C. (2016). Decisiones de
financiamiento en pymes: ¢existen diferencias en funcion del tamafio™ y la forma
legal?. Revista estufiso genrenciales Vol. 32 (1), pp. 71-81. Espafia. DOI: o).
http://dx.doi.org/10.1016/j.estger.2015.11.003. Recuperado de
file://IC:/Users/uu/Downloads/1-s2.0-S0123592315000790-main.pdf.

Cabezas, E., Andrade, D. y Torres, J. (2018). Introduccién a la metodologia de la
investigacion cientifica. Universidad de las Fuerzas Armadas ESPE. Ecuador.

Casanovas, M. y Bertran, J. (2013). La financiacion de la empresa. Como optimizar las
decisiones de financiacion para crear valor. Estructura financiera optima.
Editorial Profit. Barcelona, Espafia. Recuperado de https://bit.ly/3dPdEBCc

Dini, M. y Stumpo, G. (2018). MIPYMES en América Latina Un fragil desempefio y
nuevos desafios para las politicas de foment. Naciones Unidas CEPAL. Santiago
de Chile, Chile. Recuperado de

https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/44148/1/S1800707_es.pdf

46


https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/44148/1/S1800707_es.pdf

Economipiedia (s.f.). Banco de segundo piso. Recuperado de
https://economipedia.com/definiciones/banco-de-segundo-piso.html

Euronews (2015). El futuro de las pymes: el motor econdmico de Europa. Real Economy.
Italia. Recuperado de https://es.euronews.com/2015/09/28/el-futuro-de-las-
pymes-el-motor-economico-de-europa

Fernéndez (2019). Propuesta de mejora de los factores relevantes del financiamiento, de
las micro y pequefias empresas nacionales: caso Electro Ferreteria Carlos de
Huarmey, 2019 (Tesis de pregrado). Universidad Catdlica Los Angeles de
Chimbote. Perd. Recuperado de
http://repositorio.uladech.edu.pe/handle/123456789/15541

Guia empresarial (2009). Proyectos financieros y alternativas de financiacion.
Confederacion Espafiola de Asociaciones de Jovenes Empresarios. Grupo Milén,
S.L.

Garcia, A. y Paredes, L. (2014). Estrategias financieras empresariales. Grupo Editorial
Patria. México. Recuperado de https://bit.ly/2wRKKQr

Guercio, Virgien, Briozzo y Martinez (2017). El financiamiento de las pymes del sector
de software y servicios informaticos en Argentina. Universidad Nacional del Sur.
Ecuador. Recuperado de https://bit.ly/3dPFnSt

Harvard Business Review (2017). Finanzas basicas. Editorial Reverté.

Jacinto, M. (2020). Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento en

la empresa Inversiones Don Rey EIRL. La Union — 2018 (Tesis de pregrado).

47


https://es.euronews.com/2015/09/28/el-futuro-de-las-pymes-el-motor-economico-de-europa
https://es.euronews.com/2015/09/28/el-futuro-de-las-pymes-el-motor-economico-de-europa

Universidad Catélica Los Angeles de Chimbote. Perd. Recuperado de
http://repositorio.uladech.edu.pe/handle/123456789/15863

Ministerio de Agricultura y riego (2020). Programa de Desarrollo Productivo Agrario
Rural — AGRO RURAL. La institucion. Lima, Perd. Recuperado de
https://www.agrorural.gob.pe/la-institucion/

Ordinola, L. (2019). Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento
de la empresa Grupo 3A Consultoria & Construcciones S.A.C, Piura-2018 (Tesis
de pregrado). Universidad Catélica Los Angeles de Chimbote. Perd. Recuperado
de http://repositorio.uladech.edu.pe/handle/123456789/14466

Pazmifio, G. (2015). Evaluacidon financiera y propuesta de mejora de flujos de caja
basados en nuevas opciones de financiamiento para la empresa Teviasa
Telecomunicaciones S.C.C. (Tesis de pregrado). Pontificia Universidad Cat6lica
de Ecuador. Recuperado de http://repositorio.puce.edu.ec/handle/22000/9087

Pefia, M. (2019). Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento de
la cadena productiva de cacao en la Asociacion de Productores Emprendedores
Nuevo Progreso Charanal — Chulucanas, socia de la Cooperativa Agraria
Norandino LTDA 2018 (Tesis de pregrado). Universidad Catélica Los Angeles de
Chimbote. Pura, Perd. Recuperado de
http://repositorio.uladech.edu.pe/handle/123456789/14366

Pérez, J., Bertoni, M., Sattler, S., & Terreno, D. (2015). Bases para un modelo de
estructura de financiamiento en las pyme latinoamericanas. Cuadernos De

Contabilidad, 16(40). DOI: https://doi.org/10.11144/Javeriana.cc16-40.bpm.

48



Recuperado de
https://revistas.javeriana.edu.co/index.php/cuacont/article/view/13097

Pérez, J. Satler, S. Bertoni, S. y Domingo, D. (2015). Bases para un modelo de estructura
de financiamiento en las pymes latinoamericanas. DOI: 10.11144/Javeriana.cc16-
40.bpme. Revista Cuadrado Contabilidad vol. 16 (40), pp. 179-204. Bogota,
Colombia.

Pérez, J. (2015). La gestion financiera de la empresa. Editorial ESIC. Espafia. Recuperado
de https://bit.ly/3bQFBal

Ramos, J., Rosario, F. y Valenciano, J. (2016). Compendio basico de finanzas. Editorial
Universidad de Almeria

Rodriguez; M. (2019). Propuestas de mejora de los factores relevantes del financiamiento
de las micro y pequefias empresas nacionales: caso empresa de servicios Smart
Service Automotriz S.A.C. de Chimbote, 2019 (Tesis de pregrado). Universidad
Catlica Los Angeles de Chimbote. Perli. Recuperado de
http://repositorio.uladech.edu.pe/handle/123456789/15591

Salas, G. (2015). Gestion de un pequefio comercio. Comercio y marketing. Editex.
Recuperado de https://bit.ly/3aH8ZiX

Torres, V. (2019). Propuesta de financiamiento para Empresas Privadas en la ciudad de
Quito a través de la emisidén de bonos verdes (Tesis de pregrado). Pontificia
Universidad Catolica de Ecuador. Recuperado de

http://repositorio.puce.edu.ec/handle/22000/17051

49



Universidad Privada Telesup (2019). Contabilidad y Finanzas: Financiamiento
Empresarial Recuperado de https://escueladeposgrado.edu.pe/blog/contabilidad-
y-finanzas-financiamiento-empresaria/

Valdiviezo, L. (2017). Propuesta de asesoria orientada al financiamiento de las pymes
con el sector financiero (Tesis de pregrado). Universidad EAFIT. Bogota,
Colombia. Recuperado de http://hdl.handle.net/10784/13900

Van, J. (sf). El gobierno y las empresas pequerfias en Estados Unidos. Revista Bancomext.
Estados Unidos. Recuperado de
http://revistas.bancomext.gob.mx/rce/magazines/349/4/RCE4.pdf

Véasquez, O. (2015). La carta de crédito y otros medios de pago en el comercio
internacional. Revista Forseti, 2: 143-164. Recuperado de

http://revistas.up.edu.pe/index.php/forseti/article/view/1148/1326

50


http://hdl.handle.net/10784/13900
http://revistas.bancomext.gob.mx/rce/magazines/349/4/RCE4.pdf

Anexo 1: Instrumento de recoleccion de datos

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES, FINANCIERAS Y

ADMINISTRATIVAS

ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

La informacidn que usted nos proporcionara sera utilizada sélo con fines académicos

y de investigacion, por lo que se le agradece por su valiosa informacion y

colaboracion.

ENCUeStador (2):.......cccoveieeiieiicie e Fecha /
Razonsocial ... RUC: ..o
N° items Oportunidad | Debilidad
D1: Financiamiento interno Si No
1 !_a org_a}nizacién solicit6 algin préstamo para su financiamiento e
inversion
2 | La empresa ha obtenido financiamiento de aporte de socios
3 | La empresa ha obtenido financiamiento de reserva de depreciacion X
4 | La empresa ha obtenido financiamiento de venta de sus activos X
5 La empresa ol_Jtiene financiamiento de la recuperacion de cuentas por X
cobrar o de clientes que les deben
6 | La empresa obtiene financiamiento de la capitalizacion de utilidades X
D2: Financiamiento externo
7 La empresa ha obtenido fingnpiamiento de_ alguna institucién no X
bancaria (Cajas de ahorro y crédito y cooperativas)
La empresa ha obtenido financiamiento empleando el factoraje X
Ha obtenido financiamiento de proveedores X
10 | Ha obtenido financiamiento de Bancos X
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