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Resumen

La presente investigacién acogié como objetivo general, determinar mediante el analisis
financiero y tributario la incidencia en el financiamiento y la rentabilidad de la empresa
Distribuidora Sudamericana S.R.L. Piura, 2019 — 2021, la metodologia fue no experimental,
descriptivo, cuantitativo y de caso, cuyo resultados fueron que, en el 2019, los activos de la
empresa se estan financiando con el 70.25% con recursos propios, en el 2020, con el 87% y en
el 2021, en un 97.25%; los mayores ratios de liquidez se reportaron en el afio 2021, la liquidez
corriente fue S/ 33.68, la prueba acida de S/ 29.27 y la prueba absoluta fue S/ 11.44; los mayores
indices de rentabilidad de la empresa se reportaron en el 2019, la utilidad operativa fue el
19.46% vy la utilidad neta, el 11.78%; en el 2019 el activo ha sido financiado el 29.75% con
capital de terceros; el 2020, fue del 12.83% y en el 2021 con 2.35%, la mayor solvencia
financiera fue en el 2021 con S/ 42.61; el tributo que mas se pagé en los tres periodos, fue el
IGV. Se concluyd que mediante el analisis financiero y tributario se determinan las incidencias
en el financiamiento y la rentabilidad de la empresa bajo el régimen tributario MyPE al que esta
acogido la empresa y los ratios financieros de los afios 2019 — 2021 determinaron los indices de
liquidez, rentabilidad y solvencia de la empresa.

Palabras claves: Andlisis financiero, andlisis tributario, financiamiento y rentabilidad.



Abstract

The present investigation adopted as a general objective, to determine, through financial
and tax analysis, the incidence in the financing and profitability of the company Distribuidora
Sudamericana S.R.L. Piura, 2019 - 2021, the methodology was non-experimental, descriptive,
guantitative and case, whose results were that, in 2019, the assets of the company are being
financed with 70.25% with own resources, in 2020, with 87% and in 2021, at 97.25%, the
highest liquidity ratios were reported in 2021, the current liquidity was S/ 33.68, the acid test
was S/ 29.27 and the absolute test was S/ 11.44; the highest profitability rates of the company
were reported in 2019, the operating profit was 19.46% and the net profit, 11.78%; in 2019 the
asset has been financed 29.75% with capital from third parties; in 2020, it was 12.83% and in
2021 with 2.35%, the highest financial solvency was in 2021 with S/ 42.61; the tribute that was
paid the most in the three periods was the IGV. It was concluded that through the financial and
tax analysis, the incidences in the financing and profitability of the company are determined
under the MyPE tax regime to which the company is covered and the financial ratios of the
years 2019 - 2021, the rates of liquidity, profitability and solvency of the company.

Keywords: Financial analysis, tax analysis, financing and profitability.
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Introduccion

En los afios 2020 y 2021, las MyPE dedicadas a la venta de Utiles de oficina y papeleria
en general de todo el mundo han afrontado decisiones desfavorables ocasionados por la
propagacion del Covid-19 vy las restricciones de salubridad adoptadas por los gobiernos de cada
pais, una de ellas y la que mas afectado a las libreria, es la suspension de clases presenciales en
los colegios, institutos y universidades y el cierre de instituciones publicas a nivel mundial, lo
gue ha ocasionado una disminucién en la venta Utiles escolares en las campafas escolares y una
baja en el consumo de productos de papeleria en las instituciones publicas, las ventas fisicas
sufrieron una gran disminucion y hubiese sido peor, si los comercios no hubiesen optado por el
comercio on-line o virtual o a las nuevas tendencias de comercio electréonico , el cual trajo
multiples beneficios a los establecimientos dedicados a la comercializacién de productos de
libreria y escritorio en general

En el afio 2022, la venta de Utiles por la temporada escolar, se mantiene en suspenso por
la incertidumbre en el reinicio de las clases presenciales, todo esto debido al avance de la
propagacion de una nueva variante del virus y el aumento de contagios en la poblacion mundial,
las marcas comerciales y empresas tienen su oferta preparada, pero esta actividad comercial
puede ver impactada en algunas categorias, es por eso que las empresas estdn obligadas a
emplear al comercio electronico para fortalecer sus ventas y asi salir de la crisis comercial.

Como mencionaron Alegre y Jiménez (2022), en la actualidad, en el mercado peruano
cuenta con 6 millones de compradores online, de los cuales el 65 % se concentra en Lima y
Callao, el 15 % en Trujillo, el 12 % en Arequipa y el 8 % en otras regiones. Es importante
mencionar que el 42 % consumidores peruanos digitales compran desde su smartphone, y esta

cifra va en aumento. El Per( se perfila como un mercado en ebullicion por el e-commerce, un



modelo de negocio rentable cuya implementacién fue acelerada por la pandemia. Esta
aceleracion se dio en las empresas de todos los sectores productivos del pais, por lo que debes
estar al tanto de las ultimas tendencias y mejores practicas del comercio electronico si pretendes
incursionar con tu negocio en el rubro digital. Debido a la cuarentena muchas empresas que
operan en el pais se vieron obligadas a recurrir al comercio electrénico para reforzar sus ventas
y asi empezar a revertir la crisis comercial.

Ochoa (2021), estim6 que por la pandemia del coronavirus y un nuevo periodo de
confinamiento, que las ventas de las micro y pequefias empresas (MyPEs) dedicadas a la venta
de utiles y textos escolares solo llegarian al 20% de los niveles registrados en la campafia escolar
del afio 2019 que estas ventas provendrian, principalmente, del incremento de los negocios
vinculados al comercio electronico y delivery, que representan entre 10% y 15% de las ventas
totales de las MyPEs relacionadas a esta actividad ventas de Utiles solo llegarian al 20% de la
campafia escolar del 2020. EI gremio de la pequefia empresa previo que las ventas provengan a
través del comercio electrénico y delivery, que representan entre 10% y 15% de los ingresos
totales de las MyPE relacionadas a esta actividad. También resalté que el avance de la
tecnologia y el uso de equipos de computo ha determinado que se emplee menos (tiles y textos
escolares, asi como articulos de escritorio. Afirmo, ademas que, la demanda de Utiles escolares
no repuntaria ni en febrero ni en marzo. Mientras no se defina el inicio de las clases presenciales,
esta situacion se puede agudizar en tanto la pandemia continte. Lo Unico cierto es que las clases
virtuales continuaran a lo largo del afio. Asimismo, las restricciones sociales y el cierre de
centros comerciales, ademas de tiendas de menor escala, han causado también la merma en las
ventas, al restringir el transito de las personas y el cierre de estos locales, automaticamente se

reduce el nivel de consumo, considerando que la mayoria de estos negocios venden de la puerta



a la calle. Esta misma situacion la viven las MyPE confeccionistas de uniformes escolares, en
donde la mayoria ha optado por reinventarse mediante la produccion de prendas de vestir (sea
de tipo casual o deportivo) o la elaboracion de mascarillas e indumentaria de proteccion
personal. Para estas MyPE la camparia escolar fue totalmente improductiva. No obstante,
permanecer en el rubro de confecciones y reinventarse apostando por estos productos fue una
buena opcion, pues las familias y las empresas demandan estas prendas, teniendo en cuenta que
hoy se usa ropa comoda para el teletrabajo y hay una alta necesidad de protegerse contra el
coronavirus. Ademas, el lider gremial afiadié que, si antes los pequefios negocios entregaban
boletas de ventas, ahora no lo hacen. Lo mismo sucede en lo laboral, pues si antes el empleador
tenia a dos trabajadores en planilla, hoy solo tiene uno, por ejemplo.

La Camara de Comercio de Lima (2021), informd que las importaciones de Utiles
escolares en 2020 registraron un valor de US$ 13.1 millones, lo que representd una caida del
52% frente a lo registrado en el 2019, debido al impacto de la pandemia del COVID 19, explico
que el desarrollo de las clases en los colegios, institutos o universidades se dan a través de
plataformas virtuales y el trabajo paso de ser presencial a remoto, lo que ha conllevado a una
mayor demanda de recursos tecnoldgicos (tablets, laptops y computadoras) por sobre los Utiles,
lo que ha obligado a muchos negocios a cambiar de sector o, adaptar su oferta. Entre los articulos
escolares con mayor afectacion estan los lapiceros, cuyas compras en el 2020 sumaron US$ 5
millones, tras la adquisicion de 69.6 millones de unidades. El valor importado representa una
caida del 41.1% frente a lo registrado el afio pasado.

El COVID-19, generd muchas dudas en las importaciones de productos escolares en el
afio 2020, las cuales no igualaron a la demanda pre pandémica, esta caida fue ocasionada por la

interrupcion de la mayoria de actividades a nivel mundial a principios del 2020 debido a la



implementacion de medidas de confinamiento y distanciamiento social obligatorios, con el
objeto de frenar el nUmero de contagios. A causa del confinamiento, la mayor de empleos
formales y la educacion (inicial, primaria, secundaria y superior) se volvié remoto o a distancia,
es decir virtual. La virtualizacién de las actividades académicas y laborales causé que la
demanda de Utiles escolares en el 2020 disminuya, afectando a productores nacionales e
importadores del rubro libreria. En contraparte, aumentaron la compra de equipos tecnoldgicos
(pc, laptops y tabletas) aumentaron para realizar las actividades laborales y académicas. Para
culminar el afio 2021, el Estado peruano decretd informd la vuelta gradual a clases presenciales
para la educacion basica (inicial, primaria y secundaria), con esto, existen grandes
probabilidades que aumente la demanda de Utiles escolares.

Lescano (2022), afirma que, ante la proximidad del retorno presencial a clases este 2022,
los padres de familia en todo el Per( tendran nuevas posibilidades de financiamiento para los
materiales de estudio de sus pequefios, luego que Caja Piura dispuso S/ 38 millones para créditos
que beneficiardn a unos 27 mil emprendedores y clientes nuevos. Pese a la tercera ola de la
pandemia con la variante émicron, las expectativas econémicas son positivas. Se espera que,
para el presente afo, el sector micro financiero tenga un crecimiento de cartera entre 5% y 10%
aproximadamente.

Lescano (2022), sostiene que, el retorno a la semi presencialidad de clases aumentara la
demanda en la proxima campafia escolar, creando una oportunidad para miles de negocios.

Por lo anteriormente expresado, el enunciado del problema de investigacion es el
siguiente: ;Como inciden el analisis financiero y tributario en el financiamiento y la rentabilidad

de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021?



Para dar respuesta al enunciado del problema, se ha formulado el siguiente objetivo

general: Determinar mediante el analisis financiero y tributario la incidencia en el

financiamiento y la rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019

—2021.

Para poder conseguir el objetivo general, se han planteado los siguientes objetivos

especificos:

Analizar los estados financieros y su incidencia en el financiamiento y la
rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 —
2021.

Determinar los indices de liquidez, rentabilidad y solvencia de la empresa
Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021.

Analizar los tributos y su incidencia en el financiamiento y la rentabilidad de la

empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019 — 2021.

Asimismo, para dar respuesta al enunciado del problema se han establecido las

siguientes hipdtesis especificas:

El analisis financiero determina la incidencia de las transacciones y movimientos
contables de cada una de las partidas de los Estados Financieros en el
financiamiento y la rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana
S.R.L. — Piura, 2019 — 2021.

Los indices financieros determinan la capacidad de pago a corto (liquidez), la
participacion de los acreedores en el financiamiento (solvencia) y la eficiencia 'y
efectividad de la administracion para controlar los costos y gastos (rentabilidad)

de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021.



o El anélisis tributario determina la incidencia de los tributos en el financiamiento
y la rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019
—2021.

Finalmente, la investigacion se justifica, debido a que, en nuestro pais, las MyPE
constituyen un sector demasiado importante dentro de la economia nacional, pero, debido a los
grados o niveles de informalidad y la desorganizacién y poca planificacién del sector
empresarial, han sido una de las principales causas que han incidido en el disefio de estrategias
estatales efectivas que permitan contrarrestar las consecuencias de la recesion econémica
causada por el Covid-19. Debido a esto, los administradores, duefios o gerentes de las MyPE
de nuestro pais, se han visto en la imperiosa necesidad de realizar e implantar estrategias,
tacticas, decisiones y acciones a nivel de gerencia frente a los desafios vigentes en nuestra
actualidad.

Dentro de las acciones o medidas a comienzos de la cuarentena por la pandemia por
parte del Estado, fue facilitar el pago el Impuesto a la Renta a las MyPE, con el fin de aminorar
las consecuencias de la pandemia en la economia nacional, concretamente para el sector de las
MyPE. Dicho sector y las empresas en general, por el contexto pandémico en el Per(, han estado
adoptando y ejecutando estrategias y acciones enfocadas en salvaguardar la salud de sus
colaboradores y a la produccién de forma segura, mediante la practica de medidas de
bioseguridad que permitan garantizar un ambiente de trabajo seguro y confiable. Otro desafio
importante, que se debe tomar en cuenta en el actual contexto, esta en el pago de obligaciones
de las MyPE, que abarca los tributos por impuestos, arbitrios y contribuciones sociales, cuentas
por pagar a proveedores y todo tipo de deudas a corto y largo plazo que pudieron haber adquirido

en el periodo pre pandemia.



Alfaro, et al. (2020), acotaron que, es importante considerar que la liquidez de una
empresa es uno de los primeros aspectos que se ven afectados en situaciones como la
actual recesion economica. Por ello, cuando las ventas disminuyen, y, por ende, los ingresos
bajan, las empresas se ven en dificultades para pagar sus deudas, lo que les lleva a no cumplir
con sus obligaciones y generar penalidades que aumentan sus gastos y atentan contra el
negocio. Siempre existe la posibilidad de solicitar préstamos de cantidades prudentes a corto
plazo, los cuales pueden significar el capital necesario para continuar con la produccion y
generar la liquidez necesaria para continuar con la linea de produccion, pagar a los
trabajadores, comprar materias primas, pagar los servicios, alquileresy todos aquellos gastos
vinculados a los costos directos de produccion.

Por estas razones, existe la necesidad de realizar un estudio sobre el analisis de los
financiero y tributario y su incidencia en el financiamiento y la rentabilidad de la empresa
Sudamericana S.R.L., dedicada al rubro de venta de utiles de oficina y escritorio y papeleria en
general, dicho sector es uno de los més afectados en sus ingresos por efectos de la pandemia del
Coronavirus. Dicho andlisis nos permitira identificar y determinar las variaciones porcentuales
de las principales cuentas de loa activos y pasivos, asimismo los ingresos y gastos, en los
ejercicios fiscales 2019 — 2021 y la manera como estas variaciones porcentuales han incidido
en la liquidez, el financiamiento y rentabilidad, con respecto a los afios pre pandemia.

Y por ultimo esta investigacion se realiza con el fin de proporcionar informacion valida,
confiable y oportuna a los administradores y gerentes, a los investigadores, a los estudiantes de
la Universidad Los Angeles de Chimbote y a la sociedad piurana sobre la incidencia del analisis
financiero y tributario en el financiamiento y rentabilidad de nuestras MyPE del sector

comercial del distrito de Piura.



Il.  Revision de la literatura
2.1.Antecedentes

2.1.1. Antecedentes internacionales

Tributos

Segln Lopez y Soto (2019), en su estudio titulado “cémo revelan las sociedades
anonimas abiertas chilenas los impuestos diferidos en sus estados financieros”, que tuvo como
objetivo, observar y analizar como revelan la informacién contable sobre impuestos diferidos
las sociedades andnimas abiertas (SAA) chilenas en los estados financieros (EE.FF.),
reglamentados por la NIC 12 “Impuesto a las ganancias”, por lo cual utiliz6 la metodologia
cualitativa enfocada en analizar un fendbmeno a través de una serie de caracteristicas.
Concluyeron que, la manera en que dichas entidades presentan la informacién es con base en
las Normas Internacionales de Contabilidad y la legislacion chilena (Ley de Impuesto a la Renta,
Oficio Circular 856, entre otras) cumpliendo con los pardmetros correspondientes. Aunque
existan empresas que no cumplan con la totalidad, la mayoria de las sociedades mostraba lo que
se le solicitaba de manera clara. Se quiere postular una solucion a los problemas mencionados,
con el fin de que esta investigacion no termine y siga desarrollandose. La propuesta es generar
una norma que delimite la presentacion en los estados financieros, con el fin de mejorar la
comprension y comparabilidad entre entidades en el ambito general.

Segin Amaya (2017), en su investigacion sobre el “andlisis de las diferencias en la
base contable y en la base fiscal por el reconocimiento y medicion de los inventarios bajo NIIF.
Aplicacion del impuesto diferido”’, con metodologia cualitativa y cuyo objetivo fue realizar un
analisis de la normatividad contable sobre el manejo y tratamiento de los inventarios, frente a

las normas tributarias y las diferencias. Lleg6 a la conclusion que, con la Ley 1314 de 2009 se



da inicio al proceso de adopcion de los Normas Internacionales de Informacion Financiera
(NIIF), lo que generd una independencia de las norma contable y fiscal en Colombia; y con la
reforma tributaria, Ley 1819 de 2016, se armonizan los dos sistemas de informacion y se opta
por implementar un modelo de conexion formal, donde el sistema de informacion fiscal remite
a la técnica contable, pero realiza los ajustes correspondientes para evitar la realizacion de
partidas que no cumplan con los requisitos de mostrar la verdadera capacidad contributiva,
objetivo principal de la tributacién, de esta forma se acoge la recomendacién de la comisién de
expertos en el sentido de mantener el concepto de realizacion en cuanto a los ingresos, costos y
gastos para efectos tributarios, acercando los criterios de concepto de realizacion contenido en
la normatividad fiscal con el de devengo contable, con algunas excepciones taxativas que
generan diferencias que deben ser conciliadas.

Sanchez y Becerra (2018), en su estudio sobre “el impacto Tributario y financiero de la
aplicacion del Impuesto Diferido como resultado de la convergencia a NIIF — Estudio de caso”
con el objetivo de determinar el impacto tributario y financiero, derivado del impuesto diferido
en la aplicacién de la NIC 12 a empresas del grupo 1 - Estudio de Caso, teniendo en cuenta las
dificultades que se presentan a la hora del célculo del mismo, generando estrategias que
permitan un justo tributo, en la aplicacion de las Normas Internacionales, y la metodologia
utilizada fue descriptiva. Dichos autores, llegaron a la conclusion que, el calculo inadecuado del
impuesto diferido en las empresas puede generar el riesgo de futuras sanciones por no reflejar
razonablemente la realidad economica, (...) la falta de reconocimiento de impuesto diferido
genera efectos en periodos futuros en la medida que se reviertan las diferencias temporarias que
dieron lugar a su reconocimiento. Si una entidad no calcula el impuesto diferido, esta dejando

de reconocer los impactos fiscales actuales y futuros de la realizacion o liquidacion de sus



activos y pasivos, distorsionando sus utilidades y subestimando los resultados y a su vez
causando un efecto no explicado en la tarifa de tributacién basada en la utilidad antes de
impuesto.

Financiamiento

Segun Di Toro (2018), en su tesis sobre “el financiamiento Pyme en la Década 2004-
2014. Particularidades de un Segmento Especifico: Empresas de Pesaje Industrial de la
Provincia de Santa Fe”, entre 2004 y 2014, que tuvo como objetivo poner de manifiesto los
esquemas de financiamiento utilizados por las PyMEs en general y de pesaje industrial de Santa
Fe en particular; con una metodologia exploratoria sincronica, de naturaleza cualitativa.
Concluyd que entre los afios 2004 y 2014, Argentina presentaba una situacion notablemente
comparable a la de la mayor parte de los paises del mundo, incluso a los paises mas
industrializados, en cuanto a la participacion de la PyMEs en indicadores de empleo y valor
agregado. (...) El acceso al crédito depara beneficios y desventajas para las empresas. Entre los
beneficios se encuentra la posibilidad de endeudarse, que permite desarrollar proyectos
productivos una vez que la capacidad de autofinanciamiento se haya agotado. La empresa puede
explotar el escudo fiscal y la obligacion de servir la deuda, que sumado al monitoreo de los
acreedores, contribuye a la toma de decisiones més eficientes dentro de la empresa. Por el lado
de las desventajas, aparecen el alto costo, maxime hoy en dia (Mayo de 2018) en los que los
valores de las tasas “asustan” a todos, y el plazo de la deuda en comparacion con la utilizacion
de fondos propios. (...) En cuanto a las restricciones financieras para las PyMEs argentinas, una
de las causas seria la poca transparencia de la informacion de las empresas, ya que las fuentes
de financiamiento publico han sido mas efectivas para promover la inversion en PyMEs que las

fuentes de financiamiento privado. Esto se debe a los problemas de informacion financiera tales
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como el riesgo moral y la seleccion adversa, por los cuales si los bancos publicos no participaban
era dificil que las PyMEs obtuvieran financiamiento. (...) Debido a que, las EPIS en particular
y las PyMEs en general, son “opacas” en términos de informacion comparandolas con las
grandes empresas, le resulta mas dificil a un prestamista obtener informacion sobre el uso de un
préstamo y la probabilidad de repago, afectando (por la imperfeccion de la informacidn)
seriamente a la tasa de riesgo que contiene el crédito.

Segun Durén (2016), en su investigacion titulada “alternativas de financiamiento para
las Mipymes en el canton Ambato” con el objetivo de investigar la incidencia que tiene el
limitado acceso a las alternativas de financiamiento formal existentes para las MIPyMES vy su
efecto en la estabilidad financiera de este sector en el cantdon Ambato, con una metodologia de
enfoque cualitativo y cuantitativo, concluyé que, cuanto al nivel de conocimiento que tienen los
micro, pequefios y medianos empresarios del cantdbn Ambato sobre las alternativas de
financiamiento formal que existen para las MIPyMES, la mayor parte de los micro y pequefios
empresarios no conocen todas las alternativas de financiamiento formales que existen en el
mercado para este sector, limitandose unicamente su acceso a las tradicionales fuentes de
financiamiento como son los bancos y cooperativas a expensas del pago excesivo de costos de
financiamiento. Esto ocasiona que no aprovechen las oportunidades que estan presentes en el
mercado y que pueden ofrecer grandes beneficios, menores costos financieros y flexibilidad y
amplitud en plazos. En cuanto a diagnosticar el nivel de estabilidad financiera de las MIPyMES
en el cantdbn Ambato ... las micro, pequefias y medianas empresas tienen una rentabilidad baja
a pesar de que su patrimonio es mayor a sus obligaciones y de la alta inversion que realizan por
lo cual manifiestan que no les alcanza el dinero para cubrir sus deudas a corto plazo y tienen

que recurrir a financiamiento externo o por parte de los acreedores para poder cubrir sus deudas.
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Rentabilidad

Segun Zambrano, et al. (2021), en su investigacion sobre “el analisis de rentabilidad,
endeudamiento y liquidez de microempresas en Ecuador” con el objetivo de analizar y
comparar indicadores financieros como la rentabilidad financiera, el endeudamiento y la
liquidez corriente de las microempresas de la provincia del Guayas con las del resto de
provincias de Ecuador, este estudio utilizé una metodologia cuantitativa de tipo descriptiva de
disefio transversal y concluyeron que, a pesar de que, al afio 2019, la mayor cantidad de
microempresas se encuentran ubicadas en la provincia del Guayas no es posible concluir que
tienen mejores indicadores financieros que las microempresas de las provincias del resto del
pais. La rentabilidad promedio de las microempresas de la provincia del Guayas es menor que
el de las microempresas de las provincias del resto de Ecuador, pero también debe considerarse
que existen mas empresas que se desarrollan en el sector de explotacion de minas y canteras en
el resto de las provincias de Ecuador y que en promedio el monto de sus activos pasa los USD
7 millones lo que podrian beneficiar de manera importante a estas empresas.

2.1.2. Antecedentes nacionales

Tributos

Bohorquez y Huaman (2017), en su estudio “el nuevo régimen MyPE Tributario y su
impacto en los estados financieros de la micro y pequefia empresa del sector textil del Emporio
Comercial de Gamarra”, que tuvo como objetivo determinar el impacto en los estados
financieros del Nuevo Régimen MyPE tributario de la micro y pequefia empresa del sector textil
del Emporio Comercial de Gamarra, con una metodologia cualitativa y cuantitativa, donde
concluyeron que, el RMP impacta en los estados financieros en cuanto a la determinacion de la

renta, debido a las tasas progresivas que se calculan de acuerdo al tamafio de ingresos netos de
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la micro y pequefia empresa. Ademas, el calculo de la tasa progresiva que sefiala el RMT se
utilizara informacion del estado de resultados, y la cual sera reflejada en la utilidad neta de la
empresa, al ser mayor el calculo del impuesto a la renta sera mayor. Asimismo, se vera reflejado
en el estado de situacion financiera.

Gastelo (2017), en su investigacion sobre “las obligaciones tributarias y la recaudacion
tributaria de las MyPEs comercializadoras de Lima Metropolitana”, con el objetivo de
determinar si el cumplimiento de las obligaciones tributarias contribuye con la recaudacion
tributaria en las MyPEs comerciales de Lima Metropolitana, periodo 2017, con un tipo de
metodologia aplicada, descriptiva, explicativa, cuantitativo y cualitativo, conluy6 que, con el
cumplimiento de las obligaciones tributarias se puede influir significativamente con la
recaudacion tributaria, (...) la determinacion de la obligacion tributaria influye
significativamente en la recaudacion tributaria, (...) con el cumplimiento de la prestacion
tributaria se puede influir significativamente en la mejora de la recaudacion tributaria, (...)
asimismo, se pudo establecer que el vinculo obligacional tributario influye significativamente
en la mejora de los indicadores de la recaudacion tributaria (...) y que la exigibilidad de la
obligacion tributaria influye significativamente en la recaudacion tributaria en las MyPEs
comerciales de Lima Metropolitana.

Segun Diaz (2019), en su estudio sobre “la influencia de las cargas tributarias y cargas
laborales en la informalidad de las MyPEs y Pymes ”, con el objetivo de conocer la percepcion
y opinién de los propietarios de las MYPEs y PYMEs, asi como de los expertos, sobre las causas
de la informalidad en el Peru y la influencia de las cargas tributarias y cargas laborales en la
informalidad nacional, con una metodologia cualitativa de MYPEs y PYMEs, concluy6 que, los

empresarios de las Pymes y MyPEs entienden principalmente la informalidad como el no
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cumplir con el deber tributario. Asimismo, se encuentra que mientras que los empresarios
afirman que las normas tributarias si favorecen la informalidad, los expertos creen que no son
las normas sino la falta de orientacion de parte de la SUNAT. Por otro lado, ni los empresarios
ni los expertos creen que las normas laborales favorezcan la informalidad pero que si quieren
fomentarla se necesitara una mejor tarea de facilitacion de la informacion para los empleadores
de parte del Ministerio de Trabajo. Por ultimo, la percepcion tanto de los empresarios como de
los expertos sobre el SEE como herramienta que puede favorecer la formalizacion de los
negocios es positiva. Ellos creen que con el tiempo esto si puede ayudar a fomentar la
formalidad en el Peru.

Financiamiento

Segiin Suarez (2018), en su trabajo de insuficiencia denominado “impactos del
financiamiento para las MyPEs en el sector comercio en el Pert: Caso Negocios del Valle
Service Express S.A.C.”, con el objetivo de evaluar el impacto del financiamiento para las
MyPEs en el sector comercio en el Per( y de la empresa Valle Service Express S.A.C., con una
metodologia de revision bibliografica, concluyé que, el financiamiento a través de deuda es una
de las herramientas principales que las empresas usan para la estructura de capital. Pese a que
muchas empresas opten por utilizar recursos propios, la teoria de seleccion jerarquica demuestra
gue muchas no generan los suficientes ingresos para mantenerse o crecer (...) Se tiene como
recomendacion que las empresas calificadas como MyPEs continlen apoyandose en entidades
financieras formales que ademas del financiamiento que puedan facilitar también jueguen un
rol importante en lo que refiere a asesoria financiera, crediticia y comercial por parte de los

profesionales que forman parte de estas importantes instituciones y asi lograr un crecimiento
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sano del negocio y que hay una necesidad latente de acceso al financiamiento para poder
continuar con las actividades que demanda el negocio.
Chévez y Purizaga (2021), en su tesis titulada “andlisis del financiamiento de las

’

MYPES del sector comercial en el distrito de Piura”, con el objetivo de analizar el
financiamiento de MYPE pertenecientes al sector comercial en el distrito de Piura, con una
metodologia descriptiva y de campo; descriptiva simple y no experimental transversal.
Concluyeron que, existen algunas MYPE que se financian por deuda, esto principalmente por
la insuficiencia de capital inicial de los duefios de los negocios, y para cubrir al maximo sus
requerimientos de mercaderia. Ademas, que para las MyPEs en la provincia de Piura, el
endeudamiento es la mejor opcidn en aras de mayores beneficios, y un crecimiento sostenible.

Rentabilidad

Yauricasa y Yauri (2021), en su investigacion sobre “los indicadores de rentabilidad y
la gestion comercial de los microempresarios del mercado central sector ropas hechas de
Huancavelica — 2016 ”, que tuvo como objetivo establecer la relacion entre el indicador de
rentabilidad y la gestion comercial de los micro empresarios del Mercado Central Sector Ropas
Hechas de Huancavelica, con una metodologia de una investigacion aplicada y enfoque
cuantitativo, concluyeron que, los indicadores de rentabilidad se relaciona de forma positiva
con la gestion comercial, la rentabilidad neta del activo se relaciona de forma positiva con la
gestion comercial, de los microempresarios, la rentabilidad neta de ventas se relaciona de forma
positiva con la gestién comercial y la rentabilidad financiera se relaciona de forma positiva con
la gestion comercial de los microempresarios del mercado central sector ropas hechas,

Huancavelica — 2016.

15



Kaqui y Espinoza (2018), en su estudio sobre “las fuentes de financiamiento y su
influencia en la rentabilidad de la empresa Lucho Tours E.I.R.L. Huaraz” que tuvo como
objetivo determinar la influencia de las fuentes de financiamiento en la rentabilidad de la
empresa Lucho Tours EIRL, Huaraz — 2018, con una metodologia cualitativa, de alcance
explicativo y de caso Unico, donde concluyeron que, las fuentes de financiamiento no han tenido
una influencia muy positiva en la rentabilidad de la empresa Lucho Tours EIRL, Huaraz — 2018,
en el aflo 2016 la rentabilidad ha sido negativa, pero en el afio siguiente la rentabilidad ha
mejorado y ha sido positiva, pero insuficiente, debido al bajo y regular nivel de conocimiento
de las fuentes de financiamiento y al mal uso de las herramientas financieras; asimismo, que la
influencia del patrimonio neto en la rentabilidad de la empresa investigada, ha tenido un
comportamiento diferente, en los afios estudiados.

Cordova (2016), en su investigacion titulada “caracterizacion de marketing y
rentabilidad en las MyPEs de servicios rubro restaurantes del distrito de Castilla— Piura”, que
tuvo como objetivo conocer las caracteristicas de marketing y rentabilidad de las MYPE
servicio rubro restaurante del distrito de Castilla, afio 2016, una metodologia de tipo descriptiva,
nivel cuantitativo, disefio no experimental, de corte transversal y concluy6 que, mayoria de los
propietarios de restaurantes el 78.57% tienen solo secundaria y si tienen conocimiento sobre
marketing, consideran que es indispensable el marketing para sus negocios utilizandolo como
una herramienta de gestion para mejorar su situacion en el mercado de este rubro. Con respecto
a los tipos de marketing en su minoria las propietarios y/o administradores conocen acerca de
tipos de marketing, con relacion ala rentabilidad es minima las MYPE que tienen conocimiento

acerca de la rentabilidad econémica y financiera.
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2.2. Bases tedricas de la investigacion
2.2.1. Marco tedrico
2.2.1.1. Teoria del financiamiento.

Teoria de trade off o compensacion.

Moreira y Rodriguez (2006). Esta teoria también recibe el nombre de teoria estatica que
presenta un intercambio de los elementos positivos y negativos de la deuda, lo cual postula que
la estructura financiera esta definida por el Trade off existente.

Mondragon (2011). El nivel de deuda depende del equilibrio 6ptimo entre las ventajas
tributarias de la deuda y de los costos relacionados con el financiamiento o también llamados
costos de insolvencia financiera. Para la teoria del Trade Off, el valor de la firma no lo determina
el rendimiento de los activos presentes, sino el valor presente neto del rendimiento que se podria
tener con futuras inversiones que a su vez no se financian exclusivamente con capital propio,
porque al tener beneficios por mantener deuda, como la deduccion de los interés en el impuesto
a la renta, serd necesario compensar los beneficios y el riesgo inherente.

El proposito de las empresas bajo esta teoria son los ratios 6ptimos de endeudamiento
que varia negativamente con el ritmo de las inversiones, es decir, si la empresa realiza mayores
inversiones dispondra de menos flujos de caja libres, lo que conlleva segiin Mondragén a tener
incentivos para aumentar la deuda ya que se supone una pérdida marginal neta de este valor.
Por ende, esta teoria expone que al tener una estructura de capital dptima se define el valor de
la firma.

El equilibrio 6ptimo, se define que al aumentar los ahorros fiscales de la deuda, no se
recae en situaciones de insolvencia. La insolvencia financiera es consecuencia del

endeudamiento excesivo.
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Teoria de peckign order u orden jerarquico.

“La teoria del pecking order o teoria de jerarquia de preferencia, esta basada en que no
existe una estructura 6ptima de capital. La administracién o la parte gerencial emplea la
jerarquia de orden en el momento de realizar nuevas inversiones” (Moreira y Rodriguez, 2006).

Esta teoria se refiere a que las empresas en necesidad de financiamiento, prefieren
financiarse internamente siempre que cuenten con los recursos disponibles y optarian por el
financiamiento externo como la emisién de deuda y acciones, solo cuando sea sumamente
necesario. Esto ayuda a evidenciar que existe una jerarquia de preferencia. (Silva, 2007; Moreira
y Rodriguez, 2006).

El financiamiento interno aparece con las transacciones de la compafiia, por mencionar
un ejemplo, es el caso en la reinversion de sus ganancias o utilidades, a eso se le llama
autofinanciamiento, pero a su vez depende del margen de ganancia que logre la empresa con
relacion a la politica de dividendos. Con el autofinanciamineto las compafias o unidades
productoras se convierten en agente, productor y consumidor al mismo tiempo. (Bodie y
Merton, 1999; Castaingts, 2000; Aguirre, 2003)

“En estos casos, las utilidades retenidas o no distribuidas y el flujo de efectivo, sumando
la depreciacidn, se constituyen en fondos internos generados internamente, de suma importancia
para la empresa” ( (Orlik, 2001; Block, et al, 2013).

Otras de las caracteristicas de esta teoria son los ratios de pagos de dividendos que se
adaptan a las oportunidades de inversién ya que es una medida indispensable para los directivos,
puesto que es vista por los inversores preferentemente como la posesion de una politica de
dividendos estable teniendo que adaptar los ratios- objetivo en el momento de congruencia de

inversion. (Myers, 1984; Silva, 2007)
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“En caso de que los flujos netos son volatiles o dicho de otra manera flexibilidad
financiera llevaran a que los dividendos sean menores y las necesidades de inversion sean
limitadas” (Fernandez y Rojas, 2004).

Como explica Ferri (2021), la busqueda de financiamiento externo se suele llevar a cabo
para iniciar un nuevo proyecto, para realizar una inversion adicional en un proyecto escalable,
0 en aquellos casos en los que la compafia estd atravesando una situacién financiera
complicada. De tal forma, resulta conveniente conocer las dos formas de financiacién mas
habituales que se pueden adecuar a un negocio: a través de equity o a través de deuda. La
diferencia principal entre ambas radica en que en la financiacion con equity, el inversor o
institucién financiera lleva a cabo una aportacion (ya sea dineraria o no dineraria) en el proyecto
obteniendo a cambio un porcentaje de participacion en la sociedad, mientras que, en la
financiacion con deuda, la parte financiada deberd, en un plazo determinado, devolver la
cantidad adeudada mas unos intereses previamente pactados con la entidad financiadora.
También existen instrumentos hibridos que tiene particularidades de uno y otro tipo, como
préstamos capitalizables, acciones redimibles, etc.

2.2.1.2. Teorias de la rentabilidad.

Teoria de Markowitz o modelo de formacion de carteras.

Economipedia (2022). La teoria de Markowitz es un modelo cuyo objetivo consiste en
encontrar la cartera de inversion dptima para cada inversor en términos de rentabilidad y riesgo.
Esto, realizando una adecuada eleccion de los activos que componen dicha cartera.

La teoria de formacidn de carteras se compone de tres etapas:

1.  Determinacion del conjunto de carteras eficientes.

2. Determinacion de la actitud del inversor frente al riesgo.
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3. Determinar la cartera 6ptima.

Y ademas se apoya en los siguientes supuestos de partida:

1. Larentabilidad de una cartera viene dada por su esperanza matematica o media.

2. El riesgo de una cartera se mide a través de la volatilidad (segln la varianza o

desviacion tipica).

3. El inversor siempre prefiere la cartera con mayor rentabilidad y menor riesgo. Ver

relacion rentabilidad, riesgo y liquidez.

Teoria de Sharpe o modelo de valoracion de activos financieros (CAPM).

Economipedia (2022). El modelo CAPM (Capital Asset Pricing Model) es un modelo
de valoracion de activos financieros desarrollado por William Sharpe que permite estimar su
rentabilidad esperada en funcién del riesgo sistematico.

Se trata de un modelo tedrico basado en el equilibrio del mercado. Es decir, se presume
que la oferta de activos financieros iguala a la demanda (O=D). La situacion del mercado es de
competencia perfecta y, por tanto, la interaccion de oferta y demanda determinara el precio de
los activos. Ademas, existe una relacion directa entre la rentabilidad del activo y el riesgo
asumido. A mayor riesgo mayor rentabilidad de tal modo que si pudiésemos medir y otorgar
valores al nivel de riesgo asumido, podriamos conocer el porcentaje exacto de rentabilidad
potencial de los distintos activos. Se debe tener en cuenta que el modelo CAPM Unicamente
toma en consideracion el riesgo sistematico. Sin embargo, dentro del riesgo total de un activo
financiero también se incluye el riesgo no sistematico o diversificable, es decir, el riesgo
intrinseco del titulo en cuestion.

Tipos de rentabilidad.

1. Rentabilidad econémica o de inversién
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Segln Sanchez (2002), la rentabilidad econdmica o return on assets! (ROA), es una
medida, referida a un determinado periodo de tiempo, del rendimiento de los activos de una
empresa con independencia de la financiacion de los mismos. De aqui que, segun la opinion
mas extendida, la rentabilidad econémica sea considerada como una medida de la capacidad de
los activos de una empresa para generar valor con independencia de cdmo han sido financiados,
lo que permite la comparacion de la rentabilidad entre empresas sin que la diferencia en las
distintas estructuras financieras, puesta de manifiesto en el pago de intereses, afecte al valor de
la rentabilidad. Se constituye asi en indicador basico para juzgar la eficiencia en la gestion
empresarial, pues es precisamente el comportamiento de los activos, con independencia de su
financiacion, el que determina con caracter general que una empresa sea 0 no rentable en
términos econdmicos. Ademas, el no tener en cuenta la forma en que han sido financiados los
activos permitira determinar si una empresa no rentable lo es por problemas en el desarrollo de
su actividad economica o por una deficiente politica de financiacion.

Calculo de la rentabilidad economica

Resultado antes de intereses e impuestos

Activo total

2. Rentabilidad financiera o de los fondos propios

La rentabilidad financiera o return on equity? (ROE), es una medida, referida a un
determinado periodo de tiempo, del rendimiento obtenido por esos capitales propios,
generalmente con independencia de la distribucion del resultado. La rentabilidad financiera
puede considerarse asi una medida de rentabilidad mas cercana a los accionistas o propietarios

que la rentabilidad econémica, y de ahi que tedricamente, y segln la opinién mas extendida, sea

! Return on assets: rendimiento de los activos
2Return on equity: rentabilidad sobre recursos propios
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el indicador de rentabilidad que los directivos buscan maximizar en interés de los propietarios.
Ademas, una rentabilidad financiera insuficiente supone una limitacion por dos vias en el acceso
a nuevos fondos propios. Primero, porque ese bajo nivel de rentabilidad financiera es indicativo
de los fondos generados internamente por la empresa; y segundo, porque puede restringir la
financiacion externa.

Calculo de la rentabilidad financiera

Resultado neto

~ Fondos propios
3. Comparacion entre el ROE y ROA
La deficiencia del ROE es que no tiene en cuenta el grado de endeudamiento, mientras
que el ROA se centra en la rentabilidad de los activos, esa diferencia se conoce con el nombre
de apalancamiento, y puede ser:
e ROE > ROA: crece la rentabilidad financiera porque parte del activo se financia
con deuda.
e ROE < ROA: es negativo porque significa que el coste de la deuda es superior
a la rentabilidad econdmica.
e ROE =ROA: es el punto ideal, todo el activo se financia con fondos propios.
4. Diferencia entre rentabilidad financiera y rentabilidad economica
La rentabilidad econdmica (RE) es diferente de la rentabilidad financiera (RF). La
rentabilidad econdmica tiene en cuenta todos los activos utilizados para generar rentabilidad.
En contraste, la rentabilidad financiera solo tiene en cuenta la cantidad de recursos propios

utilizados. Es decir, a la hora de calcular la RF excluimos las deudas.
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2.2.1.3. Teoriade los tributos o la tributacion.

Segun Chavez (1993), las obligaciones tributarias son impuestas por el Estado a sus
ciudadanos, en virtud de su poder imperio como organizacion soberana, es decir, en virtud de
su “jus imperio”. No obstante, toda obligacion tributaria no queda justificada por el simple
hecho que el Estado pueda crearlo y exigirlo, sino, que existe un concepto ético y juridico que
lo justifica toda vez que negarlo seria colocar a los contribuyentes expuestos a las decisiones
arbitrarias del poder publico. Por ello, que deban existir razones éticas y juridicas ademas de
principios y fundamentos sobre las cuales debe basarse el cobro de los tributos. La causa de la
obligacion tributaria es totalmente distinta al de la fuente de la obligacidn tributaria. La fuente
de la obligacion tributarias es la ley, en cambio, la causa de la obligacion tributaria es investigar
el precepto legislativo mismo y su aplicacion concreta que justifique la imposicion de caracter
tributario. (p. 47)

A continuacion, de forma breve se presenta las siguientes teorias que fundamentan la
imposicion tributaria:

Teoria de los servicios publicos.

“Sostiene que la causa o fundamento de los tributos, es costear los servicios publicos
que el Estado presta a los ciudadanos, por lo que el contribuyente paga tributos, siendo estos el
equivalente a los servicios publicos que recibe” (Chavez, 1993, pp. 47-48).

Teoria de la relacion de sujecion.

En este concepto Chavez (1993) afirma que, la obligacion tributaria no esta supeditada
a que el contribuyente perciba ventajas particulares, como es el caso de la teoria de los servicios
publicos, dado que el fundamento juridico de la tributacién es simplemente la relacion de

sujecion del contribuyente para con el Estado, por lo tanto, carece de importancia la
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clasificacion tripartita de los tributos: impuestos, contribuciones especiales y tasas, ya que esta
division se hace en funcion al servicio publico que se financia con los respectivos tributos. (p.48)

Teoria de la necesidad social.

En este aspecto Chavez (1993), establece que, la base de los tributos es el cumplimiento
o satisfaccidn de las necesidades sociales que estan a cargo del Estado. Como se sabe, cada ser
humano tiene dos tipos de necesidades: fisicas (alimentacion, vestido, vivienda y todas aquellas
que permitan su subsistencia) y espirituales (la cultura, el deporte, la educacion,
entretenimiento, etc., que se satisfacen después que han sido satisfechas o cumplidas sus
necesidades fisicas, porque las espirituales son para lograr la superacion personal; asi también
la sociedad tiene necesidades, unas para poder subsistir y otras para poder superarse, que lo
logra con los recursos que percibe por concepto de tributos, en consecuencia las leyes tributarias
tienen finalidades extrafiscales de satisfacer las necesidades sociales de la poblacion, a traves
de ellas, el Estado puede regular o satisfacer determinadas necesidades de la sociedad. Este
precepto es sumamente aceptable y comprende mejor las actividades estatales actuales. Ademas
de las caracteristicas antes sefialadas, es decir, que el Estado debe generar bienestar social, este
debe cumplir un papel integrador. Los problemas socio-econdmicos de un determinado pais
tiene origenes que no son ajenos a los que acontecen o acontecieron en otros, de manera que,
por medio de un proceso de permanente comunicacion, se puede cumplir mejor el papel de
satisfacer las necesidades sociales. (p. 48)

Teoria del seguro.

Para esta teoria, el fundamento de la tributacion es el considerar a los tributos como el
pago de una prima de seguro por la proteccion que el Estado otorga a la vida y al patrimonio de

los particulares. Esta inspirada en la teoria politica del mas puro individualismo, puesto que
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considera que la unica funcion del Estado es garantizar a cada individuo el respeto de sus
propiedades y de sus vidas, por ello considera que el tributo que los ciudadanos pagan constituye
una prima por esta garantia. (Chavez, 1993, p. 49)

Teoria del Eheberg.

Eheberg sostiene que, el pago de los tributos es un deber que no necesita fundamento
juridico especial, considerando el deber de tributar como un axioma que en si mismo no
reconoce limites, pero que los tiene en cada caso particular en las razones de oportunidad que
aconseja la tendencia de servir al interés general. De esta manera, de acuerdo con esta teoria el
fundamento juridico del tributo es, precisamente que no necesita ningan fundamento juridico
para justificar su existencia. (Chavez, 1993, p. 49)

Teoria del gasto publico.

Segun Chavez (1993), esta teoria sefiala como base juridica de los tributos, la necesidad
de cubrir los gastos publicos (recursos que se destinan a la satisfaccion de necesidades
individuales y colectivas). El Estado necesita recursos para financiar el gasto publico y asi pueda
brindar los servicios de caracter publico o privado que los ciudadanos en general deban recibir,
ademas. Para la determinacion de la causa de la obligacion tributaria, es indispensable que la
causa, tenga relacion con la capacidad contributiva de los ciudadanos afectos al impuesto, a
consecuencia que para el cumplimiento de toda obligacion tributaria demande al contribuyente
sacrificios minimos y que se cumpla el principio de neutralidad. (pp. 49-50)

Teoria general de la tributacion y los tributos.

La tributacion es un término que esta enlazado con ciertos principios basicos, que
derivan de diversos puntos de vista (econémico, juridico, administrativo, social, politica

tributaria, etc.). Al ser un elemento de la politica fiscal, la tributacién estd primordialmente

25



encargada a generar ingresos al erario nacional, con el objetivo de financiar los gastos del
presupuesto publico, es por eso que, debe estar encaminada por principios fundamentales, que
se utilizan como guias para la implementacion de los sistemas tributarios, a mas cerca esté una
politica tributaria, el producto de su aplicacién, seran mayor anheladas y propicias para el
Estado y los ciudadanos. (Balseca, 2012, p. 27)

Principios fundamentales de la teoria de la tributacion.

e Principio de la suficiencia

Balseca (2012), lo define como la capacidad de recaudacion del sistema tributario de
una forma apropiada o suficiente con el fin de cubrir el gasto estatal. Para cumplir este principio,
la politica tributaria debe caracterizarse por la generalizacion del tributo, o sea que afecte a todos
los ciudadanos, identificacion justa de las exoneraciones, aquellos ciudadanos que no pagan
algunos tributos y amplitud de las bases economicas y de las personas afectas por los tributos.

e Principio de equidad

Es la reparticion de los tributos en funcién al beneficio y proporcién con la capacidad
contributiva de cada ciudadano. Para cumplir este principio, una politica tributaria debe
caracterizarse por las obligaciones graduadas en funcion al bienestar econémico del ciudadano,
instauracion de niveles de contribuyentes y la afirmacion de que igualdad ante la ley no significa
despreocupacion por el pago de tributos. (p. 29)

e Principio de neutralidad

Es la no variacion de la conducta econdémica de los contribuyentes, a la necesidad de
aminorar la carga tributaria en las decisiones de los agentes econémicos (familias, empresas y
Estado) en el cumplimiento de sus impuestos. Para cumplir este principio, una politica tributaria,

debe caracterizarse por una escasa intromision de la tributacion en el funcionamiento del
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mercado y evita que se formen alteraciones en la distribucion de recursos para las actividades
econdmicas de la poblacion a causa de la existencia de los tributos.

e El principio de simplicidad

Es la existencia de una estructura técnica funcional del sistema tributario, que asigne
Unicamente los tributos que atraigan la cantidad de recursos que justifique su creacion vy al
entorno de los sectores econdmicos que posean una eficaz y suficiente solvencia contributiva.
Para cumplir este principio, una politica tributaria debe caracterizarse por costos no altos y
apropiados para su cumplimiento de pago por los contribuyentes y de revision por la
administracion tributaria; transparencia en la administracién tributaria y conocimiento de los
contribuyentes sobre las obligaciones tributarias. (Balseca, 2012, p. 30)

Sistema tributario nacional.

SUNAT (2022), en mérito a facultades delegadas, el Poder Ejecutivo, mediante Decreto
Legislativo N° 771 dicto la Ley Marco del Sistema Tributario Nacional, vigente a partir desde
1994, con los siguientes objetivos:

e Incrementar la recaudacion.

e Brindar al sistema tributario una mayor eficiencia, permanencia y simplicidad.

e Distribuir equitativamente los ingresos que corresponden a las Municipalidades.

El Codigo Tributario constituye el eje fundamental del Sistema Tributario Nacional, ya
que sus normas se aplican a los distintos tributos. De manera sinoptica, el Sistema Tributario
Nacional puede esquematizarse de la siguiente manera:

Figura 1
Sistema tributario nacional
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SISTEMA TRIBUTARIO NACIONAL

CODIGO TRIBUTARIO ’ TRIBUTOS
l GOBIERNO CENTRAL | ‘ GOBIERNOS LOCALES PARA OTROS FINES
Impuesto a la Renta * Impuesto Predial Contribuciones al SENATI
Impuesto General a las Ventas * Impuesto a la alcabala Contribuciones al SENCICO
Impuesto Selectivo al Consumo * Impuesto a los Juegos
Régimen Unico Simplificado * Impuesto a las apuestas
Impuesto Especial a la Mineria * Impuesto al patrimonio
Aportaciones al Seguro Social * Vehicular

de Salud (Essalud)

Aportaciones a la Oficina de
Normalizacion Previsional (ONP) *
Derechos Arancelarios *

Regalias Mineras **
Gravamen Especial a la Mineria **

Tasas de prestacion de Servicios

Publicos

Fuente: Superintendencia Nacional de Aduanas y Administracion Tributaria

Codigo Tributario D.S. 133-2013-EF.

El Codigo Tributario (2013), establece que el término TRIBUTO comprende impuestos,
contribuciones y tasas.

Impuesto: Es el tributo cuyo pago no origina por parte del Estado una contraprestacion
directa en favor del contribuyente. Tal es el caso del Impuesto a la Renta.

Contribucién: Es el tributo que tiene como hecho generador los beneficios derivados
de la realizacion de obras publicas o de actividades estatales, como lo es el caso de la
Contribucion al SENCICO.

Tasa: Es el tributo que se paga como consecuencia de la prestacion efectiva de un
servicio publico, individualizado en el contribuyente, por parte del Estado. Por ejemplo, los

derechos arancelarios de los Registros Publicos.
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La ley establece la vigencia de los tributos cuya administracion corresponde al Gobierno
Central, los Gobiernos Locales y algunas entidades que los administran para fines especificos.®

Las tasas, entre otras, pueden ser: arbitrios (son tasas que se pagan por la prestacion o
mantenimiento de un servicio publico), derechos (son tasas que se pagan por la prestacion de
un servicio administrativo publico o el uso o aprovechamiento de bienes pablicos) y licencias:
(son tasas que gravan la obtencion de autorizaciones especificas para la realizacién de
actividades de provecho particular sujetas a control o fiscalizacion).

Clasificacion de los impuestos en el Peru.

Como afirma Perucontable (2022), los empresarios o trabajadores, tienen el compromiso
y la obligacion como ciudadanos a declarar sus impuestos. Estos gravan ciertas actividades con
el fin de recaudar fondos, es decir dinero, el cual sera utilizado por el Estado para cubrir las
necesidades que demanda la poblacion. Para conseguir recaudar los ingresos de dinero
suficientes que se requieren para todo un afo, el Estado cuenta con la SUNAT* y las oficinas
o servicios de administracion tributarias (SAT) de las municipalidades de cada localidad, estas
entidades recaudadoras tienen toda la autoridad de poder crear, cambiar y eliminar
contribuciones, derechos y tasas, o si es el caso exonerarlas, dentro de su jurisdiccion y de
acuerdo a ley.

Impuesto a la renta

Es el tributo que grava o afecta las ganancias o ingresos de personas naturales y juridicas,

el cual es declarado y pagado por las empresas, trabajadores dependientes e independientes,

% Los gobiernos locales (municipalidades) administran exclusivamente los impuestos que la ley les asigna
tales como el Impuesto predial, impuesto al patrimonio automotriz, alcabala, impuestos a los juegos, etc.; asi como
los derechos y tasas municipales tales como licencias, arbitrios y derechos.

4 Superintendencia nacional de aduanas y de administracion tributaria.

29



arrendatarios de dormitorios, casas, oficinas o departamentos que perciban rentas o ingresos de
manera frecuente en un afio fiscal.>

Rankia.pe (2022). En nuestro pais, existen 5 tipos o categorias de I.R. dispuestos por la
SUNAT, las cuales, son diferentes de acuerdo a su naturaleza o la procedencia de los ingresos
o rentas. En el transcurso del afio, los contribuyentes perceptores de rentas tienen la obligacion
de efectuar pagos de impuestos y/o retenciones cada mes de acuerdo al tipo de renta que estén
percibiendo.

Primera categoria: Es la renta que es percibida de forma mensual, el impuesto se aplica
el principio de devengado, es decir que se paga, aunque la renta no haya sido pagada. Es
producido por el alquiler y/o cesidn de bienes muebles o inmuebles (maquinarias, automdviles,
camiones, casa, departamentos, etc.)

Segunda categoria: Se aplica el criterio de los percibido, es decir existe la obligacion
de pagar el impuesto cuando se cobra la renta. Son las que proceden ganancias de ganancias de
valores mobiliarios, inversiones de derecho o capital invertido o ganancias en la transferencia
de inmuebles (acciones, bonos, participaciones de fondos mutuos, regalias, intereses, etc.)

Tercera categoria: Son rentas empresariales, es decir o pagan las empresas y negocios.
Se aplica sobre todos los ingresos obtenidos por las personas y empresas que realicen
actividades empresariales. Estos contribuyentes estan obligados a realizar de forma mensual 12
pagos a cuenta, el cual no puede ser menor a la tasa del 1.5% de los ingresos o ventas netas
mensuales.

Cuarta categoria: Este impuesto se paga cuando se cobra el recibo por honorarios, es

decir se aplica el criterio de los percibido. Esta renta es generada por los ingresos percibidos por

> Decreto Supremo 179-2004, publicado el 8 de diciembre del 2004
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los servicios prestados en un trabajo independiente, las dietas de directores de empresas,
regidores municipales, consejeros regionales y retribuciones como trabajadores del estado.

Quinta categoria: Son las obtenidas por los servicios prestados como trabajador
dependiente de una empresa o entidad del Estado, cada mes se le aplica la retencion del impuesto
a la renta en planilla por parte de empleador.

Impuesto general a las ventas (IGV) 18%

®Este impuesto grava las operaciones o transacciones que se realizan dentro del
territorio, tales como: la venta de bienes inmuebles; la prestacién o utilizacion de servicios; los
contratos de construccion; la primera venta de inmuebles que realicen los constructores de los
mismos y la importacion de bienes.

Esta tasa del impuesto estd compuesta por el 16% del IGV y el 2% del Impuesto de
Promocién Municipal (IPM)’ de todas las operaciones afectas al IGV

Impuesto selectivo al consumo

8Este impuesto es recaudado por la SUNAT, el cual grava la compra de bienes, tales son
las bebidas alcoholicas, cigarrillos o combustibles (a excepcidn de los combustibles exonerados
hasta el 30 de junio de 2022, mediante el Decreto Supremo N° 068-2022-EF).

La finalidad de este impuesto es desalentar el consumo de estos productos, debido a que
ocasionan consecuencias negativas en el ambito personal, social 0 medioambiental y exigir un

mayor pago de impuesto a aquellos consumidores que muestran una mayor capacidad de

® Decreto Supremo N° 055-99-EF, publicado el 15 de abril de 1999

"El'IPM, el impuesto al rodaje y la participacion en renta de aduanas son los tributos creados en favor de
los gobiernos locales 0 municipalidades, estos fondos recaudados son destinados al Fondo de compensacion
municipal FONCOMUN, que podran ser utilizados hasta un méximo del 20% en gasto corriente.

8 Decreto Supremo N° 055-99-EF, publicado el 15 de abril de 1999
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adquisicion, debido a compran objetos o bienes de lujo (cigarrillos, vehiculos nuevos, licores,
bebidas hidratantes, energéticas, cervezas, gaseosas, combustibles, etc.)

Operaciones gravadas con el ISC:

Venta en el pais a nivel de productor y la importacion de los bienes detallados en los
apéndices 11 'y IV de la Ley del IGV.

e Laventaen el pais, por el importador, de los bienes especificados en el literal A del

apéndice IV de la Ley del IGV.

e Juegos de azar y apuestas, como loterias, bingos, rifas, sorteos y eventos hipicos.

e Las mesas de juegos de casino y maquinas tragamonedas que se encuentran en

funcionamiento.

Impuesto a las Transacciones Financieras (ITF)

Creado mediante D.L. N° 939, medidas para la lucha contra la evasion y la informalidad,
fue publicado en EIl Peruano el 5 de diciembre del 2003, y modificado por la Ley N° 28194, ley
para la lucha contra la evasion y para la formalizacién de la economia, publicada el 26 de marzo
del 2004, con el fin afectar algunas transacciones que se realicen en las entidades que forman
parte del Sistema financiero. La tasa actual al afio 2022, es del 0.005%.

Impuesto Vehicular

Segun el Servicio de Administracién Tributaria (2022), es aquel tributo que afecta a los
automoviles, camionetas, station wagon, camiones, buses y omnibuses, con una antigiiedad no
mayor de tres afios, contados a partir de la primera inscripcion en registro de propiedad
vehicular(RPV), propiedad de las personas, ya sean naturales o juridicas, el cual se debe pagar
en el SAT de su respectiva municipalidad provincial. La base imponible (BN) esta compuesta

por el valor original de compra, importacién o de ingreso al patrimonio de la empresa, la cual
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no debe ser menor a la tabla referencial proporcionada por el Ministerio de Economia y
Finanzas. La tasa actual del impuesto es del 1% de la BN, hay que recalcar que el monto
resultante del impuesto no debe ser menor al 1.5% de una UIT vigente al 1 de enero del afio al
que corresponde el impuesto.

2.2.1.4. Ratios financieros.

Andrade (2017). Un ratio financiero, es el resultado de la comparacion entre dos cuentas
de los estados financieros, lo cual nos brindard la informacién relativa de una cuenta con
respecto a otra, dependiendo de lo que se quiera medir el ratio puede interpretarse en unidades
monetarias 0 en términos porcentuales.

1. Ratios de liquidez: Muestran el comportamiento de la capacidad de pago que tiene
la empresa sobre sus obligaciones de corto plazo, por ello toman como referencia
cuentas relacionadas con el corto plazo en el estado de situacion financiera, es decir
estamos refiriéndonos al activo corriente y a los pasivos corrientes. (Gitman y Zutter,
2012, p. 65)

Bernal y Amat (2012) afirman que, “la liquidez es la capacidad que tiene la empresa
para atender sus compromisos de corto plazo” (p. 277).
a) Liquidez corriente o general: muestra la relacion total entre las cuentas del
activo corriente y el pasivo corriente, se expresa en nimero de veces 0
términos monetarios. (Andrade, 2017, p. 53)

Activo corriente
L.C.=

" Pasivo corriente

b) Prueba &acida: Es la razon entre las cuentas del activo corriente, menos las
existencias, con el pasivo corriente (no olvidemos que las existencias es el

rubro con menos liquidez del A.C.), este ratio resultante se expresa en
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numero de veces o términos monetarios. EI motivo por el cual se excluyen
las existencias, es porque se presume que la empresa no debe estar
condicionada a la venta de sus existencias para pagar sus deudas. (Andrade,
2017, p.53)

P A= (Activo corriente — Existencias)

Pasivo corriente

c) Prueba defensiva o absoluta: es la razén o relacion entre las cuentas con
mayor liquidez del activo corriente (efectivo y equivalentes de efectivo y las
inversiones disponibles para la venta) con el pasivo corriente; el resultado es

expresado numero de veces 0 en términos monetarios. (Andrade, 2017, p. 53)

P.D.= Efect.y equival.de efect. +Inversion. dispon.para la venta

Pasivo corriente

d) Razén de capital de trabajo neto: El capital de trabajo representa la
cantidad de recursos que permite que la empresa desarrolle sus actividades
ininterrumpidamente. En contabilidad, el capital de trabajo se obtiene de la
diferencia entre el activo corriente y el pasivo corriente, es decir, presenta los
recursos excedentes o sobrantes después de cumplir o cancelar con las deudas
u obligaciones de corto plazo. Esta razon, presenta la razén o la relacion entre
capital de trabajo y las ventas del mismo ejercicio contable. (Andrade, 2017,
p. 54)

Activo corriente — Pasivo Corriente

RCTN =
Ventas

2. Ratios de rentabilidad: La rentabilidad constituye una de las variables con mayor
relevancia en la realizacion de un andlisis financiero, porque es muy importante para

inversionista, determinar de una manera clara la forma de compensacion o utilidad
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por asignar fondos o recursos a una empresa, negocio o proyecto en particular.
(Andrade, 2017, p. 55)

Utilidad bruta
Ventas totales

Margen de utilidad bruta =

También conocido como margen comercial, muestra el porcentaje de representacion de
las utilidades brutas con relacién a las ventas en un periodo de tiempo determinado, dicho ratio

es expresado en tasa porcentual (%).

EBIT®
Ventas totales

Margen operativo =

Muestra el nivel o grado de eficiencia con que se estan administrando o disponiendo los
recursos en términos operativos.

Utilidad neta
Ventas totales

Margen de utilidad neta =

Muestra el porcentaje de representacion de las utilidades netas en relacion con las ventas

en un periodo de tiempo determinado, el ratio es expresado en tasa porcentual (%).

Utilidad neta
Activos totales

Rendimiento sobre la inversion (ROA) =

Muestra el porcentaje de representacion de las utilidades netas con el monto de la
inversion total o el total de los activos de la empresa, también es expresado en porcentaje o en
tasa (%). Este ratio es muy utilizado para prestar atencion la eficiencia de la administracion de

los activos de la empresa.

Utilidad neta

Rendimiento sobre el capital (ROE) = Capital

° EBIT: Abreviatura de “Earnings Before Interest and Taxes”, en inglés, en espafiol “Ganancias antes de
Intereses e Impuestos
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Muestra la representacion de las utilidades netas, en relacion al capital o patrimonio neto
de la empresa, es expresado términos porcentuales o en tasa (%).
3. Ratios de solvencia: El nivel de apalancamiento o endeudamiento, explica el nivel
al cual la empresa ha ocupado recursos de terceros para financiar sus actividades
comerciales o invertir en nuevos negocios. (Supercias, 2022)

Pasivo total o Deuda

Razén de deuda = -
Activo total

Llamado también indice de endeudamiento del activo, con esta razén o ratio se
determina el porcentaje de los activos totales que estan siendo financiado con recursos de
terceros.

Pasivo total o Deuda

Ratio de endeudamiento patrimonial = - -
Patrimonio

Esta razon financiera sirve para determinar el grado, las veces o el porcentaje de
endeudamiento de la empresa en relacion al patrimonio que posee la empresa. Si se obtiene una
relacion de 3, significa que por cada S/ 1 que se posee en el patrimonio se tiene S/ 3 soles de
deuda o que la empresa esta apalancada 3 veces su patrimonio.

Activo Total

Ratio de apalancamiento = - -
Patrimonio

Llamado también multiplicador de capital, muestra el apalancamiento financiero de la
empresa. Es el nimero de unidades monetarias de activos que se obtuvieron por cada unidad
monetaria aportada por los socios o accionistas. Si es igual a 1, quiere decir que la empresa solo
se ha financiado con recursos propios, pero, si es mayor a 1, se ha solicitado financiamiento a
terceros, es decir a un banco.

. L . Total activo
Ratio de Solvencia Financiera = ————
Total pasivo
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Este indice es muy utilizado por las empresas cuando se estima realizar una inversion
en nuevos proyectos, con esta razon se determina que si una empresa posee los activos
necesarios para hacer el pago de sus obligaciones a corto y largo plazo de manera oportuna.

2.2.1.5. Teoria de las micro y pequefias empresas.

Ley N° 30056.

Denominada ley que modifica diversas leyes para facilitar la inversion, impulsar el
desarrollo productivo y el crecimiento empresarial, publicada en el diario oficial El Peruano el
02 de julio del 2013.

Articulo 1.- Objeto de Ley: Establecer el marco legal para la promocion de la
competitividad, formalizacion y el desarrollo de las micro, pequefias y medianas empresas
(MIPYME), estableciendo politicas de alcance general y la creacion de instrumentos de apoyo
y promocion; incentivando la inversion privada, la produccion, el acceso a los mercados
internos y externos y otras politicas que impulsen el emprendimiento y permitan la mejora dela
organizacion empresarial junto con el crecimiento sostenido de estas unidades econémicas.

Articulo 5.- Caracteristicas de las micro, pequefias y medianas empresas: Las
MIPY ME deben ubicarse en alguna de las siguientes categorias empresariales (en funcion a sus
ventas anuales)

Microempresa: ventas anuales hasta el monto maximo de 150 UIT.

Pequefia empresa: ventas anuales superiores a 150 UIT y hasta el monto maximo de
1700

Mediana empresa: ventas anuales superiores a 1700 UIT y hasta el monto maximo de

2300 UIT.

10 Unidad impositiva tributaria.
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El incremento en el monto méximo de ventas anuales sefialado para la micro, pequefia
y mediana empresa podra ser determinado por decreto supremo refrendado por el Ministro de
Economia y Finanzas y el Ministro de la Produccién cada dos (2) afios.

Articulo 42.- Naturaleza y permanencia en el régimen laboral especial: El presente
Régimen Laboral Especial es de naturaleza permanente y Unicamente aplicable a la micro y
pequefia empresa. La microempresa que durante dos (2) afios calendario consecutivos supere el
nivel de ventas establecido en la presente Ley, podra conservar por un (1) afio calendario
adicional el mismo régimen laboral. En el caso de las pequefias empresas, de superar durante
dos (2) afios consecutivos el nivel de ventas establecido en la presente Ley, podran conservar
durante tres (3) afios adicionales el mismo régimen laboral. Luego de este periodo, la empresa
pasara definitivamente al régimen laboral que le corresponda.

Articulo 18.- Acompafiamiento tributario: El Estado acompafia a las microempresas
inscritas en el REMYPE. Durante tres (3) ejercicios contados desde su inscripcion en el
REMYPE administrado por la Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion
Tributaria (SUNAT), esta no aplica las sanciones correspondientes a las infracciones previstas
en los numerales 1, 3, 5y 7 del articulo 176 y el numeral 9 del articulo 174 del Texto Unico
Ordenado del Cédigo Tributario, aprobado por el Decreto Supremo 135-99-EF,cometidas a
partir de su inscripcion, siempre que la microempresa cumpla con subsanar la infraccién, de
corresponder, dentro del plazo que fije la SUNAT en la comunicacion que notifique para tal
efecto, sin perjuicio de la aplicacion del régimen de gradualidad que corresponde a dichas
infracciones.18.3 Lo sefialado en el presente articulo no exime del pago de las obligaciones

tributarias.
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Regimenes tributarios.

Toda persona natural o juridica, que posee 0 va a iniciar un negocio, debes estar
registrado en una de las categorias de los regimenes tributarios de la SUNAT. EI régimen
tributario establece la manera en la que se pagan los impuestos y los niveles de pagos de los
mismos. Puedes optar por uno u otro régimen dependiendo del tipo y el tamafio del negocio.
Existen 4 regimenes tributarios: Nuevo Régimen Unico Simplificado (NRUS), Régimen
Especial de Impuesto a la Renta (RER), Régimen MYPE Tributario (RMT) y Régimen General
(RG). (Gob.pe, 2022)

Régimen MyPE Tributario del Impuesto a la renta, D.L. N° 1269.

Es un régimen especialmente creado para las micro y pequefias empresas con el objetivo
de promover su crecimiento al brindarles condiciones mas simples para cumplir con sus
obligaciones tributarias.

SUNAT (2022). EI RMT esté dirigido a contribuyentes: domiciliados en el pais, realicen
actividades empresariales (rentas de tercera categoria) y sus ingresos no superen las 1700 UIT
en el ejercicio gravable.

Sobre el llevado de Libros en el RMT la obligacion para el llevado de cada uno se da de
acuerdo a los ingresos obtenidos, asi, tenemos lo siguiente:

e Si los ingresos netos anuales fueran hasta 300 UIT llevard: Registro de Ventas,

Registro de Compras y Libro Diario de Formato Simplificado.
e Ingresos brutos anuales mayores de 300 UIT y que no superen las 500 UIT: Registro

de Ventas, Registro de Compras, Libro Diario y Libro Mayor.
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e Ingresos brutos anuales mayores a 500 UIT y que no superen las 1700 UIT: Registro
de Compras, Registro de Ventas, Libro Diario, Libro Mayor y Libro de Inventarios
y Balances
Determinacion Impuesto a la Renta e Impuesto General a las Ventas:
e Pagos a cuenta del Impuesto a la Renta:
o Si los ingresos anuales del ejercicio no superan las 300 UIT, declaran y pagan
1% de los ingresos netos mensuales.
o Sien cualquier mes superan las 300 UIT, declaran y pagan 1.5% o coeficiente.
e Determinacion del Impuesto General a las Ventas:
o Latasaes similar a la que corresponde a los contribuyentes acogidos al RER y
al Régimen General: 18%.
e Determinacion del Impuesto a la Renta Anual en el RMT:
o Si la renta neta anual es de hasta 15 UIT, 10%.
o Por el exceso de mas de 15 UIT, 29.5%
Régimen laboral de la MyPE, titulo VII D.S. N° 013-2013-PRODUCE.
Esta ley se aplica a todos los trabajadores del régimen laboral de la actividad privada,
que presten servicios en las micro y pequefias empresas.

Tabla 1
Cuadro comparativo de beneficios laborales con el Régimen general
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CONCEPTO Microempresa Pequefia empresa Régimen General
R.M.V. Si
Jornada méxima de
. 48 horas semanales
trabajo
Descanso semanal - . . .
. . Minimo a 24 horas consecutivas y descanso remunerado en los dias feriados
obligatorio

Horas extras

Vacaciones

C.TS.

Asignacion familiar

Gratificaciones

ESSALUD
SCTR.

Indemnizacién
por despido

arbitrario

Utilidades

15 dias calendario por
cada afio de servicio

No

No

No

ESSALUD o al SIS
Familiar subsidiado
No

10 remuneraciones diarias
por afio completo de
servicios, con el tope de

90 remuneraciones diarias.

No

Si
15 dias calendario por
cada afio de servicio
15 remuneraciones diarias
en 2 oportunidades, 1 en
cada semestre (mayo y
noviembre).
No
2 gratificaciones al afio
(fiestas patrias y navidad),
equivalentes a medio
sueldo cada una.
9% remuneracién
computable
Si
20 remuneraciones diarias
por afio de servicios, con
un limite de 120
remuneraciones diarias

Si (21 trabajadores)

30 dias calendario por
cada afio de servicio
1 remuneracién mensual
en 2 oportunidades, 1 en
cada semestre (mayo y
noviembre).
10% R.M.V.

2 gratificaciones al afio
(fiestas patrias y navidad),
equivalentes a 1 sueldo
cada una.

9% remuneracion
computable
Si
1 % remuneracion
ordinaria mensual por
cada afio completo de
servicios con un maximo
de 12 remuneraciones
Si (21 trabajadores)

El Registro de la Micro y Pequeiia Empresa (REMYPE).

Verona (2021, como se cito en Lacamara.pe). Es un registro en el que pueden inscribirse

las micro y pequefias empresas (MyPE) para acceder a beneficios laborales y tributarios, con el

propésito de que puedan desarrollarse, consolidarse en el mercado y generar empleo y

desarrollo.

Pueden entrar en REMYPE las micro y pequefias empresas constituidas por personas

naturales o juridicas dedicadas a actividades como extraccién, transformacion, produccion,

comercializacién de bienes o prestacion de servicios. Asimismo, deben tener como minimo un

trabajador.
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Requisitos para inscribirse
e No pertenecer al rubro de bares, discotecas, casinos y juegos de azar.
e RUC vigente.
e Tener el Usuario y Clave SOL.
e Tener como minimo un trabajador.
Registro: Para el registro online debes:
e Ingresar a la pagina web del Ministerio de Trabajo en el link “Registro Nacional de
la Micro y Pequefia Empresa — REMYPE”.
e Luego ingresar el RUC, Usuario y Clave SOL. En la solicitud virtual se debe incluir
los datos de la empresa y los datos de los trabajadores.
e Se incluyen: nombres y apellidos, DNI (que se valida en linea con RENIEC), fecha
de nacimiento, género, discapacidad, tipo de contrato (determinado o
indeterminado), labor que realiza el trabajador, remuneracion, etc. Si el trabajador
cuenta con derechohabientes (conyugue, hijos, padres), se debera de anotar los datos
de estos familiares.
Junta de propietarios
Es importante acotar que, también podran inscribirse en el REMYPE las juntas de
propietarios, a fin que sus trabajadores (guardianes, vigilantes) estén comprendidos en los
beneficios laborales que contempla la Ley MYPE. La junta de propietarios puede ser de
edificios, de departamentos, quintas, casas de copropiedad, centros y galerias comerciales o

campos feriales. (Verona, 2021, como se cit6 en Lacamara.pe)
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2.2.2. Marco conceptual

Financiamiento: es el proceso por el cual una persona o empresa capta fondos. Estos
fondos o recursos podran ser utilizados para solventar la compra de bienes o servicios, 0 para
desarrollar diferentes tipos de inversiones. (Economipedia, 2022)

Rentabilidad: es la capacidad que tiene una empresa para producir o u originar
adecuada utilidad o ganancia; por ejemplo, se dice que una empresa es rentable cuando genera
mayores ingresos que egresos, un cliente es rentable cuando genera mayores ingresos que
gastos, un area o departamento de empresa es rentable cuando genera mayores ingresos que
costos. (Raisin, 2022)

Tributos: son prestaciones en dinero, bienes o servicios, determinados por la Ley, que
el Estado recibe como ingresos en funcion de la capacidad econdmica y contributiva del pueblo,
los cuales estan encaminados a financiar los servicios publicos y otros propositos de interés
general. (SUNAT, 2022)

Andlisis horizontal: es la variacion porcentual que ha experimentado en el tiempo una
partida o0 cuenta contable, nos permite conocer si un elemento de los estados financieros ha
tenido un incremento o una disminucién en el tiempo, expresado en términos porcentuales. Se
analiza los cambios de los activos totales de la empresa en un periodo anual, se realiza un estudio
si en dicho afio, la inversion total de la empresa aument6 o disminuyé en términos porcentuales.
(ESAN, 2022)

Andlisis vertical: se determina la participacion de una cuenta o partida contable dentro
de un elemento contable (activo, pasivo, patrimonio neto, gastos e ingresos) y el porcentaje de
crecimiento o disminucién en la participacion de estas cuentas en el elemento total. (ESAN,

2022)
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Solvencia financiera: es la capacidad que tiene una empresa para poder cubrir todas las
obligaciones, sin importar el tiempo, ya sea a corto, mediano o largo plazo. Una empresa es
solvente cuando tiene la capacidad para cancelar sus compromisos al vencimiento de estos y
puede conservar esta capacidad en el futuro. (Economipedia, 2022)

Solvencia: Cuando la empresa cuenta con bienes y recursos econémicos suficientes
como para respaldar las deudas contraidas a cualquier plazo, asi estos bienes no correspondan
al monto del efectivo. (Economipedia, 2022)

Liquidez: Cuando la empresa cuenta con el efectivo necesario, en determinado
momento, para hacer el pago de sus compromisos contraidos a corto plazo. Es la facilidad de
un activo para convertirse en efectivo. (Debitoor, 2022)

Utilidad o ganancia: Es la diferencia entre el precio al que se vende un producto y el
costo del mismo. La ganancia es el objetivo basico de toda empresa o negocio. El objetivo es
reducir sus costos lo méas posible, atrayendo a la vez a los demandantes de los bienes o servicios
que produce para vender éstos al mayor precio posible. (Debitoor, 2022)

Unidad impositiva tributaria (U.1.T.): es el valor en soles establecido por el Estado
para determinar impuestos, infracciones, multas y otros aspectos tributarios. Ciertos montos se
expresan en cantidades (5 UIT") o porcentajes (20% UIT). Conforme al DS 398-2021-EF
(31.12.2021) publicado en el diario oficial El Peruano, el nuevo valor de la UIT para el 2022,
es de S/ 4600, el cual tendra importantes efectos tributarios, laborales y administrativos para los
contribuyentes y la ciudadania en general. (Gob.pe, 2022)

Factura negociable: es un titulo valor, igual a la letra de cambio, el pagaré o un cheque

que permite que la factura de una micro, pequefia 0 mediana empresa sea transferida a terceros
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por endoso. Es decir, que el poder sobre un determinado documento sea cedido de manera
parcial o total. (Gob.pe, 2022)

Activos: son los recursos controlados por la empresa producto de sucesos pasados y por
los cuales se espera un flujo de beneficios econdmicos futuros hacia la empresa. Un activo es
reconocido o registrado en estado de situacion financiera cuando exista la probabilidad que
fluyan a la empresa beneficios econdmicos futuros y dicho activo tenga un costo o valor que
pueda ser medido de forma fehaciente o indudable. (IASB, 2010, p. 18)

Pasivos: son obligaciones existentes en la empresa producto de sucesos econémicos
pasados, de sus pagos se espera un flujo de salida de recursos de la empresa que comprende
beneficios econdmicos. Un pasivo es reconocido en el estado de situacion financiera cuando
exista la probabilidad de que una salida de recursos, que comprendan beneficios econdémicos,
resulte del pago de esta obligacion y que el importe al cual se cancele pueda ser medido de
forma fehaciente. (IASB, 2010, p. 18)

Patrimonio: Es el valor residual de los activos de la empresa después de disminuir todos
sus pasivos. (IASB, 2010, p. 18)

Ingresos: son los aumentos de los beneficios econémicos en un periodo contable en la
forma de entradas o mejoras de activos o reducciones de pasivos que dan como resultado el
incremento del patrimonio, el cual no es producto de nuevas contribuciones realizadas por los
accionistas. (IASB, 2010, p. 21)

Gastos: son las disminuciones de los beneficios econémicos durante un periodo
contable en la forma de salidas o reducciones de activos o la incursién de pasivos que dan como
resultado la disminucion del patrimonio, el cual no es producto de distribuciones a los

accionistas. (IASB, 2010, p. 21)
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I11.  Hipdtesis
3.1.Hipotesis general
e EIl andlisis financiero y tributario determina la incidencia de las transacciones y
movimientos contables de cada una de las partidas de los Estados Financieros en el
financiamiento y la rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L.,
Piura, 2019 — 2021.
3.2.Hipdtesis especificas
e EIl analisis financiero determina la incidencia de las transacciones y movimientos
contables de cada una de las partidas de los Estados Financieros en el financiamiento y
la rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019 — 2021.
e Los indices financieros determinan la capacidad de pago a corto (liquidez), la
participacion de los acreedores en el financiamiento (solvencia) y la eficiencia y
efectividad de la administracidn para controlar los costos y gastos (rentabilidad) de la
empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021.
e El andlisis tributario determina la incidencia de los tributos en el financiamiento y la

rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019 — 2021.
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IV. Metodologia

4.1.Disefo de la investigacion

El tipo de la investigacion fue descriptiva-correlacional. Segun Supo y Cavero (2014),
los estudios descriptivos se centran en descripciones de eventos y situaciones, busca identificar
problemas o justificar condiciones actuales y partir de sus resultados existen elementos para
hacer comparaciones o evaluaciones descriptivas. Son correlacionales, permiten la medicion de
dos 0 mas variables y explican relaciones y prueban hipotesis

El nivel de investigacion fue cuantitativo, debido a que se tomaron datos numéricos en
las variables a investigar, que nos permitieron conocer el entorno de una mejor forma, dado que
los datos fueron recogidos y analizados por medio de ratios financieros.

El disefio de la investigacion fue no experimental y de caso, porgue se trat6 de un estudio
que no se modificd o cambid forma intencional las variables independientes. Es decir, se
observaron las situaciones existentes en su forma natural y se realiz6 un analisis.

4.2.Poblacion y muestra.

El universo estara conformado por los Estados Financieros de la empresa Distribuidora
Sudamericana S.R.L. de los afios 2019, 2020 y 2021. La muestra por el Estado de Situacion
Financiera y los Estados de Resultados por Funcion de la empresa Distribuidora Sudamericana

S.R.L. de los afios 2019, 2020 y 2021
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4.3.Definicion y operacionalizacion de variables e indicadores

Tabla 2

Definicidn y operacionalizacion de variables e indicadores

. Definicion Definicion . . . Escala de
Variables . Dimensiones Indicadores . .
conceptual operacional medicion
Es el estudio e .
. ” Se considera
interpretacion de los  Estados
la informacion financieros Analisis
contable de una vertical .
empresa con el tales como el Composicion
_ S Estado de porcentual _—
Analisis objetivo de | =70, o Cuantitativ
financiero analizar 0 situacion Variaciones 0
diagnosticar  su financiera y el absolutas
1agnos estado de pi Variaciones relativas
situacion actual y resultados por Anadlisis
proyectar SU | funcion P y horizontal
gefslir&\rlglwmlent naturaleza.
Se considera el | Registro de | Impuesto general a
registro, compras la ventas
documentacié | Registro  de | Impuesto general a
n la | ventas la ventas
;n.]g’r{nqc'on Planilla  de | NP Cuantitativ
Analisis ributaria y sueldos AF.P. a
tributario pagos  dentro ESSALUD
de los plazos Balan q
establecidos alance €
por la PDT 710 comprobacion
SUNAT. Estado de resultados
Es el proceso por Razén de Deuda
el cual una La deuda Total de activos
persona O | informacién
empresa  capta . Ratio de Deuda
fondos Asi, | SETVI@ - PAIA | o alancamient Patrimonio
) - ' | mejorar la | P Patrimonio
dicho  recursos situacion 0
. _— podran ser | .. .
Financiamient - financiera de
utilizados  para
0 la empresa
solventar la .
L mediante el ;
adquisicion  de lisi - Total de activos
bienes o | analisis Multiplicador Patri i
e financiero por | de capital atrimonto .
servicios, 0 para | "0 o Ratios
desarrollar ratios
distintos tipos de '
inversiones.
Es la capacidad | La Margen de Utilidad bruta
que tiene algo | informacién utilidad bruta Ventas totales
para generar | servird  para Margen EBIT
- suficiente mejorar la - Ventas totales
Rentabilidad Utilidad o | situacion operativo
ganancia; por | financiera de Margen de Utilidad neta
ejemplo, un | la empresa | .. Ventas totales
negocio es | mediante el utilidad neta

48




. Definicion Definicion . . . Escala de
Variables . Dimensiones Indicadores L
conceptual operacional medicion
rentable cuando a_naI|S|_s Rendimiento Utilidad neta
genera mayores | financiero por | sobre la| ———
ingresos  que | medio de los | inversion Activos totales
egresos, un | ratios. (ROA)
cliente es
rentable cuando
genera mayores
ingresos que
gastos, un area o Rendimiento Utilidad neta
departamento de sobre el capital Capital
empresa es (ROE)
rentable cuando
genera mayores
ingresos que
costos.
Es la capacidad
que tiene una
empresa para
poder cubrir
todas las La
obligaciones, sin | . L
. informacion
Importar el servirg ara
tiempo, ya sea a . P
. mejorar la
corto, mediano o situacion
largo plazo. Una financiera  de Ratio de Total activo
Solvencia empresa es | | emoresa solvencia Total pasivo
solvente cuando _emp financiera
. mediante el
tiene la e
. andlisis
capacidad para | .. ;
financiero por
cancelar SUS | edio de los
compromisos al .
- ratios.
vencimiento de
estos y puede
conservar  esta
capacidad en el
futuro.
- AC
:;ﬁ‘ormacién Liquidez PC
Es cuando la - corriente pC
empresa cuenta | o vira - para
P . mejorar la (AC — Existencias)
con el efectivo | ..~~~ L
. situacion Prueba é&cida PC
necesario, en | .. .
Liquidez determinado financiera  de
la empresa EEE + IDPV
momento, para . P Prueba -
mediante el . PC
hacer el pago de andlisis defensiva
SuUs compromisos | .. : ,
mp financiero por | Razon de AC — PC
contraidos 4| medio de los | capital de
corto plazo. P Ventas

ratios.

trabajo neto
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4.4.Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

Para el estudio de las variables, se observo y se analizd los Estados Financieros de los
afios 2019, 20220 y 2021 de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. El instrumento fue
el Estado de situacion financiera y el Estado de Resultados y como técnica de recoleccion de
datos se empleo el analisis de ratios y de tendencias. Para dar confiabilidad y validez los
instrumentos de recoleccién de informacion se adjuntaran los PDT de los afios 2019, 2020 y
2021.

4.5.Plan de analisis.

Los registros de los datos obtenidos de los Estados financieros y de la documentacion
contable y administrativa se confeccionaron tomando en cuenta los objetivos de la investigacion
y el célculo de los ratios financieros y tendencias se procesaron en el software Microsoft Excel
para una mayor exactitud en los calculos aritméticos.

4.6.Matriz de consistencia

Anélisis financiero y tributario y su incidencia en el financiamiento y la rentabilidad de
la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019 - 2021

Tabla 3
Matriz de consistencia
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Enunciado del

problema Objetivos Hipotesis Variables Indicadores :\/Ie_:todol_ogla_c’ie
Problema general: Objetivo general Hipétesis general a investigacion
¢(Como inciden el | Determinar El analisis | e«  Analisis e Anilisis Tipo:
analisis financiero y | mediante el analisis | financiero y financiero vertical Correlacional
tributario en el | financiero y | tributario determina | e«  Analisis e  Anilisis Disefio:
financiamiento y la | tributario la | la incidencia de las tributario horizontal No experimental,
rentabilidad de la | incidencia en el | transacciones Y | e«  Financiamiento e indices de | las
empresa Distribuidora | financiamiento y la | movimientos e  Rentabilidad liquidez variables no
Sudamericana S.R.L., | rentabilidad de la | contables de cada | , Liquidez e indices de | seran
Piura, 2019 — 20217 empresa una de las partidas | ,  govencia Solvencia manipuladas
Distribuidora de los Estados | | pontabilidad e indices de | Nivel:
Sudamericana Financieros en el rentabilidad Descriptivo-
S.R.L. — Piura, 2019 | financiamiento y la o Andlisis y explicativo, se
—2021. rentabilidad de la pago de | realizara la
empresa tributos descripcion  de

Distribuidora
Sudamericana
S.R.L., Piura, 2019
—2021.

Problemas Objetivos Hipétesis
especificos especificos especificas
¢Como incide el | Analizar los estados | El analisis

analisis financiero en | financieros y su | financiero

el financiamiento y la | incidencia en el | determina la
rentabilidad de la | financiamiento y la | incidencia de las
empresa Distribuidora | rentabilidad de la | transacciones y
Sudamericana S.R.L., | empresa movimientos

Piura, 2019 — 2021?

Distribuidora
Sudamericana
S.R.L., Piura, 2019 —
2021.

contables de cada
una de las partidas
de los Estados
Financieros en el
financiamiento y la
rentabilidad de la
empresa
Distribuidora
Sudamericana
S.R.L. —Piura, 2019
—2021.

¢(Cuéles son los
indices de liquidez,
rentabilidad y

solvencia de la
empresa Distribuidora
Sudamericana S.R.L.,
Piura, 2019 — 2021?

Determinar los
indices de liquidez,
rentabilidad y
solvencia de la
empresa

Distribuidora
Sudamericana
S.R.L., Piura, 2019 —
2021.

Los indices
financieros
determinan la

capacidad de pago a
corto (liquidez), la
participacién de los
acreedores en el
financiamiento
(solvencia) y la
eficiencia y
efectividad de la
administracion para
controlar los costos
y gastos
(rentabilidad) de la
empresa
Distribuidora
Sudamericana
S.R.L., Piura, 2019
—2021.

;Cémo incide el
analisis tributario en
el financiamiento y la
rentabilidad de la
empresa Distribuidora
Sudamericana S.R.L.,
Piura, 2019 — 2021?

Analizar los tributos
y su incidencia en el
financiamiento y la
rentabilidad de la
empresa
Distribuidora
Sudamericana
S.R.L. — Piura, 2019
—2021.

El analisis tributario
determina la
incidencia de los
tributos en el
financiamiento y la
rentabilidad de la
empresa
Distribuidora
Sudamericana
S.R.L. - Piura, 2019
—2021.

las

variables,
ademas la causa-
efecto.

Disefio:
Cuantitativo,
porque nuestras
variables se
expresardn  en
ndmeros o cifras.
Universo:
Conformada por
los Estados
Financieros de la
empresa
Distribuidora
Sudamericana

S.R.L. de los
afios 2019, 2020
y 2021.
Muestra:

Conformado por
el Estado de

Situacién
Financiera y los
Estados de

Resultados  por
Naturaleza y por
Funcion de la
empresa
Distribuidora
Sudamericana
S.R.L. de los
afios 2019, 2020
y 2021.
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4.7.Principios éticos

Uladech (2019). Toda actividad de investigacidn que se realiza en la Universidad se guia
por los siguientes principios:

Proteccidn a las personas

La persona en toda investigacion es el fin y no el medio, por ello necesita cierto grado
de proteccidn, el cual se determinara de acuerdo al riesgo en que incurran y la probabilidad de
riesgo en que incurran y la probabilidad de que obtengan un beneficio.

En las investigaciones en las que se trabaja con personas, se debe respetar la dignidad
humana, la identidad, la diversidad, la confidencialidad y la privacidad. Este principio no s6lo
implica que las personas que son sujetos de investigacion participen voluntariamente y
dispongan de informacion adecuada, sino también involucra el pleno respeto de sus derechos
fundamentales, en particular, si se encuentran en situacion de vulnerabilidad.

Cuidado del medio ambiente y la biodiversidad

Las investigaciones que involucran el medio ambiente, plantas y animales, deben tomar
medidas para evitar dafios. Las investigaciones deben respetar la dignidad de los animales y el
cuidado del medio ambiente incluido las plantas, por encima de los fines cientificos; para ello,
deben tomar medidas para evitar dafios y planificar acciones para disminuir los efectos adversos
y maximizar los beneficios.

Libre participacion y derecho a estar informado

Las personas que desarrollan actividades de investigacién tienen el derecho a estar bien
informados sobre los prop6sitos y finalidades de la investigacion que desarrollan, o en la que

participan; asi como tienen la libertad de participar en ella, por voluntad propia.
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En toda investigacion se debe contar con la manifestacion de voluntad, informada, libre,
inequivoca y especifica; mediante la cual las personas como sujetos investigados o titular de los
datos consiente el uso de la informacion para los fines especificos establecidos en el proyecto.

Beneficencia no maleficencia

Se debe asegurar el bienestar de las personas que participan en las investigaciones. En
ese sentido, la conducta del investigador debe responder a las siguientes reglas generales: no
causar dafio, disminuir los posibles efectos adversos y maximizar los beneficios.

Justicia

El investigador debe ejercer un juicio razonable, ponderable y tomar las precauciones
necesarias para asegurar que sus sesgos, y las limitaciones de sus capacidades y conocimiento,
no den lugar o toleren préacticas injustas. Se reconoce que la equidad y la justicia otorgan a todas
las personas que participan en la investigacion derecho a acceder a sus resultados. El
investigador esta también obligado a tratar equitativamente a quienes participan en los procesos,
procedimientos y servicios asociados a la investigacion.

Integridad cientifica

La integridad o rectitud deben regir no solo la actividad cientifica de un investigador,
sino que debe extenderse a sus actividades de ensefianza y a su ejercicio profesional. La
integridad del investigador resulta especialmente relevante cuando, en funcion de las normas
deontoldgicas de su profesion, se evaltan y declaran dafios, riesgos y beneficios potenciales que
puedan afectar a quienes participan en una investigacion. Asimismo, debera mantenerse la
integridad cientifica al declarar los conflictos de interés que pudieran afectar el curso de un

estudio o la comunicacion de sus resultados. (p. 2-4)
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V. Resultados
5.1. Resultados
5.1.1. Respecto al objetivo especifico 1:
= Analizar los estados financieros y su incidencia en el financiamiento y la

rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 —

2021.
Tabla 4
Analisis vertical del activo, afios 2019 — 2021
ACTIVO 2019 2020 2021
S/ % S/ % S/ %
ACTIVO CORRIENTE
Efectivo y equivalentes de efectivo 189,281.04 29.44% 81,705.27 16.55%  138,430.34 26.84%
Cuentas por cobrar comerciales (neto) 21,072.91 3.28%  130,447.20 26.42%  214,978.47 41.69%
Otras cuentas por cobrar (neto) 0.00 0.00% 4,356.77 0.88% 0.00 0.00%
Gastos pagados por anticipado 798.27 0.12% 798.27 0.16% 798.27 0.15%
Existencias (neto) 255,016.59 39.66%  147,349.52 29.84% 53,424.28 10.36%
Activo diferido (c/p) 37,895.31 5.89% 11,401.48 2.31% 0.00 0.00%
Total activo corriente 504,064.13 78.40%  376,058.51 58.49%  407,631.36 63.40%

ACTIVO NO CORRIENTE
Inmuebles, maquinaria y equipo (neto) 127,480.42 19.83%  117,777.27 23.85% 108,074.12 20.96%

Activo diferido (I/p) 11,401.48 177% 0.00 0.00% 0.00 0.00%
Total activo no corriente 138,881.90  21.60% 117,777.27  23.85% 108074.12  20.96%
TOTAL ACTIVO 642,946.02 100.00% 493,835.78 100.00% 51570548  100.00%

Figura 2

Analisis vertical del activo, afio 2019
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Inmuebles, maquinaria Activo diferido (I/p);
y equipo (neto); 11,401.48 ; 1%

127,480.42 ; 11%

Efectivo y equivalentes
de efectivo; 189,281.04

; 29.44%

Cuentas por cobrar
_____comerciales (neto);

21,072.91 ; 3.28%
Existencias (neto); Gastos pagados por

255,016.59 ; 39.66% anticipado; 798.27 ;

0.12%

Nota: En la figura 1, se muestra el porcentaje de participacion de las cuentas que conforman el activo de la empresa

Activo diferido (c/p);
37,895.31 ; 5.89%

en el ejercicio contable 2019, la cuenta con mayor representatividad porcentual son las existencias 0 mercaderias
con un 39,66%, seguido de la cuenta 10, efectivo y equivalentes de efectivo con el 29.44% y por dltimo la cuenta

gastos pagados por anticipado con el 0.12%.

Figura 3
Analisis vertical del activo, afio 2020
Inmuebles, maquinaria Efectivo y equivalentes
y equipo (neto); de efectivo; 81,705.27
117,777.27 ; 23.85% ; 16.55%

Activo diferido
(c/p); 11,401.48 ; A — Cuentas por cobrar
2.31% comerciales (neto);
130,447.20 ; 26.42%

Existencias (neto);
147,349.52 ; 29.84%

Otras cuentas por
cobrar (neto); 4,356.77
; 0.88%

Gastos pagados
por anticipado;
798.27 ; 0.16%

Nota: En la figura 2, se muestra el porcentaje de participacion de las cuentas que conforman el activo de la empresa
en el ejercicio contable 2020, la cuenta con mayor representatividad porcentual por segundo afio consecutivo son
las existencias o mercaderias, aunque con menor porcentaje, con un 29,84%, el segundo lugar lo representa las
cuentas por cobrar comerciales con el 26.42% y en Ultimo en porcentaje estd la cuenta gastos pagados por

anticipado con el 0.16%.

Figura 4
Andlisis vertical del activo, afio 2021
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Inmuebles, maquinaria
y equipo (neto);
108,074.12 ; 20.96%

Efectivo y equivalentes
de efectivo; 138,430.34

: ()
Existencias (neto); ; 26.84%

53,424.28 ; 10.36%

Cuentas por cobrar
comerciales (neto);

214,978.47 ; 41.69%
Gastos pagados

por anticipado;
798.27 ; 0.15%

Nota: En el afio 2021, la cuenta con mayor representatividad del activo, son las cuentas por cobrar comerciales con
el 41.69%, luego sigue la cuenta efectivo y equivalentes de efectivo con el 26.84%, los activos fijos representan el

20.96%, las existencias constituyen el 10.36% y los gastos pagados por anticipado forma el 0.15% del activo.

Tabla 5
Anélisis vertical del pasivo y patrimonio neto, afios 2019 — 2021
2019 2020 2021
PASIVO
S/ % S/ % S/ %
PASIVO CORRIENTE
Tributos por pagar 35,903.09 5.58% 2,398.89 0.49% 3,424.92 0.66%
Cuentas por pagar comerciales 28,636.23 4.45% 6,021.72 1.22% 8,232.80 1.60%
Obligaciones financieras (c/p) 72,428.22 11.27% 54,321.17 11.00% 0.00 0.00%
Otras cuentas por pagar 0.00 0.00% 632.83 0.13% 444,75 0.09%
Total pasivo corriente 136,967.55 21.30% 63,374.60 12.83% 12,102.47 2.35%
PASIVO NO CORRIENTE
Obligaciones financieras (I/p) 54,321.17 8.45% 0.00 0.00% 0.00 0.00%
Total pasivo no corriente 54,321.17 8.45% 0.00 0.00% 0.00 0.00%
TOTAL PASIVO 191,288.71 29.75% 63,374.60 12.83% 12,102.47 2.35%
PATRIMONIO NETO
Capital 127,428.63 19.82%  127,428.63 25.80%  127,428.63 24.71%
Resultados acumulados 174,341.81 27.12% 324,228.68 65.66% 303,032.54 58.76%
Resultado del ejercicio 149,886.87 23.31% -21,196.14 -4.29% 73,141.84 14.18%
Total patrimonio neto 451,657.31 70.25%  430,461.17 87.17% 503,603.01 97.65%

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO NETO 642,946.02  100.00%  493,835.77  100.00%  515,705.48  100.00%

Figura 5
Analisis vertical del pasivo y patrimonio neto, afio 2019
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Tributos por pagar; Cuentas por pagar
35,903.09;5.58% _ comerciales; 28,636.23
; 4.45%

Obligaciones
Resultado del ~———financieras (c/p);
ejercicio; 149,886.87 ; 72,428.22 ; 11.27%

23.31%
___Obligaciones
financieras (I/p);
. 54,321.17 ; 8.45%

Capital; 127,428.63 ;
19.82%

Nota: En la figura 4, se muestra el porcentaje de participacion de las cuentas que conforman el pasivo y patrimonio

de la empresa en el ejercicio contable 2019, la cuenta con mayor representacion porcentual es la cuenta resultados

acumulados con el 27.12%, el 23.31% lo representa Resultado del ejercicio, el capital con un 19.82%, haciendo un

total de 70.25%, es decir que los activos se financian en mas del 70% con capital propio o con aportes de los socios.

Analisis vertical del pasivo y patrimonio neto, afio 2020

ejercicio; (21,196.14);

Tributos por pagar; Cuentas por pagar Obligaciones
2,398.89 ; 0.49% comerciales; financieras (c/p);
M 54,321.17 ; 11%
~———_ Otras cuentas por
pagar; 632.83 ;
0.13%
Capital; 127,428.63 ;

25.80%

Nota: En el afio 2020, los activos se financian con mas del 87% con capital propio, conformado por los resultados
acumulados con un 61.37% (65.66-4.29) y el capital con el 25.80%. El porcentaje de financiamiento por terceros

asciende al 12.83%.

Analisis vertical del pasivo y patrimonio neto, afio 2021

57



Tributos por pagar; Cuentas por pagar Otras cuentas por
Resultado del 5424925 0.66% comerciales; 8,23280  Pagar; 444.75;0.09%

ejercicio; 73,141.84 ; ; 1.60%
14.18%

Capital; 127,428.63 ;
24.71%

Nota: En el ejercicio fiscal 2021, los activos se financian con recursos propios, es decir con el patrimonio de la
empresa, con un porcentaje que asciende al 97.25%, conformado en primer lugar por los resultados acumulados
con el 58.76%, en segundo lugar, el capital con el 24.71% vy el resultado del ejercicio (utilidad) con el 14.18%.

Tabla 6
Analisis horizontal del activo, aflos 2019 — 2021

Andlisis horizontal

ACTIVO 2019 2020 2021 2020-2019 2021-2019

S/ % S/ %
Efectivo y equivalentes de efectivo 189,281.04  81,705.27 138,430.34 -107,575.77  -56.83%  -50,850.70  -26.87%
Cuentas por cobrar comerciales (n) 21,072.91 130,447.20 214,978.47  109,374.29  519.03%  193,905.56  920.17%

Otras cuentas por cobrar (n) 0.00 4,356.77 0.00 4,356.77 ND 0.00 ND
Gastos pagados por anticipado 798.27 798.27 798.27 0.00 0.00% -0.00 0.00%
Existencias (neto) 255,016.59 147,349.52  53,424.28 -107,667.07  -42.22% -201,592.31  -79.05%
Activo diferido (c/p) 37,895.31 11,401.48 0.00 -26,493.83 -69.91% -37,895.31  -100.00%
Total activo corriente 504,064.13 376,058.51 407,631.36 -128,005.62 -25.39%  -96,432.76  -19.13%
Inmuebles, maquinaria y equipo (n) 127,480.42 117,777.27 108,074.12 -9,703.15 -7.61% -19,406.30 -15.22%
Activo diferido (I/p) 11,401.48 0.00 0.00 -11,401.48 -100.00%  -11,401.48 -100.00%
Total activo no corriente 138,881.90 117,777.27 108,074.12 -21,104.63 -15.20% -30,807.78 -22.18%
TOTAL ACTIVO 642,946.02 493,835.78 515,705.48 -149,110.25 -23.20%  -127,240.55 -19.79%

Figura 8
Analisis horizontal del activo, afio 2020
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Activo diferido (I/p); -100%; (11,401.48) .
Inmuebles, maquinaria y equipo (neto); -7.61%; (9,703.15) l
Activo diferido (c/p); -69.91%; (26,493.83) -

Existencias (neto);-

42.22%; (107,667.07) - .
astos pagados por

anticipado; 0.00%; 0.00
Otras cuentas por cobrar

(neto); ND; 4,356.77 Cuentas por cobrar
comerciales (neto);

Efectivo y equivalentes 519.03%; 109,374.29

de efectivo; -56.83%);
(107,575.77)

(150,000.00) (100,000.00) (50,000.00) 0.00 50,000.00 100,000.00 150,000.00

Nota: El anlisis horizontal de las cuentas del activo del ejercicio fiscal 2020 respecto al 2019, nos muestra que la
mayoria de cuentas han experimentado una variacion absoluta y relativa negativas, es decir han disminuido, la
cuenta que mas ha disminuido es el efectivo y equivalentes de efectivo con una variaciéon absoluta de —S/
107,575.77 y una relativa del -56.83%. La cuenta que ha sufrido una mayor variacion positiva es cuentas por cobrar

comerciales con S/ 109,374.29, es decir el 519.03%.

Figura 9
Analisis horizontal del activo, afio 2021

Activo diferido (I/p); 100%; (11,401.48)

Inmuebles, maquinaria y equipo (neto); -15.22%;
(19,406.30

Activo diferido (c/p); 100%; (37,895.31)

Existencias (neto); -

79.05%; (201,592.31) Gast §
astos pagados por

anticipado; 0.00%; 0.00
Otras cuentas por cobrar

neto); ND; 0.00 Cuentas por cobrar
comerciales (neto);
Efectivo y equivalentes 20.17%; 193,905.56

de efectivo; -26.87%;
(50,850.70)

(250,000.00) (200,000.00) (150,000.00) (100,000.00) (50,000.00) 0.00 50,000.00 100,000.00 150,000.00 200,000.00 250,000.00

Nota: Las variaciones horizontales del activo del afio fiscal 2021 respecto al 2019, han sufrido cambios negativos,
pero en menor frecuencia respecto al 2020, la cuenta del activo de mayor variacion negativa de frecuencia absoluta
ha sido las existencias con S/ 201,592.31 (-79.05%) y la cuenta con mayor frecuencia relativa negativa ha sido los
activos diferidos (intereses por préstamo bancario) en un 100%. La cuenta del activo con mayor variacion positiva

ha sido cuentas por cobrar comerciales con S/ 193,905.56 con una frecuencia relativa del 920.17%.
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Tabla 7
Analisis horizontal del pasivo y patrimonio neto, afios 2019 — 2021

2020-2019 2021-2019
PASIVO 2019 2020 2021

S/ % S/ %
Tributos por pagar 35,903.09 2,398.89 3,424.92 -33,504.20 -93.32% -32,478.17 -90.46%
Cuentas por pagar comerciales 28,636.23 6,021.72 8,232.80 -22,614.52 -78.97% -20,403.44 -71.25%
Obligaciones financieras (c/p) 72,428.22 54,321.17 0.00  -18,107.06 -25.00% -72,428.22  -100.00%

Otras cuentas por pagar 0.00 632.83 444.75 632.83 ND 444.75 ND
Total pasivo corriente 136,967.55 63,374.60 12,102.47 -73,592.94 -53.73%  -124,865.08 -91.16%
Obligaciones financieras (I/p) 54,321.17 0.00 0.00 -54,321.17  -100.00% -54,321.17  -100.00%
Total pasivo no corriente 54,321.17 0.00 0.00 -54,321.17  -100.00% -54,321.17  -100.00%
TOTAL PASIVO 191,288.71 63,374.60 12,102.47 -127,914.11 -66.87% -179,186.24 -93.67%
Capital 127,428.63 127,428.63 127,428.63 0.00 0.00% 0.00 0.00%
Resultados acumulados 174,341.81 324,228.68 303,032.54 149,886.87 85.97% 128,690.73 73.82%
Resultado del ejercicio 149,886.87 -21,196.14 73,141.84 -171,083.01 -114.14% -76,745.03 -51.20%
Total patrimonio neto 451,657.31 430,461.17 503,603.01 -21,196.14 -4.69% 51,945.70 11.50%

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO  642,946.02 493,835.77  515,705.48 -149,110.25 -23.19%  -127,240.54 -19.79%

Figura 10
Analisis horizontal del pasivo y patrimonio neto, afio 2020

Resultado del ejercicio;
-114.14%; (171,083.01)
Resultados acumulados;
85.97%; 149,886.87

Capital; 0%; 0.00
Obligaciones
financieras (I/p); -100%; -
(54,321.17)

Obligaciones financieras (c/p); -25%; (18,107.06)

Otras cuentas por pagar;
ND; 632.83

Cuentas por pagar comerciales; -78.97%; (22,614.52) .

Tributos por pagar; -93.32%); (33,504.20) -

(200,000.00) (150,000.00) (100,000.00) (50,000.00) 0.00 50,000.00  100,000.00 150,000.00 200,000.00

Nota: En el andlisis horizontal del pasivo y patrimonio de la empresa, se observa que la cuenta de mayor variacion
absoluta negativa es el resultado del ejercicio, con un importe de —S/ 171,083.01, que representa una variacion
porcentual de -114.14%, es decir en el afio fiscal 2020, ha habido una pérdida econémica. En la variacion absoluta
positiva, es la cuenta 59, resultados acumulados, se ha incrementado en un monto de S/ 149,886.87, 85.97% mas

respecto al afio 2019, la cuenta Capital no ha sufrido variacién alguna.
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Figura 11
Analisis horizontal del pasivo y patrimonio neto, afio 2021

Resultado del ejercicio;
-51.20%; (76,745.03)
Resultados acumulados;
73.82%; 128,690.73

Capital; 0%; 0.00
Obligaciones
financieras (I/p); -100% _
(54,321.17)
Otras cuentas por pagar;

Obligaciones ND; 444.75
financieras (c/p); -
100%; (72,428.22)
Cuentas por pagar comerciales; -71.25%;

(20,403.44)
Tributos por pagar; - -
90.46%; (32,478.17)
(100,000.00) (50,000.00) 0.00 50,000.00 100,000.00 150,000.00

Nota: El analisis horizontal de cuentas del pasivo y patrimonio del 2021 respecto al afio 2019, evidencia que la
mayor variacion absoluta negativa estuvo en el resultado del ejercicio con una alteracion de S/ 76,745.03 (-
51.20%), hay acotar que, en el afio 2021, ha habido una ganancia, pero menor en comparacion al afio 2019, 51,20%
menor. En la variacidn positiva, los resultados acumulados han variado en S/ 128,690.73 que representa un 73.82%

mayor al 2019.

Tabla 8
Anélisis vertical del Estado de Resultados, afios 2019 — 2021
2019 2020 2021
Elementos Afio
S/ % S/ % S/ %

Ventas netas (ingresos operacionales) 1,272,561.25  100.00% 435,676.82  100.00% 655,195.02  100.00%
Costo de ventas (846,170.53) 66.49%  (277,214.93) 63.63% (347,397.61) 53.02%
Utilidad bruta 426,390.73  33.51% 158,461.90  36.37% 307,797.41  46.98%
Gastos de administracion (178,798.95) 14.05% (142,101.32) 32.62%  (211,315.43) 32.25%
Gastos de ventas 0.00 0.00% 0.00 0.00% 0.00 0.00%
Utilidad operativa 247,591.77  19.46% 16,360.58 3.76% 96,481.98  14.73%
Ingresos financieros 765.20 0.06% 338.59 0.08% 411.48 0.06%
Gastos financieros (53,177.01) 4.18% (37,895.31) 8.70% (11,401.48) 1.74%
Utilidad antes de participaciones e impuestos 195,179.96 15.34% (21,196.14) -4.87% 85,491.98 13.05%
Participaciones de los trabajadores 0.00 0.00% 0.00 0.00% 0.00 0.00%
Impuesto a la Renta (45,293.09) 3.56% 0.00 0.00%  (12,350.13) 1.88%
Utilidad neta del ejercicio 149,886.87 11.78% -21,196.14 -4.87% 73,141.84 11.16%
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Figura 12
Analisis vertical del Estado de Resultados, afio 2019

Impuesto a la Renta; Utilidad neta del
3.56% ejercicio; 11.78%

Gastos financieros; [
4.18% \
Ingresos financieros;
0.06%
Costo de ventas;

Gastos de 66.49%
administracion;
14.05%

Nota: En el analisis vertical del estado de resultados del afio 2019, el costo de venta representa el 66.94% del total

de las ventas netas, los gastos administrativos constituyen el 14.05%, los gastos financieros el 4.18% y el impuesto

a la renta el 3.56%, al no sobrepasar los gastos a los ingresos se obtiene una utilidad neta de S/ 149,886.87, un

11.78% de los ingresos por la venta de mercaderias.

Figura 13
Analisis vertical del Estado de Resultados, afio 2020

Gastos financieros; __ Utilidad neta del .
8. 70% _\ejercicio; 4.87% Impues(t)oozz)g/a Renta,;
. 0

Ingresos financieros;
0.08%

Costo de ventas;
63.63%

Nota: En el afio 2020, el costo de venta representa el 63.63% del total de las ventas netas, los gastos de
administracion constituyen el 32.62% Yy los gastos financieros el 8.70%, sobrepasando los ingresos totales que se

refleja en una pérdida neta de S/ 21,196.14 que representa un -4.87% de las ventas netas anuales.
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Figura 14
Analisis vertical del Estado de Resultados, afio 2021

Impuesto a la Renta; Utilidad neta del ekercicio: 11,165
ilidad neta del ejercicio; 11.
Gastos financieros; 1.88% ) ’

1.74%

Ingresos financieros;
0.06%

Costo de ventas;
53.02%

Nota: En el afio 2021, el costo de venta representd el 53.02% del total de las ventas netas, los gastos de
administracion constituyeron el 32.25%, los gastos financieros el 1.74% y el impuesto a la renta el 1.88%, lo que

significa que se reportd una utilidad neta de S/ 73141.84, que representa el 11.16% de las ventas anuales del

gjercicio.

Tabla9

Analisis horizontal del Estado de Resultados
Elementos Afio 2020-2019 2021-2019

S/ % S/ %

Ventas netas -836,884.43 -65.76% -617,366.24 -48.51%
Costo de ventas -568,955.60  -67.24% -498,772.92 -58.94%
Utilidad bruta -267,928.83 -62.84% -118,593.32 -27.81%
Gastos de administracion -36,697.63  -20.52% 32,516.48 18.19%
Utilidad operativa -231,231.19 -03.39% -151,109.80 -61.03%
Ingresos financieros -426.61  -55.75% -353.72  -46.23%
Gastos financieros -15,281.70  -28.74%  -41,77553 -78.56%
Utilidad antes de participaciones e impuestos -173,983.81  -89.14% -109,687.98 -56.20%
Impuesto a la Renta -45,293.09 -100.00%  -32,942.95 -72.73%
Utilidad neta del ejercicio -171,083.01  -114.14%  -76,745.03 -51.20%

Figura 15

Analisis horizontal del Estado de Resultados, afio 2020
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Utilidad neta del ejercicio; -114.14%; (171,083.01)
Impuesto a la Renta; -100%,; (45,293.09)

Gastos financieros; -28.74%; (15,281.70)
Ingresos financieros; -55.75%; (426.61)
Utilidad operativa; -93.39%; (231,231.19)

Gastos de administracion; 20.52%; (36,697.63)

Utilidad bruta; 62.84%;
(267,928.83)

Costo de ventas;

67.24%; (568,955.60)
Ventas netas; 65.76%;

(836,884.43)
(900,000.00) (800,000.00) (700,000.00) (600,000.00) (500,000.00) (400,000.00) (300,000.00) (200,000.00) (100,000.00) 0.0

Nota: En el anlisis horizontal, las cifras de todos los elementos del estado de resultados del afio 2020 respecto al
afio 2019, han variado negativamente, la frecuencia absoluta con mayor variacion se reporté en las ventas netas
con S/ 836,884.43 (65.76%), lo que ha originado baja en la utilidad bruta en S/ 267,928.83 (62.84%), la utilidad
operativa en S/ 231,231.19 (93.39%) v la utilidad neta en S/. 171,083.01 (114.14%).

Figura 16
Analisis horizontal del Estado de Resultados, afio 2021

Utilidad neta del ejercicio; -51.20%; (76,745.03)
Impuesto a la Renta; -72.73%; (32,942.95)
Utilidad antes de participaciones e impuestos; -56.20%; (109,687.98)
Gastos financieros; -78.56%; (41,775.53)
Ingresos financieros; -46.23%; (353.72)

Utilidad operativa; -61.03%; (151,109.80)
de administracion;

0
Utilidad bruta; -27.81%; 9%; 32,516.48

11 .32
Costo de ventas; -58.94%; (118,593.32)
Ventas netas; -48.51%; (498,772.92)
(617,366.24)
(700,000.00) (600,000.00) (500,000.00) (400,000.00) (300,000.00) (200,000.00) (100,000.00) 0.00 100,000.00

Nota: En el andlisis horizontal, las cifras de todos los elementos del estado de resultados del afio 2021 respecto al
afio 2019, han variado negativamente, exceptuando los gastos de administracion que aumentaron en S/ 32,516.48
(18.19%), en contraste a la disminucion de las ventas netas con S/ 617,366.24 (48.51%), en la utilidad bruta en S/
118,593.22 (27.81%), la utilidad operativa en S/ 151,109.80 (61.03%) y la utilidad neta en S/. 76,745.03 (51.20%).
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5.1.2. Respecto al objetivo especifico 2:
= Determinar los indices de liquidez, rentabilidad y solvencia de la empresa
Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021.

Tabla 10
Ratios de liquidez, afios 2019 — 2021

. Afo
Ratio
2019 2020 2021
Liquidez corriente S/ 3.68 S/5.93 S/ 33.68
Prueba 4cida S/1.82 S/ 3.61 S/29.27
Prueba defensiva o absoluta S/1.38 S/1.29 S/11.44
Razén de capital de trabajo neto 28.85% 71.77% 60.37%
Figura 17
Ratios de liquidez, afios 2019 — 2021
S/33.68
S/ 29.27
S/11.44
38 000, k2R 72% 60%
2019 ' 2020 2021
Razon de liquidez corriente Prueba écida
Prueba defensiva o absoluta Razon de capital de trabajo neto

Nota: La mayor liquidez corriente que muestra la empresa es el afio 2021, con S/ 33.68 de respaldo econémico por
cada S/ 1.00 de deuda o pasivo corriente, es decir que posee una gran capacidad de pago a corto plazo, o no va
tener ninguna dificultad de pago a corto plazo. De igual modo, en el mismo afio, se reportd la mejor prueba 4cida,
por cada S/ 1.00 la empresa posee S/ 29.27 para la cancelacién de deudas a corto plazo o pasivo corriente, sin la
necesidad que tener que acudir a la venta de sus mercaderias. La empresa cuenta una prueba absoluta de mejor
proyeccion en el afio 2021, cuenta con méas de 11 veces u S/ 11.44 de efectivo y equivalentes de efectivo para cada

S/ 1.00 para cancelar su pasivo corriente sin la necesidad de recurrir a las ventas o realizar cobros. Por dltimo, la
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mayor razén de capital de trabajo, se report6 en el 2020, a pesar de haber obtenido una pérdida neta, el capital de

trabajo represento casi el 72% de las ventas netas.

Tabla 11
Ratios de rentabilidad, afos 2019 — 2021

) Afos
Ratio
2019 2020 2021
Margen de utilidad bruta 33.51% 36.37% 46.98%
Margen operativo 19.46% 3.76% 14.73%
Margen de utilidad neta 11.78% -4.87% 11.16%
Rendimiento sobre la inversion ROA 23.31% -4.29% 67.68%
Rendimiento sobre el capital ROE 117.62% -16.63% 57.40%
Figura 18
Ratios de rentabilidad, afios 2019 — 2021
117.62%
67.68%
57.40%
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& Rendimiento sobre el capital ROE

Nota: La mayor rentabilidad que reportd la empresa de acuerdo a su nivel de ventas fue en el afio 2019 (pre-
pandemia) con una utilidad operativa del 19.46%, una utilidad neta del 11.78%y con un rendimiento del capital
del 117.62%, es decir que por cada S/ 1 de capital se ha obtenido S/ 1.18 de utilidad neta. El mayor ROA se ha
obtenido en el afio 2021, a pesar de que las ventas no han superado a las del 2019, dicho indicador arroj6 que por
S/1 de activo, se obtuvo S/0.57 de utilidad neta.

Tabla 12
Ratios de solvencia, afios 2019 — 2021
Ratio Anos
2019 2020 2021
Razén de deuda 29.75% 12.83% 2.35%
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Ratio de endeudamiento patrimonial 42.35% 14.72% 2.40%

Ratio de apalancamiento 142.35% 114.72% 102.40%
Ratio de solvencia financiera 3.36 7.79 42.61
Figura 19

Ratios de solvencia, afios 2019 — 2021

142.35%
114.72%
102.40%
42.35%
29.75%

12.83% 14.72%

- - 2.35%  2.40%
2019 2020 2021

m Razon de deuda u Ratio de endeudamiento patrimonial = Ratio de apalancamiento

Nota: En el afio 2019 el activo ha sido financiado en un 29.75% con capital de terceros, en el 2020, su
financiamiento por terceros tiene un porcentaje del 12.83% y en el 2021 su porcentaje de financiamiento bajo al
2.35%. En lo referente al endeudamiento patrimonial del 2019, por cada S/ 1 aportado por los socios, existe S/ 0.42
0 42.35% aportado por los acreedores, en el 2020 existio un 14.72% y el 2021, solo el 2.40% o S/ 0.024. El ratio
de apalancamiento del 2019, nos report6 que cada S/ 1 aportado por los socios se obtuvo S/ 1.42 de activos, es
decir que el capital se multiplicd por 1.42, pero a la vez muestra que se ha solicitado financiamiento a terceros

(tributos, acreedores y al banco), el 2020, el capital se multiplico por 1.14 y el 2021 por 1.02.

Figura 20
Solvencia financiera, afios 2019 — 2021
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42.61

3.36

y

2019 2020 2021

Nota: En el afio 2021, se reportd una alta solvencia financiera, es decir que por cada S/ 1 de pasivo o deuda a
terceros existe S/ 42.61 para cumplir el pago de dichas obligaciones, en el 2019, la solvencia financiera alcanzo
los S/ 3.36 y el 2020, llego a los S/ 7.79 por cada sol de deuda contraida.

5.1.3. Respecto al objetivo especifico 3:
= Analizar los tributos y su incidencia en el financiamiento y la rentabilidad de la

empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019 — 2021.

Tabla 13
Ventas anuales 2019-2021 (en soles)
ANO 2019 2020 2021
VALOR VENTA 1,272,561.25 435,676.82 655,195.02
IGV 229,061.03  78,421.83 117,935.10
PRECIO VENTA 1,501,622.28 514,098.65 773,130.12

PAGOS A CUENTA DEL IMPUESTO A LA RENTA 12,725.61 4,356.77 6,551.95

Figura 21
Ventas anuales 2019-2021 (en soles)
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Nota: Para el afio 2019, las ventas alcanzaron los S/ 1,272,561.25, que generd un IGV por el monto de S/ 229,061.03
y pagos a cuenta por IR en S/ 12,725.61; para el afio 2020, las ventas netas fueron S/ 435,676.82, el IGV se
provisiono en S/ 78,421.83 y el pago a cuenta por el I.R. fue de S/ 4,356.77; y para el afio 2021, las ventas
ascendieron a los S/ 655,195.02, el IGV a S/ 117,935.10 y los pagos a cuenta del IR a S/ 6,551.95

Tabla 14
Compras anuales afectas al IGV, afios 2019 — 2021 (en soles)
ANO 2019 2020 2021
VALOR VENTA 951,521.35 181,115.13 304,232.95
IGV 171,273.84 32,600.72 54,761.93
PRECIO VENTA 1,122,795.20 213,715.85 358,994.88

Figura 22
Compras anuales afectas al IGV, afios 2019-2021 (en soles)
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Nota: Para el afio 2019, las compras netas alcanzaron los S/ 951,521.35 y generd un IGV por el monto de S/
171,273.84; para el afio 2020, las compras afectas fueron S/ 181,115.13 y el IGV se provision6 en S/ 32,600.72; y
para el afio 2021, las compras ascendieron a los S/ 304,232.95 y el IGV a S/ 54,761.93.

Tabla 15
Resumen anual de liquidacion de tributos, afios 2019-2021 (en soles)

ANO
TRIBUTO
2019 2020 2021
IGV 58,636.79 45,750.18 63,308.74
IR 49,240.45 36,924.24  6,551.95
ESSALUD 6,370.43  6,168.69  7,029.34
ONP 1,678.89  1,595.88  2,025.90
AFP 7,464.97 7,258.19  8,087.95
Impuesto vehicular 657.80 657.80 0.00
Impuesto predial 114.07 114.07 114.07
Arbitrios municipales 245.18 245.18 245.18
ITF 57.38 12.45 20.22

Figura 23
Resumen anual de liquidacion de tributos, afio 2019 (en soles)
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Nota: En el afio 2019, los tributos que mas se pagaron fueron el IGV por S/ 58,636.79, el IR por S/ 49,240.45 y las

contribuciones a la AFP por S/ 7,464.97 (retenciones al trabajador, declarado y pagado por la empresa).

Figura 24

Resumen anual de liquidacion de tributos, afio 2020 (en soles)
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Nota: En el afio 2020, los tributos que mas se cancelaron fueron el IGV por S/ 45,750.18, el IR por S/ 36,924.24;
las contribuciones a la AFP por S/ 7,258.19 y los aportes a ESSALUD por S/ 6,168.69.

Figura 25

Resumen anual de liquidacion de tributos, afio 2021 (en soles)
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Nota: En el afio 2021, los tributos que més se cancelaron fueron el IGV por S/ 63,308.74; las contribuciones a la
AFP por S/ 8,087.95; los aportes a ESSALUD por S/ 7,029.34 y el IR por S/ 6,551.95.
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5.2. Anélisis de resultados

5.2.1. Respecto al objetivo especifico 1:
= Analizar los estados financieros y su incidencia en el financiamiento y la
rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 —

2021
En la figura 5, en el ejercicio contable 2019, las cuentas con mayor representacion
porcentual son los resultados acumulados con el 27.12%, resultado del ejercicio con 23.31% y
el capital con 19.82%, lo que implica los activos de la empresa se estan financiando con el
70.25% con recursos propios o aportes de los socios. En la figura 6, los activos del 2020, se
financian con mas del 87% con capital propio (resultados acumulados con 61.37% y capital con
25.80%). En la figura 7, en el afio 2021, los activos se siguen financiando con mayor porcentaje
con recursos propios, con 97.25% (resultados acumulados con 58.76%, el capital con 24.71% y
el resultado del ejercicio con 14.18%.).

En la figura 8, mediante el analisis horizontal del activo del 2020, la mayoria de cuentas
han experimentado variaciones negativas, la cuenta que méas ha disminuido es el efectivo y
equivalentes de efectivo (-S/ 107,575.77; -56.83%) debido a la baja en las ventas y a la pérdida
econdmica de ese afio, la cuenta que ha sufrido la mayor variacion positiva es cuentas por cobrar
comerciales (S/ 109,374.29; 519.03%). En la figura 9, las variaciones horizontales del activo
del afio 2021, han sufrido cambios negativos, pero en menor frecuencia respecto al 2020, la
cuenta del activo de mayor variacion negativa ha sido las existencias (S/ 201,592.31; -79.05%).
La cuenta del activo con mayor variacion positiva ha sido cuentas por cobrar comerciales (S/

193,905.56; 920.17%).
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En la figura 10, en el anélisis horizontal del pasivo y patrimonio de la empresa del 2020,
se observa que la cuenta de mayor variacion absoluta negativa es el resultado del ejercicio (-S/
171,083.01; -114.14%), a consecuencia de la pérdida econdmica de 21,196.14. En la variacion
absoluta positiva, la cuenta resultados acumulados, se ha incrementado en un monto de S/
149,886.87, 85.97% mas respecto al afio 2019. En la figura 11, el andlisis horizontal del 2021,
el resultado del ejercicio, experimento la mayor variacién absoluta negativa de S/ 76,745.03 (-
51.20%), hay sefialar que, en el afio 2021, hubo una utilidad, pero menor en comparacion al afio
2019 (51,20% menos), la variacion positiva la experimento los resultados acumulados con S/
128,690.73 (73.82% mayor al 2019).

En la figura 12, el analisis vertical del estado de resultados del 2019, los costos y gastos
representan el 88.73% de las ventas (costo de venta, el 66.94%; los gastos administrativos,
14.05%; los gastos financieros, 4.18% y el impuesto a la renta, 3.56%), por lo que el margen de
utilidad neta es de S/ 149,886.87 (11.78%). En la figura 13, en el analisis del 2020, los costos y
gastos representan el 104.95% (costo de venta, 63.63%; los gastos de administracion, 32.62%
y los gastos financieros el 8.70%), lo que implica que los gastos han sobrepasado los ingresos
reflejando una pérdida neta de S/ 21,196.14 (-4.87% de las ventas). En el anélisis vertical del
2021 graficado en la figura 14, los costos y gastos representan el 88.89% (costo de venta,
53.02%; los gastos de administracion, 32.25%; los gastos financieros, 1.74% y el impuesto a la
renta, 1.88%) lo que implica una utilidad neta de S/ 73,141.84 (11.16%).

En las figuras 15y 16, se visualizan el analisis horizontal del estado de resultados de los
afios 2020 y 2021, en el afio 2020, la mayoria de elementos han variado negativamente, la
frecuencia con mayor variacion se reporto en las ventas netas con S/ 836,884.43 (65.76%), lo

que ha originado baja en la utilidad bruta en S/ 267,928.83 (62.84%), la utilidad operativa en S/
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231,231.19 (93.39%) y la utilidad neta en S/. 171,083.01 (114.14%). En el afio 2021, los
elementos han variado negativamente, exceptuando los gastos de administracion que
aumentaron en S/ 32,516.48 (18.19%), en contraste a la disminucion de las ventas netas con S/
617,366.24 (48.51%), la utilidad bruta en S/ 118,593.22 (27.81%), la utilidad operativa en S/

151,109.80 (61.03%) y la utilidad neta en S/. 76,745.03 (51.20%).

5.2.2. Respecto al objetivo especifico 2:
= Determinar los indices de liquidez, rentabilidad y solvencia de la empresa
Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021.

En la figura 17, los mayores ratios de liquidez se reportaron en el afio 2021, la liquidez
corriente de la empresa fue S/ 33.68 de activo corriente por cada S/ 1.00 pasivo corriente, posee
una gran capacidad de pago a corto plazo; la prueba &cida fue de S/ 29.27 de activo corriente
por cada S/ 1.00 de deuda corriente, sin la necesidad vender sus existencias y la prueba absoluta
fue mas de 11 veces u S/ 11.44 de efectivo y equivalentes de efectivo para cada S/ 1.00 para
cancelar su pasivo corriente sin la necesidad de recurrir a las ventas o realizar cobros, todo estos
indices fueron mayores en ese afio a consecuencia de la disminucion de los pasivos corrientes
de la empresa, en especial en la extincién del préstamo bancario realizado al Interbank. La
mayor razon de capital de trabajo, se report6 en el 2020, a pesar de haber obtenido una pérdida
neta, el capital de trabajo represento casi el 72% de las ventas netas.

En la figura 18, muestra que los mayores indices de rentabilidad de la empresa se
reportaron en el 2019, la utilidad operativa fue el 19.46%; la utilidad neta, el 11.78% vy el
rendimiento del capital con 117.62%, es decir que por cada S/ 1 de capital se ha obtenido S/

1.18 de utilidad neta. EI mayor ROA se ha obtenido en el afio 2021, a pesar de que las ventas
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no han superado a las del 2019, dicho indicador arrojo que por S/1 de activo se obtuvo S/0.57
de utilidad neta.

En la figura 19, se muestran los indices de financiamiento o solvencia de la empresa, el
2019 el activo ha sido financiado con el 29.75% con capital de terceros; el 2020, fue del 12.83%
y en el 2021 fue de solo 2.35%, a consecuencia de la disminucion de los pasivos. El
endeudamiento patrimonial, en el 2019, fue de S/ 0.42 por aporte de acreedores por cada S/ 1
de aportes de los socios; en el 2020 existio un 14.72% y el 2021, el 2.40%. El ratio de
apalancamiento, para el 2019, fue de S/ 1.42 de activos, es decir que el capital se multiplico por
1.42, pero a la vez muestra que se ha solicitado financiamiento a terceros; el 2020, fue de 1.14
y el 2021; 1.02.

En la figura 20, el afio 2021, se report6 una alta solvencia financiera, S/ 42.61 por cada
S/1 de deuda; el 2019, fue de S/ 3.36 y el 2020, S/ 7.79.

5.2.3. Respecto al objetivo especifico 3:

= Analizar los tributos y su incidencia en el financiamiento y la rentabilidad de la
empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019 — 2021.

En la figura 21, en el 2019, se provisiond el IGV por ventas por S/ 229,061.03 y se
realizaron pagos a cuenta por IR en S/ 12,725.61; para el afio 2020, la provision del IGV fue de
S/ 78,421.83y el pago a cuenta por el I.R. fue de S/ 4,356.77; y para el afio 2021, el IGV fue S/
117,935.10 y los pagos a cuenta del IR a S/ 6,551.95.

En la figura 22, en el afio 2019, la provision por el IGV de las compras fue de S/
171,273.84; para el afio 2020, el IGV se provision6 en S/ 32,600.72; y para el afio 2021, S/

54,761.93.
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En las figuras 23, 24 y 25, se muestran los pagos anuales de los tributos que afectan a la
empresa, donde en el afio 2019, los tributos que mas se pagaron fueron el IGV, S/ 58,636.79,
IR por S/ 49,240.45 y las contribuciones a la AFP por S/ 7,464.97. Para el afio 2020, los tributos
gue mas se cancelaron fueron el IGV por S/ 45,750.18, el IR por S/ 36,924.24; las contribuciones
a la AFP por S/ 7,258.19 y los aportes a ESSALUD por S/ 6,168.69. En el afio 2021, fueron el
IGV por S/ 63,308.74; las contribuciones a la AFP por S/ 8,087.95; los aportes a ESSALUD

por S/ 7,029.34 y el IR por S/ 6,551.95.
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VI.  Conclusiones

6.1.Respecto al objetivo especifico 1:
Analizar los estados financieros y su incidencia en el financiamiento y la rentabilidad

de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021

e Elandlisis financiero de los afios 2019 — 2021, mediante los analisis vertical y horizontal

determinaron las incidencias en el financiamiento y la rentabilidad de la empresa
Distribuidora Sudamericana S.R.L., debido a que evaltan el rendimiento de la empresa
y proporcionan el financiamiento de los activos, porcentaje de composicion, las
variaciones y comparaciones de cada rubro o elementos de los estados financieros de
determinados periodos, los cuales sirven como herramienta clave o de vital importancia
para la toma de decisiones y permiten a la administracion tener una idea clara y objetiva
de la situacion econémica y financiera de la empresa, con el objeto de canalizar de
manera eficiente los recursos y maximizar la rentabilidad. Ademas, con un adecuado
analisis financiero, se puede determinar el cese o la continuidad de la empresa, o si se
necesita la compra de nuevos activos fijos 0 mercaderias para mejorar la competitividad
y muestra la capacidad de pago, donde se decide realizar inversion en nuevos proyectos
o solicitar financiamiento a entidades bancarias.

6.2.Respecto al objetivo especifico 2:
Determinar los indices de liquidez, rentabilidad y solvencia de la empresa Distribuidora

Sudamericana S.R.L., Piura, 2019 — 2021.

e Mediante los ratios financieros de los afios 2019 — 2021, se determind los indices de

liquidez, rentabilidad y solvencia de la empresa, los mayores ratios de liquidez se

reportaron en el afio 2021, la liquidez corriente de la empresa fue S/ 33.68, la prueba
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acida fue S/ 29.27 y la prueba absoluta fue S/ 11.44. La mayor razén de capital de
trabajo, se report6 en el 2020, a pesar de haber obtenido una pérdida neta, el capital de
trabajo representd casi el 72% de las ventas netas. Los mayores indices de rentabilidad
se reportaron en el 2019, la utilidad operativa fue el 19.46%; la utilidad neta, el 11.78%
y el rendimiento del capital con 117.62%, el mayor ROA se ha obtenido en el afio 2021,
S/0.57. Los indices de financiamiento o solvencia de la empresa, el mayor
financiamiento por terceros se dio en el 2019, con el 29.75%; el mayor indice de
endeudamiento patrimonial, fue en el 2020 con el 14.72% y el 2021, el 2.40%; el mayor
ratio de apalancamiento, se reportd el 2019 con el 1.42 y la mayor solvencia financiera

se reporto en el afio 2021, con S/ 42.61 por cada S/1 de deuda.

6.3.Respecto al objetivo especifico 3:

Analizar los tributos y su incidencia en el financiamiento y la rentabilidad de la empresa

Distribuidora Sudamericana S.R.L. — Piura, 2019 — 2021.

Mediante el analisis tributario se determino que el pago oportuno de los tributos incide
en el financiamiento de la empresa, debido a que mejora su historial crediticio para
acceder a préstamos mas rapidos en cualquier institucion financiera, mediante el Reporte
tributario para terceros, se puede demostrar si una empresa es confiable o apta para
acceder a créditos en mejores condiciones y ventajas.

Mediante el analisis tributario se determind que los tributos no tienen incidencia en la
rentabilidad de la empresa, pero el régimen tributario al que esta acogido la empresa si
incide en la rentabilidad de la empresa Distribuidora Sudamericana S.R.L, puesto que,
al estar acreditada como pequefia empresa., no esta obligada a llevar todos los libros

contables, lo que implica menos gastos por servicios contables, ademas bajo el régimen
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laboral MyPE, el cual fue creado para incentivar la formalizacion de los trabajadores en
la MyPE, debido a que un trabajador formal con ciertos beneficios laborales beneficia
mas a la empresa y se vuelve mas productivo y por ende permite a la empresa ser mas

competitiva y mejorar su rentabilidad.
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Aspectos complementarios
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ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE

Efectivo y equivalentes de efectiv
Cuentas por cobrar comerciales (neto)
Bastos pagados por anticipado
Existencias (neto)

Activo diferido (c/p)

Total activo corriente

ACTIVO NO CORRIENTE

Inmuebles. maquinaria y equipo (neto)
Aetivo diferido (1/p)

Total activa no corriente

TOTAL ACTIVO

DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA S R Ltda.
ESTADD DE RESULTADOS POR FUNCION

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,013
(Expresado en soles)

Ingresas operacionales

Ventas (ingresos operacionales)

Otros ingresos operacionales

Total ingresos operacionales

Costo de ventas

Dtros costos operacionales

Utilidad bruta

Gastos de administracidn

Bastos de ventas

Ganancia o pérdida por venta de activos
Dtros gastos

Otros ingresos

Utilidad operativa

Ingresos financieros

Bastos financieros

Otros ingresos

Banancia o pérdida por instrumentos financieros derivados
Utilidad antes de participaciones e impuestos
Participaciones de los trabajadores
Impuesto a la Renta

Utilidad neta del ejercicio

ANEXos

Anexo 1:
DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA S R Ltda.
ESTADD DE SITUACION FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,019
(Expresado en soles)
PASIVD
PASIVO CORRIENTE
189.28104  Tributos por pagar 3590309
2007281 Cuentas por pagar comerciales 28636.23
78827  Obligaciones financieras (c/p) 1242822
255.0(6.59  Total pasivo corriente 136,967.55
37.895.31
504,084.13  PASIVO NO CORRIENTE
Dbligaciones financieras (1/p) 543217
Total pasivo no corriente S432017
12148042
1140148 TOTAL PASIVO 191.288.71
138,88180
PATRIMONIO NETO
Capital 121428 63
Resultedos acumulados 174.34181
Resultado del ejercicio 149.886.87
Total patrimonio neto 451857.31
642,846.02 TOTAL PASIVD Y PATRIMONIO NETD 642,345.02
DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA SR Ltda.
ESTADD DE RESULTADDS POR NATURALEZA
AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,013
(Expresada en soles)
Ventas 127256128
1272.56125 0 rebajas y bonifi did 0.00
0.00 Ventas Netas 1.272,561.25
121256125 Compras (827.276.86)
(84617053) (+/-) Variacidn de existencias 8110633  (846.70.83)
0.00 Margen comercial 426,390.73
426,380.73 (#/-) Variacidn de materias primas 000
(178.798.85) (+/-) Variacidn de materiales auxiliares. suministros y repuestos (1216.23)
0.00 (#/-) Variacidn de envases y embalajes 000
000 Servicios prestados por terceros (61856.36)
000 Valor agregado 363,318.13
000 Gastos de personal, directores y gerentes (101.338.84)
24758177 Dastos por tributos (1074.43)
8520 Excedente bruto de explotacién 260,304.88
(53.177.01) Descuentos, rebajas y bonificaciones obtenidas 000
000 Dtros ingresos de gestidn 0.0
000 Ganancias por medicidn de activos al valor razonable 0.0
185,179.95 Cargas cubiertas por provisiones 0.00
0.00 Otros gastos de gestion (274710)
(45.293.09) Pérdidas por medicidn de activos al valor razonable 000
149,886.87 Valuacion y deteriora de activas y provisiones (8.865.98)
Resultado de explotacién 24758177
Ingresas financieros T5.20
Gastos financieros (S3177.01)
Resultado antes de participaciones e impuestos 195,179.96
Participaciones de los Trabajadores 0.00
Impuesto a la Renta (45.29309)
Resultado del ejercicio 149,886.87
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ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE

Efectivo y equivelentes de efectvo
Cuentas por cobrar comerciales (neto)
(tras cuentas por cobrar (netn)
Gastos pagados por anticipado
Bxistencias (neto)

Activa diferido (c/p)

Total activo corriente

ACTIVO ND CORRIENTE
Inmuebles. maquinaria y equipo (neto)
Total activa no corriente

TOTAL ACTIVO

DISTRIBLIDORA SUDAMERICANA SR.L
ESTADD DE RESULTADDS POR FUNCION
AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,020
(Expresado en soles)

Ingresos operacionales

Ventas (ingresos operacionales)

Dtros ingresos operacionales

Total ingresos operacionales

Costo de ventas

Otros costos operacionales

Utilidad bruta

Bastos de administracidn

Bastos de ventas

Banancia o pérdida por venta de activos
Otros gastos

Dtros ingresos

Utilidad operativa

Ingresas financiercs

Bastos financieros

Dtros ingresos

Banancia o pérdida por instrumentos financieros derivados
Utilidad antes de participaciones e impuestos
Participaciones de los trabajadores
Impuesta a la Renta

Utilidad neta del ejercicia

Anexo 2:

239888
602172
B32.83
4300

6337461

6337461

12742863
32422868

(20196.4)

43048117

48383578

DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA S R Ltda.
ESTADD DE SITUACION FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,020
(Expresado en soles)
PASIVD
PASIVD CORRIENTE
8170527 Tributos por pagar
13044720  Cuentas por pagar comerciales
435677  Dtras cuentas por pagar
79827 (Obligaciones financieras (c/p)
14734357  Total pasiva corriente
1140148
376,058.51  PASIVO NO CORRIENTE
Total pasivo no corriente
.27
17.777.27  TOTAL PASIVD
PATRIMONID NETD
Capital
Resultados acumulados
Resuitado del ejercicio
Total patrimonio neto
493.835.78 TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO NETD
DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA SR.L
ESTADD DE RESULTADDS POR NATURALEZA
AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,020
(Expresado en soles)
Ventas
435876.82 ] rebajas y bonifi did
0.00 Ventas Netas
435,676.82 Compras (169.547.85)
(27214.83) (+/-) Variacidn de existencias (107667.07)
0.00 Margen comercial
158,461.90 (+/-) Variacidn de materias primas
(152.101.32) (+/-) Variacidn de materiales auxiliares. suministros y repuestos
0.00 (+/-) Variacién de envases y embalajes
0.00 Servicios prestados por terceros
0.00 Valor agregado
0.00 Bastos de personal. directores y gerentes
16.360.58 Bastos por tributos
33859 Excedente bruto de explotacitn
(37.885.31) 0 rebajas y bonificaciones obtenid
0.00 Dtros ingresos de gestion
0.00 Ganancias por medicidn de activos al valor razonable
(21186.%4) Cargas cubiertas por provisiones
0.00 Dtros gastos de gestidn
0.00 Pendidas por medicidn de activos al valor razonable
(21196.14) Valuacidn y deterioro de activos y provisiones

Resultado de explotacidn

Ingresas financieros

Bastos financieres

Resultado antes de participaciones e impuestos
Participaciones de los Trabajadores

Impuesto a la Renta

Resultado del ejercicio

90

435676.82
0.00
435,676.82

(271.214.83)
15846180
000
(13127
0.00
(48,0907
108,239.48
(78.05703)
(1.023.50)
29152.83
0.00
0.00
0.00
0.00
{3.089.20)
0.00
(3.703.15)
16,360.58
338.59
)
(21196.14)
0.00
0.00
(21196.16)



Anexo 3:

DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA SR Ltda.

ESTADD DE RESULTADOS POR FUNCIGN
AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,021
(Expresada en sales)

Ingresas operacionales

Ventas (ingresos operacionales)

Otros ingresos operacionales

Total ingresos operacionales

Costo de ventas

Dtros costos operacionales

Utilidad bruta

Bastos de administracidn

Bastos de ventas

Banancia o pérdida por venta de activos

(tros gastos

Otros ingresos

Utilidad operativa

Ingresos financieros

Bastos financieros

(tros ingresos

Ganancia o pérdida por instrumentos financieros derivados
Utilidad zntes de participaciones e impuestos
Participaciones de los trabajadores

Impuesto a la Renta

Utilidad neta del ejercicio

ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE

Efectivo y equivalentes de efectivo
Cuentas por cobrar comerciales (neto)
Gastos pagadas por anticipado
Bxstencias (neto)

Total activo corriente

ACTIVD NO CORRIENTE
Inmuebles, maquinaria y equipo (neto)
Total activa no corriente

TOTALACTIVD

DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA SR Ltda.
ESTADD DE RESULTADOS POR NATURALEZA
AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,021
(Expresado en sales)
Ventas 655,85.02
655.95.02 D rebajas y bonificaci did 0.00
0.00 Ventas Netas 655,195.02
£55,185.02 Compras
(347.387.61) (+/-) Variacidn de existencias (347.39781)
0.00 Margen comercial 307,787.41
307.797.41 (#/-) Variacitn de materias primas 0.00
(211.315.43) (+/-) Variacidn de materiales auxiliares, suministros y repuestos (125389)
0o (+/-) Variacidn de envases y embalajes 000
0.00 Servicios prestados por terceros -93.967.74
000 Valor agregade 206,575.78
0.00 Bastos de persanal. directares y gerentes (36,648 80)
96.48138 Bastos por tributos (37847
4148 Excedente bruto de explotacitn 108,547.51
(1401.48) Descuentos. rebajas y banificaciones obtenidas 000
0.00 Otros ingresas de gestidn 000
000 Banancias por medicidn de activos al valor razonable 0.00
m Cargas cubiertas por provisiones 000
000 Dtros gastos de gestidn (3.36238)
(12.350.13) Pérdidas por medicidn de activos al valor razonable 000
73,141.84 Valuacitn y deterioro de activos y provisiones (3.70315)
Resultado de explotacitn 9648198
Ingresos financieros 4148
Gastos financieros (11401.48)
Resultado antes de participaciones e impuestos 8549138
Participaciones de los Trabajadores 000
Impuesto a la Renta (12.350.3)
Resultada del ejercicio 7316184
DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA S R.Ltda.
ESTADD DE SITUACIGN FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2,021
(Expresado en soles)
PASIVO
PASIVO CORRIENTE
13843034  Tributos por pagar 342492
21487847  Cuentas por pagar comerciales 823280
78827  Dtras cuentas por pagar 44475
5342428  Total pasive corriente 12,102.47
40763136
PASIVO NO CORRIENTE
108.074)2  Total pasivo no corriente 0.00
108,074.12
TOTAL PASIVO 12,102.47
PATRIMONIO NETD
Capital 12742863
Resultados acumulados 30303254
Resultada del ejercicio 314184
Total patrimonio neto 503,603.01
515,705.48 TOTALPASIVO Y PATRIMONIO NETD 515,705.48
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Anexo 4

2205722, 1583 SUNAT - Censulta RUC

Consulta RUC

Resultado de la Busgueda

Numero de RUC:
20220799051 - DISTRIBUIDORA SUDAMERICANA S R LTDA

Tipo Contribuyente:
SOC.COM.RESPONS. LTDA

Nombre Comercial:

Fecha de Inscripcion:

10/05/1994
Fecha de Inicio de Actividades:

03/05/1994

Estado del Contribuyente:
ACTIVO

Condicion del Contribuyente:
HABIDO

Domicilio Fiscal:
CAL.AYACUCHO NRO. 818 (ALT. FARQUE CRUZ DE CHALPON] FIURA - PIURA - CASTILLA

Sistema Emision de Comprobante:

MANUAL
Actividad Comercio Exterior:

SIN ACTIVIDAD

Sistema Contabilidad:
MANUALICOMPUTARIZADO

' Actividad(es) Econémica(s):

Principal - 4761 - VENTA AL POR MENOR DE LIBROS, FERIODICOS Y ARTICULOS DE
PAPELERIA EN COMERCIOS ESPECIALIZADOS

Secundaria 1- 4773 - VENTA AL POR MENOR DE OTROS PRODUCTOS NUEVOS EN
COMERCIOS ESPECIALIZADOS

Comprobantes de Pago c/aut. de impresion (F. 806 u 816):

FACTURA

hilps.fe-congullarue sural. gub. pefcl-t -ilmrconsrucio SO0
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2215022 1553 SUNAT - Consuta RUC

BOLETA DE VENTA
NOTA DE CREDITO

GUIA DE REMISION - REMITENTE

Sistema de Emisidn Electronica:

FACTURA FORTAL DESDE 12/09/2017
BOLETA PORTAL DESDE 08/03/2019
DESDE LOS SISTEMAS DEL CONTRIBUYENTE. AUTORIZ DESDE 31/01/2019

GUIA DE REMISION DESDE 31/12/2019

Emisor electrénico desde:
12/09/2017

Compraobantes Electrénicos:
FACTURA (desde 12/09/2017),BOLETA (desde 31/01/2019),GUIA (desde 31/12/2019)

Afiliado al PLE desde:
01/01/2015

Padrones:

NINGUNO

Fecha consulta: 22/05/2022 15:46

@ 1007 - 2022 SUNAT Derechos Reservados

hitps:te-consulsruc.sunatl.gab.peid-ti-imrconsucjerSdAias
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Anexo 5

1102022, 1846
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PERU | Ministerio de Trabajo REMYPE

y Promocion del Empleo | Registro Nacional de la Micro y Pequefia Empresa

CONSULTA DEL REGISTRO NACIONAL DE LA MICRO Y PEQUENA EMPRESA

REGISTRO NACIONAL DE MICRO Y PEQUENA EMPRESA - REMYPE
(Desde ef 20010/2008)

] >
- 4 Frr RESOLUCION|  FECHA DE
o A

FECHADE  ||SITUACION 1 ORCIO BAJA /

ACREDITACION | ACTUAL DGFL CANCELACION

FECHA

NTDERLC, RAZON SOCIAL lsoLIcITen ESTADO/CONDICION

SU EMPRESA HA SIDO
VALIDADA COMO

% PEQUENA EMPRESA Y
;
DISTRIBUHDIORA ESTA PENDIENTE DE

20220759051 || SUDAMERICANA S R | 20042006 e RPN = aasens SR
LTDA | GENERAR SU

CONSTANCIA DE
ACREDITACION,
f INGRESAR AQLL

REGISTRO NACIONAL DE EMPRESAS ACOGIDAS AL REGIMEN ESPECIAL LABORAL - LEY 28015
(Hasts 1 19102008

N° DE RUC. Il RAZON SOCIAL I ESTADO FECHA
NO SE ENCONTRARON RESULTADOS PARA ESTA BUSQUEDA
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