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RESUMEN

La investigacion tuvo como objetivo general: Describir las principales caracteristicas
del financiamiento de las empresas del Sector Agro Exportacion — rubro Banano
Organico en el Per(-2018. Se ha desarrollado usando la Metodologia de tipo
descriptivo, nivel cuantitativo y el disefio no experimental, descriptivo, bibliografico,
documental y de caso. Aplicando la técnica de la revision bibliogréfica - entrevista y
como instrumento de recoleccion de informacion las fichas bibliogréficas y el
cuestionario pre estructurado con 20 preguntas relacionadas a la investigacion, aplicado
al gerente y/o representante legal de la empresa del caso en estudio, obteniendo como
principales resultados los siguientes: Respecto a la revisién bibliografica Segun los
autores citados afirman que el Financiamiento en las empresas de asociacion de
productores de banano organico, lo obtienen a través de las CMAC Sullana, Agroideas,
entre otras, para seguir invirtiendo, lo cual representa una ventaja competitiva
importante y necesaria en la actualidad. Respecto a la aplicacion del caso: La empresa
de Asociacion de productores de Banano Organico Valle del Chira, de la ciudad de
Sullana afirma que, si cuenta con un Financiamiento con Agroideas el cual fue de
S/1°000,000 de soles en un plazo de 36 meses con una tasa de interés de 11%, fue
invertido para capital de trabajo, gastos operativos, maquinaria y equipo. Finalmente se
concluye que: las empresas del Sector Agro Exportacién, rubro Banano Orgéanico, al
contar con un financiamiento con entidades financieras, contribuye a que la empresa
mejore su productividad, exportacién y llegar a los objetivos y metas programados.

Palabras Clave: Financiamiento, Mypes, obligaciones, Instituciones financieras, agro

exportacion
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ABSTRACT

The general objective of the research was to: Describe the main characteristics of the
financing of the companies of the Agricultural Export Sector - Organic Banana sector in
Peru-2018. It has been developed using the Methodology of descriptive type,
quantitative level and non-experimental, descriptive, bibliographic, documental and
case design. Applying the technique of the bibliographic review - interview and as an
instrument of information collection the bibliographic records and the pre-structured
questionnaire with questions 20 related to the investigation, applied to the manager and
/ or legal representative of the company of the case under study, obtaining as main
results the following: Regarding the bibliographical review According to the authors
cited, they claim that the financing in the companies of association of organic banana
producers, they obtain it through the CMAC Sullana, Agroideas, among others, to
continue investing which represents an important and necessary competitive advantage
at present. Regarding the application of the case: The company of Association of
Producers of Organic Banana Valle del Chira, of the city of Sullana, affirms that, if it
has a Financing with Agroideas which was S/1'000,000 soles in a term of 36 months
with an interest rate of 11%, it was invested for working capital, operating expenses,
machinery and equipment. Finally, it is concluded that: the companies of the
Agricultural Exportation Sector, Organic Banana, having a financing with financial
entities, make your company improve its productivity, export and reach the objectives

and goals that they require.

key words: financing, mypes ,obligations , financial Institutions, agro export.
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I. INTRODUCCION

Bien se sabe que las fuentes de financiamiento es la manera de como una entidad puede
beneficiarse de recursos financieros para cumplir sus objetivos de prosperidad. Por lo
que se dice que antes de adquirir un financiamiento la empresa interesada debe hacer
un estudio a su entidad en posibilidades de poder cubrir sus pagos sin endeudarse |,
también en sus balances generales, y por medio de eso tendran una fecha especifica en
el que expresara para cuando se necesitara el recurso .Ademas del estudio, suponiendo
que ya se tiene la fecha se debe verificar el monto necesitado para cual va hacer
utilizado , que tipo de financiamiento se requiere, los intereses, capacidad de pago,
entre otras, para que asi se tome la decision correcta y asi poder llegar al objetivo

planeado .

Miranda (2014) El Sector Agrario tiene la oportunidad de aprovechar las oportunidades
que ofrece la ampliacion a grandes mercados o a nichos de mercados. Es por ello que
las autoridades y actores privados del sector han creido conveniente establecer una
Estrategia a mediano plazo, que permita adecuar este sector a las nuevas situaciones
competitivas, haciéndolo un sector rentable, sostenible, generador de empleos e
ingresos, para mejorar la calidad de vida del area rural. El sector agricola peruano
representa el 2.4% del PIB y es uno de los Gltimos sectores en mover la economia
peruana, incluso si su potencial de desarrollo es considerable. Aunque el sistema
financiero del campo comenzd en los afios noventa y se esta desarrollando. Muchos
agricultores no tienen acceso a esta financiacion y pierden su productividad, no tienen

el crecimiento y el potencial agrario del Pert no estd completamente desarrollado.

En el sector agricola, la Banca sirve principalmente a miles de empresas medianas y

grandes. Las instituciones de micro financiacion, que consisten en bancos, bancos



rurales, cajas de ahorros municipales, corporaciones financieras y bancos agricolas,

atienden a miles de clientes, especialmente a pequefias y medianas empresas.

Es importante para el emprendedor que conozca cada fuente, para que asi pueda tomar
una decision acorde sobre cual es la que méas le conviene, segin el momento
empresarial en que se encuentre, de forma contraria, el financiamiento podria volverse
impagable o dificultar la operacion en lugar de acelerarla.

En esta region existen distintas organizaciones de pequefios productores que, en
promedio, tienen propiedades de menos de tres hectareas y que se vinculan a la
actividad exportadora (indirectamente) a través de la cadena de banano organico. La
exportacion propiamente dicha esta a cargo de instituciones relacionadas con empresas
extranjeras.

No obstante, en los ultimos afios las asociaciones y redes de asociaciones de
productores han ido diversificando su participacion en el proceso productivo y
aumentando su poder de negociacion frente a las exportadoras. Ello ha motivado un
importante dinamismo econdémico que ha transformado el entorno de estas

asociaciones, constituyéndose en casos de desarrollo rural exitoso.

Por lo anteriormente explicado la investigacion se formula a través del siguiente
enunciado: ¢Cuales son las principales caracteristicas del financiamiento de las
empresas del sector agro exportacion — ¢Banano organico en el Perl y Asociacion de

productores de Banano Organico Valle de la Chira-Querecotillo - Sullana - Piura, 2018?

Siendo el objetivo general: Describir las principales caracteristicas del financiamiento

de las empresas del sector Agro Exportacion — rubro Banano Organico en el Peru y



Asociacion de productores de Banano Organico Valle de Chira — Querecotillo - Sullana

— Piura, 2018.

Como objetivos especificos: Describir las principales caracteristicas del financiamiento

en las empresas del Sector Agro Exportacion — rubro Banano Organico en el Perd

Describir las principales caracteristicas del financiamiento de Asociacion de

productores de Banano Organico Valle del Chira — Querecotillo - Sullana — Piura, 2018.

Realizar el andlisis comparativo de Describir las principales caracteristicas del
financiamiento de las empresas del sector Agro Exportacién — rubro Banano Organico
en el Perl y Asociacion de productores de Banano Organico Valle del Chira-

Querecotillo - Sullana — Piura, 2018.

Desde el punto de vista social: Permitird que muchas personas en Piura conozcan esta
atractiva produccion, ya que no hay mucha presencia de este tipo de empresas que ofrezcan
el desarrollo de exportacién, y que gracias a las exportaciones el Per( se desarrolla y
Ilegaran mas inversionistas extranjeros a producir en el pais ya que el Banano Organico es

un producto natural.

Desde el punto de vista académico: La investigacion servira de base para realizar otros
estudios similares; del sector Agro Exportacion de la provincia de Sullana y de otros
ambitos geogréaficos de la region y del pais.

La investigacion utilizd el disefio no experimental Cualitativo -Descriptivo-

bibliografico-documental y de caso.



Finalmente, la investigacion se justifica: Desde el punto de vista econdmico: la
investigacion permitird que con el financiamiento muchas asociaciones de agricultores
puedan exportar el banano organico para generar ingresos y se vuelva un pais muy
productivo y a la vez crear fuentes de trabajo para los peruanos y no tener que importar

mas productos y asi mejorar la economia del pais.

1. REVISION DE LITERATURA
2.1 Antecedentes.

2.1.1 Nacionales

Baba (2005) En su tesis titulada “Programa de Financiamiento en Apoyo al Sector
Agro exportador”. Nos habla que el sistema financiero dispone de un programa de
financiamiento para impulsar el desarrollo del sector privado Agro Exportador, con
recursos el crédito disefiado a atender la adquisicion de maquinaria y equipo, la
implantacion de cultivos, A las empresas, personas naturales o juridicas, con adecuada
capacidad administrativa, técnica y financiera para llevar a cabo eficientemente el
proyecto cuyo financiamiento se solicita, enmarcado en el sector agro exportador,
desempefiando alguna o todas las fases de la produccion, procesamiento, almacenaje,
servicios, tecnologia, comercializacion y servicios de apoyo. Cuyo objetivo es que
gracias al financiamiento se pueden realizar mas actividades segun la necesidad de la

empresa.

El monto maximo de la inversidn o proyecto a desarrollar intermediario financiero. Los

préstamos se otorgaran en dolares norteamericanos y se pagaran en la misma moneda.



Vilchez (2014) De acuerdo a sus tesis “Per(: Financiamiento Formal e Informal en el
Sector agronomo - Fuentes de Financiamiento en el Peru”. Obtuvo los siguientes
resultados que las cajas rurales representan el 40% de las colocaciones totales en el
sistema formal y tenemos a Agro Banco, principal instrumento de apoyo financiero del
Estado para el desarrollo sostenido y permanente del sector agrario fundada en el 2001,
teniendo créditos de primer y segundo piso; siendo la unica que llega a zonas alejadas,
teniendo 25 mil clientes en el territorio peruano. Nos habla que las entidades financieras
tienen como finalidad brindar créditos que puedan llegar a todas partes del Per( para
que asi las empresas dispongan créditos que los ayuden a mejorar sus inversiones.
Como lo mencionamos anteriormente; en el sistema formal, el escudo fiscal hace que
las tasas de préstamo disminuyan, a contrario del sistema informal, pero acceden a este
por ser mas rapido, sin trdmites documentarios, ni requisitos previos. Siendo que, en
verdad no perciben el verdadero costo de dinero en el que estan incurriendo.

Segun el estudio “El Costo del Crédito Formal vs el Crédito Informal” de Asaban. Se
sefiala que los niveles de costos en términos de TCEA que pueden llegar a alcanzar los

préstamos con esquemas de pagos diarios “gota a gota”.

InfoAgro (2015) En su investigacion titulada “Impulsan productividad de banano
organico para exportacion”. Nos informa que la Direccién nacional de Agricultura
cuenta con un financiamiento de 9 millones de soles para la ejecucion del proyecto de
inversion publica (PIP), “Mejoramiento de la competitividad de la cadena productiva
del Banano Organico para mejorar la oferta exportable en la region Piura”. El director
del sector, Mario La Berry, sostuvo que estos recursos serviran para aumentar la
productividad de esa fruta y hacerla mas competitiva en los mercados internacionales.
Dijo que se ha hecho un primer desembolso de S/. 3 millones para incentivar la siembra

de banano en los Valles del Chira, San Lorenzo, Morropon, Medio y Bajo Piura. La



finalidad que tiene el financiamiento es que ayuda al mejoramiento de las exportaciones
y aumentar la produccion que a la vez brinda més fuentes de trabajo . Asimismo,
recordd que en el afio 2001 se exportaban 8,000 toneladas métricas (TM) de banano
organico, representando un ingreso anual de 2°400,00 dolares, y en el 2014 la region
exportd 159,500 TM, generando una rentabilidad de US $ 119°000,000. Laberry preciso
que su despacho brindara atencion técnica para combatir las plagas que actualmente

afectan a la produccién bananera.

Agraria.pe (2015). Segun la informacién obtenida nos habla que la inversion de los
Planes de Negocios asciende a S/. 3 millones, de los cuales Agro ideas se comprometio
en aportar un fondo sin retorno de S/. 2 millones, Agro banco, con un aporte
aproximado de un S/. 1 millén, y Fondo Empleo asumira los gastos adicionales junto
con los propios productores.

A la fecha, la construccion del vivero se encuentra concluida, y en las proximas
semanas recibira 38 mil plantones de banano provenientes de Honduras, los cuales
entraran en periodo de cuarentena bajo la supervisién del Servicio Nacional de Sanidad
Agraria (Senasa).

La finalidad de la siembra del banano organico es desarrollar las capacidades para la
implementacidn de cultivos de agro exportacion en el Valle Viejo de Olmos, basado en
la asociatividad, permitiéndoles el acceso a los servicios y al mercado nacional e

internacional.



2.1.2 Locales

Vera (2014) En su tesis titulada “Fuentes de Financiamiento para el Desarrollo
Competitivo Agroexportador”. Habla del Desarrollo competitivo Agroexportador, desde
la perspectiva de financiamiento, se logra asumiendo un menor gasto financiero,
generando mayores resultados. Lo que permite una mejor negociacion en los mercados
competitivos internacionales. En consecuencia, se tiene que aplicar la capacidad de

negociacion con las Instituciones Bancarias.

Salinas (2013). En su titulo “Financiamiento Para La Exportacion”. Los bancos

comerciales se han convertido en la fuente mas utilizada de financiamiento a las
exportaciones .Esto se debe a la mayor capacidad de los bancos comerciales, para
determinar el riesgo del crédito inherente a los prestamista a largo plazo y crean series
de instrumento a la medida de las nuevas empresas .También , dado que los mercados
de capitales de muchos paises en desarrollo no son suficientemente grandes y que las
pequefias y medianas empresas de productos de exportacion no tienen los crecimiento
y/o los recursos necesarios para dirigirse al mercado de capitales , sus principales

fuentes de financiacién han sido y siguen siendo los bancos comerciales.

En apoyo de la exportacion, algunos paises han creado bancos de exportacion
importacion para atender especificamente las necesidades de los exportadores e

importados y también de los inversores en mercados extranjeros.

Huaman (2014) En su investigacion titulada “Analisis de financiamiento de la cadena
de valor del banano”. Informa que en los distritos de Querecotillo y Salitral donde los

productores no tienen titulo de propiedad de sus parcelas, pues son comunales, la



CMAC Sullana pide como garantia real el titulo de propiedad de la vivienda del

prestatario o prenda agricola.

Las colocaciones de la CMAC Sullana ascienden a S/. 35, 991,197, de los cuales es
destinado al crédito agricola y de estos solo un 10% esta destinado a los productores de
banano. La mayor parte de los préstamos son, en promedio, S/ 1500. El plazo se
establece a solicitud del cliente. Este varia entre 4 y 12 meses, con pago de cuotas

mensuales que incluyen la amortizacion mas intereses.

Diaz (2014). En su tesis “Caracterizacion del Financiamiento, Capacitacion y
Rentabilidad — Cabinas de Internet de Nuevo Chimbote”, periodo 2010, Universidad
Los Angeles de Chimbote, Nuevo Chimbote.Concluy6 que Respecto al Financiamiento
el 75% de los empresarios de su investigacion, recibieron entre 10,000.00 y 30,000.00

nuevos soles y el 25% recibieron mas de 30,000.00 a 80,000.00 nuevos Soles.

2.2 Bases Tedricas.
2.2.1 Teorias del Financiamiento

Teoria del Financiamiento

Segun Modigliani y Miller (1958) Plantea que la estructura financiera dptima sera
aquella que maximice el valor de mercado de la empresa y minimice el costo del
capital.

Explica que el valor de la empresa sélo dependera de la capacidad generadora de renta
de sus activos sin importar en absoluto de dénde han emanado los recursos financieros

que los han financiado.



Segun Keyne (2014) Si un individuo decide reservar su dinero en forma de activos
financieros dejard "a la situacion futura del mercado la fijacion de las condiciones en

que puede convertir el poder adquisitivo diferido en inmediato™.

Segun Pecking(2014) Las empresas prefieren la financiacion interna; La tasa de
reparto de dividendos estimada se adapta a las oportunidades de inversion; Aunque la
politica de dividendos es fija, las fluctuaciones en la rentabilidad y las oportunidades de

inversion son impredecibles.

Segun Fisher Establece que las decisiones de consumo y las de financiamiento estan
separadas, es decir, que aquellos organismos que tengan capital pero que no tengan
proyectos, pueden financiar a los organismos que tengan grandes proyectos y que
ademas no tengan el capital necesario para la realizacién del mismo.

Est4 comprobado segln los expertos que esta separacion permite el enriquecimiento de
ambos miembros, tanto a los duefios de los proyectos como a los duefios del capital. El
teorema de separacion de Fischer es uno de los resultados méas importantes de las

finanzas modernas.

Ramirez (2015). “El financiamiento es el mecanismo por medio del cual una persona o
una empresa obtienen recursos para un proyecto especifico que puede ser adquirir
bienes y servicios, pagar proveedores, etc.” Nos dice que el financiamiento se obtiene
dentro o fuera del pais a través de credito impresitos y otras obligaciones derivadas de
la suscripcion o emision de titulos de credito o cualquier otro documento pagadero a

plazo.



DESARROLLO DEL CASO

Asociacion de productores de banano organico valle del chira-Querecotillo -

Sullana —Piura.

Resefa historica

Cuando se empezaron a exportar bananos ecoldgicos en el Valle de Chira, se crearon
las condiciones para organizar a los pequefios productores. EI 13 de septiembre de
2001, se cred el primer comité de bananos organicos para administrar el pago de la
deuda de Exbanor SAC con los productores de la region y en una reunion el 2 de
septiembre de 2002. La Asociacion actual se fundo con el objetivo de encontrar nuevos

mercados y mejores condiciones de mercado para las empresas de produccion.

La asociacion nacié con 96 miembros y sus areas individuales comprendian al menos

0,25 ha y 3,00 ha méaximo y alcanzaron un promedio de 0,90 ha para cada socio.

El 13 de septiembre de 2002, el registro comenzo en los registros publicos de Sullana
bajo el encabezado No. 11003420 del registro de personas juridicas, y nuestra
asociacion fue la primera asociacion bananera, aprobada por la FLO (Organizacion
Internacional de Marcas de Comercio Justo). , lo que nos permitié vender bananas en

mejores condiciones en un mercado justo.

La Asamblea General cuenta actualmente con 331 miembros, de los cuales 58 son
mujeres y 273 hombres. La edad de las parejas varia entre los 25 y los 80 afios.
Distribuido en 22 sectores de produccién, con una superficie de 238,54 ha, certificado

con una etiqueta ecologica y comercio justo. También cuenta con empleados en cinco

10



areas: administracion, administracién, contabilidad, desarrollo técnico y social. Ademas

de consultores externos (asesores legales y contables) y personal.

Datos de la empresa

RUC: 20484002488

Razon Social: Asociacion de productores de Banano Organico Valle del Chira
Nombre Comercial: Asociacion Valle del Chira

Tipo Empresa: Asociacion

Condicion: Activo

Fecha Inicio Actividades: 09 / Enero / 2003

Actividades Comerciales: Cultivo de Frutas.

CllU: 01136

Direccion Legal: Cal. Gélvez - Ultima Cuadra Nro. 833 Barrio Bellavista
(Después de la Villa Militar)

Distrito / Ciudad: Querecotillo

Provincia: Sullana

Departamento: Piura, Per(

Empadronada en el Registro Nacional de Proveedores para hacer contrataciones
con el Estado Peruano

Empresa nombrada por Sunat como Agente de Retencion del IGV

Resolucion: RS R.S.395-2014

Fecha de Nombramiento: 01/02/2015

Presidente: Campos Seminario Carlos Manuel

Agente de Retencion: Si, Incorporado al Régimen de Agentes de Retencién de

Igv (R.S.395-2014) a Partir del 01/02/2015

11



Misién

“Fortalecer a la APROBOVCHIRA, trabajando con enfoque de gestion empresarial, en
base a principios y valores, desarrollando un sistema de informacion, control y
evaluacion en produccion, empaque y distribucion de fruta fresca y derivados del
banano, capacitando a asociados, directivos y empleados, para la mejora continua y
diversificacion de productos diferenciados de calidad, con uso racional y cuidando del
medio ambiente, una fluida comunicacion interna y relaciones con los clientes; y
fortaleciendo las alianzas estratégicas y participacion equitativa de los asociados y

asociadas”.

Principios organizacionales

1.-Solidaridad: Es el caso cuando una persona o socio se identifica en una situacion

complicada y se le brinda apoyo para mejorar su situacion.

2.- Capital humano para el desarrollo: Al personal para que tenga buena actitud se le
debe motivar , capacitar y entrenar para poder asi lograr que la organizacion obtenga un

posicion estratégica para llegar a la meta que se quiere.

3.- Democracia.- Se refiere a que toda persona tiene derecho a ser elegido a voto en

cuyas decisiones sean tomadas en la organizacién con libertad de opinion.

4.-Sostenibilidad.- se refiere a usar de forma moderada recursos que son naturales y el
medio ambiente ambos tiene que estar en balance equilibrado y satisfacer las

necesidades sin comprometer dichos recursos en las futuras generaciones.

5.-Control en procesos.-Se refiere a evaluar los comportamientos para mejorar la

productividad de algo para entablar un orden o descartar algun tipo de falla.

12



6.- Equidad: Se refiere a tratar de la misma forma a los miembros de la sociedad u otra
persona de exterior sin creerse mas que el otro y tener justicia en términos de

contratacion.

7.- Competitividad: se refiere a lograr mayor satisfaccion a los consumidores para poder
mantener un negocio manteniendo un precio fijada en base a la calidad del producto
para poder lograr ser acepado en la poblacion y generar bienestar familiar y una buena
seguridad alimenticia y se adecuaran especializaciones mutuas que benefician y

garantizan continuidad en el comercio.

8.- Austeridad: Se refiere a ser transparente a la hora de priorizar gastos y ahorros para

los recursos de la empresa en administracion para poder anticipar riesgo..

9.- Asociatividad: Se refiere a la unién de otras cadenas productivas y servicios en
general por parte de la organizacion para poder construir mejores estrategias

productivas.

10.-funciones delegadas: se refiere que la organizacion delegara cada funcién al
personal de acuerdo a su especialidad para asi poder lograr una mejor organizacién de

liderazgo.

11.- independencia politica: se evitara la aparicidn de todas las posiciones de politica.

12.- Desarrollo de la localidad: es identificar y aprovechar los recursos y potencialidad
de una comunidad distrital del sector agropecuario que se vean enfocados en la

asociacion.

13.- Ingenio.- se refiere a buscar soluciones para poder mejorar los cambios de la

organizacion y adaptarse a ellos
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14.- Transparencia: Se tomaran medidas judiciales a cualquier acto negativo que atente

contra la empresa y personal de la asociacion

15.- Respeto: Es el valor que se aprende en casa y se tiene que saber diferenciar, esto
implica a una comunicacion correcta al dirigirse a cualquier persona y saber responder a

cualquier miembro de la empresa o sociedad y hasta en la familia.

16.- Responsabilidad: Se refiere a cumplir con cualquier compromiso que se haya
establecido por el jefe u otro superior de la empresa y contar con la disposicion para

poder rendir cuentas y cumplir en el tiempo establecido.

17.- Servicio: Es la disponibilidad de la empresa para responder a la necesidad de

clientes en sus pedidos y brindar buena atencién a la hora de la entrega.

18.-Humildad: Se debe escuchar las opiniones de los clientes u trabajadores para asi

poder hacer mejoras en sus necesidades requeridas y lograr buen rendimiento.

19.- Participacion.- Los miembros asociados de la empresa se deben incorporar en
cualquier evento dado por la organizacion.

20.- Rentabilidad y ahorro: es el beneficio que tiene las empresas debido a las distintas
inversiones realizadas , el resultado serd mejor al tener que restar los intereses , los

impuestos y gastos

21.- Lealtad: Es el honor y fidelidad hacia la empresa frente a circunstancias cambiantes
es como una obligacion que se tiene ante el projimo y el compromiso ofrecido al

esfuerzo individual.

22.- Honestidad: es actuar con sinceridad, responsabilidad, honradez sin abusar de la

confianza que otorgan hacia nosotros.
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23.- Honrradez: Ser conscientes de los actos y devolver aquello que no nos pertenece.

24.- Democracia.- Los trabajadores tienen libertad de elegir y ser escogidos ante la

organizacion.

25.- Tolerancia.- se tiene que apreciar a la sociedad tal cual son.

26.- Pertenencia: Es sentirse identificada con la empresa mas no en intereses

particulares que no sean correctas.

27.- Discrecion: No se debe comentar de la informacién privada de la empresa, de los

clientes, colaboradores, socios, empleados.

28.- Prudencia: Es saber evitar las faltas y los peligros que se puedan generar.

29.-Calidad: Se debe lograr generar la satisfaccion a los consumidores con una

excelente calidad de producto y asi alcanzar una vision

Visién

La Asociacion de Productores Organicos de “Valle del Chira” es lider con capacidad
técnica y administrativa eficiente para manejar la logistica en la cadena de produccién
de banano. Se consolidé en el mercado nacional organico. Participa en el comercio justo
a nivel nacional e internacional para la calidad y el servicio de los productos exportados
de una manera facil de usar y en la defensa de los intereses de los socios y empleados

representados por ellos.
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Objetivos

“La Asociacion debe impulsar la capacitacion técnica y empresarial de sus asociados,
modernizar su infraestructura social, productiva y empresarial, y desarrollar su
capacidad de concertar y establecer alianzas estratégicas con socios comerciales e

instituciones locales, regionales, nacionales e internacionales”.

Organizacion estructural

“Valle del Chira” se encuentra constituida como Asociacion y sigue la reglamentacion
que establece el Cddigo Civil, y las disposiciones estatutarias que han determinado una

forma de organizacion acorde con los fines y objetivos de la Asociacion.

El maximo Organo de gobierno es la Asamblea General, esta elige al Consejo Directivo
y la Comision Fiscalizadora. Asimismo, el Consejo Directivo elige a cuatro comisiones
permanentes: Comision se Salud y Educacion, Comision de Capacitacion, Comision de
Infraestructura y Comision de Compras. La Asociacion cuenta con un area

Administrativo/Contable y un Area Técnica, se detalla en el Organigrama.

Organizacion Funcional

Los técnicos de campo cumplen las funciones de: Asesorar, acompafiar y supervisar la
aplicacion en campo de los principios, procedimientos y normas de produccién de

banano organico certificado, asi como de las normas de calidad de la fruta.
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Manual de Organizacién y Funciones
Equipo responsable

Mg.Blgo. Kelwin Atoche Escobar: Responsable de Area Técnica.

- Ing. Egverto Pasapera Cordova: Responsable de Area Técnica Agricola.

- Tec. Andrés Lopez Calle: Responsable de calidad.

- Tec. Ronaldo Montero Arellano: Responsable de proceso.

- Lic. Wilson Reyes Sanchez: Responsable de Logistica y Almacenamiento.
- Tec. Abel Alvarado Farias: Responsable Certificaciones.

- Tec. Miguel Rojas Burgos: Responsable de produccion y Logistica de
Exportacion.

- Tec. Luis E. Zeta Juarez: Responsable de Trazabilidad.

2.3 Marco Conceptual

2.3.1 Financiamiento

2.3.1.1 Definicion por varios autores

Segun Juarez. El financiamiento es el mecanismo por medio del cual una persona o
una empresa obtienen recursos para un proyecto especifico que puede ser adquirir
bienes y servicios, pagar proveedores, etc. Por medio del financiamiento las empresas

pueden mantener una economia estable, planear a futuro y expandirse.

Segun Lira (1996). Cuando alguien establece un negocio lo hace con la finalidad de
ganar dinero, es decir, hacerse mas rico. En otras palabras, una empresa tiene como
objetivo generar ganancias para sus accionistas. La generacion de ganancias es un

concepto que tiene que ver con el dinero. Una empresa que genera méas dinero en
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efectivo que otra similar que se desarrolla en el mismo sector, es claramente superior,

en hacer mas ricos a sus accionistas que las otras empresas.

Segun Juan torres =Financiamiento se complementa con los de colocaciones,
préstamos y donaciones, estructurado por organismos - Financiadores, en el cual se
idéntica al ente - financiador tanto interno como externo, asi como la colocacion,
préstamo o donacion especifica que lo - Financia, estos clasificadores se actualizan

cada afio incorporando los nuevos préstamos, colocaciones o donaciones.

Dimer (2008) Sefala que la administracion Financiera se centra en el concepto del flujo
de fondos; es decir, en obtener y administrar el movimiento de dinero a través de
diversos instrumentos, instituciones y practicas, de acuerdo con disposiciones legales y
contables, y de criterios técnicos, de manera de implementar de la forma mas eficiente
posible las decisiones basicas adoptadas por la conduccién de una empresa. Desde un
punto de vista mas amplio, este objetivo puede abarcar todos los aspectos de dicha
conduccion, ya que todas las transacciones econdmicas estan relacionadas directa o
indirectamente con flujos de fondos financieros, por lo cual es necesario la
participacién del &rea financiera en la toma de decisiones estratégicas de toda

organizacion econdémica.

2.3.1.2 Evolucidn de las finanzas

El sector financiero, que durante mucho tiempo ha sido considerado la economia de un

pais, se ha convertido en un campo de estudio independiente en el siglo pasado.

Primero, se referian solo a los documentos, instituciones y aspectos del procedimiento
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del mercado de capitales. Con el desarrollo de innovaciones tecnoldgicas y nuevas
industrias, se ha vuelto necesario contar con mas recursos al promover un estudio sobre
finanzas para resaltar la liquidez y las finanzas corporativas. Se puso méas énfasis en el
financiamiento externo que en la administracion interna. Hacia el final de la década, el
interés en los valores y medidas comunes aumenté méas intensamente, lo que convirtid
al banco de inversiobn en un personaje especial para el estudio de las finanzas

corporativas en el periodo.

2.3.1.3 Procedencia de las finanzas en su ambito

a. Ahorros personales: para muchas de las empresas, su mayor ingreso como capital
son principalmente de sus ahorros y de ciertos ingresos individuales. En casos
especiales suelen hacer uso de tarjeras de crédito para asi poder solventar la necesidad

de la empresa.

b. Familiares y amigos: los recursos privados, como los amigos y la familia, son otra
alternativa para obtener dinero. Esto se garantiza sin intereses o una tasa muy baja, lo

que es grandioso para iniciar un negocio.

c. Crédito y Bancos: En gran parte para realizar un financiamiento donde se recurre
mas es en Bancos y algunos casos en cooperativas de préstamos. El cual solo se
realizara si se demuestra que esté bien fundamentada dicha solicitud de lo contrario sera

denegado.
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2.3.2. Financiamiento de capital de trabajo:

Para Bernilla, las pequefias microempresas se financian por medio de varios

mecanismos, como

a) Flujo de fondos generados por el propio negocio.

b) Crédito de proveedores.

c) Adelanto o habilitacion de mayoristas o contratistas.

d) Financiamiento de alguna fuente formal y a tasas comerciales.

Este calculo asume que la mayor parte del financiamiento se dirige a las actividades
manufacturas, con mayor valor agregado y generacion de empleo en una proporcion no
menor de 50%, la media de rotacion seria de 9.2 dolares demandaria un dolar de

financiamiento del sistema bancario financiero formal.

La micro y pequefias empresas (Mypes) en el Per( constituyen un elemento clave para
el desarrollo econémico social del pais, el desarrollo econémico social del pais, sin
embargo, aun no han superado el 5% de las colocaciones del sistema financiero
nacional ni tampoco han superado las barreras de la formalidad a pesar de que tienen
bajo su responsabilidad mas del 80% del empleo productivo en el Perd. Esta débil
situacion se ira superando en la medida que la legislacion laboral y tributaria sea un real
motivador de la formalidad para que el sistema financiero pueda orientar los US$ 9,500

millones de liquidez disponibles.
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2.1.3.4 Financiamiento a largo plazo.

Hipoteca: es cuando una propiedad del deudor pasa a manos del prestamista
(acreedor) a fin de garantizar el pago del préstamo.

Acciones: es la participacion patrimonial o de capital de un accionista, dentro de
la organizacion a la que pertenece.

Bonos: es un instrumento escrito certificado, en el cual el prestatario hace la
promesa incondicional, de pagar una suma especificada y en una fecha
determinada, junto con los intereses calculados a una tasa determinada y en
fechas determinadas

Arrendamiento Financiero: contrato que se negocia entre el propietario de los
bienes (acreedor) y la empresa (arrendatario), a la cual se le permite el uso de
esos bienes durante un periodo determinado y mediante el pago de una renta
especifica, las estipulaciones pueden variar segin sea la situacion y las

necesidades de cada una de las partes.

Clasificacion de las instituciones:

a.

Financieras Privadas: Se encuentran las asociaciones de crédito para la vivienda
y mutualizas de ahorro, corporativas de crédito que se dan por medio de

financiera con el publico, sociedades financieras.

Entidades financieras: Es la organizacion que realiza lineas de crédito para
proyectos pequefios de produccién que benefician a la poblacién, esta a la vez
incluye al drgano internacional, el gobierno y al (ONG) de proyectos

vinculados.
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Financieras publicas: Se mantienen al margen de leyes propias, el control de la

superintendencia de banca y banco del estado.

2.3.3. Banano organico

2.3.3.1. Definicién

El Banano Organico es una fruta de origen tropical, de forma oblonga; durante su
desarrollo éstos se doblan geo tropicamente y segun el peso, hace que el peddnculo
también se doble. Esta reaccion determina la forma del racimo. Los platanos son
polimorficos, pudiendo contener de 5 a 20 manos, cada una con 2 a 20 frutos; siendo su

color amarillo verdoso o amarillo.

Los platanos comestibles son de partenocarpia vegetativa, o sea, que desarrollan una
masa de pulpa comestible sin la polinizacion. Los 6vulos se atrofian pronto, pero
pueden reconocerse en la pulpa comestible. La mayoria de los frutos de la familia de las
Muséceas comestibles son estériles. El banano organico maduro es un alimento muy
digestivo, pues favorece la secrecion de jugos gastricos, por tanto, es empleado en las
dietas de personas afectadas por trastornos intestinales y en la de nifios de corta edad.
Tiene un elevado valor energético (1.1-2.7 kcal/100 g), siendo una importante fuente de
vitaminas B y C, tanto como el tomate o la naranja. Numerosas son las sales minerales

que contiene, entre ellas las de hierro, fosforo, potasio y calcio.

2.3.2.2 Clasificacion

La Musa paradisiaca, que viene a producir el 30% del género, proporcionando unos

frutos que sélo son comestibles si se asan o cuecen (técnicamente son los verdaderos
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platanos).

La Musa cavendishii supone el 70% de la produccion del género. Sus frutos,
previa maduracion natural o inducida, se comen directamente (técnicamente

son las llamadas bananas).
Musa cavendishii. Banano comestible.

Musa paradisiaca. Platano macho de guisar 6 harton mas grande y menos dulce
que otras variedades. En algunos paises tropicales se utiliza para producir

harina.

Musa paradisiaca ssp. sapientum var. Gros Michel Variedad con buenas
cualidades para la conservacion y el transporte, es la que se cultiva para la

exportacion en los tropicos americanos.
Musa paradisiaca ssp. sapientum var. Gruesa palmera

Musa paradisiaca ssp. sapientum var. Pequefia enana. La mas cultivada en las

Islas Canarias.

Musa paradisiaca ssp. sapientum var. Zelig. Del grupo enano, Cultivar de Israel.

Musa paradisiaca ssp. sapientum var. Grande naine. Del grupo enano, en
Martinica.

Musa paradisiaca ssp. sapientum var. Curraré Rosado. De extraordinario sabor.

Musa paradisiaca ssp. sapientum var. Dominico. De sabor muy dulce.

2.3.2.3 Factores que se encuentran para el beneficio de la produccion de banano
en el Peru

Las areas de cultivo de deben mantener bajo nivel de la lluvia para asi reducir

inversion de drenaje.
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Las condiciones de clima deben ser himedo para que sea favorable.

Los agricultores han creado grupos de asociacion para poder tener mas

competencia entre el mercado local e internacional con mejor precio y buena

negociacion por parte de ellos creando estrategias de mercado.

Las exportaciones banaderas peruanas han impulsado con vigor desde al afio

2012, mediante un arancel entre américa latina y la EU  que a llevado el

aumento de produccion organica para la localidad.

2.3.2.3.1 El proceso paso a paso

= Seleccion de terreno:

Para que la via tenga disponible agua, el area del terreno se debe
encontrar cerca para evitar pérdida de tiempo.

Para que el riego y drenaje sean correctos se debe realizar con ayuda
de un topografo la medida del lugar para que la infraestructura sean
ubicados correctamente.

Antes de empezar con la excavacion del terreno se debe realizar un
estudio de la tierra y si es fértil para poder sembrar y de ahi recién

poder realizar la preparacién del terreno.

» Preparacion del terreno:

Se realiza la roturacion con un tractor y con arado de cincel a 40cm
profundo en caso hubiera compactacion Yy en otros casos de debe
utilizar subsolador.

Para que resista mucho a la sequia se debe realizar la penetracién con
un arado de cinceles para que encaje vertical a sus raices, al quebrar
las capar duras del suelo facilitara que los gases entren y salgan del

mismao.
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Hoyado:

El suelo al humedecerse se hace un agujero de 0.40m x 0.40m X
0.40m. para ello se tiene en cuenta el tamafio de la semilla. Al
sembrar en superficie afecta la produccion de una planta debido al
efecto de los periodos de sequia a corto o largo plazo. Es importante
tener en cuenta que el suelo en la capa superior del suelo (30 cm)
tiene un mayor contenido de materia orgénica y nutriente que las

capas inferiores.

Es de gran importancia realizar los hoyos dias antes de sembrar para
asi beneficiar su aireacion con un extra de abono de fondo. También
puede ser utilizado 1 kilo de compost, 300 gramos de isla y 100
gramos de sul-po Mag. Al mezclar de debe colocar en el fondo del
hueco, para que pueda nutrirse las raices. Es recomendable agregar

rosa fosférica en caso haya deficiencia de la misma.

Seleccion de la semilla:

Los productos como las semillas deben derivar de centros con
certificacion organica. Para que las planas se encuentren vigorosas Yy
con produccion sostenible de racismo, deben estar libres de
patogenos, luego la produccién de racimo debe tener entre 12 a 13

manos comerciales y que midan de retorno 1,5 meros sus hijos.
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Extraccion y seleccion de hijuelos:

Para realizar la extraccion el suelo debe encontrarse en humedad. Se
extraerdn hijuelos que contengan de 3 a mas hojas funcionales y te

aparenten forma de espada debe tener la altura de 1 metro minimo.

El hijuelo muy grande o aquellos que se transportan en largas
distancias, se cortan a una altura de 5 a 10 cm por encima del cuello,
para que el material liquido pueda fluir y descomponerse. Los
cuadrados se clasifican por tamafio y en el momento de la siembra,
su tamafo y grosor se localizan en el campo. Mayor semilla tendra

un periodo de cosecha més corto.

Limpieza y lavado de hijuelos:

Los dafios que causen los microorganismos o por picudos se tendran
que remover los cornos que se removeran los restos de tierra con
abundante agua y con una navaja para poder sacar las raices
afectadas y también se sacara la porcion de arerea.

Serd mejor descartar el corno que se encuentre con dafio bastante
severo. Cuando se realice el “pelado” del corno, no tendria que dafiar
la “corona de yemas” u “ojos embrionarios”, el que se ve ubicada al

contorno de la semilla.

Desinsectacion de semillas:

Tendréd que ser humectado el corno un promedio de 3 minutos en
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solucion con cinco ml cloro en cada litro de agua. También se podra
untar el corno en una temperatura entre 50° y 55°C por 20 minutos

en agua caliente.

Siembra :

- Para asegurar de que el racismo se encuentren en orden, debera
poner la semilla en el hueco de forma vertical, dirigiendo las yemas
hacia un solo lado la planta.

- Para evitar que la semilla se pudra se debera compactar el suelo

para asi evitar zonas donde tendran facilidad encharsir el agua.

Asociados en cultivo:

- En plantaciones nuevas, sembrar cultivos de cobertura de periodo
vegetativo corto, preferiblemente leguminosas, para inhibir el
desarrollo de malezas y limitar la evaporacién causada por los rayos

solares.

Riego:

- Se debe hacer en verano cada 15 dias y para el invierno cada 20

dias.

Llevar el control de malezas:

- No sera necesario aplicar productos ya que debe ser realizado

manualmente.
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» Para fecundacion:
- Previamente del cultivo se ejecuta un examen de fecundidad del

suelo, y consecutivamente repetir cada uno o dos afos.

- Los estudios foliares se llevaran a cabo si la planta se establece en la
forma correcta de los nutrientes, que se le aplica en forma de
fertilizantes. Actualmente se realizan muy aplicaciones (cada cuatro

meses).

2.3.4 Empresa u organizacion

2.3.4.1 Definicion

La compafiia es una unidad socioeconémica, compuesta por elementos de personas,
materiales y técnicos destinados a generar ingresos al participar en el mercado de bienes

y servicios. Para ello, se utilizan los factores de produccion (trabajo, tierra y capital).

Algunos elementos que estructuran la composicion béasica de la compafiia:

1. Ente: Viene aser la empresa u compafiia que se considera individual como ejemplo
seria institucion, sociedad, compafiia, organizacion, etc., y conlleva a ser persona

juridica o ente propio formado por 1 sola persona (propietario).

2. Elemento Humano: Esta referida a la conformacion de la empresa que incluyen

personas gque laboran y que realizan inversion para su crecimiento.

3. Pretensiones: Se refiere aspiraciones o anhelos que se desea alcanzar los que

conforman una empresa.

4. Ejecuciones: Se deduce como el agrado que demuestran los miembros de la
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asociacion cuando se consigue efectuar todo lo que se deseaba.

5. Bienes Materiales: Vienen a ser aquellos materiales que tiene la empresa ya sea

mobiliario, oficinas, instalacion, entre otras.

6. Capacidad Técnica: Son habilidades que tienen los participantes de la empresa y a

la vez conocimientos para ejecutar algo.

7. Capacidad financiera: Se refiere a las posibilidades que tiene la empresa para
realizar pagos e inversiones a corto, mediano y largo plazo para su desarrollo y
crecimiento, ademas de tener liquidez y margen de utilidad de operaciones (por citar

algunas).

8. Fabricacion, transformacion y/o prestacion de servicios: La empresa puede hacer

uso de muchas actividades.

9. Necesidades y deseos: Viene a ser la necesidad humana que tiene como factores

basicos (estimacion, alimento, seguridad, abrigo).

2.3.5. Tasas de Interés

2.3.5.1 Definicidn

Las tasas de interés vienen hacer un porcentaje en cual esta invertido un capital por
periodo de tiempo determinado, al cual se denomina “precio del dinero”

El interés (expresada en porcentaje) es una representacion del riesgo y la posible
ganancia de cuya suma de dinero en una situacién y tiempo determinado. Como dijimos
anteriormente, la tasa de interés vienen a ser el precio del dinero, el cual sera abonado

en caso de tomarlo prestado o cederlo como crédito.
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Como ejemplo claro que siempre se da para dichos casos es el siguiente: Si las tasas de
interés que pagan los bancos del estado, las inversiones en las industrias son iguales, las
cuentas bancarias, nadie invertiria en acciones o depositaria en los bancos. Y esto es
cierto ya que la industria y el banco puede quebrar y un pais no.

No obstante, esto no ocurre normalmente ya que para invertir en una empresa es mas
riesgoso que hacerlo en el banco. Como el riesgo que el estado quiebre es nulo, la tasa
de interés serd menor para bancos del estado que colocaciones en un banco privado.
Aqui es donde surgen politicas monetarias que motivan a los gerentes a realizar
determinadas operaciones. Como por ejemplo, una tasa de interés alta es cuando los
bancos estatales, llevara a un incentivo en el ahorro y una tasa de interés baja al

consumao.

2.3.5.1.1 Las tasas de interés son fijadas en base a 3 factores:

Fijada por el banco central de cada pais para préstamos a los otros bancos o para
préstamos  entre bancos. Asimismo, las tasas de interés de los bancos al publico se

basan en esta mas un  factor que depende de:

La relacion a la inversién que el banco habria realizado con el estado de no haber

prestado ese dinero en un privado

Tipos de tasas mas utilizadas y denominaciones:

Tasa de interés pasiva: Son tasas que paga una institucién bancaria a quien deposita

dinero en ella.
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Tasa de interés activa: Son tasas cobradas por las entidades financieras a sus
clientes.

Tasa de interés preferencial: tasa inferior a la media o normal general.

Tasa de interés real: Deduccién a la tasa de interés general vigente a la tasa de
inflacion

Tasa de interés externa: Es la tasa que se paga por el uso de capital externo.

2.3.6.1 Estados financieros
2.3.6.1.1 Definicion

Los estados financieros, también denominados estados contables nos permiten
conocer cual es la situacion econdmica y financiera de una empresa durante un tiempo
determinado. Los estados financieros son cada uno de los elementos que conforman
las cuentas anuales de las empresas y que sirven para valor el momento en el que se
encuentra cada organizacion después del ejercicio econémico.
Proporcionan a sus usuarios informacion util para la toma de decisiones. Es esa la
razén por la cual se resume la informacién de todas las operaciones registradas en la
contabilidad de una empresa para producir informacion util en la toma de decisiones.

Los estados financieros provienen del resumen de la informacién contable.

Como te puedes imaginar, cada usuario utiliza la informacion para contestarse
diferentes preguntas. Por ejemplo, mientras a los bancos les interesa saber si podras
pagar lo que debes en forma oportuna, a los accionistas les interesa saber cuanto estan
ganando o perdiendo en su negocio.

Debido a que cada usuario esta interesado en diferentes aspectos de la empresa, es

l6gico pensar en elaborar estados financieros Utiles para cada usuario. Lo anterior es
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practicamente imposible, de ahi que existan estados financieros por cada empresa que

incluyan toda la informacidon necesaria para la toma de decisiones de cualquier

usuario. Por ello, esta informacion debe ser ordenada y presentada en forma

convencional y equiparable de una empresa a otra.

2.3.6.1.2 los principales estados financieros son:

Balance de situacion, o estado de situacion patrimonial, es el estado
financiero en el que muestra la situacién de la empresa en un momento
concreto. Es el mas importante para comprender de forma exacta como esta la
empresa. Es como una fotografia del momento actual de la empresa,
economicamente hablando.
En este estado financiero se muestra cdmo estan distribuidos, por un lado, el
activo, que define todos los bienes que posee la empresa, y por otro lado, el
pasivo, que muestra la forma es que se han conseguida y las obligaciones que
existen.
El activo no corriente (bienes e inmuebles, inversiones financieras a largo
plazo, bienes intangibles...)
- Activo corriente (existencias, deudores, clientes, inversiones
financieras a corto plazo, efectivo y otros activos liquidos)
- Patrimonio neto (fondos propios, ajustes por cambios de valor,
subvenciones, donaciones y legados)
- Pasivo no corriente (deudas a largo plazo, provisiones...)
- Pasivo corriente (deudas con empresas del grupo, acreedores

comerciales, deudas a corto plazo, proveedores...)
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El estado de resultados, conocido también como estado de ganancias y
pérdidas o cuenta de pérdidas y ganancias, es un estado financiero plasmado
en un documento en el cual se muestran de manera detallada y minuciosa
todos los ingresos, gastos, asi como el beneficio o pérdida que se genera en
una empresa durante un periodo de tiempo determinado (por ejemplo, un
trimestre o un afo).

Algunos de los objetivos que posee la realizacién de estado de resultados son:

Determinar la rentabilidad de la empresa

\er cuanto se esta consiguiendo por cada euro invertido en cada parte del
proceso

Definir el reparto de dividendos

Conocer los bienes de las empresas y como se han conseguido

Concluir donde se estan destinando mas recursos y si se pueden abaratar

costes
El estado de cambios en la situacion financiera, sirve para analizar si las
decisiones que se toman dentro de la empresa se hacen o no de manera
acertada y objetiva, ateniéndose a los recursos y necesidades reales del negocio
en cuestion. Es una manera de evaluar y controlar la gestion del dinero,
ayudando a evaluar, de esta manera, la calidad de decisiones.
En definitiva, los objetivos del estado de cambios en la situacion financiera
son:

- Evaluar la capacidad de la empresa de generar recursos.

- Evaluar la asociacion para poder efectuar sus compromisos.

- Evaluar cambios de la situacion bancaria procedentes de servicios de
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financiamiento e inversion.

Por una parte, en lo que a las fuentes de fondos se refiere, todo empresario

puede recurrir basicamente a cuatro fuentes de fondos para su financiamiento:

Aportes de capital. Aportes de dinero que hacen los socios, ya sea en
efectivo o en especie (por ejemplo, un ordenador o un coche), para
que asi la empresa disponga de dicho capital para aplicarlo a la
actividad diaria.

Deudas que asumen la empresa, tales como préstamos bancarios,
créditos con proveedores, etc. El pasivo es una fuente de financiacion
puesto que, a corto plazo, la empresa los utiliza en sus operaciones.
Desinversiones. Consiste en recurrir a fondos que tiene la empresa en
activos para aplicarlos en una operacion de negocio distinta. Por
ejemplo, vender una maquina para comprar materia prima.
Generacion interna de fondos (recursos propios). Fondos que se

producen directamente en la operacién de la empresa.

e Estado de cambios en patrimonio neto: En este estado financiero se

engloban todos los movimientos que haya realizado a la empresa y que afectan

a su patrimonio.

Recoge los cambios en el patrimonio neto derivados de:

Resultado de la cuenta de pérdidas y ganancias

Los ingresos y gastos que segun lo requerido por las normas de
registro y valoracion deban imputarse directamente al patrimonio

neto de la empresa
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e Estado de flujos de efectivo: También se conoce como flujo de efectivo o flujo
de efectivo, que incluye un cambio en las entradas y salidas de efectivo, es
decir, en un periodo determinado. La situacion del flujo de efectivo implica la
recoleccion de activos liquidos durante un periodo determinado. Es por eso
que la compafiia tiene un excelente indicador de liquidez, que es un indicador

de la capacidad de la compafiia para generar efectivo.

Gracias a este documento, la empresa despliega recibos y pagos. De esta
manera, se obtiene informacién sobre el movimiento de efectivo durante el
periodo contable, ademas, esto esta organizado y regulado por la categoria o

tipo de actividad.

Plan contable, mediante el estado de flujo de efectivo es como se efectla el

flujo de caja. Los movimientos de tesoreria se conforman por 3:

- Flujos de efectivo de actividad de exploracion, son las recaudaciones

y desembolsos producidos por la empresa.

- Flujos de efectivo de la inversion. Pagos por la compra de activos
significativos a largo plazo (inversiones financieras, bienes raices,
etc.) y recuperaciones por su venta o depreciacion en la fecha de

vencimiento.

- Flujos de efectivo por actividades de financiacion. Cobros por la
adquisicion de terceros de titulos emitidos por la empresa o recursos
emitidos por alguna entidad financiera o bancaria; asi como los

pagos por amortizacion o devolucion de estos titulos o recursos.
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En conclusién mediante el flujo de efectivo la empresa puede ver la diferenciacion

que se produce en el efectivo al iniciar el afio y al culminar el ejercicio.

Cambio de flujo de efectivo y sus objetivos

Tenemos diferentes objetivos que se puede elaborar el estado de flujo de efectivo.

Todos ellos tienen un fin comun:

- Se debe formar flujos de efectivo para que la empresa tenga mayor

capacidad.

- El compromiso de la empresa para cumplir segun el vencimiento y

la necesidad financiera externa.

- Saber diferenciar entre el beneficio neto, cobros y pagos asociados

al parecido.

- Efectos de las actividades de inversion y financiacion en la posicion
financiera de una empresa, ya sea que impliquen o no un flujo de

efectivo dicho.

Métodos del flujo de efectivo

Los métodos de exposicion de flujos de efectivo son 2 segun la regla internacional

de contabilidad.

Para el flujo de efectivo encontramos 2 métodos:
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Meétodo Directo

El flujo de efectivo muestra movimiento de efectivo en las cuales se muestra clase
de pagos, cobros en métodos brutos, diferenciandose de financiacion de inversion,

actividad de operacion.

Las empresas que se amparen a este metodo, tendran que otorgar la informacion

para los movimientos que se mencionaran:

Cobranzas en efectivo al cliente.

- Rendimientos y dividendos tienen que ser aceptados en intereses de

efectivo por inversiones.

- Cobranzas del ejercicio que son derivados.

- Cancelaciones deben der en efectivo de impuestos.

- Para personal y proveedores se debe abonar en efectivo.

Meétodo Indirecto

Demuestra cada movimiento del efectivo ajustando la perdida por los valores que

no requieren de efectivo.

Esta forma puede resaltar algo mas concreto ya que establece el ingreso de
efectivo originario de actividades del ejercicio de manera indirecta, plasmando

ajustes. Se ocupa como lugar el origen de la utilidad.

Se pueden hallar las perdidas como

37



- Distinguir las fluctuaciones cambiantes.

- En los patrimonios o activos de ejercicio de ventas se encuentran

utilidad o pérdida.

- Depreciacion y amortizacion.

I11. HIPOTESIS

Por ser una investigacion de tipo descriptivo y estudio de caso, la presente investigacion

no formula hipotesis, basandose en:

Galan (2009) En su publicacién nos menciona que “No todas las investigaciones
Ilevan hipdtesis, segun sea su tipo de estudio (investigaciones de tipo descriptivo) no las

requieren, es suficiente plantear algunas preguntas de investigacion”.
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IV.- METODOLOGIA

4.1 Disefio de la investigacion
La investigacion utilizd el disefio no experimental Cualitativo -Descriptivo-

bibliografico-documental y de caso.

4.2 Poblacion y muestra:
4.2.1 Poblacion:

Por ser una investigacion bibliografico-documental y de caso no aplica poblacion.

4.2.2 Muestra

Por ser una investigacion bibliografico-documental y de caso no aplica muestra.

4.3 Técnicas e instrumentos
4.3.1 Técnica
Para el recojo de la informacion se utilizo la técnica de encuesta, revision bibliografica

y entrevista.
4.3.2 Instrumento:
Para el recojo de la informacion se utilizé fichas bibliograficas y cuestionario pre

estructurado con preguntas relacionadas a la investigacion

4.4 Operacionalizacion de variables

No aplica por ser investigacion bibliografica documental y de caso.
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4.5 Plan de analisis

Para conseguir el objetivo especifico 1: Se realiz6 una revision bibliografica y

documental de la literatura pertinente (antecedentes nacionales, regionales y locales).

Para conseguir el objetivo especifico 2: Se utilizé un cuestionario, el mismo que fue

aplicado a la empresa del caso en estudio.

Para conseguir el objetivo especifico 3: Se realizd un analisis comparativo de los

resultados del objetivo especifico 1y el objetivo especifico 2.

4.6 Principios Eticos

Panta (2015). Durante el desarrollo de la investigacion se ha considerado en forma
estricta el cumplimiento de los principios éticos que permitan asegurar la originalidad
de la investigacién. Asimismo, se han respetado los derechos de propiedad intelectual
de los libros de texto y de las fuentes electronicas consultadas, necesarias para
estructurar el marco teérico. De otro lado, considerando que gran parte de los datos
utilizados son de caracter publico, y pueden ser conocidos y empleados por diversos
analistas sin mayores restricciones, se ha incluido su contenido sin modificaciones,
salvo aquellas necesarias por la aplicacion de la metodologia para el analisis requerido

en esta investigacion.

Igualmente, se conserva intacto el contenido de las respuestas, manifestaciones y
opiniones recibidas de los trabajadores y funcionarios que han colaborado contestando

las encuestas a efectos de establecer la relacién causa-efecto de las variables.

40



4.7 Matriz de consistencia

Titulo Enunciado del _— . - . M logi
Problema Objetivo General Objetivos especificos Variable etodologia
, Describir las principales - - . Disefio:
Caracterizacion | ¢Cuales — son las _ Describir las principales caracteristicas -Cualitativo
del principales caracteristicas del | del financiamiento en las empresas del _Descriptivo
financiamiento o financiamiento de las | SECtor Agro Exportacion —rubro Banano -bibliografico
en las empresas caracteristicas del del Sect Organico en el Perd. -documental y de
i o empresas de ector
del Sector Agro | financiamiento de las | " - . L caso.
Exportacién  — Agro Exportaciéon — Describir las principales caracteristicas
rubro  Banano | €mpresas del  Sector _ del financiamiento y Asociacion de Técnica
Orgéanico en el | Agro  Exportacion — rubro Banano Organico | productores de Banano Orgénico Valle Revision
Perli en el Per(l y Asociacion del Chira —Querecotillo -Sullana —Piura, bibliografica y
rubro Banano Orgé_nico 2018. Financiamiento entrevista.
. o , .., |de roductores  de
Caso: Asociacion | en el Per(i y Asociacion P : A . Inst to:
de productores Banano Organico Valle | Realizar el analisis comparativo de nstrumento:
de Banano | ¢ productores  de _ _ Describir las principales caracteristicas Fichas o
organico  Valle L I del Chira —Querecotillo | del financiamiento de las empresas del bibliograficas y
) Banano Organico Valle ) i6n —rub cuestionario.
del Chira - -Sullana —Piura. 2018 sector agro exportacion —rubro Banano
Querecotillo - del Chira —Querecotillo ’ Orgénico en el Peri y Asociacion de

Sullana - Piura,
2018.

- Sullana —Piura, 2018?

productores de Banano Organico Valle
del Chira- Querecotillo-Sullana-Piura,
2018.
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V. RESULTADOS

5.1 Resultados

5.1.1 Respecto al objetivo especifico 1
Describir las principales caracteristicas del financiamiento de las empresas del

Sector Agro Exportacién — rubro Banano Organico en el Peru-2018.

CUADRO 1
AUTORES RESULTADOS
Baba (2005) Programa de financiamiento en apoyo al sector Aro

exportador AGRO Concluye que el sistema financiero
tiene disponible un programa de financiamiento para
impulsar el desarrollo del sector privado agro exportador
, con el credito disefiado a atender la adquisicion de
equipo y magquinaria, implementacion de cultivos, las
empresas , personas juridicas o naturales que dispongan
de capacidad administrativa, financiera y técnica para
poder llevar acabo con eficiencia cuyo proyecto
financiado se solicita, enmarcando en el sector agro
exportador, que desempefia alguna o todas las fases de
produccion, almacenaje, comercializacion, servicio de

apoyo, tecnologia, etc.

Vilchez (2014) Pera: Financiamiento Formal e Informal en el Sector
Agrario - Fuentes de Financiamiento en el Peru. “Las
cajas rurales simbolizan el 40% de la distribucion total en
el sistema formal Y poseemos a Agro Banco, principal
herramienta de soporte financiero del Estado para el
desarrollo continuo y permanente del sector agrario

fundada en el 2001, habiendo créditos de primer y
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segundo piso; existiendo la unica que llega a zonas
separadas, obteniendo 25 mil clientes en la zona

Peruana.

El formal sistema, la defensa fiscal hace que las tasas de
préstamo acorten, a reverso del sistema informal, pero
asienten a este por ser mas rapido, sin trdmites
documentarios, ni requisitos previos. Siendo que, en
verdad no perciben el verdadero costo de dinero en el que

estan incurriendo”.

InfoAgro (2015)

Impulsan productividad de banano orgénico para
exportacion. “Mejoramiento de la competitividad de la
cadena productiva del banano orgéanico para mejorar la
oferta exportable en la region Piura”. El director del
sector, Mario La Berry, sostuvo que estos recursos
serviran para aumentar la productividad de esa fruta y
hacerla mas competitiva en los mercados internacionales.
Dijo que se ha hecho un primer desembolso de S/. 3
millones para incentivar la siembra de banano en los
Valles del Chira, San Lorenzo, Morropén, Medio y Bajo
Piura. Asimismo, recordd que en el afio 2001 se
exportaban 8,000 toneladas métricas (TM) de banano
organico, representando un ingreso anual de 2°400,00
dolares, y en el 2014 la region exporté 159,500 TM,
generando una rentabilidad de US § 119°000,000.
Laberry precis6 que su despacho brindard atencion
técnica para combatir las plagas que actualmente afectan

a la produccion bananera.
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Agraria.pe (2015).

La inversion de los Planes de Negocios asciende a S/. 3
millones, de los cuales Agro ldeas se comprometié en
aportar un fondo sin retorno de S/. 2 millones, Agro
banco, con un aporte aproximado de un S/. 1 millén, y
Fondo Empleo asumira los gastos adicionales junto con
los propios productores.

A la fecha, la construccion del vivero se encuentra
concluida, y en las préximas semanas recibird 38 mil
plantones de banano provenientes de Honduras, los
cuales entrardn en periodo de cuarentena bajo la
supervision del Servicio Nacional de Sanidad Agraria
(Senasa).

La finalidad de la siembra del banano orgénico es
desarrollar las capacidades para la implementacion de
cultivos de agro exportacion en el Valle Viejo de Olmos,
basado en la asociatividad, permitiéndoles el acceso a los

servicios y al mercado nacional e internacional.

Vera (2014)

Fuentes de Financiamiento para el Desarrollo
Competitivo Agroexportador. Desarrollo competitivo
Agroexportador, desde la perspectiva de financiamiento,
se logra asumiendo un menor gasto financiero, generando
mayores resultados. Lo que permite una mejor
negociacion  en los  mercados  competitivos
internacionales. En consecuencia, se tiene que aplicar la

capacidad de negociacidn con las Instituciones Bancarias.

Salinas (2013).

Financiamiento Para La Exportacion. Los bancos
comerciales se han convertido en la fuente mas utilizada
de financiamiento a las exportaciones crédito inherente a
los prestamista a largo plazo y crean series de

instrumento a la medida de las nuevas empresas
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.También , dado que los mercados de capitales no son
suficientemente grandes y que las pequefias y medianas
empresas de productos de exportacion no tienen los
crecimiento y/o los recursos necesarios para dirigirse al
mercado de capitales , sus principales fuentes de
financiacion han sido y siguen siendo los bancos

comerciales.

Diaz (2014). Concluye Respecto al Financiamiento que el 75% de los
empresarios de su investigacion, recibieron entre
10,000.00 y 30,000.00 soles y el 25% recibieron méas de
30,000.00 a 80,000.00 Soles.

Huaman(2014) Andlisis de financiamiento de la cadena de valor del
banano. En los distritos de Querecotillo y Salitral donde
los productores no tienen titulo de propiedad de sus
parcelas, pues son comunales, la CMAC Sullana pide
como garantia real el titulo de propiedad de la vivienda

del prestatario o prenda agricola.

Las colocaciones de la CMAC Sullana ascienden a S/.
35, 991,197, de los cuales es destinado al crédito agricola
y de estos s6lo un 10% esta destinado a los productores
de banano. La mayor parte de los prestamos son, en
promedio, S/ 1500. El plazo se establece a solicitud del
cliente. Este varia entre 4 y 12 meses, con pago de cuotas

mensuales que incluyen la amortizacion mas intereses.

Fuente: Elaboracion propia en base a los antecedentes nacionales, regionales y locales.
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5.1.2 Respecto al objetivo especifico 2

Describir las principales caracteristicas del financiamiento y Asociacién de
Productores de Banano Organico Valle del Chira - Querecotillo - Sullana — Piura,

2018.

CUADRO 2

ITEMS

RESULTADOS

1. ;Pertenece a una Asociacion o

Agrupacion comercial?

2. ¢ Se encuentra empresarialmente

formalizado?

Es una Asociacion de productores desde el

momento de su creacion.

La asociacion si se encuentra formalizado
con vision empresarial como asociacion
productora de banano orgénico en el
Registro Nacional de Proveedores para
hacer contrataciones con el estado Peruano
y se encuentra nombrada por Sunat como
Agente de Retencion del IGV.

3. ¢Apartir de su experiencia, considera
usted que el Sistema financiero ayuda al

desarrollo comercial — empresarial?

4. ¢En su politica empresarial es habitual

la conducta de tomar crédito?

Considerd que ayuda de mucho a las
grandes y medianas empresas ya que otorga
préstamos a emprendedores con bajos
intereses segun los bancos y asi ayuda hacer

crecer mas como empresa.

Si, ya que tenemos la necesidad de
invertir en muchas cosas segun la
necesidad que se presente en cada

momento.

5. ¢Ha tenido usted dificultades para
operar su empresa por falta de capital de

trabajo?

No, ya que contamos con la banca
comercial gue nos presta dinero para seguir
trabajando aunque a veces si contamos con

capital de la empresa para omitir créditos.
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6. ¢Ha verificado si realmente existe la

necesidad de solicitar crédito para su

Por el momento no, porque si

contamos con un buen capital que

empresa’? permite cubrir las necesidades de la
Empresa.

7;Conoce wusted las alternativas de Si ,gracias a la SBS que ingresando a este

financiamiento que ofrece el Sistema sistema puedo saber las alternativas de cada

financiero peruano?

sistema financiero como los intereses que
cobran segun el prestamos que se realizan

para si lograr optar a una mejor alternativa .

8. ¢Actualmente cuenta con

financiamiento para su empresa?

Valle del Chira como Asociacion,
actualmente cuenta con un financiamiento
con Agroideas, aungue antes trabajo con
estas entidades: Agro banco, caja municipal

de Sullana de la region Piura.

9. ¢Su financiamiento es interno?

(autofinanciamiento)

El financiamiento es externo de Agroideas,
Agro Banco y caja municipal de Sullana —
Piura con tasa de interés de 11%, aunque
contamos con capital propio para otras

necesidades.

10. ¢Su financiamiento es externo? ( de

terceros)

El financiamiento es con terceros de
Agroideas con una tasa de interés de 11%
actualmente mi prestamos fue de S/1°000,
000 de soles.

11. ;Conoce usted la tasa de interés que

pagara por el crédito?

Si la tasa de interés es de acuerdo al banco
con el que trabajo y si lo conozco por
ejemplo en Agroideas estoy con una tasa
del 11% .

12. ; Considera aceptable la tasa de interés

aplicada al crédito?

No todos dan una tasa de crédito baja pero
a veces por la necesidad y el apuro tengo
que aceptar el tipo de interés que me

otorgan.
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13. ¢ Se encuentra registrado en las

centrales de riesgo?

No estamos registrados en las centrales de

riesgo por el momento.

14. ¢ Hizo usted un plan de pago antes de

adquirir el crédito?

Si, para poder ver la posibilidad en cdmo se
va hacer los pagos sin quedar mal con la

entidad financiera.

15. ¢Cuenta con la liquidez necesaria para

afrontar el pago?

Si,

para cumplir ciertas obligaciones en caso

contamos con una liquidez necesaria

nuestros clientes no paguen a tiempo.

16. ¢ Utiliz6 algan tipo de garantia para

respaldar al financiamiento obtenido?

No, debido al
contamos es rentable y los créditos que

negocio con el que

solicitamos no son muy grandes como para

dejar garantia.

17. ¢Encontré alguna limitacion durante el

proceso para conseguir el financiamiento?

No. Debido a que somos una empresa

formal y contamos con todos los

requerimientos  que  las  entidades

financieras solicitan

18. ¢ Conoce usted las ventajas de pagar

puntual?

Si. Pagar puntal te permite saber que poco a
poco va aumentar el monto de préstamos
que te brinde el sistema bancario de ser un

buen cliente.

19. ¢ Tiene planificado en qué utilizaré el

crédito?

La asociacion Valle de Chira siempre los
créditos los utilizamos para capital de
trabajo, gastos operativos, ya sea maquinas
y pagos a proveedores. Este crédito sera
empleado para la compra de camiones,

cables via, furgoneta, etc.

20. ¢Considera que el crédito fue oportuno

para el logro de su objetivo?

Claro, ya que gracias a los préstamos poco
a poco se ha ido ampliando mas la empresa,
méas trabajadores Yy las exportaciones van

en aumento y esa es la meta que se quiere.

Fuente: Elaboracion propia, en base a cuestionario aplicadO
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5.1.3 Respecto al objetivo especifico 3

Realizar el andlisis comparativo y Describir las principales caracteristicas del financiamiento de las empresas del sector agro
exportacion —rubro Banano Orgénico en el Pert y Asociacion de productores de Banano Organico Valle de la Chira- Querecotillo-
Sullana-Piura, 2018.

CUADRO 3

ELEMENTOS DE RESULTADOS RESULTADQOS RESULTADQOS
COMPARACION O.E1l O.E.2

Vilchez (2014) EI sistema formal, es Asociacion de  productores
proteccion fiscal crea que las tasas de “Valle del chira” Considerd que
prestacion reduzcan, a contrario del sistema ayuda de mucho a las grandes y
informal, pero acceden a este por ser mas medianas empresas Yya que
Financiamiento: rapido, sin trAmites documentarios, ni otorga préstamos por mi banco,
exigencias previas. Siendo que, en verdad no cajas municipales y agro banco , Coincide
perciben el verdadero precio de capital en el agroideas, entre otras a
que se localizan infringiendo. emprendedores  con  bajos
intereses como los bancos y asi
ayuda hacer crecer mas los

negocios
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Destino del crédito obtenido

Baba (2005) El crédito disefiado a atender la
adquisicion de maquinaria y equipo, la
implantacion de cultivos, el mejoramiento
de tierras, sistema de riego,

Comercializacion, capital de trabajo y
servicio de apoyo. A empresas, personas
naturales o juridicas con capacidad adecuada
administrativa, técnica y financiera que lleva
a cabo eficientemente el proyecto cuyo

financiamiento.

Asociacion  “Valle de chira”
afirma que siempre los créditos
son utilizados para capital de
trabajo, gastos operativos, ya
y equipos,
mejoramiento de tierras pagos a

sea maquinarias

proveedores.

Coincide

Inversién para
Mejoramiento de
productividad

Torres (2015) La Direccion nacional de
Agricultura cuenta con un financiamiento de
9 millones de soles para la ejecuciéon del
publica (PIP),

“Mejoramiento de la competitividad de la

proyecto de inversién
cadena productiva del banano organico para
mejorar la oferta exportable en la region
Piura. Sostuvo que estos recursos serviran

para aumentar la productividad de esa fruta

Segln Asociacion “Valle del
chira” como Asociacién i
cuenta con un financiamiento
del agroideas. La Agricultura
dispone de un financiamiento de
9 millones de soles para la
ejecucion del proyecto de
inversion publica, Mejoramiento

de la competitividad de la

Coincide
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y hacerla mas competitiva en los mercados
internacionales. Dijo que se ha hecho un
primer desembolso de S/. 3 millones para
incentivar la siembra de banano en los valles
del Chira

cadena productiva del banano
organico para mejorar la oferta

exportable en la region Piura.

Gastos de produccion

Créditos obtenidos

Agraria.pe (2015). La inversion de los
Planes de Negocios asciende a S/. 3
millones, de los cuales Agroideas se
comprometid en aportar un fondo sin retorno
de S/. 2 millones, Agro banco, con un aporte
aproximado de un S/. 1 millén, y Fondo
Empleo asumira los gastos adicionales junto

con los propios productores.

Diaz (2014). Concluyé que el 75% de los
empresarios recibieron entre 10,000 y
30,000 nuevos soles y el 25% recibieron
mas de 30,000 a 80,000 nuevos Soles.

Respecto a la Asociacion Valle
del Chira, el financiamiento es
con terceros de Agroideas con
tasa de interés de 11%
actualmente su préstamo fue de
S/ 17000, 000 de soles.

La asociacién de productores
dice que el financiamiento es
con terceros de agroideas con
tasa de interés de 11%
actualmente el prestamos fue de
S/ 17000, 000 de soles.

No Coincide

No Coincide
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Destino de crédito

Financiamiento

Huaman (2014). En los distritos de
Querecotillo y Salitral donde los productores
no tienen titulo de propiedad de sus parcelas,
pues son comunales, la CMAC Sullana pide
como garantia real el titulo de propiedad de
la vivienda del prestatario o prenda agricola.
Las colocaciones de la CMAC Sullana
ascienden a S/. 35, 991,197, de los cuales el
32% (11, 517,183) es destinado al crédito
agricola y de estos s6lo un 10% est4
destinado a los productores de banano. La
mayor parte de los préstamos son, en
promedio, S/ 1500.

InfoAgro (2015) La Direccion nacional de
Agricultura cuenta con un financiamiento de
9 millones de soles para la ejecucion del
proyecto de inversion publica (PIP),
“Mejoramiento de la competitividad de la
cadena productiva del banano organico para
mejorar la oferta exportable en la region

Piura”. El director del sector, Mario La
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Para la asociacion Valle del
Chira el financiamiento es
externo de agroideas con tasa
de interés de 11%, hacen
préstamos con CMAC Sullana.
Y que algunas entidades
financieras no les solicitan
garantias para otorgarles un

crédito.

Asociacion  “Valle del chira
“aseguro gracias a los préstamos
de los bancos comerciales poco
a poco se ha ido ampliando maés
la empresa, mas trabajadores y
las exportaciones van en
aumento y esa es la meta que se

quiere llegar.

No Coincide

Coincide




Berry, sostuvo que estos recursos serviran
para aumentar la productividad de esa fruta
y hacerla mas competitiva en los mercados

internacionales.

Incidencia del financiamiento
en la Rentabilidad

Rojas(2016). Estas fuentes de
financiamiento se pueden obtener de las
siguientes instituciones financieras:
— AGROBANCO.- Es la principal entidad
financiera que atiende al sector agricola y
agroindustrial principalmente al micro y
pequefia empresa y/o personas naturales. En
los ultimos afios abrid su cartera a proyectos
de mayor tamafio que generan valor
agregado e impacto social en la zona de su

desarrollo.

La Asociacion Valle del Chira
obtuvo en el afio 2016 mejor
Rentabilidad, que superé el

400% de su capital invertido

No Coincide

Fuente: Elaboracion propia, en base a las comparaciones de los resultados de los objetivos especificos 1y 2
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5.2 Analisis de los resultados

5.2.1 Respecto al objetivo 1

a)

b)

Los investigadores determinan en los antecedentes a nivel nacional, local,
internacional.

Segun Baba(2005) EI sistema financiero nacional dispone de un programa de
financiamiento para impulsar el desarrollo del sector privado agro exportador,
con recursos de la agencia para el desarrollo regional e internacional. Las
empresas, personas naturales o juridicas, con adecuada capacidad administrativa
, financiera y técnica para asi llevar a cabo eficientemente el proyecto cuyo
financiamiento se solicita en entidades , enmarcado en el sector agro exportador,
desempefiando alguna o todas las fases de la produccién , procesamiento,
almacenaje, tecnologia, servicios, exportacion, comercializacion y servicio de

apoyo.

En tanto Vilchez(2014), refiere que las entidades bancarias tienen como fin
ofrecer créditos formales que podran alcanzar a todas partes del Per(d con el
propdsito de que las empresas coloquen mejore créditos que puedan beneficiar a
sus inversiones con tasas mas rentables. También evidencia que hay entidades
financieras que otorgan créditos informales que son mucho mas rapidos por lo
que no piden muchos requisitos documentarios pero que a la vez no perciben el

costo de dinero requerido.

Salinas afirma que los bancos comerciales se han convertido en fuente mas
utilizada de financiamiento a las exportaciones. Esto se debe a la mayor

capacidad de los bancos comerciales, dado que los mercados de capitales de
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muchos paises en el desarrollo no son suficientemente grandes y que las
pequefias y medianas empresas de productos de exportacion no tienen los
crecimiento y/o los recursos necesarios para dirigirse al mercado de capitales,
sus principales fuentes de financiacién han sido y siguen siendo los bancos

comerciales.

5.2.2 Respecto al objetivo 2

Segun el cuestionario aplicado a la Empresa, resalta que es una asociacion desde el
momento de su creacion, también  Considera que la experiencia con el sistema
financiero ayuda de mucho a las grandes y medianas empresas ya que otorga préstamos
a emprendedores con bajos intereses segun los bancos y asi ayuda hacer crecer mas los
negocios en la necesidad que se presente.  En otra pregunta conoce a través de la SBS
puede saber las alternativas de cada sistema financiero como son los intereses que
cobran segun el crédito que realiza y que pagando puntual el banco beneficia con

muchas ventajas para el siguiente crédito.

5.2.3 Respecto al objetivo 3

La investigacion considera que las diferencias entes los autores de antecedentes y el
cuestionario aplicado.
Financiamiento, Vilchez, coincide su investigacion con la aplicacion del cuestionario
En el que hablan del sistema que utilizan algunas entidades formales en la cual el
crédito demora por el proceso de tramite pero que es mas confiable a comparacion de

los no formales el financiamiento es mas rapido pero menos seguro ya que no piden
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muchos requisitos y el crédito no sale como se desea. No obstante para los
emprendedores es una ayuda ya que les beneficia a crecer mas en sus negocios con los

créditos que les otorgan.

Destino del crédito obtenido Baba coincide su investigacidn con la encuesta aplicada,
siempre los créditos son utilizados para capital de trabajo, gastos operativos, ya sea

maquinarias y equipos, mejoramiento de tierras pagos a proveedores, 0 exportaciones.

Monto de crédito, Diaz Concluy6 que el 75% de los empresarios recibieron entre
10,000 y 30,000 nuevos soles y el 25% recibieron méas de 30,000 a 80,000 nuevos Soles
en cual coincide con la aplicacion de la encuesta de la Asociacién de productores Valle
de la Chira, el financiamiento es con terceros de Agroideas con tasa de interés de 11%

actualmente el prestamos fue de 1°000, 000 soles.
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VI. CONCLUSIONES

6.1 Respecto al Objetivo especifico 1

a)

b)

El sistema financiero Nacional cuenta con un programa de financiamiento para
impulsar el desarrollo del sector privado agro exportador, de la agencia para el
desarrollo Internacional Aid Agro exportador, el crédito estd disefiado a
entender la adquisicion de equipo y maquinaria, la implantacién de cultivos,
mejoramiento de tierras, comercializacion, servicio de riego y apoyo y capital de
trabajo. A las empresas, personas juridicas o naturales, que cuenten con
adecuada capacidad administrativa, financiera y técnica puede llevar a cabo
eficientemente el proyecto cuyo financiamiento se solicita ya sea en el sector
Agro Exportador. EI monto maximo de inversion o proyecto a desarrollar, sera
de us$ 1°667,000. Agro exportador financia como maximo el 60% total de
requerimiento del beneficiario. Los préstamos se otorgan en ddlares

norteamericanos y se pagan con la misma moneda.

Segln Vilchez (2014). Cémo lo mencionamos anteriormente; en conclusion un
sistema financiero puede ser tanto formal como no y que al evitar que las tasas
de interés de los prestamos sean mucho mas cémodas y rapidos se podrian
involucrar en un sistema financiero informal ya que no solicita mucha
documentacién para dicho crédito en el cual para algunos emprendedores seria
perjudicial ya que no se le otorgaria el crédito que se estima , al contrario de las
entidades serias o formales si es un poco lento con la evaluacion del cliente ya
que cuenta con un proceso de seguimiento en la documentacion y es por ello que
tarda pero a la vez el crédito es mas seguro y confiable y en otros casos hasta la

tasa de interés es accesible al requerimiento del cliente.
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c)

d)

Desarrollo competitivo Agroexportador, desde la perspectiva, el financiamiento
ayuda a seguir invirtiendo lo que genera mayores resultados y rentabilidad lo que
respecta en este caso a las exportaciones. En consecuencia, se tiene que aplicar

la capacidad de negociacion con las Instituciones Bancarias.

Segun Salinas (2013). Los bancos comerciales se han convertido en la fuente
mas utilizada de financiamiento a las exportaciones .Esto se debe a la mayor
capacidad de los bancos comerciales, para determinar el riesgo del crédito
inherente a los prestamista a largo plazo y crean series de instrumento a la
medida de las nuevas empresas .También , dado que los mercados de capitales de
muchos paises en desarrollo no son suficientemente grandes y que las pequefias
y medianas empresas de productos de exportacién no tienen los crecimiento y/o
los recursos necesarios para dirigirse al mercado de capitales , sus principales

fuentes de financiacion han sido y siguen siendo los bancos comerciales.

En apoyo de las exportaciones, algunos paises han creado bancos de exportacién
importacion para atender especificamente las necesidades de los exportadores e

importadores y también de los inversores en mercados extranjeros.
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6.2 Respecto al Objetivo especifico 2

a)

b)

La investigacion en estudio, determind que las empresas del sector Agro
Exportacion —rubro Banano Organico en el Per y Asociacion de productores de
Banano Organico Valle de la Chira- Querecotillo-Sullana-Piura, como
Asociacion cuenta con un financiamiento desde diciembre del afio 2016 con
Agroideas, el préstamo fue de 1°000,000 soles con una tasa de interés de 11 %

en un plazo de 3 afos.

La Asociacion de productores Valle de Chira afirma que los créditos los utilizan
para capital de trabajo, gastos operativos, ya sea maquinas, pagos a proveedores
y trabajadores. No obstante el ultimo préstamo lo empleo para invertir en la
compra de 3 camiones, implementar oficinas, incrementar 4 kilometros de cable
via para el transporte del banano, una furgoneta para el transporte de
suministros. Gracias a esta inversion, la asociacion ha podido aumentar sus
exportaciones y poder llevar el banano organico a paises como: Italia, Holanda,

Bélgica, Alemania, Canada, EE.UU.

También concluye que a pesar de contar con varias opciones de financiamiento
que le ofrecian Mi Banco, Caja Piura, Agro Banco, Caja municipal de Sullana
entre otras, opto por financiar con Agroideas ya que le brindo mayor facilidad
con el crédito de S/ 1°000,000 de soles con una tasa de interés baja de 11 % para
asi poder desarrollarse mas mediante inversién y/o exportaciones del Banano

Organico.
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d) La asociacion no tuvo dificultades al conseguir un crédito en el mercado
financiero ya que es una empresa formalmente constituida y cuenta con un

respaldo econémico, y cumplié con los requisitos que el Agroideas solicito.

e) La Asociacion de productores Valle del Chira en oportunidades se ha
encontrado con la necesidad de solicitar un crédito financiero para poder
invertir y seguir creciendo y los bancos comerciales les han podido ayudar con
esta solicitud y a la vez les han dado una tasa de interés baja para su beneficio y

con ello ha podido lograr sus metas y objetivos esperados.

f) La asociacion de productores ha considerado que el financiamiento es de gran
ayuda para las empresas grandes y medianas ya que otorga el crédito para que
puedan seguir emprendiendo y en algunas entidades las tasas de interés son
bajas a su disposicion para poder seguir invirtiendo en exportaciones y que

ayuda a la economia de la localidad y al pais.

6.3 .Respecto al Objetivo especifico 3

a) Se concluye realizando comparaciones entre el caso Asociacion de productores de
Banano Organico Valle del Chira — Querecotillo y los antecedentes en el Perd,
sobre financiamiento Vilchez (2014). Con respecto a la Asociacion “Valle del
Chira” Consideré que los créditos ayuda de mucho a las grandes y medianas
empresas, otorga préstamos por mi Banco, Cajas Municipales y Agroideas, Agro
Banco entre otras a emprendedores con bajos intereses segun los bancos y asi

ayuda hacer crecer mas los negocios.
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b)

Huaman (2014). En los distritos de Valle del Chira - Querecotillo y Salitral
donde los productores no tienen titulo de propiedad de sus parcelas, pues son
comunales, la CMAC Sullana pide como garantia real el titulo de propiedad de la
vivienda del prestatario o prenda agricola estos s6lo un 10% esté destinado a los
productores de banano. La mayor parte de los préstamos son, en promedio, S/
1500. No hay coincidencia porque en la que la sociedad de trabajadores de
Banano Organico Valle del Chira —Querecotillo obtuvieron créditos sin prendar
nada en garantia debido a su buena estabilidad de exportaciones y sus

declaraciones a SUNAT.
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ASPECTOS COMPLEMENTARIOS

RECOMENDACIONES

a)

b)

d)

El financiamiento es resultado de una necesidad , para ello se tiene que ver la
forma de que sea planeado , es decir evaluar la necesidad de la empresa para
poder determinar el préstamo que se debe solicitar para cubrir los recursos

necesarios y a la vez no llegar a un endeudamiento en el proceso.

La empresa tiene que mantenerse informado acerca de las fuentes de
financiamiento y las tasas de interés con las entidades financieras debido a que
todos ofrecen préstamos, pero pocos son lo que otorgan bajas tasas de interés y
conocer esto es fundamental para el crecimiento y desarrollo de la empresa y

mejorar su rentabilidad.

Se conoce que el financiamiento por si solo no puede generar rentabilidad, ya
que deber ir conducido por un presupuesto de compras para el manejo de los
fondos de recursos, conocer de administracién y que el financiamiento sea

invertido para fines empresariales.

Se recomienda que los asociados de banano organico se capaciten, busguen
informacidn o visiten entidades financieras que realicen charlas acerca del uso
del crédito financiero, también pueden complementar su capital propio con el

préstamo que soliciten para que asi no paguen intereses de mas.
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ANEXO 1

UNIVERSIDAD CATOLICA LOS ANGELES
CHIMBOTE

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES, FINANCIERAS Y
ADMINISTRATIVAS

ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

ENTREVISTA

Para determinar las caracteristicas del financiamiento de la Asociacion de

productores de Banano Orgéanico Valle de la Chira- Querecotillo-Sullana-Piura,

2018.
N° PREGUNTAS RESPUESTAS
CARACTERIZACION DEL FINANCIAMIENTO S| NO
1 |Pertenece a una Asociacion o Agrupacién comercial? X
2 |¢Se encuentra empresarialmente formalizado? X
3 A partir de su experiencia, considera usted que el Sistema financiero X
ayuda al desarrollo comercial — empresarial?
4 | Ensu politica empresarial es habitual la conducta de tomar crédito? X
5 ¢Ha tenido usted dificultades para operar su negocio por falta de capital X
de trabajo?
5 ¢Ha verificado si realmente existe la necesidad de solicitar crédito X
para su empresa?
7 ¢Conoce usted las alternativas de financiamiento que ofrece el Sistema X
financiero peruano?
8 |¢Actualmente cuenta con financiamiento para su empresa? X
9 | ¢Su financiamiento es interno? ( autofinanciamiento) X
10 |¢Su financiamiento es externo? ( de terceros) X
a) |¢De laBanca comercial? X
b) |¢De Cajas Municipales? X
c) |¢Del Sector informal? (prestamistas - usureros) X
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11 |¢Conoce usted la tasa de interes que pagara por el crédito? X
12 |¢Considera aceptable la tasa de interés aplicada al crédito?
13 |¢Cuenta con historial crediticio positivo?
14 |¢;Se encuentra registrado en las centrales de riesgo?
15 |¢Hizo usted un plan de pago antes de adquirir el crédito?
16 |¢Cuenta con la liquidez necesaria para afrontar el pago?
17 ¢Utilizé algun tipo de garantia para respaldar al financiamiento
obtenido?
18 ¢Encontré alguna limitacion durante el proceso para conseguir el X
financiamiento?

19 |¢Conoce usted las ventajas de pagar puntual?
20 |¢Tiene planificado en qué utilizara el crédito? X
a) |Capital de Trabajo X
b) |Gastos Operativos X
c) |Pago a Proveedores X
d) |Adquisicion de Activos fijos X
e) | Ampliacion y/o modernizacion de local
21 | ¢Considera que el crédito fue oportuno para el logro de su objetivo? X

TOTAL 21

ANEXO 2
CRONOGRAMA GANTT
.- ACTIVIDADES
ACTIVIDADES Meses
SEPT OCT NOV DIC

Presentacion del Proyecto de Tesis | X
Recoleccion de informacion X X X
Elaboracion del informe de Tesis X X
Presentacion del Informe de Tesis X
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Il.- PRESUPUESTO

BIENES
Detalle Cantidad Unidad Precio
de Medida S/.
Dispositivo USB 01 Unidad 35.00
TOTAL S/. 35.00
SERVICIOS
Detalle Cantidad Unidad Precio
de Medida Unitario Total
Internet 60 Horas 1.00 60.00
Movilidad 25 Pasajes 15.00 375.00
Impresiones 8 juegos 15.00 90.00
Matricula 1 mes 200.00 200.00
taller
Taller 2 meses 900.00 1,800.00
TOTAL S/. 2525.00
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I11.- RESUMEN DEL PRESUPUESTO

RUBRO IMPORTE
Bienes 35.00
Servicios 2,525.00
TOTALS/. 2,560.00

IV. FINANCIAMIENTO
Totalmente Autofinanciado por el alumno investigador.
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