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RESUMEN
La presente investigacion tuvo por finalidad en describir las principales caracteristicas
del financiamiento y la rentabilidad de las Micro y Pequefias Empresas_(MYPES) del
sector comercio, rubro Avicolas, del departamento de Huanuco provincia de Leoncio
Prado distrito de Rupa Rupa-Tingo Maria, 2018. El estudio fue de tipo aplicada, nivel de
investigacion descriptiva y cuyo disefio de investigacion fue no experimental -descriptivo,
para poder desarrollar se escogié una muestra de 20 MYPES, de una poblacién de 20
MYPES, a quienes se les aplico un cuestionario estructurado de 21 preguntas, mediante
la técnica de la encuesta. Siendo estos los principales resultados: respecto al perfil de los
microempresarios: que el 60% de los representantes legales de las MYPES tienen mas de
40 afos edad, el 60% de los representantes legales de las MYPES son del género
femenino. Respecto al perfil de las MYPES: que el 85% de la MYPES tienen una
antigtiedad de tres afios a mas, Respecto al Financiamiento de las MYPES: el 80% de los
representantes de las MYPES indican que el financiamiento es propio, mientras que el
75% afirman que si solicitaron crédito para su negocio. Respecto a la rentabilidad de las
MYPES: el 80% de los encuestados indican que, el financiamiento tuvo un impacto
positivo en la Rentabilidad, que el 70% de las MYPES si mejoro su rentabilidad gracias

al financiamiento obtenido.

Palabras Claves: Financiamiento, Rentabilidad, MYPES.
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ABSTRACT
The purpose of this research was to describe the main characteristics of the
financing and profitability of the Micro and Small Businesses  (MYPE) of the
commerce sector, Poultry sector, of the department of Huanuco province of Leoncio
Prado, Rupa Rupa-Tingo Maria district, 2018. The study was of applied type, level
of descriptive research and whose research design was not experimental-
descriptive, to be able to develop a sample of 20 MYPES was chosen, from a
population of 20 MYPES, to whom a structured questionnaire of 21 was applied.
questions, using the survey technique. These being the main results: regarding the
profile of the microentrepreneurs: that 60% of the legal representatives of the
MYPES are over 40 years old, 60% of the legal representatives of the MYPES are
female. Regarding the profile of the MYPES: that 85% of the MYPES have an age
of three years plus, Regarding the Financing of the MYPES: 80% of the
representatives of the MYPES indicate that the financing is their own, while the 75
% claim that they applied for credit for their business. Regarding the profitability
of the MYPES: 80% of the respondents indicate that, the financing had a positive
impact on the Profitability, that 70% of the MYPES did improve their profitability

thanks to the obtained financing.

Key words: Financing, Profitability, MYPES.
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I INTRODUCCION

En la actualidad, la pobreza sigue siendo el problema méas grave que afecta a la
humanidad. En ese sentido, de los mas de seis mil millones y medio de habitantes que
existen a nivel mundial, poco més de la mitad viven con dos ddlares o menos, con los
cuales tienen que cubrir sus necesidades basicas de alimentacion, agua y vivienda (World
bank, 2007, PNUD, 2008) ingresos gque en la mayoria de casos limitan el acceso adecuado
a la educacion, la adquisicion de medicinas y /o contingencias y el poder tener una dieta
equilibrada.

En el afio 2018 se observo que el crecimiento de los Estados Unidos en un (2,8%),
apoyado por el impulso fiscal que deberia mostrar signos de agotamiento en 2019, y de
China (6,6%), donde también se proyectan tasas de crecimiento menores en 2019. La
zona del euro ha ido revisando a la baja los pronésticos de crecimiento hasta una tasa del
2,2%, frente al 2,4% de 2017. En el Reino Unido, al proceso de negociacion de la salida
de la Unidn Europea (brexit) se suma el aumento de la tasa de interés de politica, lo que
llevaria la tasa de crecimiento al 1,5% en 2018 (en comparacion con el 1,8% de 2017).
En el Japdn, la capacidad productiva esta mostrando ciertas restricciones que explicarian
el menor ritmo de expansidn en 2018: la tasa de crecimiento se situaria en torno al 1,1%,
seis décimas por debajo de la del afio anterior.

La mayoria de los paises de América Latina se encuentra afectados por problemas
sociales, como los de extrema pobreza, es en este contexto en el cual se desarrollan la
mayoria de micro y pequefias empresas, las cuales se encuentran en zonas urbanas, zonas
rurales y en todos los sectores de la economia. Estas empresas representan un gran
potencial para el crecimiento econémico, desarrollo social y generacion de empleo en la

region.
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Sin embargo, solo un pequefio porcentaje de estas microempresas tiene acceso a los
servicios financieros institucionalizados; cabe sefialar que la posibilidad de lograr estos y
otros tipos de apoyo limita su crecimiento y no permite que desarrollen una gran parte de
su potencial, siendo este un gran desafio para las microempresas.

Las microempresas son fabricantes, proveedores de servicios y minorista que constituyen
una parte integral de la economia, como compradores y vendedores. No solo generan
empleos, sino que ademas contribuyen al crecimiento econémico de América Latina.

La microempresa actualmente representa una parte importante de la fuerza laboral en
muchos paises y constituyen en si misma al centro de la actividad econémica. Por otro
lado, a pesar del considerable nimero de empleos que genera el sector, la calidad de los
mismos es muy variada. El subempleo es frecuente y muchos de los trabajos,
particularmente los que desempefian las mujeres, no son remunerados. Aunque estas son
condiciones comunes entre las microempresas, existe una enorme variedad de
microempresas, mientras que algunas pueden describirse como actividades de
subsistencia, otras utilizan métodos de produccion relativamente sofisticados, registran
un rapido crecimiento y estan directamente relacionados con empresas del sector formal
de la economia de América Latina.

En la actualidad las Micro y Pequefia empresas (MYPES) en el Pert son de vital
importancia para la economia de nuestro pais. Segun el Ministerio de Trabajo y
promocion del empleo, tienen una gran significacion por que aportan con un 40% al PBlI,
y con un 80% de la oferta laboral, sin contar con el autoempleo que genera; sin embargo,
el desarrollo de dichas empresas se encuentra estancado, principalmente por la falta de
un sistema tributario estable y simplificado que permita superar problemas de formalidad

de empresas y que motiven el crecimiento sostenido de las mismas.

15



La situacion econdmica en América Latina, aunque sus pronésticos no son idénticos,
varios organismos internacionales han proyectado que el Producto Interno Bruto (PBI)
regional aumentara: un 2% segun el Banco Mundial (BM); un 1,9% segun el FMI y un
2,2% segun la CEPAL. La economia de la region se encuentra en el medio de una franca
recuperacion, luego de dos afios de crecimiento negativo. Sin embargo, aun enfrenta
riesgos y desafios en el corto y largo plazo.

En América Central y el Caribe la tendencia es notablemente mejor que en el sur. México,
el gran exponente de la zona, cerrard 2018 con una expansion del 2,2%. Como viene
siendo habitual en los ultimos tiempos, esta tasa queda bastante por debajo de lo que
cabria esperar para un pais con mimbres para crecer mucho mas, pero es la cuarta mas
alta de entre las potencias latinoamericanas. Solo la superan Chile (3,9%), Peru (3,6%) y
Colombia (2,7%), todas ellas impulsadas por el encarecimiento de las materias primas,
en las que descansa buena parte de su crecimiento. Ademas, un pais caribefio -Republica
Dominicana- y otro centroamericano -Panama- lideraran en 2018 el crecimiento
latinoamericano con sendas expansiones del 5,4% y del 5,2%. Economias mas pequefas,
como Costa Rica, Honduras, Antigua y Barbuda y Granada también se cuelan entre las

10 mas dinamicas. América Latina crece, si, pero poco y a muchas velocidades.

El mercado del Crédito en el distrito de Rupa Rupa dista mucho del modelo de la
competencia perfecta. Las asimetrias de informacion, los costos de transaccion, los
problemas de garantias y las barreras socio culturales son particularmente significativas

en este segmento del mercado financiero. (Bazan, 2006).

El objetivo del presente estudio es analizar y determinar cuales son las principales

condiciones de la Demanda de un Crédito en las MYPES industriales de la Provincia de
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Leoncio Prado. En la hipétesis se determina si la Demanda de Créditos en la Provincia de
Leoncio Prado se debe principalmente a la Rentabilidad de la empresa y al nivel de riesgo

del Micro o Pequefio empresario. (Bazan, 2006).

El acceso a las entidades formales resulta mas restringido para los méas pobres y aquellos
con menor educacion. En esas condiciones las MYPES a pesar de ofrecer condiciones
que garantizan la posibilidad de solicitar y obtener un crédito muchas veces tienen que
dejar de lado su grado de solvencia para ponerse a pensar en algo mas importante que va
a determinar el futuro de su Micro o Pequefia empresa. Me refiero especificamente a la
Rentabilidad de la empresa y la capacidad del Micro o Pequefio empresario de poder

afrontar el Riesgo de obtener un credito. (Bazan, 2006).

El mundo avanza a una velocidad acelerada hacia la globalizacion de la economia, la
cultura y todas las esferas del quehacer de la humanidad, lo que implica grandes retos a
los paises y a las micro y pequefias empresas (MYPE), en cuanto a diversos temas, tales
como: generacion de empleo, mejora de la competitividad y, sobre todo, el crecimiento
de los paises. (Flores, 2004).

En América Latina hay algunas experiencias interesantes sobre politicas y economia que
nacen de los gobiernos a favor de las MYPES. Por ejemplo, en Europa como en Estados
Unidos buscan transformar las Pymes de sus paises en empresas intensivas. EE.UU. ha
sido uno de los primeros en reconocer el enorme potencial de las Pymes para dar mayor
impulso al sector manufacturero como contribuyente activo de la produccion y
crecimiento econdémico de su pais. Repotenciar el sector manufacturero a travées de la
aceleracion de la innovacion de procesos y productos, y el desarrollo de nuevas
competencias tecnoldgicas en un esfuerzo concertado entre los gobiernos internacionales,

nacionales y locales, tienen como finalidad de transformar las MYPES en tradicionales,
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Asi mismo chile, Brasil son los paises que cuentan con mas micro y pequefias empresas
incluyendo los trabajadores por cuenta propia. Aproximadamente la mitad de ellos son
informales De acuerdo con el informe del Banco mundial, Chile es el pais con menor
informalidad. (Gilberto, 2000).

Por lo anterior descrito, el enunciado del problema de investigacion es el siguiente:
Enunciado del problema: ¢Cuales son las principales caracteristicas del
financiamiento y rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector comercio
rubro — avicolas en el distrito de Rupa Rupa 2018?, De igual modo se formul6 como
objetivo general : Determinar y describir las principales caracteristicas del financiamiento
y rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector comercio rubro avicolas en el
distrito de Rupa Rupa, 2018. De igual manera para responder a este objetivo general se

ha planteado los siguientes objetivos especificos:

> Describir las principales caracteristicas de los gerentes y/o representantes legales
de las MYPE del ambito de estudio.

> Describir las principales caracteristicas de las MYPE del ambito de estudio.

> Describir y analizar las principales caracteristicas del financiamiento de las
MYPE del ambito de estudio.

> Describir y analizar las principales caracteristicas de la rentabilidad de las

MYPE del ambito de estudio.

También mencionamos que la presentacion investigacion se justifica porque nos permitié
conocer de manera descriptiva las principales caracteristicas del financiamiento del sector
comercio-rubro avicola. Como también nos permitio a conocer el comportamiento de las
variables del financiamiento y rentabilidad dedicados a este rubro, puesto que se

desconoce la situacion real de las variables de estudio en este sector tan importante, donde

18



el principal objetivo es contribuir con el desarrollo econémico del Pais. Es decir, la
investigacion nos permitira tener ideas mucho mas concretas de como opera el
financiamiento y la rentabilidad en las MYPE del sector y rubro estudiado y servira de
base para realizar otros estudios similares en diferentes sectores productivos y de
servicios del distrito de Rupa Rupa y de otros ambitos geograficos de la region y del pais.
Asimismo, se justifica desde un punto de vista tedrico porque permitira validar en

contexto las teorias de financiamiento, y rentabilidad de las Micro y pequefias empresas.
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I1.Revision de la Literatura
2.1 Antecedentes
2.1.1 Antecedentes Internacionales
(ROJAS, 2015). En la tesis de titulo: “Financiamiento publico y privado para el sector
PYME en la Argentina”; tuvo como objetivo: investigar las causas por las cuales las
Pymes no acceden a las fuentes de financiamiento pablico y privado en Argentina, para
el periodo 2002-2012, llegando a las siguientes conclusiones:
- El objetivo del presente estudio es investigar las causas por las cuales las Pymes
no acceden a las fuentes de financiamiento publico y privado en Argentina.
- De acuerdo a la investigacion realizada, es claro que el sistema bancario de
Argentina es inusual en varios aspectos. Incluye una relevante extendida participacion de
grandes bancos extranjeros y una continua presencia de bancos estatales. El actual sistema
refleja una importancia secuencia de cambio sucedidos desde los afios noventa. Algunos
de estos cambios son resultados de la politica financiera del pais y algunos otros se
derivan de sucesivas crisis. En Argentina, como en el resto del mundo, los grandes bancos
de capital privado, en general y los bancos de capital extranjero, en particular, han
dedicado poca atencion al segmento de las empresas pyme.
- Al realizar una revision de la evolucion del financiamiento podemos enunciar que
existe falta de comunicacion por parte del sistema financiero y del estado hacia las pymes,
lo que conlleva a que el acceso a los mismos no sea en el porcentaje esperado por el
estado.
- El diagnostico basico es que el volumen de crédito disponible para estas empresas
es muy escaso. Esa escasez no refleja Gnicamente una restriccion por el lado de la oferta
de crédito sino también una baja demanda de crédito. En un contexto macro-politico

inestable caracterizado por alta volatilidad, puede haber firmas que hayan elegido
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voluntariamente asumir bajos niveles de deuda en el marco de sus estrategias de
supervivencia. En los ultimos afios se observa un acercamiento entre el mundo
empresarial y el sistema bancario, ya que ha ido aumentando la demanda de crédito, y
también la proporcion de la inversion financiada a través de financiamiento bancario,

aungue en su mayoria sigue siendo autofinanciada.

Ixchop, (2014), en su tesis titulada: fuentes de Financiamiento de pequefias empresas del
sector confesion de la ciudad de MAZATENANGO-Guatemala, tesis sustentado para
obtener el titulo profesional de administrador de empresas, se propuso como finalidad de
identificar cuales son las fuentes de financiamiento de la pequefia empresa del sector
confeccion. Empleo el método descriptivo en el desarrollo del marco tedrico que
fundamenta el trabajo de campo y el analisis de resultados, entre sus principales

conclusiones se tiene los siguientes:

> Para cualquier inversion el empresario tiene diferentes opciones de
financiamiento, las mas comunes son los prestamos con instituciones financieras, los
créditos otorgados por los proveedores, los préstamos particulares, y el uso del
financiamiento interno al reinvertir las utilidades, ademas los anticipos de clientes
representan un financiamiento a corto plazo.

> La mayoria de empresarios dedicados a la confeccién en la ciudad de
Mazatenango, acuden a instituciones financieras en busca de préstamos, lo que revela que
su principal fuente para financiar sus actividades productivas han sido el financiamiento
externo, entre tanto un porcentaje minimo utiliza financiamiento interno. Asimismo, Una
de los problemas que afecta a la mayoria de empresarios, es la poca capacidad que tienen

para autofinanciar sus inversiones, la mayoria de instituciones financieras que
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participaron en la presente investigacion, indicaron haber atendido solicitudes de créditos
del sector confeccidn, afirmando que es una potencial cliente demandante de crédito.

> El pequeiio empresario del sector confeccion no aplica la planeacion en el
desarrollo de su actividad productiva y financiera lo cual limita las posibilidades de
acceso a fuentes de financiamiento externo con tasas de interés aceptables, y en
consecuencia dificilmente logra trascender y aprovechar las oportunidades de mercado,
un porcentaje alto de entrevistados manifiesta que han venido operando de forma
empirica. En consecuencia, dejan una puerta abierta para que la competencia, el fraude o
la perdida de productividad entren con facilidad, aun cuando se tengan elementos
positivos a su favor tales como la facilidad de conseguir financiamiento proveniente de

anticipos de clientes

Gonzélez, (2014), en su tesis titulada: La Gestion Financiera y el Acceso a
Financiamiento de las Pymes del Sector Comercio en la Ciudad De Bogotd”, cuyo
objetivo es caracterizar algunas variables claves dentro de la gestion financiera que
podrian constituirse como marco de referencia para ser utilizadas por las Pymes de
manera que contribuya a una mejor gestion de sus recursos financieros y sus
oportunidades de crecimiento, la metodologia que utilizo en esta investigacién en relacion
al tipo de investigacion cuantitativo, no experimental, longitudinal, nivel de investigacion
correlacional, trabajo con una poblacién de 1465 Pymes que reportaron informacién a la

Superintendencia de Sociedades de 2008 a 2013, llego a las siguientes conclusiones:

Con respecto a las principales problematicas de las Pymes a nivel nacional y
latinoamericano, se observé que una de las mayores dificultades que presentan estas
empresas es la obtencion de recursos a través de fuentes externas con el fin de solventar

sus operaciones y emprender proyectos que favorezcan su desarrollo y crecimiento. De
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esta manera el interés de esta investigacion se centrd en abordar dicha problematica, pero
desde una perspectiva interna, es decir, abordando los obstaculos que presentan la Pymes
en su gestion, para lo cual se selecciond especificamente la variable gestion financiera,
que si bien no es la Gnica limitacién que presentan las organizaciones si constituye una

de las causas que dificulta el acceso a diferentes alternativas de financiamiento.

En cuanto a la caracterizacion del sector comercio se identificaron los principales
indicadores econdmicos y financieros, asi como la distribucion y evolucion de las pymes
en el sector. En este orden de ideas se encontrd que el sector comercio es uno de los
sectores mas importantes de la economia, con una alta aportacion al PIB y a la generacién
de empleo, en los dltimos 4 afios dicho sector ha presentado una tasa de crecimiento
constante superior al 4% y ha experimentado un incremento permanente en la venta. Se
observa que el nimero de establecimientos empresariales se encuentra desarrollando
principalmente actividades en el sector comercio tanto a nivel nacional como en Bogot4,
50% y 36.26% respectivamente, ademas dicho sector genera aproximadamente una

tercera parte del empleo de la capital.

2.1.2. Antecedentes Nacionales

Hernandez, (2017) en su trabajo de investigacion titulada, el financiamiento Bancario y
su influencia en el desarrollo empresarial de las MYPE del mercado Central FEVACEL,
independencia, Lima-2017. Este estudio tuvo como objetivo general en determinar la
influencia del financiamiento bancario en el desarrollo empresarial de las MYPE del
mercado, para lo cual conto con 96 microempresarios que tienen su negocio dentro del
mercado, ademas utilizo el muestreo probabilistico para hallar el tamafio de la muestra,
los datos lo recogieron mediante la técnica de la encuesta utilizando el instrumento el

cuestionario de 20 items de tipo Likert. Entre las principales conclusiones se tiene:
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Con relacion al objetivo general se determind un valor de r=0.53 es decir que el
financiamiento bancario influye significativamente de manera positiva media en el
desarrollo de las MYPES del mercado central Fevacel, Independencia, lima 2017.
Siempre que los microempresarios tengan un financiamiento bancario estan totalmente
de acuerdo que se tiene un desarrollo empresarial y cuando no se cuente con un
financiamiento bancario ni de acuerdo ni desacuerdo estan que no signifique que su
empresa tenga un desarrollo.

Con relacion al objetivo especifico 1 se determind un valor de r=0.65 es decir que el
financiamiento a corto plazo influye significativamente de manera positiva media en el
desarrollo de las MYPES del mercado central Fevacel, Independencia, lima 2017.
Siempre que los microempresarios tengan un financiamiento a corto plazo estan
totalmente de acuerdo que se tiene un desarrollo empresarial, en desacuerdo estan que el
financiamiento a corto plazo no necesariamente no se pueda dar un desarrollo

empresarial.

Con relacion al objetivo especifico 2 se determind un valor de r=0.22 es decir que el
financiamiento a largo plazo influye significativamente de manera positiva muy debil en
el desarrollo empresarial de las MYPES del mercado central Fevacel, Independencia,
lima 2017. Siempre que los microempresarios tengan un financiamiento a largo plazo
estan de acuerdo que se tiene un desarrollo empresarial, ni de acuerdo ni desacuerdo estan
que el financiamiento a largo plazo se tenga un desarrollo empresarial.

(VILCA, 2018). En su tesis elaborada ‘“caracterizacion del financiamiento y la
rentabilidad de las MYPE del sector servicio, rubro restaurantes de la ciudad de lampa,
puno 2017, indica en el objetivo general determinar las principales caracteristicas del
financiamiento y rentabilidad de las MYPE del sector servicio rubro restaurantes de la
ciudad de lampa — puno 2017.de la misma forma obtuvo como conclusion en la
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investigacion se determind las caracteristicas de las MYPES del sector servicio rubro
restaurantes de la ciudad lampa, puno 2017.donde la mayoria relativa si obtuvieron
préstamo para la creacion del negocio y la mayoria relativa indico que la fuente de
financiacion fue personal ,los mismo fueron destinados a la compra de insumos ,pero la
mayoria indico que el monto de los prestamos fue de 1000 a 2500 soles, el periodo de
pago al préstamo fue su mayoria relativa cancelada de 12 meses y la mayoria no tuvieron
inconvenientes al momento de solicitar el préstamo para financiar el negocio . se obtuvo
que la mayoria indican que la rentabilidad mejoro después del financiamiento y creen que
su empresa es rentable frente al mercado que enfrentan.

(NILA G. G., 2016) En su tesis nombrada “caracterizacion del financiamiento,
Capacitacion y rentabilidad de las micro y pequefias empresas sector comercio, rubro
prendas de vestir en el distrito de Trujillo, afio 2015 indica el objetivo general determinar
las principales caracteristicas de las MYPES del sector comercio, rubro prendas de vestir
en el distrito de Trujillo, afio 2015, por otro lado llego a la siguiente conclusién con
respecto al financiamiento la mayoria de los representantes de las empresas acuden a los
bancos para poder financiar sus negocios. teniendo en cuenta los intereses anuales que
ofrecen y escogen lo que mas les conviene. Con respecto a la rentabilidad en su totalidad
los representa es de las MYPE del sector comercio prendas de vestir encuestadas
manifestaron que mejoro su rentabilidad debido al financiamiento otorgado, para capital
de trabajo en sus empresas, asimismo, creen que la capacitacion es una inversion para los
gerentes como el personal porque son la parte principal para obtener la rentabilidad de

SUS empresas.
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2.1.3 Antecedentes Regionales
Toribio, N. (2018). En su tesis titulada: “El Financiamiento y La Rentabilidad de La
Micro y Pequefia Empresas Sector Comercio — Rubro Confeccidn Textil. Ropa Deportiva
— Hudnuco 2017”. Cuyo objetivo general es determinar en qué medida el financiamiento
influye en la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector comercio rubro
confeccion textil, ropa deportiva, el disefio de investigacion a utilizar es el disefio
correlacional — descriptivo. En la presente investigacion esta constituida por 130 MYPES
del sector comercio rubro confeccion textil, que se encuentran relacionados con el tema
de investigacion. La muestra se determinado por un muestreo no probabilistico, esto
quiere decir que se selecciono la muestra de manera intencional y de conveniencia de la
investigadora, en este caso la muestra de estudio esta constituido por 50 MYPES
(poblacién muestral) del sector comercio rubro confeccion textil, ropa deportiva, a
quienes se les aplico un cuestionario de 18 preguntas, utilizando la técnica de la encuesta;
llego a las siguientes conclusiones: La relacion existente entre el financiamiento y la
rentabilidad de las micro y pequefias empresas sector comercio, rubro confeccion textil,
ropa deportiva, Huanuco es positiva baja. Esto quiere decir, que la rentabilidad es afectada
por el financiamiento que se pudo observar en los datos analizados, por tal razon no se
acepta la hipétesis general. Tras el analisis de los datos obtenidos a la muestra de estudio
se determind que el financiamiento se relaciona de una manera positiva baja entre la
rentabilidad financiera de las micro y pequefias empresas, de tal forma no se acepa la
hipotesis especifica 1. El financiamiento tras los estudios demostré que la relacion
existente con la rentabilidad del activo es de manera positiva baja de las micro y pequefias
empresas sector comercio — rubro confeccion textil, ropa deportiva — Huanuco, esto nos
quiere decir que es afectada la rentabilidad del activo por el financiamiento que

experimentan los comerciantes. El financiamiento tras los estudios demostro que la
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relacion existente con la rentabilidad neta de ventas es de manera positiva baja de las
micro y pequefias empresas sector comercio — rubro confeccion textil, ropa deportiva —
Huénuco, esto nos quiere decir que es afectada a la rentabilidad neta de ventas, pero no

significativa.

Pajuelo, A. (2018). En su tesis titulada: “Financiamiento y Rentabilidad De Las Micro Y
Pequefias Empresas Del Sector Servicio, Rubro Hoteles Del Distrito De Amarilis, 2017”.
Cuyo objetivo general es determinar la caracterizacion del financiamiento y rentabilidad
de las micro y pequefias empresas del sector servicio rubro hoteles, la metodologia de
investigacion que se utilizo fue de tipo descriptiva, con una poblacion de 35 MYPE, la
muestra estuvo conformada por el 100% del universo de la poblacidn, a quienes se les
aplico un cuestionario de 18 preguntas, utilizando la técnica de la encuesta; llego a las
siguientes conclusiones:

En relacion al objetivo Especifico 1

Los tipos de financiamiento que practican por lo general es a nivel interno y externo, en
ese sentido segun la tabla 2, que del 100% de los encuestados, el 43% afirman que, el
tipo de financiamiento o crédito que obtuvieron de las entidades financieras fue por
créditos de consumo, el 26% afirman que fue por créditos hipotecarios, el 17% por
créditos comerciales y mientras que 14% por otros conceptos; todo ello con la finalidad
de contar recursos econdémicos para desarrollar sus micro y pequefias empresas.

En relacion al objetivo especifico 2

Las fuentes de financiamiento que son considerados por la mayoria de las MYPES es
la banca comercial o multiple, ya que utilizan la intermediacién financiera con fines de
rentabilidad, porque a la mayoria de las MYPES le falta liquidez méas aun cuando piensan
en su expansion o crecimiento, lo cual se corrobora con la tabla 1, en donde se observa

que del 100% de los encuestados, el 77% afirman que, si acuden al sistema bancario para
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obtener financiamiento para llevar adelante su micro y pequefia empresa, mientras que un
23% de los encuestados afirman que no acuden.

En relacion al objetivo especifico 3

El endeudamiento es una herramienta que la mayoria de los micro y pequefias empresas
la practican, para lo cual entre las principales condiciones de financiamiento tienen en
cuenta la tasa de interés, plazos de devolucidn, garantias, etc. Tal como se observa en la
tabla 8, en la que manifiestan que del 100% de los encuestados, el 83% afirman que, si
obtienen financiamiento via garantias para su empresa, mientras que un 17% de los
encuestados afirman que no, lo cual significa, la existencia del condicionamiento para el
financiamiento.

Conclusion general

Segun los resultados obtenidos via trabajo de campo se obtuvo que el coeficiente de
determinacion es r2 = 64,57% lo cual implica de los cambios provocados en la
rentabilidad de los propietarios de las micro y pequerias empresas del sector servicio rubro
hoteles del distrito de Amarilis corresponde al financiamiento obtenido en sus diferentes
caracteristicas. Este hecho refleja que existe una dependencia positiva entre las variables
financiamiento y rentabilidad, lo cual coinciden con la finalidad de las MYPES tal como
se observa en la tabla N° 22 que muestra que del 100% de los encuestados, el 31% afirman
que la rentabilidad de las MYPES es muy buena, el 54% afirman que es regular y 14%
considera mala.

Palomino, C. (2018). En su tesis titulada: Financiamiento y Rentabilidad En Las Micro
Y Pequefias Empresas Del Sector Servicio, Rubro Hoteles en el Distrito de Huanuco —
2017. Tuvo como objetivo general en determinar en qué medida el financiamiento influye
en la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector servicio rubro hoteles del

distrito de Huanuco en el periodo. 2017, la metodologia de investigacion que utilizo fue
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de tipo descriptiva, con una poblacion de 110 MYPES, la muestra estuvo conformada por
el 50% del universo de la poblacion, a quienes se les aplicO un cuestionario de 18
preguntas, utilizando la técnica de la encuesta; llego a las siguientes conclusiones: Los
instrumentos financieros tras los datos obtenidos se llegaron a la conclusidn que si inciden
en la rentabilidad, porque, su relacion obtenida tras la correlacion de Pearson es positiva
moderada llegando porcentualmente 23,95% ante esto se determina que si se acepa la
hipdtesis especifica 1.

Las fuentes de financiamiento formal tras los estudios demostraron que la relacién
existente con la rentabilidad es positiva moderada tras el analisis con la correlacion de
Pearson en los comerciantes de las MYPES del sector servicio rubro hoteles en el distrito
de Huénuco, esto nos quiere decir que la incidencia entre las variables de estudio es
positiva pero no significativa por lo tanto se acepta la hipdtesis especifica

La fuente de financiamiento informal ante los datos obtenidos y analizados de manera
correlacion demostraron que la relacion existente con la rentabilidad es positiva
moderada, esto nos quiere decir que la incidencia que tiene la fuente de financiamiento
informal no es significativa, si se relaciona, pero no es determinante ante esta variable,
por lo tanto, no se acepta la hipotesis especifica 3.

La relacién existente entre el financiamiento y la rentabilidad de las MYPES del sector
servicio rubro hoteles en el Distrito de Huanuco es positiva moderada. Esto quiere decir,
que la rentabilidad es afectada por el financiamiento y esto se pudo observar en los datos
obtenidos ante el cuestionario aplicado y analizado previamente, por tal razén ante estos

resultados llegamos a la conclusion que no se acepta la hipotesis general.

2.1.4 Antecedentes Locales
(ALVARADO, 2016) En su tesis titulada “caracterizaciéon del financiamiento, la

capacitacion y la competitividad de las micro y pequefias empresas del sector industrial
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rubro carpinteria en la provincia de Leoncio prado, periodo- 2016. Donde sefiala como
objetivo general determinar las caracteristicas del financiamiento, la capacitaciéon y la
competitividad de las micro y pequefias empresas del sector industrial rubro carpinteria
de la provincia de Leoncio prado, periodo 2016. Se obtuvo la conclusién en cuanto al tipo
de financiamiento para el capital de su empresa el 50% son financiados con capital propio,
el 33% son financiados a través de entidades financieras y el 17% son financiados por
medio de otras personas. el 92% si solicito crédito para su empresa y el 8% no solicito

crédito para su empresa.

Venturo, C. (2016), en la tesis titulada “caracterizacion del financiamiento, la

capacitacion y la rentabilidad de las microy pequefias empresas del sector servicios rubro
hoteleria en la provincia de Leoncio prado, periodo 2016, cuyo objetivo es describir las
principales caracteristicas del financiamiento, la capacitacion y la rentabilidad de las
MYPES del sector servicio rubro hoteleria, en cuanto a la metodologia de investigacion,
utilizo el disefio de investigacion no experimental- descriptivo, en cuanto a la poblacién
estaba conformado por 24 representantes de las MYPE, la muestra estuvo conformada
por 12 MYPES del sector dedicadas al rubro hotelero, asimismo entre las principales
conclusiones que llego son los siguientes: Respecto a las caracteristicas del
empresario. Se concluye que todos los representantes legales son personas adultas y que
sus edades oscilan entre 45 a 64 afios de edad. Por otro lado, se obtuvo también que el
83 % de los representantes de la MYPE son de género Masculino y solamente el 17 %
son del género Femenino. También se pudo obtener que el 75 % de los representantes de
las MYPE tienen estudios superiores técnica. Respecto a las caracteristicas de la
MYPE. Se concluye que el 100 % de los representantes de la MYPE tienen més de tres

afios dedicandose a esta actividad empresarial; Se obtuvo también que el 50 % de los

30



representantes de la MYPE tienen de 16 a 20 trabajadores. Respecto a las caracteristicas
del financiamiento Se concluye que el 67% de los representantes de la MYPE su
financiamiento es Ajeno y el 33% su financiamiento es propio; Se pudo obtener también
que el 50% solicitaron su crédito en Cajas Municipales. Respecto a las caracteristicas
de la capacitacion. Se concluye que el 58% de los representantes de la MYPE precisa

no haber recibido capacitacion previa antes del otorgamiento del crédito recibido.

Respecto a las caracteristicas de la rentabilidad. Se concluye que hay relacién entre
financiamiento y rentabilidad. Asi mismo, también hay relacién entre capacitacion y
rentabilidad de las MYPE encuestadas ya que el 83% Cree que la rentabilidad de su
negocio ha mejorado por el financiamiento recibido y El 92% Cree que la rentabilidad
de su negocio ha mejorado por la capacitacion recibido. Se pudo obtener también que el

100% si Cree que la que la capacitacion recibida es una inversion o un gasto.

Vasquez, (2017), en su trabajo de investigacion denominado: Caracterizacion de la
Capacitacion y la Competitividad de las MYPE, en el Sector Comercial Rubro Ventas de
Frutas al por menor en la Ciudad de Tingo Maria, 2017, se propuso como objetivo
general, describir y establecer las caracterizaciones de la capacitacion y la competitividad
de las MYPES, en el sector comercial rubro venta de frutas al por menor en la ciudad de
Tingo Maria, 2017. La investigacion fue de tipo descriptivo en la que concluye: La
mayoria de los duefios de las MYPES, les interesa capacitarse en temas de manejo
empresarial, por lo que deducimos que en un mercado donde existe una oferta
significativa, la exigencia es para desarrollarse empresarialmente es mayor; En un
100,0% de los encuestados de ventas de frutas al por menor aprueban que es importante
la competitividad, donde se tienen aplicar principalmente la diferenciacion del producto

con respecto a la calidad y precio. Ademas, el 67,0% manifiestan que asesoran al cliente
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referente a la adquisicion de los productos, esto influira en la toma de decisiones en
relacion de las compras y satisfaccion.

Los propietarios que realizaron capacitacion los recibieron en un 75% con respecto al
desempefio y manejo de su negocio. 25% del personal encuestado no les interesd tomar
capacitacion alguna sobre algun tema; es decir que la mayoria de los duefios de las
MYPES les interesa capacitarse en temas de manejo empresarial, ello podemos deducir
gue en un mercado donde existe una sobre oferta, la exigencia es mayor para para
desarrollarse empresarialmente. En una pequefia minoria de los trabajadores del rubro de

ventas de frutas no se capacitaron posiblemente por tener otras expectativas.

El 100,0% de los encuestados aprueban que es importante la competitividad, para poder
sobrevivir en el mercado donde se tienen aplicar principalmente la diferenciacion del
producto con respecto a la calidad y precio. Ademas, el 67,0% manifiestan que asesoran
al cliente referente a la adquisicion de los productos, esto influira en la toma de decisiones

en relacién de las compras y satisfaccion de los clientes.

2.2 Bases Teoricas de la Investigacion

2.2.1 Teorias del financiamiento

Segun (Modigliani & Miller, 1958). La Teoria de Financiamiento, busca los equilibrios
entre los costos y las ventajas del endeudamiento que una empresa o un sector econémico
puede poseer; permitira cimentar los valores de apalancamiento, amortizacion de pasivos
a plazos, que se utilizarian para acrecentar los niveles de capital en la empresa, y serian
utilizados en diferentes operaciones econdmicas, de indole operativa, financiera u otra,

con el fin de elevar dicho nivel al maximo posible.

Segun (Cazorla 2004). Una de las principales imperfecciones del mercado de capitales

que afectan a las decisiones de financiacion es la asimetria de la informacion. La asimetria
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de informacidn consiste en que los suministradores de recursos financieros - accionistas
y acreedores- tienen menos informacion sobre las caracteristicas del proyecto a financiar

y sobre las caracteristicas de la empresa y del empresario.

Segun (Meyer, 1994). Las pequefias y medianas empresas cuentan con diversas formas
de capitalizarse: recursos propios, préstamos a bancos u otros y emision de acciones. Sin
embargo, utilizan de manera prioritaria el autofinanciamiento, y si este es insuficiente
recurre al endeudamiento y solo en uGltima instancia a la emision de acciones.

Segun (Zorrilla, 2006). La importancia del capital financiero recae principalmente en
incrementarlo, y para esto se debe de invertir en otros tipos o formas de capital, ya que
esta reaccion en cadena genera un aumento en la rentabilidad y beneficios de la empresa,

al mismo tiempo que se incrementa el valor del capital en conjunto.

Las Teorias de la Estructura Financiera.

Segun (Myers, 1984). Toda oportunidad de inversion real esta acompafada, y al mismo
tiempo condicionada, por decisiones de financiacién; éstas a su vez determinan la
composicion del capital entre deuda y recursos propios. Lo anterior se refleja en la
estructura financiera adoptada por la empresa, luego de ser considerados aspectos como
costo de la deuda, presion fiscal, riesgo de quiebra, entre otros. Dos enfoques tedricos
modernos intentan dar explicacién a esa composicion del capital, y por ende a la
estructura financiera: por un lado, la Teoria del Equilibrio Estatico (Trade-off Theory)
considera la estructura de capital de la empresa como el resultado del equilibrio entre los
beneficios y costos derivados de la deuda, manteniendo constantes los activos y los planes
de inversion; por otro lado, la Teoria de la Jerarquia Financiera (Pecking Order Theory)
expone la preferencia de la empresa por la financiacién interna a la externa, y la deuda a

los recursos propios si se recurre a la emision de valores.
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Segun (Modigliani & Miller, 1958). Las teorias modernas antes mencionadas tienen su
punto de partida en la discusion de la idea de en cuanto a la irrelevancia e independencia
de la estructura de capital con relacion al valor de mercado de la empresa, pues el valor
de la misma esté determinado por sus activos reales no por los titulos que ha emitido. Lo
anterior tiene lugar en presencia de mercados perfectos, en los cuales la deuda y los

recursos propios pueden considerarse sustitutos.

Tipos de Financiamiento
Para establecer los tipos de fuentes de financiamiento los autores estudiados tienen en

cuenta las siguientes clasificaciones:

Segun Su Procedencia.

Segun su procedencia los recursos financieros pueden ser propios o ajenos. Los primeros
son los que fueron puestos a disposicion de la empresa cuando se constituy6 la misma y
en principio este no tiene que ser reembolsado, los segundos son los fondos prestados por
elementos exteriores a la empresa. Estas técnicas se han desarrollado como resultado de
tacticas desesperadas para lograr mantener a flote a una empresa, mientras esta se
recupera de cualquier falla en el flujo de capital. Lo mas valioso de esta técnica es el uso
de recursos ajenos que permita generar ingresos pero que no generen costos directos. Por
ejemplo, negociar para que las cuentas al proveedor sean pagadas directamente por los
clientes, quedandose la empresa con el precio de su valor agregado. Esto funciona muy

bien en empresas con una alta rotacion de inventario.

Segun su nivel de exigibilidad estos pueden ser a corto o largo plazo sobre los que se

prestara mayor atencion.
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Financiamiento a corto plazo. - Se entiende por Créditos de corto plazo a plazos
menores a un afio, Esta constituido por:

o Credito Comercial: Es el uso que se le hace a las cuentas por pagar de laempresa,
del pasivo a corto plazo acumulado, como los impuestos a pagar, las cuentas por cobrar
y del financiamiento de inventario como fuentes de recursos.

o Crédito Bancario: Es un tipo de financiamiento a corto plazo que las empresas
obtienen por medio de los bancos con los cuales establecen relaciones funcionales.

o Pagaré: Es un instrumento negociable el cual es una "promesa" incondicional por
escrito, dirigida de una persona a otra, firmada por el formulante del pagaré,
comprometiéndose a pagar a su presentacion, o en una fecha fija o tiempo futuro
determinable, cierta cantidad de dinero en unidn de sus intereses a una tasa especificada
a la orden y al portador.

o Linea de Crédito: La Linea de Crédito significa dinero siempre disponible en el
banco, durante un periodo convenido de antemano.

o Papeles Comerciales: esta fuente de financiamiento consiste en los pagarés no
garantizados de grandes e importantes empresas que adquieren los bancos, las compafiias
de seguros, los fondos de pensiones y algunas empresas industriales que desean invertir
a corto plazo sus recursos temporales excedentes.

o Financiamiento por medio de las Cuentas por cobrar: Es aquel en la cual la
empresa consigue financiar dichas cuentas por cobrar consiguiendo recursos para
invertirlos en ella.

o Financiamiento por medio de los Inventarios: Es aquel en el cual se usa el
inventario como garantia de un préstamo en que se confiere al acreedor el derecho de

tomar posesion garantia en caso de que la empresa deje de cumplir.
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El Financiamiento a largo plazo. - Se entiende por Créditos de largo plazo a plazos
mayores a un afio. Esta conformado por:

o Hipoteca: Es cuando una propiedad del deudor pasa a manos del prestamista
(acreedor) a fin de garantizar el pago del préstamo.

o Acciones: Es la participacion patrimonial o de capital de una accionista, dentro
de la organizacion a la que pertenece.

o Bonos: Es un instrumento escrito certificado, en el cual el prestatario hace la
promesa incondicional, de pagar una suma especificada y en una fecha determinada, junto
con los intereses calculados a una tasa determinada y en fechas determinadas

o Arrendamiento Financiero: Es un contrato que se negocia entre el propietario
de los bienes(acreedor) y la empresa (arrendatario) a la cual se le permite el uso de esos
bienes durante un periodo determinado y mediante el pago de una renta especifica, sus
estipulaciones pueden variar segun la situacion y las necesidades de cada una de las
partes.

Entidades financieras: Es el nombre gue se le da a las organizaciones que mantiene lineas
de crédito para proyectos de desarrollo y pequefios proyectos productivos a favor de las
poblaciones pobres. Incluyen los organismos internacionales, los gobiernos y las ONG

internacionales o nacionales. (Garcia, Pelayo y Gross, 1982.)

Tipos de Créditos
Lira, P. (2009) Sostiene que existen muchos tipos de créditos, siendo los mas tradicionales
en el sistema financiero los créditos comerciales, a microempresarios, de consumo y

créditos hipotecarios.
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. CREDITOS COMERCIALES

Son aquellos créditos directos o indirectos otorgados a personas naturales o juridicas
destinados al financiamiento de la produccion y comercializacion de bienes y servicios
en sus diferentes fases.

También se consideran dentro de esta definicion los créditos otorgados a las personas a
través de tarjetas de credito, operaciones de arrendamiento financiero u otras formas de
financiamiento.

Las instituciones financieras ofrecen

CREDITOS PARA CAPITAL DE TRABAJO, este crédito ha sido disefiada para
aquellos pequefios negocios que requieren cubrir la compra de mercaderias para surtir su
negocio, compra materias primas, pago de mano de obra e impuestos y servicios. Para
enfrentar estos costos de administracion y operacion los recursos deben estar disponibles
a corto plazo, y eso las instituciones financieras lo otorgan.

CREDITOS PARA ACTIVO FI1JOS, los mismos que son disefiado a empresarios de la
micro y pequefia empresa (persona natural o juridica) para atender la necesidad de
compra, repotenciacion y/o mantenimiento de bienes muebles (maquinarias, equipos,
vehiculos, mobiliarios y otros, etc.).

CREDITOS DE CONSUMO

Son aquellos créditos que se otorgan a las personas naturales con la finalidad de atender
el pago de bienes, servicios o gastos relacionados con una actividad empresarial.
También se consideran dentro de esta definicion los créditos otorgados a las personas
naturales a través de tarjetas de crédito, los arrendamientos financieros y cualquier otro

tipo de operacion financiera.
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. CREDITOS HIPOTECARIOS PARA VIVIENDA -
INFRAESTRUCTURA

Son las lineas de créditos destinados a personas naturales para la adquisicion,
construccion, refaccion, remodelacion, ampliacion, mejoramiento y subdivision de
vivienda propia, tales créditos se otorgan amparados con hipotecas debidamente inscritas

en los registros publicos. (p.31)

Fuente de Financiamiento a Corto Plazo

La empresa tiene la necesidad del financiamiento a corto plazo para el desarrollo y
cumplimiento de sus actividades operativas.

El financiamiento a corto plazo consiste en obligaciones que se espera que venzan en
menos de un afio y que son necesarias para sostener gran parte de los activos circulantes
de la empresa, como efectivo, cuentas por cobrar e inventarios.

Las empresas necesitan una utilizacion adecuada de las fuentes de financiamiento a corto
plazo para una administracion financiera eficiente.

Segin (Dominguez & Crestelo, 2009). El crédito a corto plazo es una deuda que
generalmente se programa para ser reembolsada dentro de un afio ya que generalmente es
mejor pedir prestado sobre una base no garantizada, pues los costos de contabilizacion de
los prestamos garantizados frecuentemente son altos, pero a su vez representan un
respaldo para recuperar

Las empresas siempre deben tratar de obtener todo el financiamiento a corto plazo sin
garantia que pueda conseguir y esto es muy importante porque el préstamo a corto plazo
sin garantias normalmente es mas barato que el préstamo a corto plazo con garantias.
También es trascendental que la empresa utilice financiamiento a corto plazo con o sin
garantias para financiar necesidades temporales de fondos en aumento correspondientes

a cuentas por cobrar o inventario.
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Cuentas por Pagar: Representan el crédito en cuenta abierta que ofrecen los proveedores
a la empresa y que se originan generalmente por la compra de materia prima. Es una
fuente de financiamiento comdn a casi todas las empresas. Incluyen todas las
transacciones en las cuales se compra mercancias, pero no se firma un documento formal,
no se exige a la mayoria de los compradores que pague por la mercancia a la entrega, sino
que permite un periodo de espera antes del pago. En el acto de compra el comprador al
aceptar la mercancia conviene en pagar al proveedor la suma requerida por las
condiciones de venta del proveedor, las condiciones de pago que se ofrecen en tales
transacciones, normalmente se establecen en la factura del proveedor que a menudo
acompafia la mercancia.

A continuacion, se detallan las diferentes fuentes de financiamiento que pueden ser

utilizadas por las empresas:

Segun (Dominguez & Crestelo, 2009).

Cuentas por Pagar: Representan el crédito en cuenta abierta que ofrecen los proveedores
a la empresa y que se originan habitualmente por la compra de materia prima. Es una
fuente de financiamiento comin a casi todas las empresas. Incluyen todas las
transacciones en las cuales se compra mercancias, pero no se firma un documento formal,
no se exige a la mayoria de los compradores que pague por la mercancia a la entrega, sino

que permite un periodo de espera antes del pago.

Pasivos Acumulados: Una segunda fuente de financiamiento esponténea a corto plazo
para una empresa son los pasivos acumulados, estos son obligaciones que se crean por
servicios recibidos que aun no han sido pagados, los renglones mas importantes que

acumula una empresa son impuestos y salarios, como los impuestos son pagos al
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gobierno, la empresa no puede manipular su acumulacion, sin embargo puede manipular

de cierta forma la acumulacion de los salarios.

Linea de crédito: Es un acuerdo que se celebra entre un banco y un prestatario en el que
se indica el crédito maximo que el banco extendera al prestatario durante un periodo
definido.

Convenio de crédito revolvente: Consiste en una linea formal de crédito que es usada a
menudo por grandes empresas y es muy similar a una linea de crédito regular. Sin
embargo, incluye una caracteristica importante distintiva; el banco tiene la obligacion
legal de cumplir con un contrato de crédito revolvente y recibira un honorario por

compromiso.

Documentos negociables:

El documento negociable consiste en una fuente promisoria sin garantias a corto plazo
que emiten empresas de alta reputacion crediticia y solamente empresas grandes y de
incuestionable solidez financiera pueden emitir documentos negociables.

Anticipo de clientes: Los clientes pueden pagar antes de recibir la totalidad o parte de la

mercancia que tiene intencion de comprar.

Préstamos privados: Pueden obtenerse préstamos sin garantia a corto plazo de los
accionistas de la empresa ya que los que sean adinerados pueden estar dispuestos a prestar

dinero_a la empresa para sacarla delante de una crisis.

Las teorias de la estructura financiera 6ptima.

Segun (Myers, 1984). Toda oportunidad de inversion real esta acompafiada, y al mismo
tiempo condicionada, por decisiones de financiacion; éstas a su vez determinan la
composicion del capital entre deuda y recursos propios. Lo anterior se refleja en la
estructura financiera adoptada por la empresa, luego de ser considerados aspectos como
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costo de la deuda, presion fiscal, riesgo de quiebra, entre otros. Dos enfoques tedricos
modernos intentan dar explicacion a esa composicion del capital, y por ende a la
estructura financiera: por un lado, la Teoria del Equilibrio Estatico (Trade-off Theory)
considera la estructura de capital de la empresa como el resultado del equilibrio entre los
beneficios y costos derivados de la deuda, manteniendo constantes los activos y los planes
de inversion, por otro lado, la Teoria de la Jerarquia Financiera (Pecking Order Theory)
expone la preferencia de la empresa por la financiacién interna a la externa, y la deuda a

los recursos propios si se recurre a la emision de valores.

Segun (Modigliani & Miller, 1958). Las teorias modernas antes mencionadas tienen su
punto de partida en la discusion de la idea de) en cuanto a la irrelevancia e independencia
de la estructura de capital con relacion al valor de mercado de la empresa, pues el valor
de la misma esté determinado por sus activos reales no por los titulos que ha emitido. Lo
anterior tiene lugar en presencia de mercados perfectos, en los cuales la deuda y los

recursos propios pueden considerarse sustitutos.

Teoria de Modigliani y Miller.

Estos autores fueron los primeros en desarrollar un analisis tedrico de la estructura
financiera de las empresas cuyo objetivo central es estudiar sus efectos sobre el valor de
la misma.

La teoria tradicional plantea que la estructura financiera Optima serd aquella que
maximice el valor de mercado de la empresa y minimice el costo del capital.

Esta estructura de no ser apropiada puede representar una restriccion a las decisiones de
inversion vy, por lo tanto, al crecimiento de la empresa.

Este analisis consta de dos etapas: en una primera etapa, establecen la independencia del

valor de la firma respecto a su estructura de financiamiento, en una segunda etapa, la toma
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en consideracion del impuesto sobre el ingreso de las sociedades los conduce a concluir

que hay una relacién directa entre el valor de la empresa y su nivel de endeudamiento.

En ella participan las variables de ingresos, costos variables, costos fijos, depreciaciones,
intereses financieros, impuestos, costos de deuda, costos de capital. Todas estas variables

interrelacionadas permiten definir la rentabilidad financiera de la organizacion.
Segun (Brealey y Myers, 1993).
La tesis de M&M se fundamenta en tres proposiciones las cuales son:

Proposicion | de M&M. Explica que el valor de la empresa s6lo dependerad de la
capacidad generadora de renta de sus activos sin importar en absoluto de donde han
emanado los recursos financieros que los han financiado; es decir, tanto el valor total de
mercado de una empresa como su costo de capital son independientes de su estructura
financiera, por tanto, la politica de endeudamiento de la empresa no tiene ningln efecto

sobre los accionistas.

Proposicion Il de M&M. Explica que la rentabilidad esperada de las acciones ordinarias
de una empresa endeudada crece equitativamente a su grado de endeudamiento; es decir,
el rendimiento probable que los accionistas esperan obtener de las acciones de una
empresa que pertenece a una determinada clase, es funcion lineal de la razon de

endeudamiento.
Segun (Fernandez, 2003).

Proposicion 111 de M&M. Explica que la tasa de retorno de un proyecto de inversion ha
de ser completamente independiente a la forma como se financie la empresa, y debe al
menos ser igual a la tasa de capitalizacion que el mercado aplica a empresas sin

apalancamiento y que pertenece a la misma clase de riesgo de la empresa inversora; es
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decir, la tasa de retorno requerida en la evaluacion de inversiones es independiente de la

forma en que cada empresa esté financiada.

Modelo del trade-off o equilibrio estético.

Estateoria, sugiere que la estructura financiera 6ptima de las empresas queda determinada
por la interaccion de fuerzas competitivas que presionan sobre las decisiones de
financiamiento. Estas fuerzas son las ventajas impositivas del financiamiento con deuda
y los costos de quiebra. Por un lado, como los intereses pagados por el endeudamiento
son generalmente deducibles de la base impositiva del impuesto sobre la renta de las

empresas, la solucidn 6ptima seria contratar el maximo posible de deuda.

Sin embargo, por otro lado, cuanto mas se endeuda la empresa mas se incrementa la

probabilidad de enfrentar problemas financieros, de los cuales el mas grave es la quiebra.

Es importante comentar que la teoria del trade-off no tiene un autor especifico, ya que
esta teoria agrupa a todos aquellas teorias 0 modelos que sustentan que existe una mezcla
de deuda-capital 6ptima, que maximiza el valor de la empresa, que se produce una vez
que se equilibren los beneficios y los costos de la deuda.

La teoria del trade-off no puede explicar por qué empresas con mucha rentabilidad
financiera dentro de un mismo sector optan por financiarse con fondos propios y no usan
su capacidad de deuda, o por quée en naciones donde se han desgravado los impuestos o
se reduce la tasa fiscal por deuda las empresas optan por alto endeudamiento. Por lo tanto,
todavia no existe un modelo que logre determinar el endeudamiento Optimo para la
empresa y por ende a mejorar la rentabilidad financiera desde la optica de la estructura

financiera.
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La Teoria de la Jerarquia Financiera

La teoria sobre jerarquizacion de la estructura de capital se encuentra entre las mas
influyentes a la hora de explicar la decision de financiacion respecto al apalancamiento
corporativo. Esta teoria descansa en la existencia de informacion asimétrica (con respecto
a oportunidades de inversion y activos actualmente tenidos) entre las empresas y los
mercados de capitales. Es decir, los directores de la organizacion a menudo tienen mejor
informacion sobre el estado de la compafiia que los inversores externos. Ademas de los
costos de transaccion producidos por la emision de nuevos titulos, las organizaciones
tienen que asumir aquellos costos que son consecuencia de la informacion asimétrica.
Para minimizar éstos y otros costos de financiacion, las empresas tienden a financiar sus
inversiones con autofinanciacion, luego deuda sin riesgo, después deuda con riesgo, y
finalmente, con acciones.

Segun (Myers & Majluf, 1984). La teoria de financiamiento de la jerarquia de
preferencias (Pecking Order) toma estas ideas para su desarrollo y establece que existe
un orden de eleccidn de las fuentes de financiamiento. Segun los postulados de esta teoria,
lo que determina la estructura financiera de las empresas es la intencion de financiar
nuevas inversiones, primero internamente con fondos propios, a continuacién, con deuda
de bajo riesgo de exposicién como la bancaria, posteriormente con deuda publica en el
caso que ofrezca menor su valuacion que las acciones y en Gltimo lugar con nuevas
acciones.

Para resumir el funcionamiento de la Teoria de la Jerarquia Financiera, formula cuatro
enunciados que la sustentan:

Las empresas prefieren la financiacion interna;

La tasa de reparto de dividendos estimada se adapta a las oportunidades de inversion;

Aunque la politica de dividendos es fija, las fluctuaciones en la rentabilidad y las
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oportunidades de inversion son impredecibles, con lo cual los flujos de caja generados
internamente pueden ser mayores 0 menores a sus gastos de capital.

Segun (Myers, 1984). Si se requiere de financiacion externa, la empresa emite primero
los titulos mas seguros (esto es, primero deuda, luego titulos hibridos como obligaciones

convertibles, y recursos propios como ultimo recurso para la obtencion de fondos).

La Estructura de Financiamiento como determinante del costo de Capital.

Los porcentajes de participacion en la estructura de capital son determinantes del grado
de riesgo en la inversion, tanto de los inversionistas como de los acreedores. Asi, mientras
mas elevada es la participacién de un determinado componente de la estructura de capital
mas elevado es el riesgo de quien haya aportado los fondos.

Las decisiones sobre estructura de capital se refieren a una seleccion entre riesgo y retorno
esperado. Las deudas adicionales incrementan el riesgo de la firma; sin embargo, el
apalancamiento que se afiade puede resultar en mas altos retornos de la inversién. La
estructura Optima de capital ademas de requerir la maximizacion en el precio de las
acciones demanda una minimizacion en el costo de capital. Asi, las firmas deberian
considerar otros factores, tales como razones de cobertura de intereses para poder arribar
a una estructura de capital mas objetiva.

Segln (Brealey & Myers, 1993). El costo de capital y la estructura financiera de la
empresa son dos aspectos inseparables para su analisis, "el costo de capital es la
rentabilidad esperada de una cartera formada por los titulos de la empresa™; es decir, el
costo de capital, se refiere a la suma ponderada del costo de financiarse con el dinero de
los proveedores, de otros acreedores, de los recursos bancarios y no bancarios, de las
aportaciones de los accionistas y de las utilidades retenidas.

Segun (Gomez, 2004). El costo de capital es la tasa de rendimiento que debe obtener la
empresa sobre sus inversiones para que su valor en el mercado permanezca inalterado,
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teniendo en cuenta que este costo es también la tasa de descuento de las utilidades
empresariales futuras, es por ello que el administrador de las finanzas empresariales debe
proveerse de las_herramientas_necesarias para tomar las decisiones sobre las inversiones

a realizar y por ende las que mas le convengan a la organizacion.

Fuentes de financiamiento

Existen diversos criterios para clasificar las fuentes de financiamiento de la empresa, a
continuacion, nos referimos a los mas habituales de la concepcion clasica del término
financiacion, deriva la consideracion de dos formas de realizar las aportaciones
financieras en la empresa en primer lugar aquella que tiene lugar a través de la
financiacion propia y en segundo lugar lo que tiene lugar mediante la financiacion ajena.
(CASANOVAS RAMON, BERTRAN, & JORDANA, 2013)

o Financiacion propia externa, aquella que aportan los accionistas desde el exterior
de la empresa. por ejemplo, el capital social.

o Financiacion propia interna o autofinanciacion, generada por la propia empresa

por ejemplo los beneficios no distribuidos, amortizaciones, reservas y provisiones.

Fuentes de financiacion segun su vencimiento (Financiamiento de Corto Plazo, 2019)
Corto plazo: Los prestamos corto plazo son pasivos que estdn programados para que su
rembolso se efectla en el trascurso del afio. El financiamiento a corto plazo se puede
obtener de una manera mas facil y rapida que un crédito a largo plazo por lo general las
tasas de interés son mucho mas bajas, ademas no restringe tanto las acciones futuras de
una empresa como lo hace los contratos de largo plazo.

Largo plazo: son obligaciones cuyo vencimiento son superiores a 5 afios que son
utilizados por las empresas para adquirir maquinaria y equipo o realizar proyectos de
inversion. se pueden amortizar los pagos trimestrales semanales, mensuales o anuales,

segun un plan de pago de cuotas.
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2.2.2 Teorias de Rentabilidad

Rentabilidad

Slywotzky, (2003). Sostiene que la rentabilidad hace referencia a los beneficios que se
han obtenido o se pueden obtener de unainversion que  hemos
realizado previamente. Asi mismo, el autor sostiene que tanto en el d&mbito de las
inversiones como en el &mbito empresarial es un concepto muy importante porque es un
buen indicador del desarrollo de una inversiony de la capacidad de la empresa para
remunerar los recursos financieros utilizados. Podemos diferenciar entre rentabilidad
econdmica y financiera.

Segun (Yafiez, 2011), para descubrir la verdadera rentabilidad del negocio habra que
tomar en cuenta si existen algunas actitudes del propietario relacionadas con el éxito,
entre otras: liderazgo efectivo, evidenciado por su capacidad de llevar a cabo proyectos
asi como formar y dirigir equipos su vision clara del futuro , evidenciada con un plan
concreto de accion otra su capacidad de vender, evidenciada por su pasion por las ventas
y su positiva aceptacion a ser rechazado una y mil veces, y finalmente, su experiencia en
los negocios, evidenciadas por el numero fracasos y éxitos en negocios anteriores .

Si no existieran socios con quienes invertir y nosotros mismos somos nuestros unico
Socio, habra que analizar qué cualidades debemos desarrollar para que mejore nuestra
inteligencia financiera y por consecuencia mejore la rentabilidad de nuestros negocios.
Importancia de la Rentabilidad

Afirma que la rentabilidad es lo que miden los inversores al decidir si reinvierten sus
ahorros en una determinada compafiia, o si, por el contrario, retiran sus fondos. La
rentabilidad es lo que buscan los inversores al invertir sus ahorros en las empresas. La
rentabilidad es uno de los conceptos con mayor importancia en las empresas modernas y

mas utilizado por toda la comunidad de negocios,
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Para algunos, la rentabilidad mide la eficiencia con la cual una empresa ejecuta sus
recursos financieros disponibles, es decir, que una empresa es eficiente ya que no
desperdicia recursos. Toda empresa utiliza recursos financieros para obtener diferentes
tipos de beneficios.

Objetivos de la rentabilidad

Pefia, Lopez, Carballo & Zaratiegui, J. (2009), explica cuéles son los objetivos de
rentabilidad de una inversion antes de invertir el dinero es un aspecto critico de reconocer
el nivel de riesgo que has asumido. Aunque los objetivos de rentabilidad se pueden
establecer de forma muy especifica 0 mas general, de cualquier manera, esta informacién
sirve como indicador de qué tan agresiva o conservadora es la inversion. Tener una
valuacion para este indicador clave puede ayudar a los inversores a tomar decisiones mas
informadas y estratégicas.

Tipos de Rentabilidad

Lawrence & Joehnk, (2004). Considera que los tipos son: econdmica y financiera.
Rentabilidad econdmica: Hace referencia a un beneficio promedio de la empresa por la
totalidad de las inversiones realizadas. Se representa en porcentaje y se traduce de la
siguiente manera, si la rentabilidad de una empresa en un afio es del 10% significa que ha
ganado 10€ por cada 100 invertidos.

La rentabilidad econdémica se considera como la utilidad medida en relacion a los activos.
La rentabilidad econdmica compara el resultado que hemos obtenido con el desarrollo de
la actividad de la empresa con las inversiones que hemos realizado para obtener dicho
resultado. Para aumentar la rentabilidad econémica, cada empresa tendra que adoptar la
mejor estrategia para su negocio. Una manera de aumentar la rentabilidad econdémica es
aumentando los precios de venta y reduciendo los costes, aunque como hemos dicho, esto

no lo podemos aplicar a todas las actividades econdémicas. Por ejemplo, si nos
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encontramos ante un negocio que se enfrenta a mucha competencia en precios, no podra
subir los precios, sino que tendra que aumentar las ventas. Recordemos que la rentabilidad
econdémica la obtenemos de dos variables el margen de beneficio y el niUmero de ventas.
Si no podemos subir el margen, tendremos que subir el nimero de ventas.

El beneficio econdmico es igual a los ingresos de la empresa menos todos los costes no
financieros. Es decir, para calcular esta medida de beneficios, tomamos los ingresos
totales de la empresa y restamos todos los costes excepto los intereses de la deuda y otros
costes financieros. Tampoco restamos los impuestos. Por eso, el beneficio econémico
también se conoce como “beneficio antes de intereses e impuestos”. Otros términos
bastante comunes son “beneficio operativo”, “bene ficio de explotacion” o “beneficio
bruto”

Ventas Netas, Funda Pymes, (2018). Es la Venta Bruta facturada al cliente restando el
impuesto de ventas, los descuentos, las devoluciones y las comisiones sobre tarjetas de
crédito.

También se tiene a Salterain, F. (2011), sostiene que el término ventas tiene multiples
definiciones, dependiendo del contexto en el que se maneje. Una definicion general es
cambio de productos Yy servicios por dinero. Desde el punto de vista legal, se trata de la
transferencia del derecho de posesion de un bien, a cambio de dinero. Desde el punto de
vista contable y financiero, la venta es el monto total cobrado por productos o servicios
prestados.

En cualquier caso, las ventas son el corazon de cualquier negocio, es la actividad
fundamental de cualquier aventura comercial. Se trata de reunir a compradores y
vendedores, y el trabajo de toda la organizacion es hacer lo necesario para que esta

reunion sea exitosa.
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Para algunos, la venta es una especie de arte basada en la persuasion. Para otros es mas
una ciencia, basada en un enfoque metodoldgico, en el cual se siguen una serie de pasos
hasta lograr que el cliente potencial se convenza de que el producto o servicio que se le
ofrece le llevara a lograr sus objetivos en una forma econémica.

Una venta involucra al menos tres actividades:

1) cultivar un comprador potencial; 2) hacerle entender las caracteristicas y ventajas del
producto o servicio y 3) cerrar la venta, es decir, acordar los términos y el precio. Segun
el producto, el mercado, y otros aspectos, el proceso podra variar o hacer mayor énfasis
en una de las actividades.

Rotacion de Mercaderia, Gerencia.com, (2017), es el indicador que permite saber el
numero de veces en que el inventario es realizado en un periodo determinado. Esto
permite ver cuantas veces el inventario se convierte e dinero o cuentas por cobrar. (parr.
1-2)

Nivel de Ingresos, la empresa en el ejercicio de su actividad presta servicios y bienes. A
cambio de ello perciben dinero o nacen derechos de cobro a su favor que hara efectivo en
el momento acordado. (CEF Contabilidad, 1990).

Rentabilidad financiera, Lawrence & Joehnk, (2004). Por otro lado, la rentabilidad
financiera (ROE, return on equity) hace referencia al beneficio que se lleva cada uno de
los socios de una empresa, es decir, el beneficio de haber hecho el esfuerzo de invertir en
esa empresa. Mide la capacidad que posee la empresa de generar ingresos a partir de sus
fondos. Por ello, es una medida mas cer cana a los accionistas y propietarios que la
rentabilidad econdmica. En términos de calculo es la relacion que existe entre el beneficio
neto y el patrimonio neto de la empresa. Hay tres maneras de mejorar la rentabilidad
financiera: aumentando el margen, aumentando las ventas o disminuyendo el activo, o

aumentar la deuda para que asi la division entre el activo y los fondos propios sea mayor.
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El beneficio neto (BN) es beneficio que ganan los propietarios de la empresa, una vez
pagados los intereses y otros gastos financieros y los impuestos:

Capital de trabajo

Se refiere a fondo econdmico que utiliza la empresa para seguir reinvirtiendo y logrando
utilidades para asi mantener la operacién corriente del negocio. (Contabilidad Puntual,
2012).

Liquidez

Pymes, (2014). Sefiala que liquidez es la capacidad de una empresa de atender sus
obligaciones de pago a corto plazo. (parr.7)

Asimismo, Van, J (2002) sostiene que la liquidez es la capacidad de un activo de
convertirse en efectivo, sin una concesion importante de precio.

Utilidades

Segun la Enciclopedia Financiera, se entiende conceptualmente como la diferencia entre
los ingresos y egresos. Cuando estas variables son iguales la utilidad es cero. Cuando es
mayor es porgue los ingresos son mayores a los egresos. (parr.1)

2.2.3 Teoria de las MYPES

La Micro y Pequefia Empresa es la unidad econémica constituida por una persona natural
0 juridica, bajo cualquier forma de organizacion o gestion empresarial contemplada en la
legislacion vigente, que tiene como objeto desarrollar actividades de extraccion,
transformacion, produccion, comercializacion de bienes o prestacion de servicios.

La Ley N° 30056 es la inclusion de una nueva categoria empresarial que es la “mediana
empresa”’, que, si bien no goza de beneficios laborales, dado que con su incorporacion se
busca impulsar la (re)organizacion empresarial. En ese sentido, todas las micro, pequefias
y medianas empresas deberan determinar la categoria empresarial que les corresponde en

funcion de sus niveles de ventas anuales:
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La Ley 30056 (Ley de Impulso al Desarrollo Productivo y Crecimiento Empresarial) el
panorama para las pequefias y microempresas sea distinto este afi 0. “La ley ataca varios
de los problemas de las MYPES, como la informalidad, la falta de capital humano
capacitado, los altos costos para innovar.

El tipo de empresa por su numero de trabajadores sino solo por el tamafio de sus ventas.
De este modo una microempresa podra contratar mas personas que las diez a las que antes
estaba limitada. Desde ahora una microempresa sera la que tiene ventas anuales hasta
por un maximo de 150 UIT (S/.555 mil) y una pequefia empresa la que vende entre 150
UIT (S/.555 mil) y 1.700 UIT (S/.6°290.000)

Las pequefias, medianas y microempresas que capaciten a su personal podran deducir
este gasto del pago del Impuesto a la Renta por un monto maximo similar al 1% del costo
de su planilla anual

En la actualidad las Micro y Pequefias empresas (MYPES) en el Perd son de vital
importancia para la economia de nuestro pais. Segun el Ministerio de Trabajo y
Promocion del Empleo, tienen una gran significacion por que aportan con un 40% al PBI,
y con un 80% de la oferta laboral, sin contar con el autoempleo que genera; sin embargo,
el desarrollo de dichas empresas se encuentra estancado, principalmente por la falta de
un sistema tributario estable y simplificado que permita superar problemas de formalidad
de estas empresas y que motiven el crecimiento sostenido de las mismas.

Actualmente en nuestro pais el 99.6 % de las empresas que existen son consideradas
micro, pequefias y medianas (mipyme), segun las Gltimas cifras del Instituto Nacional de
Estadistica e Informética (INEI). Existen en total un millén 713,272 empresas en todo el
territorio nacional, entre las mipyme y grandes compafiias. De ese numero, el 96.2 por
ciento (un millon 648,167 empresas) esta integrado por las microempresas, constituyendo

ademas el 5.6 por ciento de las ventas. Le siguen las pequefias empresas, que componen
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el 3.2 por ciento del total (54,824), y las medianas, que son el 0.2 por ciento (3,426) y
conforman el 15.1 por ciento de las ventas realizadas. En ultimo lugar estan las grandes
compafias, que representan el 0.4 por ciento del total (6,853) y son las responsables del
79.3 por ciento de las ventas.

De esta realidad se desprende que las empresas representan un gran potencial para el
crecimiento economico, desarrollo social y generacion de empleo en la region. Sin
embargo, solo un pequefio porcentaje de estas microempresas tiene acceso a Servicios
financieros institucionalizados; cabe sefalarse que la posibilidad de lograr estos y otros
tipos de apoyo limita su crecimiento y no permite que desarrollen una gran parte de su

potencial, siendo éste un gran desafio para las microempresas (Avila, 2011.)

2. 2.4 Marco Conceptual

Financiamiento

(HORNE, 2002) es una faceta importante de la administracion financiera implica la
asignacion del financiamiento necesario para sustentar los activos. existen muchas
fuentes de financiamiento cada una tiene determinadas caracteristicas en cuanto a costo,
vencimiento disponibilidad, reclamaciones de activos y otros términos que imponen los
proveedores del capital. Con base en estos factores, los administradores financieros deben
determinar la mezcla mas adecuada de financiamiento para la empresa.

(GARCIA, 2011)Financiamiento de las MYPES es el capital de trabajo, es importante
que el empresario o quien conduzca la empresa tenga conocimiento de las herramientas
de gestion para un adecuado y eficiente uso de los recursos que optimice la gestion
empresarial permitiendo la expansion y crecimiento de las MYPES en el Peru.

Rentabilidad

53



(DAZA, 1988) Es una dimensién monetaria de eficiencia que puede medir, en parte el
grado de satisfaccion siquica de los individuos, pero no en su totalidad, porque entonces
la rentabilidad haya adquirido la importancia que hoy tiene en las organizaciones
empresariales , una respuesta a la interrogante es que toda empresa es una unidad
econdémica y como tal se deben buscar las formas de evaluar su gestion .la facilidad de
cuantificar el beneficio empresarial permite que el concepto de rentabilidad adquiera
importancia como elemento que sirve guia de actuacion . se puede decir que la
rentabilidad es un elemento medible y cuantificable que permiten evaluar la gestion

econdmica, financiera de una empresa.

HIL.HIPOTESIS

El presente estudio no tiene hipotesis

I\VV.Metodologia

4.1 Disefio de Investigacion

Considerando al disefio como el conjunto de estrategias procedimentales y metodologicas
definidas y elaboradas previamente para desarrollar el proceso de

investigacion.

Tal como sefiala Kerlinger (2002) sostiene que generalmente se llama disefio de
investigacion al plan y a la estructura de un estudio. Es el plan y estructura de una
investigacion concebidas para obtener respuestas a las preguntas de un estudio. Por lo

que, esta investigacion tiene como disefio no experimental y descriptivo.
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La investigacion no experimental.
Es aquella en la que no se controlan ni manipulan las variables del estudio. Para
desarrollar la investigacion, se observaron los fendmenos a estudiar en su ambiente

natural, obteniendo los datos directamente para analizarlos posteriormente.

Descriptivo buscan caracterizar y especificar ciertas propiedades de personas, grupos,
comunidades o cualquier otro fendmeno que sea sometido a analisis. Registran, miden o
evalUan diversos aspectos, dimensiones o fendmenos a investigar. En efecto, describir las

principales variables de estudio y analizar su contexto.

Mt — 0O

Donde:

M = Muestra conformada por las MYPE encuestadas.

O = Observacién de las variables: Financiamiento y Rentabilidad.

4.2. El Universo y Muestra

4.2.1 Poblacion

Considerando a la poblacién de estudio como un conjunto de casos, definido, limitado y
accesible, que formara el referente para la eleccion de la muestra, y que con una serie de
criterios predeterminados entre ellas la existencia de caracteristicas de homogeneidad,
que se refiere a que todos los miembros de la poblacion tienen las mismas caracteristicas
segun las variables que se habran de estudiar, ya que si no se asegura que la poblacion
tienen las mismas caracteristicas segun las variables que se habran de estudiar, ya que si
no se asegura que la poblacion sea homogénea puede conducir a elaborar sus conclusiones
equivocadas durante el analisis.

En este estudio, la poblacion esta representado por 20 empresas de avicolas del distrito

de Rupa Rupa, 2018.
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4.2.2 Muestra

La seleccion de la muestra es no probabilistica, es decir, de manera intencional en virtud

de que la muestra estara formada por toda la poblacion.

Estuvo conformada por 20 empresas de avicolas, cual representa el 100% de la poblacion,

por lo tanto, se denomina muestra poblacional.

4.3 Definicion y Operacionalizacion de variables

Variable Definicion Conceptual Def!nlcmn operacional: Escala de medicion
Indicadores
Razon:
Edad Afios
Nominal:
Perfil de los|Son algunas caracteristicas | Sexo Masculino
propietarios y/o | de los propietarios Yy/o Femenino
gerentes de las | gerentes de las Ordinal:
MYPE MYPE Primaria
Grado de instruccién Secundaria

Estudios técnicos
Universitario

Perfil de
las
MYPE

Son  algunas

caracteristicas de los datos

de los MYPE

Antigiedad MYPE

Razon:

Un afio

Dos afios, Tres afios
Mas de tres afios

Trabajadores MYPE

Razén:

Uno a cinco
Seis a diez
Once a quince
Dieseis a mas

Tipo de capacitacion

Nominal:

Gestion empresarial

Manejo eficiente del crédito
Gestion Financiera

Prestacion de mejor servicio Otros

Financiamiento
en las MYPE.

Son  algunas
caracteristicas
relacionadas con
financiamiento  en
MYPE.

el
las

Tipo de
Financiamiento

Nominal:
Propio
Ajeno

Solicitud Crédito

Nominal:
Si
No

Nominal:
Crédito de consumo

l—tl)rthni d Ode credito Créditos Cc_)mercial_es
Créditos Hipotecarios
Otros

Instituciones Nominal:

Financieras

Sistema Bancario

Obtenia crédito

Sistema no Bancario

Inversién
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Mejoramiento de Local
Activos fijos

Otros
La rentabilidad es la Nominal:
re!a_uon que existe entrg/la Mejoramiento de la rentabilidad Si
utilidad y la inversion . o . No
. por el financiamiento obtenido
necesaria para lograrla, ya
que mide tanto la
efectividad de la gerencia | Mejoramiento de la rentabilidad | Nominal:
Rentabilidad en | de una empresa, | por la Si
las MYPE demostrada  por  las | capacitacion recibida No
utilidades obtenidas de las
ventas  realizadas y -
utilizacion de inversiones, ! vl Nominal:
su categoria y regularidad Usted c?goce el nivel de ventas | siempre
es la tendencia de las |Mmensual de suempresa a veces
utilidades. No Siempre

4.4 Técnicas e Instrumentos de Recoleccién de Datos

4.4.1. Técnica:

A fin de crear las condiciones para la medicion de las variables la técnica que se empleara

sera la encuesta para la recoleccion de datos, por cuanto provee la evidencia material con

relacion al problema de investigacion.

4.4.2 Instrumentos:

Para conseguir nuestro objetivo planificado, se utilizara el cuestionario estructurada de

21 preguntas.

4.5 Plan de Analisis

Al aplicar la técnica de la recoleccion de informacion se recurrié a las fuentes de

informacion de origen para la obtencion de datos de las cuales permitieron formular

resultados, analisis de resultados y las conclusiones.

Para el desarrollo de la investigacion se realizd un analisis descriptivo individual y

comparativo de acuerdo a sus tablas.

4.6. Matriz de Consistencia
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MATRIZ DE CONSISTENCIA 3
TITULO: CARACTERIZACION DEL FINANCIAMIENTO Y RENTABILIDAD DE LAS MICRO Y PEQUENAS EMPRESAS
DELSECTOR COMERCIO RUBRO AVICOLAS DEL DISTRITO DE RUPA RUPA, TINGO MARIA, 2018

Enunciado del Objetivos Variables - DISENO DE METODOLOGIA
problema Operacionalizacion
¢Cudles  son las Objetivo general: Variable Tipo de investigacion: Poblacion Técnica e
principales Financiamiento en las Instrumento de

caracteristicas del
financiamiento y la
rentabilidad de las MYPE
del sector comercio,
rubro avicola del Distrito
de Rupa Rupa, 2018?

Determinar las principales caracteristicas del
financiamiento y la rentabilidad de las MYPE
del sector comercio, rubro avicola del Distrito
de Rupa Rupa, 2018

Objetivos especificos:

Describir las principales caracteristicas del
perfil de los propietarios, gerentes y/o
representantes legales de las MYPE del sector
comercio, rubro avicola del Distrito de Rupa
Rupa, 2018.

Identificar las principales caracteristicas del
perfil de las MYPE del sector comercio rubro
avicola del Distrito de Rupa Rupa, 2018.
Describir las principales caracteristicas del
financiamiento, de las MYPE del sector
comercio rubro avicola del Distrito de Rupa
Rupa, 2018.

Describir las principales caracteristicas de la
rentabilidad, de las MYPE del sector
comercio rubro avicola, del Distrito de Rupa
Rupa, 2018.

MYPE.

Algunas caracteristicas
relacionadas con el
financiamiento en las
MYPE.

Rentabilidad en las
MYPE

Algunas caracteristicas
relacionadas con la
Rentabilidad en las
MYPE.

Rentabilidad economia
Rentabilidad financiera

Es aplicada
Nivel de investigacion
Es descriptivo

Disefio de investigacion
No experimental

No
investigacion

experimental
realizara

experimental:  La
serd  no
porque se
sin manipular

deliberadamente las

variables,

observandolas

tal como se muestra dentro

de su contexto

Descriptivo:

La

investigacion es descriptiva
porque se limitara a describir
las variables en estudio tal

como se observa en

la

realidad en el momento en
que se recoge la informacidn.

La poblacion para
el presente trabajo
de investigacion
esta  constituida
por 20 avicolas
del Distrito de
Rupa Rupa, 2018.

Muestra:

Para la muestra esta
compuesto por 20
avicolas que es el
100% de la
poblacién.

recoleccién de datos

Técnica: a fin de crear
las condiciones para la
medicion de las
variables la técnica que
se empleo fue
cuestionarios para la
recoleccion de datos,
por cuanto provee la
evidencia material con
relacion al problema de
investigacion.

Instrumentos: para
conseguir nuestro
objetivo planificado, se
utiliz6 una encuesta
estructurada de 21
preguntas.
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4.7. Principios Eticos

La préctica ética de la ciencia no sdlo es un imperativo, sino que constituye una exigencia
metodoldgica para el ejercicio pleno de la investigacion. En consecuencia, en todas las actividades,
la ética profesional es fundamental para ofrecer un servicio de calidad, confiable y con buena
atencion. En ese sentido, en toda investigacion en que participen seres humanos debe realizarse de
acuerdo con cuatro principios éticos basicos, a saber, el respeto por las personas, la beneficencia,
la no maleficencia y la justicia.

Respeto por las personas

Este principio requiere que los sujetos de investigacion sean tratados como seres autonomos,
permitiéndoles decidir por si mismos. Se debe brindar proteccion adicional a los individuos
incapaces de decidir por si mismos. Este principio se aplica a través de la obtencion de
consentimiento informado (CI). El CI se obtiene de aquellos sujetos de investigacion que son
capaces de tomar decisiones sobre si mismos, asegurando su comprension de la informacion
proporcionada. En el proceso de aplicacion de Cl se debe proveer informacion, asegurar que exista
entendimiento por parte de los sujetos de investigacion y asegurar que los sujetos comprendan que
su participacion es voluntaria, libre de coercién o incentivos indebidos. Para los individuos que
carecen de capacidad de decision, otras salvaguardas deben proveerse para asegurar protecciones
adicionales.

Justicia

Este principio se refiere a la justicia en la distribucion de los sujetos de investigaciéon, de tal manera
que el disefio del estudio de investigacion permita que las cargas y los beneficios estén compartidos

en forma equitativa entre los grupos de sujetos de investigacion. Es decir, los sujetos no deben ser
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elegidos en razon que estan facilmente disponibles o porque su situacién los hace mas facilmente
reclutables, como seria el caso de sujetos institucionalizados o individuos de menor jerarquia.
Respeto a los sujetos de investigacion

Los requisitos éticos de la investigacion no terminan con la firma del consentimiento informado.
Respetar a los sujetos involucrados en la investigacion incluye proteger la confidencialidad de la
informacion que es privada y permitir que el sujeto se retire del estudio en cualquier momento y
por cualquier razon. Adicionalmente, se debe proveer cualquier informacion durante la
investigacion, si tal informacion puede afectar la decision del sujeto de continuar en el estudio, y
se debe monitorear el bienestar de los sujetos durante el estudio, por ejemplo, obtener las pruebas
de laboratorio que aseguren que se pueda determinar a tiempo la aparicion de toxicidad en drogas

experimentales.
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V. Resultados
5.1 Resultados

Tabla 1 ¢Edad de los representantes legales de las Mypes?

Cuestionario Frecuencia %
De 30 a 39 afios 8 40%
De 40 a 49 afios 6 30%
De 50 a 59 afios 4 20%
De 60 afios a

mas 2 10%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 1 ;Edad de los representantes legales de las Mypes?
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40%
35% 30%
30%
25% 20%
20%
15% 10%
10%
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De 30a 39 De 40 a 49De 50 a 59 De 60 afios a
afos anos anos mas

Fuente: Tabla N° 1
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 40% manifiesta que sus edades son de 30 a 39 afios, el 30%
informan que sus edades son de 40 a 49 afios, el 20% dice que sus edades fluctuan entre 50 a 59

afios mientras que el 10% sus edades son de 60 afios a mas de los representas legales.
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Tabla 2 ¢ Genero de los representantes legales de las Mypes?

Cuestionario  Frecuencia %

Masculino 8 40%
Femenino 12 60%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 2 ¢ Genero de los representantes legales de las Mypes?
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Fuente: Tabla N° 2
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 40% de los representantes legales de las micro y pequefias
empresas manifiestan que son de género masculino mientras que el 60% informan que son de

género femenino de los representantes legales.
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Tabla 3 ¢ Grado de instruccion de los representantes legales de las Mypes?

Cuestionario Frecuencia %
Primaria 5 25%
Secundaria 9 45%
Estudios

técnicos 4 20%
Universidad 2 10%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 3 ¢ Grado de instruccién de los representantes legales de las Mypes?
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Fuente: Tabla N° 3
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados a los representantes legales de las mypes, el 25% manifiestan que su
grado de instruccion es primaria, el 45% es secundaria, el 20% es estudios técnicos y el 10% tienen

estudios universitarios.
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Tabla 4 ¢ Cuantos afios se encuentra operando en el en el sector comercio rubro avicolas?

Cuestionario  Frecuencia %

1 afio 3 15%
3 afos 6 30%
4 anos 8 40%
Mas de 5 afios 3 15%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 4 ¢ Cuantos afios se encuentra operando en el en el sector comercio rubro avicolas?
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Fuente: Tabla N° 4
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 15% manifiestan que ya esta operando 1 afio, el 30% informan
que vienen operando 3 afios, el 40% dice que ya estan operando 4 afios y el 15% viene operando

mas de 5 afos.

64



Tabla 5 ¢ Actualmente con cuantos trabajadores cuenta?

Cuestionario Frecuencia %

1 a5 trabajadores 9 45%
6 a 10 trabajadores 6 30%
11 a 15 trabajadores 3 15%
16 trabajadores a mas 2 10%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 5 ¢ Actualmente con cuantos trabajadores cuenta?
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Fuente: Tabla N° 5
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 45% dicen que actualmente cuentan con 1 a 5 trabajadores, el
30% manifiestan que cuentan con 6 a 10 trabajadores, 15% informan que cuentan con 11 a 15

trabajadores mientras que el 10% cuenta con mas 16 trabajadores.
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Tabla 6 ¢Cantidad de cursos capacitados?

Cuestionario Frecuencia %
1 curso 9 45%
2 Cursos 7 35%
3 cursos 3 15%
4 cursos a mas 1 5%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 6 ¢Cantidad de cursos capacitados?

50%
45%
45%
40%
35%
35%
30%
25%
20%
15%
15%

10%
5%

N ]
0%
1 curso 2 Cursos 3 cursos 4 cursos a mas

Fuente: Tabla N° 6
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los trabajadores, el 45% informa que fueron capacitados en 1 curso, el 35%
manifiestan que fueron capacitados en 2 cursos, 15% dicen que fueron capacitados en 3 cursos y

el 5% fueron capacitados en mas de 4 cursos.
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Tabla 7 ; Tema de capacitacion al personal de las Mypes?

Cuestionario Frecuencia %

Gestion empresarial 3 15%
Manejo eficiente del crédito 4 20%
Gestion Financiera 5 25%
Prestacion de mejor servicio 8 40%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 7 ¢ Tema de capacitacion al personal de las Mypes?
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Fuente: Tabla N° 7
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 15% dicen que el tema que fueron capacitados es gestién empresarial, el
20% informa en manejo eficiente del crédito, 25% manifiesta en gestion financiara mientras que el 40% el

tema que fueron capacitados es prestacion de mejor servicio.
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Tabla 8 ¢ Cual es el tipo de financiamiento que tiene su empresa?

Cuestionario Frecuencia %

Propio 5 25%
Ajeno 15 75%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 8 ¢ Cudl es el tipo de financiamiento que tiene su empresa?
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Fuente: Tabla N° 8
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 25% dicen que el tipo de financiamiento que tiene su empresa

es propio mientras que el 75% manifiesta que es ajeno.
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Tabla 9 ¢Usted acude al sistema bancario para su financiamiento?

Cuestionario Frecuencia %

Si 13 65%
No 7 35%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Grafico 9 ¢Usted acude al sistema bancario para su financiamiento?
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Fuente: Tabla N° 9
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 65% dice que, si acude al sistema bancario para obtener
financiamiento para su micro y pequefia empresa, mientras que el 35% manifiesta que no acuden

al sistema bancario para su financiamiento.
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Tabla 10 ¢ Usted obtiene financiamiento externo para sus diferentes actividades de su
empresa?

Cuestionario Frecuencia %

Si 15 75%
No 5 25%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Grafico 10 ¢ Usted obtiene financiamiento externo para sus diferentes actividades de su
empresa?
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Fuente: Tabla N° 10
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 75% dicen que, si obtiene financiamiento externo para cubrir sus
diferentes actividades de su empresa, mientras que el 25% no obtienen financiamiento externo

para sus actividades.
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Tabla 11 ¢ Usted obtiene financiamiento del sistema no bancario?

Cuestionario Frecuencia %

Si 7 35%
No 13 65%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Grafico 11 ¢ Usted obtiene financiamiento del sistema no bancario?
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Fuente: Tabla N° 11
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 35% de los representantes de los micro y pequefias empresas
rubro avicolas dicen que si obtienen el financiamiento del sistema no bancario mientras el 65% no

obtiene financiamiento no bancario.
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Tabla 12 ¢ Cuél es el tipo de crédito que obtiene su empresa?

Cuestionario Frecuencia %

Crédito de consumo 7 35%
Créditos Comerciales 6 30%
Creditos Hipotecarios 4 20%
Otros 3 15%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 12 ¢ Cuél es el tipo de crédito que obtiene su empresa?
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Fuente: Tabla N° 12
Elaboracion: Propia

Interpretacion: Del 100% de los encuestados, el 35% dicen que el crédito que obtiene su empresa
es de tipo de crédito de consumo, 30% manifiestan que obtiene crédito de tipo comercial, el 20%

informan que obtiene crédito de tipo hipotecario y el 15% obtienen otros tipos créditos.

72



Tabla 13 ¢ Usted en que invirtio el financiamiento obtenido?

Cuestionario Frecuencia %

Capital de trabajo 6 45%
Mejoramiento de Local 5 20%
Activos fijos 7 10%
Programa de capacitacion 2 25%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES

Elaboracion: Propia

Graéfico 13 ¢Usted en que invirtié el financiamiento obtenido?
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Capital de trabajo Mejoramiento de
Local

Fuente: Tabla N° 13
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

10%

Act. Fijos

25%

Programa de
capacitacion

Del 100% de los encuestados, el 30% manifiestan que invirtié el financiamiento obtenido en

capital de trabajo, el 25% dice que invirtié en mejoramiento de local, el 35% informa que invirtié

en activos fijos y el 10% invirtié en programas de capacitacion.
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Tabla 14 ¢En lineas generales ¢ Como califica el financiamiento para las mypes?

Cuestionario Frecuencia %
Buena 5 25%
Regular 9 45%
Mala 6 30%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 14 ¢En lineas generales Como califica el financiamiento para las mypes?
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Fuente: Tabla N° 14
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 25% dicen que califica de buena el financiamiento para las Mypes,
el 45% califica de regular el financiamiento para las Mypes y el 30% califica mala el

financiamiento.
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Tabla 15 EIl financiamiento ¢tiene un impacto positivo en la rentabilidad de su empresa?

Cuestionario Frecuencia %

Si 16 80%
No 4 20%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 15. El financiamiento ¢tiene un impacto positivo en la rentabilidad de su empresa?
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Fuente: Tabla N° 15
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 80% dicen que si tiene le financiamiento el impacto positivo en

la rentabilidad de su empresa mientras que el 20% informan lo contrario.
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Tabla 16 ¢ Usted conoce el nivel de ventas mensual de su empresa?

Cuestionario Frecuencia %

Siempre 11 55%
A veces 7 35%
No siempre 2 10%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 16 ¢ Usted conoce el nivel de ventas mensual de su empresa?
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Fuente: Tabla N° 16
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 55% informan que siempre conoce el nivel de ventas mensuales de su

empresa, el 35% informan que a veces y el 10% manifiestan que no siempre.
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Tabla 17 ¢ Usted obtiene rentabilidad como producto de su variacion de existencias?

Cuestionario Frecuencia %

Si 17 85%
No 3 15%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 17 ¢ Usted obtiene rentabilidad como producto de su variacion de existencias?
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Fuente: Tabla N° 17
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 85% dicen que si obtiene rentabilidad producto de la variacion

de sus existencias y el 15% manifiestan lo contrario.
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Tabla 18 ¢ Mejoro su rentabilidad por el financiamiento obtenido?

Cuestionario Frecuencia %

Si 14 70%
No 6 30%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Grafico 18 ¢ Mejoro su rentabilidad por el financiamiento obtenido?
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Fuente: Tabla N° 18
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 70% informa que si mejoro su rentabilidad con el financiamiento

obtenido y el 30% dice que no mejoro su rentabilidad.
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Tabla 19 ¢ En qué medida ha mejorado su rentabilidad tras el financiamiento solicitado?

Cuestionario Frecuencia %
Aumentado en 10% 8 40%
Aumentado mas de

10% 6 30%
Disminuido en 10% 4 20%
Disminuido mas de

10% 2 10%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 19 ¢ En qué medida ha mejorado su rentabilidad tras el financiamiento solicitado?
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Fuente: Tabla N° 19
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 40% informan que aumento en 10% su rentabilidad atreves del
financiamiento obtenido, 30% manifiesta que aumento mas de 10%, el 20% dice que disminuido

en 10% y el 10% manifiesta que disminuido mas de 10%.
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Tabla 20 ¢Cree Ud. que la rentabilidad de su empresa ha mejorado en los 2 ultimos afios?

Cuestionario Frecuencia %

Si 14 70%
No 6 30%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Gréfico 20 ¢Cree Ud. que la rentabilidad de su empresa ha mejorado en los 2 tltimos afios?
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Fuente: Tabla N° 20
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 70% manifiesta que su rentabilidad si mejo en los dos ultimos

afios mientras que el 30% dice que no mejoro en los dos ultimos afios.
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Tabla 21 ¢En lineas generales ¢ Como califica la rentabilidad de las Mypes?

Cuestionario Frecuencia %
Buena 5 25%
Regular 12 60%
Mala 3 15%
Total 20 100%

Fuente: Aplicado a los representantes legales MYPES
Elaboracion: Propia

Grafico 21 ¢En lineas generales ¢ COmo califica la rentabilidad de las Mypes?
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Fuente: Tabla N° 21
Elaboracion: Propia

Interpretacion:

Del 100% de los encuestados, el 25% dicen que califica a la rentabilidad de las Mypes buena, el

60% manifiestan que califica regular y el 15% informan que califica mala
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5.2 Andlisis de Resultados

En relacion al objetivo 1 sobre las caracteristicas de los representantes, propietarios de las
Mypes

Segun Venturo (2016) que todos los representantes legales son personas adultas y que sus edades
oscilan entre 45 a 64 afios de edad. Por otro lado, se obtuvo también que el 83 % de los
representantes de la MYPE son de género Masculino y solamente el 17 % son del género
Femenino. También se pudo obtener que el 75 % de los representantes de las MYPE tienen
estudios superiores técnica. Los cuales coinciden con los resultados obtenidos en la presente
investigacion en relacién a las principales caracteristicas de los representes de los propietarios en
la que se sefiala que la mayoria manifiestan tener mas de 30 afios, (ver tabla N°1), pero no coincide
en cuanto al género dado que el 40% manifiesta que son masculinos mientras que el 60% informa
que son femeninos de los representantes legales (ver tabla 2), en cuanto a los grados de estudio lo

que predomina en un 45% es de educacion secundaria (ver tabla 3).

En relacion al objetivo 2 principales caracteristicas del perfil de las MYPE del sector
comercio rubro avicola.

Segun Venturo (2016) que los representantes de la MYPE tienen mas de tres afios dedicandose a
esta actividad empresarial. El cual coincide con los resultados de la presente investigacion en la
que el 55% de las Mypes vienen operando mas 4 afios (ver tabla 4), segin Venturo (2016) el 58%
de los representantes de la MYPE precisa que es importante la capacitacion al igual que los
resultados de esta investigacion se tiene que el 45% informa que fueron capacitados en 1 curso,
el 35% manifiestan que fueron capacitados en 2 cursos, 15% dicen que fueron capacitados en 3

cursos y el 5% fueron capacitados en mas de 4 cursos. (ver tabla 6).
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En relacion al objetivo 3 principales caracteristicas del financiamiento.

Segln los autores Rojas (2015), Ixchop (2014), Vilca (2018), Nila (2016) y Alvarado (2016)
coinciden con los resultados dado que todos sefialan que la principal fuente de financiamiento es
el externo, es decir de las entidades financieras tanto de los bancos y de las cajas municipales,
segun la tabla 8 se observa que de los encuestados, el 25% dicen que el tipo de financiamiento
que tiene su empresa es propio mientras que el 75% manifiesta que es ajeno, de igual modo en la
tabla 9 se observa que el 65% dice que si acude al sistema bancario para su financiamiento y el

35% manifiesta que no.

En relacion al objetivo 4 sobre las principales caracteristicas de la rentabilidad

Segun los autores Vilca (2018), Nila (2016), Toribio (2018), Pajuelo (2018) y Venturo (2016)
concluyen en sus investigacion que las micro y pequefias empresas dentro de su ciclo de operacion
vienen obteniendo utilidades, rentabilidad financiera dado este resultado positivo hacen que
siguen operando en el mercado y esta mejora de su rentabilidad es debido al financiamiento
otorgado, para capital de trabajo en sus empresas, asimismo por la capacitacion al personal porque
son la parte principal para obtener la rentabilidad de sus empresas los cuales coinciden con los
resultados de esta investigacion, en la que se observa el 80% dicen que si tiene le financiamiento
el impacto positivo en la rentabilidad de su empresa (ver tabla 15) asimismo en cuanto a las causas
de la rentabilidad se observa que el 85% dicen que si obtiene rentabilidad producto de la variacion
de sus existencias y el 15% manifiestan lo contrario (ver tabla N 17) por lo tanto las micro y

pequefias empresas rubro avicolas son unidades productivas rentables.
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V1. Conclusiones

Respecto al objetivo 1

La mayoria de los antecedentes revisados, mencionan que los representantes y propietarios son
por lo general personas que cuentan con edad mas de 30 afios, lo cual coinciden con los resultados
de esta investigacion, asimismo la mayoria tienen como grado de estudio secundaria y nivel
superior, en cuanto al género se puede sefialar que en este estudio en su mayoria son de sexo

femenino es decir el 60% esto se debe por la naturaleza de la actividad.

Respecto al objetivo 2

Segun los antecedentes se afirma que la mayoria de los micro y pequefias empresas vienen
operando en el mercado por mas 5 afios al igual que los micro y pequefias empresas rubro avicolas
de la ciudad de Tingo Maria en la que se observa que el 55% vienen operando ya mas de 4 afios,
asimismo que el 40% del personal vienen siendo capacitados en el tema de mejorar la prestacion
de servicios hacia los clientes.

Respecto al objetivo 3

Todas las unidades econdmicas entre ellas las micro y pequefias empresas coinciden en sefialar
que el capital propio es insuficiente para financiar éptimamente a las empresas, por lo que casi
todos acuden al sistema financiero para obtener recursos financieros en ese sentido casi todos
seflalan que la principal fuente de financiamiento es el externo, es decir de las entidades
financieras tanto de los bancos y de las cajas municipales, al igual que los microempresarios del
rubro avicola en la que sefialan que el principal fuente de financiamiento son de las entidades
financieras tal como sefiala que el 75% manifiesta que el capital es ajeno especialmente de las

entidades financieras.
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Respecto al objetivo 4

Las micro y pequefias empresas dentro de su ciclo de operacion vienen obteniendo utilidades y
rentabilidad financiera dado este resultado positivo hacen que siguen operando en el mercado y
esta mejora de su rentabilidad es debido al financiamiento otorgado, para capital de trabajo en
sus empresas, asimismo para la capacitacion al personal porque son la parte principal para obtener
la rentabilidad de sus empresas, lo cual se evidencia que el 80% dicen que si el financiamiento
tiene impacto positivo en la rentabilidad de su empresa, asimismo en cuanto a las causas de la
rentabilidad se observa que el 85% dicen que si obtiene rentabilidad producto de la variacién de
sus existencias, por lo tanto, las micro y pequefias empresas rubro avicolas son unidades

productivas rentables.
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UNIVERSIDAD CATOLICA LOS ANGELES
CHIMBOTE

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES, FINANCIERAS Y ADMINISTRATIVAS
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD
ENCUESTA APLICADA A PROPIETARIOS, GERENTE Y/O REPRESENTANTE
LEGAL DE LAS MYPE DEL SECTOR COMERCIAL RUBRO AVICOLA DE LA

CIUDAD DE TINGO MARIA, PERIODO -2018.

El presente cuestionario tiene por finalidad recoger informacién de la micro y pequefias empresas
para desarrollar el trabajo de investigacion denominado caracterizacion del financiamiento y
rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector comercio rubro avicolas del distrito de

Rupa Rupa, Tingo Maria, 2018

La informacion que usted nos proporcionara sera utilizada solo con fines académicos y de
investigacion, por lo que se le agradece por su valiosa informacion y colaboracion mediante este

cuestionario.

BNCUBSTATO. . . . oot

Fecha......... l....... Lo,

PERFIL DE LOS PROPIETARIOS

1. ¢Edad de los representantes legales de las Mypes?
a) De 30 a 39 afios b) De 40 a 49 afios

c) De 50 a 59 afos d) De 60 afios a mas

2. ¢(Genero de los representantes legales de las Mypes?
a) Masculino b) Femenino

3. ¢Grado de instruccion de los representantes legales de las Mypes?
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a) Primaria b) Secundaria c) Estudios técnicos d) Universidad
CARACTERISTICAS DE LAS MYPES

4. ¢Cuantos afios se encuentra operando en el en el sector comercio rubro avicolas?
a) 1 afio b) 3afios  c) 4 afios d) Mas de 5 afios

5. ¢(Actualmente con cuantos trabajadores cuenta?

a) 1 a 5 trabajadores d) 6 a 10 trabajadores

c) 11 a 15 trabajadores d) 16 trabajadores a mas

6. ¢Cantidad de cursos capacitados?

a) 1 curso b) 2 cursos c) 3 cursos d) 4 cursos a mas

7. ¢ Tema de capacitacion al personal de las Mypes?

a) Gestion empresarial b) Manejo eficiente del crédito
c) Gestion Financiera d) Prestacion de mejor servicio

VARIABLE 1 FINANCIAMIENTO

8. ¢Cuél es el tipo de financiamiento que tiene su empresa?

a) Propio b) Ajeno

9. ¢Usted acude al sistema bancario para su financiamiento?

a) Si b) No

10. ¢Usted obtiene financiamiento del sistema bancario?

a) Si b) No

11. ¢{Usted obtiene financiamiento externo para sus actividades empresariales?
a) Si b) No

12. ¢Cual es el tipo de crédito que obtiene su empresa?

a) Crédito de consumo b) Créditos Comerciales
c) Créditos Hipotecarios d) Otros

13. ¢Usted en que invirtio el financiamiento obtenido?

a) Capital de trabajo b) Mejoramiento de Local
c) Activos fijos d) Programa de capacitacion

14. En lineas generales ;Como califica el financiamiento para las mypes?
a) Buena b) Regular ¢) Mala
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VARIABLE 2 RENTABILIDAD
15. El financiamiento ¢stiene un impacto positivo en la rentabilidad de su empresa?
a) Si b) No

16. ¢Usted conoce el nivel de ventas mensual de su empresa?
a) Siempre  b) A veces c) No siempre

17. ¢Usted obtiene rentabilidad como producto de su variacion de existencias?
a) Si b) No

18. ¢ Mejoro su rentabilidad por el financiamiento obtenido?
a) Si b) No

19. ¢En qué medida ha mejorado su rentabilidad tras el financiamiento solicitado?
a) Aumentado en 10%

b) Aumentado mas de 10%

c¢) Disminuido en 10%

d)Disminuido mas de 10%

20. ¢Cree Ud. que la rentabilidad de su empresa ha mejorado en los 2 ultimos afios?
a) Si b) No

21. En lineas generales ;Como califica la rentabilidad de las Mypes?
a) Buena b) Regular  c) Mala
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ANEXO 2

RELACION DE LA POBLACION DE AVICOLAS DEL DISTRITO DE RUPA RUPA, SEGUN

LA MUNICIPALIDAD DE LEONCIO PRADO

N RAZON SOCIAL/APELLIDOS Y NOMBRE RAZON COMERCIAL DIRECCION ACTIVIDAD ECONOMICA
1JAURELIA ALVARADO FLORES AVICOLA ALVARADO PUESTO PO- 12 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
2|MARIA ESTHER SANCHEZ SHUPINGAHUA AVICOLA ESTHER MERCADO MODELO ANTIGUO VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
3|MARTHA SANCHEZ SHUPINGAHUA AVICOLA MARTHA MERCADO MODELO ANTIGUO VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
4|JORGE SOLORZANO ARAUJO AVICOLA JORGE MERCADO MODELO ANTIGUO VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
5{MARGARITA OLINDA ALDANA CLEMENTE AVICOLA OLINDA INTERIOR DEL MERCADO MODELO VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
6|HELENA MIRIAM VALVERDE TOCTO AVICOLA HELENA AV. TITO JAIME N° 594 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
7|AURELIA ALVARADO FLORES AVICOLA FLORES PUESTO PO- 12 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
8|AURELIA ALVARADO FLORES AVICOLA FLORES PUESTO PO- 12 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
9]|ORFITA VASQUEZ AMASIFUEN MULTISERVICIOS ANNEL JR. CALLAO N° 409 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS

10{CARMEN ROSA VERGARA MORENO AVICOLA BURGUER GIANCAR ESQ. AV. ALAMEDA PERU /JR. PUCALLPA . VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
11{JUAN CARLOS MELGAR MELGAREJO AVICOLA CARLOS PUESTO PO-04 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
12|TERESA SHUPINGAHUA PANDURO AVICOLA RAYITO MCDO. ANTIGUO PTO.Ne 72 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
13[ERNESTO CUSTODIO YARANGA QUISPE AVICOLA NARANJILLO AV. ALAMEDA PERU N° 190 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
14|PEGGY VARGAS RAMIREZ AVICOLA PEGGY AV. ALAMEDA PERU N° 218 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
15/ADILIA CARDENAS RUIZ COMERCIAL AVICOLA MIRELLA JR. MONZON N° 277 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
16{CORPORACION RAQUELITAS.A.C. CORPORACION RAQUELITA S.A.C. AV. ALAMEDA PERU N* 242 2PISO VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
17|AVICOLA JIMENA E.LR.L AVICOLA JIMENAE.|R.L AV. ALAMEDA PERU N° 218 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
18DISTRIBUIDORA E IMPORTADORA EMILIA S.A.C. DISTRIBUIDORA E IMPORTADORA EMILIA S.A.C. AV. ALAMEDA PERU N° 190 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
19|CORPORACION RAQUELITA S.A.C. CORPORACION RAQUELITA S.A.C. AV. ALAMEDA PERU N° 242 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
20|JEYDI MIRELLA VELA CARDENAS AVICOLA MIRELLA MERCADO MODELO PUESTO PO-13 VENTA DE POLLOS BENEFICIADOS
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ANEXO 3

ENCUESTA: AVICOLA LA GRAN FAMILIA

DE: ALDANA CLEMENTE, OLINDA MARGARITA
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ENCUESTA: AVICOLAJIMENAE.ILR.L

m e
" ‘u‘ w’

I il ol
)I !1 *
MEIEE |

ENCUESTA: AVICOLA PEGGY DE: VARGAS RAMIREZ, PEGGY
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ENCUESTA: COMERCIAL AVICOLA MIRELLA

DE: CARDENAS RUIZ, ADILIA
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ENCUESTA REALIZADA: AVICOLA ALVARADO

DE: ALVARADO FLORES, AURELIA

ENCUESTA REALIZADA: AVICOLA NARANJILLO

DE: YARANGA QUISPE, ERNESTO CUSTODIO
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