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RESUMEN

La investigacion tuvo como objetivo general: Describir las principal es caracteristicas
del financiamiento y la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector
comercio rubro compra y venta de madera aserrada, del distrito de Yarinacocha,
2016. La investigacion fue cuantitativo-descriptivo, no experimental-transversal-
retrospectiva, para € recojo de la informacién se escogié en forma dirigida a 15
microempresarios, cuyos resultados fueron: La mayoria de los representantes de las
Mypes son adultos y tienen entre 26 afios a mas, € 67% son del sexo masculino, €l
53% tienen grado de instruccién secundaria. El 67% tienen més de siete afios en €
rubro empresarial, e 80% son empresas formales, e 80% tienen un trabaador
permanente, € 73% tienen trabagjadores eventuales. La mayoria de las Mypes se
formaron por subsistencia. La mayoria de las Mypes se autofinancian, solo € 40% se
financia con terceros, siendo estas con 67%, los créditos fueron a largo plazo, cuyos
montos fueron més de $/.20,000.00 y lo invirtié en compra de madera. El 60% no
precisasi su rentabilidad mejoro en |los Ultimos afios gracias al financiamiento.
Finalmente, se recomienda a los micro empresarios del rubro compra y venta de
madera aserrada asesorarse en temas de indicadores de gestion, sobre todo
capacitarse al momento de acceder a un crédito financiero; puesto que, para
conseguir rentabilidad hay que comprender qué; la rentabilidad es la medida del
rendimiento que en un determinado periodo de tiempo producen los capitales
utilizados en el mismo; por lo tanto es de vital importancia comprender ello para que
la empresa se mantenga en € tiempo.

Palabras clave: Financiamiento, rentabilidad, Mypes.
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Abstrat

The genera objective of the research was to: Describe the main characteristics of
financing and the profitability of micro and small enterprises in the trade sector,
purchase and sale of sawn wood, from the district of Yarinacocha, 2016. The
research was quantitative-descriptive, not experimental- cross-retrospective, for the
collection of information was chosen in a targeted way to 15 microentrepreneurs,
whose results were: The magjority of the representatives of the Mypes are adults and
are between 26 years old, 67% are male, the 53% have a secondary level of
education. 67% have more than seven years in the business sector, 80% are formal
companies, 80% have a permanent worker, 73% have casual workers. The magjority
of Mypes were formed by subsistence. Most MSEs are self-financing, only 40% is
financed with third parties, with 67%, the credits were long-term, whose amounts
were more than §.20,000.00 and invested in wood purchases. 60% do not know if
their profitability improved in recent years thanks to financing.

Finaly, it is recommended to the micro entrepreneurs of the purchase and sale of
sawn wood sector to be advised on issues of management indicators, especialy to be
trained a the moment of accessing a financial credit; since, in order to achieve
profitability, it is necessary to understand what; profitability is the measure of the
performance that in a certain period of time produced the capita used in it;
Therefore, it is vital to understand this in order for the company to maintain itself
over time.

Keywords: Finance, profitability, Mypes
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|. INTRODUCCION

El mundo esta atravesando grandes cambios y cada vez con més frecuencia
se habla de la globalizacion como una especie de "destino manifiesto™ haciael que
toda la humanidad, sin importar el origen, ocupacion, actividad profesional o
econdémica, debe dirigirse y las microempresas (en adelante Mypes), no son genas
aello.

En esa misma linea, Quintana & Bautista (s.f.), en “El financiamiento y
desarrollo de las pymes en Alemania, como modelo de desarrollo econémico,
politico y organizacional para las pymes en el Perd”, manifiesta que existen
obstaculos y problemas en la Union Europea en e ambito del desarrollo
empresarial. Entre ellos, resaltan los siguientes. falta de acceso a capital para
proyectos arriesgados, falta de personal calificado, acceso atecnologia, entorno de
derecho de propiedad complejo y costoso, entre otros. Sin embargo, en e caso
demén, e Ministerio Federal de Economia y Tecnologia aemén (BMWi) ha
establecido siete puntos especificos respecto a las pymes. innovacion;
profesionales y mano de obra calificada; creacidn y sucesiones de la empresa;
oportunidades de negocio y mercados en € extranjero; financiacion; materias
primas, eficiencia energéticay de materiales; y reduccion de la burocracia.

Agrega Quintana y otros, una caracteristica fundamental de las pymes en
ese pais es que suelen ser mas grandes e internacionales que la media europea. Sin
embargo, parala Union Europea, eraimportante que haya uniformidad en tamafio,
puesto que los impactos que pueden generar serian desiguales en cada uno de los

paises que la conforman. En esa linea, es importante resaltar que las pymes en



Alemania tienen una importancia significativa en relacion con las medianas y
grandes empresas, y que tienen alin mas ventajas.

También, Neira (2016), en “Inclusion financiera de las Pymes en el
Ecuador”, sostiene que las PYMES constituyen un segmento importante de los
actores econdémicos de las economias en desarrollo y particularmente en Ecuador
se ha determinado que a pesar de representar e 9,3% del total de empresas
registradas en al ano 2014, registran e 34% del tota de empleados afiliados a la
seguridad social, de ahi laimportancia de implementar politicas para su desarrollo
e incluson financiera. Sin embargo, se evidencia que cumple un rol
complementario en los segmentos productivos, PYMES y microcrédito. Asi, la
banca publica orienta sus colocaciones a crédito productivo en mayor proporcion,
atasas més bajas y a plazos més largos que la banca comercial.

Concluye Nera, la banca regional ha jugado un papel importante en la
implementacion de productos y servicios orientados a las PYMES, asi como en €
financiamiento a la banca publica y privada para atender especificamente al
segmento de las PYMES. Sin embargo, es necesario lineas de crédito de mayores
montos y a plazos mas largos. Si bien e financiamiento es una limitacién para el
desarrollo de las PYMES, esto es parte de una problemética integral que afronta
este segmento, gque carece de politicas especificas por parte del estado en términos
de fomento de la innovacion y mejoramiento de productividad, promocion de
exportaciones, asistencia técnica, programas de asesoramiento de desarrollo
empresarial que generan bienes publicos para las PYMES, como servicios de
desarrollo del negocio, mejora de la contabilidad y otros servicios no financieros

gue se pueden implementar descentralizadamente.



Igualmente, € Ingtituto de Incidencias Ambientales (2009), en “Desafios y
oportunidades para las micro, pequefias y medianas empresas forestales de
Guatemala”, las comunidades indigenas y campesinas vienen manejando sus
bosques desde tiempos inmemoriales y han logrado, cada vez mas, € acceso legal
a los recursos; pero no es sino recientemente que han empezado a conformar
pequefias y medianas empresas forestales que permiten agregar valor a los
productos maderables y no maderables del bosque. Las pequefias empresas
representan una opcidn promisoria para contribuir a la reduccion de la pobreza 'y
la conservacion de los recursos mediante e manejo sostenible de los bosques.

Continua, € Instituto de Incidencias Ambientales, las pequeiias empresas
forestales generan riqueza a nivel local, ayudan a proteger los recursos localesy a
asegurar la responsabilidad ambiental, fomentando la creatividad y ayudando a
preservar las culturas indigenas y los nichos de mercado. EI niUmero de pequeiias
empresas gque se crean en los paises en desarrollo es ato, pero e reto esta en
mantenerlas en activo y de forma sostenible. Estas empresas se enfrentan a
problemas como |a existencia de una burocracia excesiva, politicas y normativas
inestables, inseguridad en los derechos de propiedad de la tierra, escaso poder de
negociacion, capacidades de gestion insuficientes y dificultad de acceso créditos,
informacion de mercado y tecnologia.

Agrega, @ Instituto de Incidencias Ambientales, el BID estima que & 70 por
ciento de los empleos en Guatemala es generado por las empresas informales.
Estadisticas de los afios 1999 y 2006 sefialan que en € pais existen mas de 4 600
empresas relacionadas con e sector forestal, pero las cifras no establecen la

proporcion de MIPYMES que la conforman. Estas cifras no dan cuenta de la



proporcién de actividades empresariales que funcionan en e sector informal. En
Guatemala El Instituto Nacional de Bosques (INAB) reconoce la importancia que
las MIPYMES forestales tienen en la economia nacional, sobre todo en e &aea
rural. Como también reconoce que, debido a sus caracteristicas, estas empresas
enfrentan una serie de obstaculos de naturaleza econdémica, legal, institucional,
administrativa, productiva, crediticia, de capacitacion e informacion.

Agrega, @ Instituto de Incidencias Ambientales Es por ello que el Programa
Forestal Nacional, enmarcado dentro del INAB, ha venido realizando iniciativas
de apoyo alas asociaciones comunitarias de micro y pegquefias empresas en varios
temas como € fortalecimiento de la educacion forestal y la capacitacion técnica.
Asimismo, e PFN ha favorecido € didogo y la participacion de asociaciones
comunitarias forestales, en & ambito de sus foros regionales de didogo,
encarnados por las Mesas de Concertacion regionales, distribuidas en las 9
regiones administrativas del INAB.

Asimismo, el Ministerio de Agricultura y Riego (2015) “Lineamiento de
politicas de inversion pablica en desarrollo forestal”, precisa que en el Perq, el
sector forestal a pesa de ocupar casi el 60% del territorio nacional, no contribuye
en forma significativa ala economia dd pais, pues acanzatan solo el 1.1% (1,700
millones de ddlares al 2010) del Producto Bruto Interno (PBI), mucho menor alo
registrado por Chile (2.6% del PBI), Bolivia (2.7%), Ecuador (2.3%), paises de
menos extension de bosque.

Concluye e Ministerio de Agricultura y Riego, las comunidades nativas
poseen cerca de 13 millones de hectéreas de bosques bajo dominio, de las cuales

una parte es aprovechada comercialmente en alianzas con empresarios, y son la



segunda fuente mas importante de produccion de madera amazonica, después de
las concesiones.

Es mas, Pérez (2011), en “Estudios de mercado de cedrela odorata en
Bolivia, Brasil y Pert”, manifiesta que, en Per0, las empresas de mayor venta en
el mercado domeéstico tienen también buen posicionamiento en e mercado
internacional; en el afo 2008, seis de estas empresas participaron con € 63% del
valor total de exportaciones de madera aserrada de cedro por € puerto El Callao.
En Bolivia, ocho empresas comercializadoras participaron con € 67% del
volumen total de exportacion de madera aserrada, principalmente por e puerto de
Arica (Chile). En Brasil, las empresas exportadoras de productos aserrados de
cedro también exportan otros productos, en particular pisos, y principalmente por
el puerto Belem (Para).

En esa misma linea, Aspilcueta (2015), en “Mypes en el Per(”, precisa que
nadie duda que una de las formas que tiene € Estado de promover e empleo es a
través de la legislacion. Por ello, el Estado ha establecido un marco normativo
promotor de la Mype, a fin de que los sobrecostos laborales, los costos de
transaccion, y la carga tributaria no frenen su formalizacion y crecimiento.

Por otro lado, pasando al ambito local, en € distrito de Y arinacocha existe
una gran variedad de micro y pequefias empresas distribuidas en distintos sectores
como es el comercio, servicio; dentro de estos destaca el sector comercio rubro
compra y venta de madera aserrada, que cubre la demanda local, naciona e
internacional. Muchas de estas Mypes se encuentran en € distrito de,

Y arinacocha.



Lineas arriba se ha demostrado la importancia que tienen e financiamiento
en el desarrollo y crecimiento de las micro y pequefias empresas, en cuanto a
rentabilidad y competitividad. Sin embargo, a nivel del ambito de estudio se
desconocen las principales caracteristicas del financiamiento. Por gemplo, se
desconoce s dichas Mypes acceden a no a financiamiento, si o hacen, a qué
sistema financiero recurren, qué tipo de interés pagan, si son rentables, etc. Por
todas estas razones, €l enunciado del problema de investigacion es e siguiente:
¢Cuales son las principales Caracteristicas del financiamiento y la
rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector comercio rubro
compray venta de madera aserrada del distrito de Yarinacocha, 20167?
Para dar respuesta al problema enunciado, nos planteamos el siguiente objetivo
general: Determinar y describir las principales caracteristicas del financiamiento y
la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector comercio rubro
compray venta de madera aserrada del distrito de Y arinacocha, 2016.
Para poder conseguir el objetivo general, no hemos planteado los siguientes
objetivos especificos:
a) Describir las principales caracteristicas de los representantes legales de las
micro y pequefias empresas del ambito de estudio.
b) Describir las principales caracteristicas de las micro y pequefias empresas del
ambito de estudio.
c) Describir las principales caracteristicas del financiamiento de las micro y
pequefias empresas del ambito de estudio.
d) Describir las principales caracteristicas de la rentabilidad de las micro y

pequeiias empresas del ambito de estudio.



Finalmente, esta investigacion se justifica, segun alo que manifiesta Tello
(2014), en “Importancia de la micro, pequefias y medianas empresas en €
desarrollo del pais”; manifiesta que las Mypes evidencian su importancia desde
distintos angulos. En primer lugar, es una de las principal es fuentes de empleo. En
segundo lugar, puede potencialmente constituirse en apoyo importante a la gran
empresa resolviendo algunos cuellos de botella en la produccion. Con ello se da
oportunidad a que personas sin empleo y de bajos recursos econdmicos puedan
generar su propio empleo, y asi mismo contribuyan con la produccién de la gran
empresa.

Agrega Tello, manifiesta que, en € Per(, segun las estadisticas del afo
2012 manegjadas por € Ministerio de la Produccién, la microempresa representa
94,2% (1°270,009) del empresariado nacional, la pequefia empresa es el 5,1%
(68,243 empresas) y la mediana empresa el 0,2% (2,451 empresas). Asi mismo,
las empresas con ventas menores o iguales a 13 UIT representan € 70,3% del
tgido empresarial formal, y en & extremo superior, las empresas con ventas
mayores a 2,300 UIT representan tan solo € 0,6%. Ello reflgja que la mayor parte
de la poblacién peruana se encuentra laborando para una microempresa.

Estas estadisticas pueden tener diferentes explicaciones, sin embargo,
desde nuestra perspectiva es posible que estas diferencias significativas respecto a
la productividad de la poblacion econdmicamente activa (PEA) aparentemente es
muy bagja en las micro y pequeiias empresas respecto de las medianas y grandes
empresas, quiza se deba a la fata de financiamiento, falta de capacitacion, falta de
asistencia técnica, etc. Es por ello que desde nuestra perspectiva es muy

importante comenzar a conocer en forma objetiva las principales caracteristicas



del financiamiento y la rentabilidad de las Mypes, tanto a nivel nacional, regional
y local. Aqui hay un problema de rendimiento y productividad, es posible que esta
brecha se deba a la falta de financiamiento, apoyo tecnolégico. Por |o tanto, seria
importante conocer a qué se debe la baja productividad de las Mypes. Seré por la
falta de financiamiento, por lafaltade rentabilidad, etc.

Finalmente, la investigacion se justifica porque servird de medio para
obtener mi titulo de contador publico y para que la Universidad Catdlica los
Angeles de Chimbote Filia Pucalpa, mejore sus estandares de calidad
establecidos por la nueva ley universitaria, a permitir y exigir latitulacion de sus
egresados a través de la elaboracion y sustentacion de trabajos de investigacion

(tesis).

.REVISION DE LA LITERATURA

2.1. Antecedentes

2.1.1. Internacional

Benito & Platero (2015), en su investigacion “Las microempresas en
tiempos de crisis: Andlisis de la formacion, la experiencia y la innovacion”,
precisa que, en Espaia, al igua que Grecia, Portuga o Italia, es hoy en dia
uno de los paises europeos con menos previsiones de crecimiento econdémico
y con més tasa de paro de la Unién Europea. Su tgiido empresarial, a
diferencia de otros paises como los nérdicos 0 centroeuropeos, viene
caracterizado por €l protagonismo de empresas de muy reducida dimension
con una media de 1-3 empleados. Estas empresas se caracterizan actualmente

por € constante cierre de sus negocios y por la destruccién de empleo.



Agrega, Benito y otros, € nivel formativo de los directivos y
empresarios tiene un efecto positivo sobre el rendimiento del capital humano
de los trabgjadores. La formacion académica de quienes dirigen la empresa es
un determinante positivo en la adopcion de innovaciones que permite tener
una mayor capacidad innovadora y, por tanto, una mayor capacidad para
afrontar unacrisis. El capital humano, su nivel educativo, los conocimientosy
las habilidades de que disponen las personas son un factor clave para la
competitividad de una economia y, mas en concreto, de una empresa en
tiempos dificiles.

Continua, Benito y otros, propone como area de mejora € estudio en
profundidad de ratios financieros para poder trabgjar de forma mas
cuantitativa y objetiva los efectos de la crisis en los resultados (ventas,
rentabilidad econdmica, cuota de mercado, etc.) de las microempresas.
Igualmente, puede intentar profundizarse en las variables de tal forma que
puedan cuantificarse, como, por g emplo, cuantificar €l gasto en investigacion
y desarrollo redizado por las microempresas estudiadas en estos afios de
crisis. La permanencia en e mercado no aparece en e modelo como una
variable influyente, sin embargo, esto puede ser debido a que, en e modelo,
la muestra utilizada se caracteriza por ser estar formada como se ha indicado
en parrafos anteriores, mayoritariamente, por empresas consolidadas y, por
este motivo, este dato puede estar sesgado.

2.1.2 Latinoamericano
Igualmente, Ardstegui (2013), en su tesis de maestria titulada

“Determinacion del comportamiento de las actividades de financiamiento de



las pequefias y medianas empresas”; En Argentina. Tuvo como objetivo:
Determinar e comportamiento de las actividades de financiamiento de las
pequefias y medianas empresas”. El tipo de investigacion fue no
experimental-exploratoria-cualitativa-transversal, por medio del método de
cuestionarios entregada a cada director de cada pequefia y mediana empresa
encuestada, con € objetivo de establecer |a informacion que sirvié de base
para e andlisis de los datos. Cuyos Resultados son: Se identificd que los
empresarios encuestados, consideraron que la disposicion a futuro de la
demanda interna, empeorara.

Agrega Arostegui, existe una aceptacion y sustento de sus creencias
por sus experiencias vividas, dando asi, una mirada negativa sobre sus
decisiones en cuanto a continuidad y por lo tanto a los mecanismos de
financiacion. A través del relato de los entrevistados se concluyo que existen
problemas de confianza sobre el acceso al crédito y por ese motivo repercute
en la conducta que éste presenta y la manera de relacionarse con €
endeudamiento a corto, mediano y largo plazo. Lo gue legitima su conducta
frente alos vaivenes de la economia que ellos viven diariamente.

Continua Arostegui, frente a las necesidades de financiamiento, los
entrevistados coincidieron en que las inversiones en activos fijos y en capital
de trabgjo, son los més requeridos para su subsistencia frente a las
transformaciones que tiene el mercado segln sus experiencias. Estas, les han
permitido cambiar su postura frente a relaciones posteriores e identificar los
problemas de financiacion que han sufrido en los afios anteriores. Durante la

interaccion con los sistemas de financiacion que son parte de sus necesidades
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diarias, los encuestados ratificaron que la mayor conveniencia radica en
utilizar el crédito bancario y € descuento de cheques como su mayor fuente
de financiamiento. Otra tendencia que se obtuvo en este estudio da a entender
gue la mayoria de los entrevistados no utilizan mecanismos de leasing o
factoring para sus operaciones de financiacion. Es trascendental remarcar
estos dos puntos en especial ya que, dado sus vinculos con las entidades
bancarias, es importante demostrar que solo ven a dichas entidades para
financiarse mediante créditos bancarios y no para utilizar otras herramientas
gue pueden facilitarles.

Agrega Arostegui, se verificd que los resultados en lo referente a
politicas estatales de financiacion mediante capacitacion para las pequefias y
medianas empresas 0 algun otro programa estatal no son utilizados por las
empresas encuestadas. Esto demuestra que algunas de las herramientas
presentadas por el estado no son tenidas en cuenta 0 no son bien informadas
dando alugar que los empresarios las desconozcan en su gran mayoria.

Concluye Arostegui, esta investigacion a pesar de tener como objeto
de estudio una muestra pequefia concuerda con algunos resultados obtenidos
en otras investigaciones relacionados con el tema de este trabgo. Es
fundamental que a las Pequefias y Medianas Empresas se les debe “reconocer
gue son un componente fundamental para €l crecimiento econémico, la
creacion de empleos y la reduccion de la pobreza, siendo muy importante
cualquier trabajo realizado en pro del meoramiento de la situacion que

actual mente enfrentan.
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Asimismo, Rocha (2011), en su tesis de maestria “Estrategias de
financiamiento de las pymes de la industria de alimentos, subsector panadero
de Valledupar, Colombia”. Tuvo como objetivo el andlisis de las estrategias
de financiamiento de las Pequefias y Medianas Empresas (PYMES), de la
industria de aimentos, subsector panadero de Valedupar Colombia, la
poblacion esta referida a 12 empresas que relinen las caracteristicas del
subsector. La investigacion fue de tipo descriptiva, con disefio de campo, no
experimental y transeccional. Para recopilar la informacion se disefio un
cuestionario congtituido por 31 items con opcién de respuesta variable y
escala modificada Lickert, el cual fue validado por expertos, la fiabilidad se
calculé mediante el estadistico Alpha de Cronbach, que registré un valor de
0,879 y fue aplicado a los informantes clave de la totalidad de la poblacion
estudiada. Los resultados fueron contrastados con la teoria de estructura
financieray racionamiento de crédito en mercados imperfectos.

Concluye, Rocha evidencia que las empresas emplean estrategias
conservadoras de financiamiento y no realizan estudios del impacto de dichas
estrategias sobre € riesgo y rendimiento. La seleccion de instrumentos esta
asociada a la capacidad de generacion de fondos, observandose la preferencia
por financiamiento interno, aportes de los socios y préstamos a entidades
bancarias, de acuerdo a la teoria de la jerarquia de financiamiento y de
informacién asmétrica. No se encontré vinculacion entre la mezcla de
financiamiento y e valor de la empresa. Entre los factores de limitantes del
financiamiento externo se encuentran las condiciones del mercado financiero

colombiano.
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2.1.3 Nacional

Tambien, Mantilla (2011), en su tesis “Caracterizacion del
financiamiento, la capacitacion y la rentabilidad de las MYPESs del sector
industrial-rubro confecciones de prendas de tela deportivas del distrito de
Trujillo, periodo 2009-2010”, cuyo objetivo general fue: describir las
principales caracteristicas del financiamiento, la capacitacion y larentabilidad
de las Mypes del sector industrial en e rubro confecciones de prendas
deportivas de tela del distrito de Trujillo, periodo 2008 - 2009. La
investigacion fue de tipo descriptivo y para la reaizacion se escogié una
muestra 20 de Mypes de una poblacion de 20 empresas; a quienes s e les
aplico un cuestionario de 23 preguntas, utilizando |a técnica de la encuesta.

Agrega Mantilla, se obtuvo los siguientes resultados. Respecto a los
empresarios. De los empresarios encuestados manifestaron que: e 95% son
adultos, e 60% son del sexo femenino y e 65% poseen instruccidn
secundaria completa. Respecto a financiamiento. Los empresarios
encuestados manifestaron que: e 16.67% recibieron su crédito de la banca
comercial (Sistema bancario) y € 91.67% manifestaron que € crédito
financiero que obtuvieron lo invirtieron en capital de trabgjo. Respecto a la
capacitacion: Los empresarios encuestados manifestaron que: € 60%
manifestaron que participaron en un curso de capacitacion en los dos Ultimos
anos y e 30% manifestaron que participaron en e curso de mango
empresarial.

Concluye Mantilla, respecto a las Mypes y los trabgadores. Los

empresarios encuestados manifestaron que: € 95% tienen més de tres afios
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dedicados a rubro, & 100% de encuestados poseen de dos a siete empleados,
el 65% manifestaron que € personal de sus Mypes si recibié agun tipo de
capacitacion y € 100% manifestaron que las capacitaciones si son una
inversion. Respecto alarentabilidad empresarial: El 100% de |os empresarios
encuestados manifestaron que la rentabilidad de las Mypes si ha megjorado en
los dos ultimos afios y € 100% manifestaron que la rentabilidad de sus
Mypes no disminuyo en los dos Ultimos afios.
2.1.4 Regional

Ademas, Calvo (2016), en su tesis “Caracterizacion del
financiamiento de las micro y pequefias empresas del sector comercio rubro
compra y venta de madera aserrada de la Provincia de Ucayali, distrito de
Contamana, 2016”, cuyo objetivo general fue determinar y describir las
principales caracteristicas del financiamiento de las micro y pequefias
empresas del sector comercio rubro compray venta de madera aserrada de la
provincia de Ucayali distrito de Contamana, 2016. Se ha desarrollado usando
la Metodologia tipo cuantitativo — nivel descriptivo, disefio no experimental-
transversal-retrospectiva, para llevar a cabo la investigacion se escogié una
muestra representativa de 16 micro empresas del sector comercio, rubro
compra y venta de madera aserrada ubicadas en e distrito de Contamana, la
técnica utilizada fue la encuesta y € instrumento € cuestionario pre
estructurado con 20 preguntas relacionadas a la investigacion, del cua se
obtuvo como principal es resultados |os siguientes:

Concluye Calvo, del 88% su edad fluctia entre los 26 a 60 afios, €l

69% son del sexo masculino. El 100% posee trabagjadores permanentes y
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eventuales; el 69% se formd por subsistencia. Del crédito recibido el 60% lo
invirtié en mercaderia
2.1.5Local

Es méas, Galvez (2011), en su tesis “Caracterizacion del
financiamiento, la capacitacion, la competitividad y la rentabilidad de las
micro y pequefias empresas del sector pesguero-rubro piscigranjas de Paco y
Gamitana, del distrito de Calleria-periodo 2009-2010”, cuyo objetivo general
fue describir las principales caracteristicas del financiamiento, la
capacitacion, la competitividad y rentabilidad de las Mypes del sector
pesquero - rubro piscigranjas de Paco y Gamitana del distrito de Calleria,
periodo 2009-2010. La investigacion fue descriptiva, para llevarla a cabo se
escogio en forma dirigida una muestra de 7 microempresas de una poblacion
de 10, a quienes se les aplico un cuestionario de 32 preguntas, utilizando la
técnica de la encuesta.

Continua Galvez, se obtuvo los siguientes resultados. Respecto a los
empresarios y las Mypes. Del 100% de los empresarios encuestados. El 86%
manifestaron que su edad fluctia entre 26 a 60 afios, € 71% son de sexo
masculino y e 43% tienen grado de instruccion superior universitaria
completa. Asi mismo, las principales caracteristicas de las Mypes del ambito
de estudio son: e 72% tienen més de tres afos en € rubro empresaria y €
71% poseen mas de tres trabajadores permanentes.

Agrega Géavez, respecto a financiamiento: Los empresarios
encuestados manifestaron que: e 100% del financiamiento que obtuvieron

fue de entidades bancarias y & 100% gue recibieron créditos en |os afios 2009
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y 2010, no precisaron en qué invirtieron sus créditos. Respecto a la
capacitacion: Los empresarios encuestados manifestaron que: € 29%
recibieron una capacitacion en los dos ultimos afios, e 100% manifestaron
gue su persona si recibieron capacitaciones y €l 90% consideran que la
capacitacion si es una inversion. Respecto a la competitividad: Los
empresarios encuestados manifestaron que: € 71% han meorado sus
procesos de compra— venta, €l 71% han mejorado 10s servicios de atencion al
cliente y el 86% se han preocupado por mejorar la calidad de los productos
gue vende.

Concluye Galvez, respecto a la rentabilidad: EI 100% manifestaron
gue la capacitacion de sus empresas si ha mejorado la rentabilidad de sus
empresas y € 86% manifestaron que la rentabilidad de sus empresas s ha
mejorado en los dos ultimos afnos.

Abundando en la Opinién, Ibarra (2015), en su tesis “Incidencia del
financiamiento y la capacitacion en la rentabilidad de las micro y pequefias
empresas del sector comercio rubro compra y venta de madera aserrada del
distrito de Manantay, 2015”, cuyo objetivo general fue determinar la
incidencia del financiamiento y la capacitacion en larentabilidad de las micro
y pequeiias empresas del sector comercio rubro compra y venta de madera
aserrada del distrito de Manantay, 2015. Se ha desarrollado usando la
Metodologia tipo cuantitativo — nivel descriptivo, disefio no experimental-
transversal-retrospectiva, para llevar a cabo la investigacion se escogié una
muestra representativa de 16 micro empresas del sector comercio, rubro

compra y venta de madera aserrada ubicadas en e distrito de Manantay, la
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técnica utilizada fue la encuesta y € instrumento e cuestionario pre
estructurado con 20 preguntas relacionadas a la investigacion.

Concluye Ibarra, se obtuvo los siguientes resultados. Del 88% su edad
fluctUa entre los 26 a 60 afios, e 69% son del sexo masculino, € 100% posee
trabajadores permanentes y eventuales; el 69% se formd por subsistencia. Del
crédito recibido el 60% lo invirti0 en mercaderia. EI 60% no recibio
capacitacion al acceder al crédito; € 100% considera a la capacitacion como
inversion; e 100% considera ala capacitacion relevante. El 63% no precisa si
el financiamiento mejoré su rentabilidad empresarial; €l 56% no precisas la
capacitacion mejord su rentabilidad.

Finalmente, Cabrera (2015), en su tesis “Caracterizacion del
financiamiento, la capacitacion y la rentabilidad de las micro y pequefias
empresas del sector agrario — rubro camu camu, del distrito de Y arinacocha,
2015”, cuyo objetivo general fue describir las principales caracteristicas del
financiamiento, la capacitaciéon y la rentabilidad de las Mypes ddl sector
agrario-rubro camu camu del distrito de Y arinacocha 2015. La investigacion
fue cuantitativa-descriptiva, para € recojo de la informacién se escogi6 en
forma dirigida a 10 Mypes, a quiénes se les aplicd un cuestionario de 23
preguntas cerradas, aplicando la técnica de la encuesta.

Agrega Cabrera, se obtuvo los siguientes resultados: En cuanto a los
las caracteristicas de los empresarios: El 90% de los representantes legales de
las Mypes estudiadas son adultos; el 100% son del sexo masculino, € 60%
tiene secundaria incompleta. En cuanto a las caracteristicas de las Mypes: El

70% indicaron que tienen de tres a siete afos en la actividad empresarial y €
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2.2.

rubro; & 100% posee en promedio mas de tres trabajadores permanentes; el
100% manifestaron que la formacion de las Mypes fue por subsistencia
Respecto a financiamiento: El 80% declararon como inversion a la
capacitacion; e 90% consideran a la capacitacion relevante; e 60% de sus
trabajadores se capacitaron en temas relacionados a sembrio y cuidados de
las plantas de camu camu. Respecto a la rentabilidad: EI 70% manifestd que
larentabilidad de sus empresas no ha mejorado en los Ultimos afios.

Concluye Cabrera, € 100% de las Mypes estudiadas financian su
actividad empresarial con autofinanciamiento, e 70% S capacita a su
personal y la mayoria no son Rentables.

Bases Tedricas
2.2.1. Teoriasdel financiamiento

Muchos son los autores que explican la teoria del financiamiento, asi
tenemos a Escobedo (2014), quien en su investigaciéon: “Evolucién de la
teoria sobre estructura financiera éptima en las empresas”, sostiene que Las
primeras proposiciones de relevancia en el contexto de mercados perfectos
(dividendos constantes, distribucion de todos los beneficios, inexistencia de
pagos impositivos, estructura de capital con obligaciones y acciones
solamente, expectativas sobre las utilidades futuras homogéneas para los
inversionistas, inexistencia de costos de transaccion, informacion gratuita y
disponible, sin costos de agencia ni de quiebra) pertenecen a la llamada tesis
tradicional, denominada de tal forma porque son teorias precedentes a las de
Modigliani y Miller. La estructura financiera Optima segin esta posicion,

seria aquella que estuviera formada en su totalidad por deudas, 10 que
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constituye un absurdo, ya que toda sociedad necesita un capital propio
minimo por razones legales y funcionales, tampoco los acreedores
concederian créditos a una empresa sin patrimonio, por lo que la posicion de
la Utilidad Neta es mas teorica que practica. “Un uso moderado de la deuda
aumentaba el valor de la empresay disminuia el costo de capital, apartir de la
|6gica expresada anteriormente.

Agrega Escobedo, aumentar la deuda incrementa e riesgo de
insolvencia y tanto acreedores como accionistas, al exigir compensacion y
contribuir a incremento del costo de capital, provocan que se disminuya €l
valor de la entidad. Por tanto, existe una EFO que & administrador financiero
deberia encontrar de acuerdo con una combinacion Optima entre deuda y
patrimonio (Durand, en 1957).

Como se puede apreciar, los planteamientos financieros solo tienen
validez en un ambiente financiero ideal, o sea, donde € mercado es perfecto,
pues de lo contrario se estarian obviando costos adicionales que se deben
tener en cuenta para e céculo de la Estructura Optima de Capital. En la
realidad los mercados presentan imperfecciones, por lo que dicha teoria ha
sido objeto de grandes criticas. Ademés, estateoriano logra explicar €l efecto
del endeudamiento sobre €l vaor de la empresa ni € costo del capita y se
enfrasca en discusiones sobre aspectos como € sector en € que se sitta la
empresa, edad de la misma, prestigio de sus dirigentes y condiciones del
mercado.

Continua Escobedo, la teoria de Modigliani y Miller (MM) en 1958.

Esta presenta un sentido totalmente contrario a de la existencia de una EFO,
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afirmando la irrelevancia de las decisiones de financiamiento sobre el valor
de la empresa, fundamentada mediante tres proposiciones y rigurosos
supuestos. En genera plantea que tanto € valor tota de mercado de una
empresa como su costo de financiamiento son independientes de su estructura
financiera, por tanto, la politica de endeudamiento de la empresa no tiene
ningun efecto sobre los accionistas 0 € valor de la empresa.

En la primera proposicion Modigliani y Miller (1958) plantearon: El
valor de la empresa solo dependera de la capacidad generadora de renta de
sus activos sin importar en absoluto de donde han procedido los recursos
financieros que los han financiado, por tanto, asi lo demuestran, el valor total
de la empresa y su costo de capital son independientes de la estructura de
capital, luego en su segunda proposicion, plantearon y demostraron que la
rentabilidad esperada de las acciones ordinarias de una empresa endeudada
crece proporcionalmente a su grado de endeudamiento Luego, en la tercera
proposicion afirmaron que las decisiones de inversion pueden redizarse de
forma independiente de las decisiones de financiacion, es decir, si € proyecto
de inversion es malo, o bueno, lo sera independientemente de la estructura de
capital de laempresa.

Continua Escobedo, las propuestas que presentan Modigliani y Miller
(MM) justificaron muy bien tedricamente lairrelevancia de una razon optima
de endeudamiento. Si bien es cierto que logran demostrar la validez de su
teoria, resulta que los supuestos utilizados para demostrar la tesis solo son
validos en lateoria, pues |los mismos se basan en € proceso de arbitraje de los

mercados financieros, que es en lo que asegura fundamentar la validez de su
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tesis y en e supuesto de los mercados perfectos. Son varios los criterios
posteriores que, sin demeritar la validez de las fundamentaciones realizadas,
cuestionaron la base de las que se sirvieron MM para validar su teoria. Para

Stiglitz (1969) uno de los puntos més criticos de los argumentos de MM es €l

suponer que los bonos emitidos por individuos y empresas estan libres de

riesgo de impago, ademas, dicho riesgo es diferente en las empresas y las
personas y no es e mismo para diferentes empresas, todo depende del
respaldo que tengan y de las condiciones del mercado.

a) Teoria de Modigliani y Miller M&M. Los planteamientos anteriores
sirvieron de base a Modigliani y Miller para enunciar su teoria sobre la
estructura de capital en 1958, los cuales suponen que € costo del capital
medio ponderado y €l valor de la empresa son totalmente independientes
de la composicion de la estructura financiera de la empresa; por tanto, se
contraponen a los tradicionales. MM parten de varios supuestos y
argumentan su teoria a través de tres proposiciones.

Proposicion |: Brealey y Myers (1993: 484), afirman a respecto:
“El valor de la empresa se refleja en la columna izquierda de su balance a
través de los activos reales; no por las proporciones de titulos de deuda y
capital propio emitidos por la empresa”. Segun esta proposicion la politica
de endeudamiento de la empresa no tiene ningun efecto sobre los
accionistas, por lo tanto, el valor total de mercado y €l costo de capita de
la empresa son independientes de su estructura financiera.

Proposicion |1: Brealey y Myers (1993: 489), plantean sobre ella:

“La rentabilidad esperada de las acciones ordinarias de una empresa
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b)

endeudada crece proporcionamente a ratio de endeudamiento, expresada
en valores de mercados”. Este crecimiento se da siempre que la deuda sea
libre de riesgo. Pero, si € apalancamiento aumenta el riesgo de la deuda,
los propietarios de ésta demandaran una mayor rentabilidad sobre la
deuda. Lo anterior hace que la tasa de crecimiento de la rentabilidad
esperada de | as acciones disminuya.

Proposicion I11: Fernandez (2003: 19), plantea: “La tasa de
retorno requerida en la evaluacion de inversiones es independiente de la
forma en que cada empresa esté financiada”. Esta proposicién es un
corolario de las dos anteriores. Es decir, cualquier empresa que trate de
maximizar la riqueza de sus accionistas habra de realizar solamente
aquellas inversiones cuya tasa interna de rentabilidad sea al menosigual al
costo de capital medio ponderado, independientemente del tipo de recurso
utilizado en su financiacion.

Lateoriatradicional dela estructurafinanciera

Teoria tradicional sobre la estructura financiera propone la existencia de
una determinada combinacion entre recursos propios y ajenos que define la
estructura Optima EFO. Esta teoria puede considerarse intermedia entre la
posicion “RE” y “RN”. Durand en 1952 public6 un trabajo donde defendid
la existencia de una determinada EFO en base a las imperfecciones del
mercado. La teoria tradicional no tiene un basamento tedrico riguroso,
pero ha sido defendida por empresarios y financieros, sin olvidar que la

EFO depende de varios factores, como son: € tamafio de la empresa, €
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sector de la actividad economicay la politica financiera de la empresa; €l
grado de imperfeccion del mercado y la coyuntura econdémica en general.
c) Teoriadelaagenciaen 1976 por Jensen y Meckling.

Esta teoria surge debido alos conflictos de propiedad que se generan entre
accionistas y administradores cuando existen bagos niveles de
endeudamiento; pues puede que los administradores tomen decisiones que
no contribuyan a elevar e valor de la empresa s no, otras con fines
personales. Este conflicto aumenta a medida que los accionistas tienen
menos informacion que los administradores y puede reducirse a medida
que los administradores tengan una participacion mayor en el capital de la
empresa, pues las acciones a tomar seran mas similares a los fines de los
accionistas.

En consecuencia, esta teoria incluye, ademas, los conflictos entre
accionistas y prestamistas cuando existen altos niveles de deudas, puesto que
los accionistas podrian tomar decisiones que no son las mas adecuadas para €l
momento, incluso en & sentido de no maximizar € vaor de la empresa, ya
Sea por aceptar riesgos importantes, por invertir insuficientemente, o
inclusive, por hacer pagos de dividendos en periodos de dificultades
financieras parala empresa.

Por otro lado, Ejemplosde.com (2015), en “Tipos de financiamiento”,
manifiesta que el mundo de los negocios, empresarial y de los particulares,
existen diferentes formas de adquirir capital activo, esto con la finalidad de
realizar los trabajos proyectos o actividades deseadas y que requieren de un

capital que no se posee. En nuestra vida diaria, se presentan situaciones en las
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gue debemos hacer uso de una cantidad considerable de dinero y es cuando
hacemos uso de alguna compafia de financiamiento que es € medio mas
idéneo para absorber los gastos directos y hasta los costos burocraticos que se
Nos presenten.

Es claro que no son solo las compafiias de financiamiento las que se
encargan de este hecho, pues pueden convertirse en financiadores personas
particulares, instituciones, empresas patrocinadoras, instituciones bancarias o
asociaciones que cuenten con los medios y la disposicion correspondiente.
Podemos entender como financiar a acto de dotar de dinero o crédito
destinado para la resolucion o adquisicion de bienes y servicios. Hoy en dia
existen diferentes tipos de financiamiento, y para poder distinguirlos
enumeraremos los siete tipos mas reconocidos y usados. Financiamiento a
corto plazo, financiamiento a largo plazo, financiamiento a mediano plazo,
financiamiento externo, financiamiento gratuito, financiamiento interno y
financiamiento oneroso.

Es asi, que podemos resolver los problemas més bésicos que se nos
presentan, como pagar nuestros estudios, invertir en nuestros negocios ya
sean particulares o publicos, o incluso resolver inconvenientes o tragedias.
Para que sea més fécil distinguir 1o que son los financiamientos, podemos
enumerar 0 mencionar algunos tipos de financiamiento de los que por lo
general tenemos conocimiento: Arrendamiento financiero, aumento de capital
social, auto financiamiento, becas, crédito hipotecario industrial, crédito
natural, créditos de exportacion, créditos de habilitacion, créditos de

proveedores comerciales, créditos Hipotecarios, descuentos por documentos
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mercantiles, emision de obligaciones, fianza, préstamo directo, préstamos con
garantiay préstamos prendarios.

Esto degja claro, que existen diversas posibilidades para que podamos
resolver problemas, realizar inversiones y crear empresas, pero conviene
aclarar que muchas de estas inversiones tienen riesgos inminentes y corren
con intereses, que como corresponde son estos intereses |0s que garantizan un
beneficio para quienes prestan el servicio de financiamiento.

Agrega Ejemplos.com, se denomina como acto de financiamiento
cuando a una de las partes involucradas en la operacién, se le asigna una
determinada cantidad de dinero por parte de otra persona, empresa o
institucion financiera o bancaria. La finalidad de ese financiamiento es tener
la oportunidad de que cumpla con ciertas obligaciones de deuda o pueda
pagar algunos activos o servicios. Este tipo de operacion de modo crediticio,
se lleva a cabo mediante una forma de contratacion de ambas partes en un
mismo pais e incluso fuera de estos. Puede estar una de |as partes en un lugar
y laotraen lugar distinto. Las operaciones de financiamiento se dan en forma
de empréstitos, formas de crédito o mediante una emision de titulos de
credito.

Tipos definanciamiento

a) Financiamiento a corto plazo: Es un modelo de financiamiento en € que
las obligaciones 0 deuda que son responsabilidad del propio deudor,
deberan ser solventadas en un periodo de tiempo corto que generamente

no pasa del afio u gercicio fiscal. Por eso, cuando se solicita este tipo de
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financiamiento debe de hacerse una adecuada proyeccion de la capacidad

de pago paraver si se podra cumplir con ese compromiso de deuda.

- Financiamiento de linea de crédito: Tiene relacion con la cantidad de
efectivo que la persona puede retirar de acuerdo a la disposicion
negociada en un banco, mismo beneficio que podra disfrutar durante el
tiempo que se haya acordado en la negociacion de financiamiento.

- Pagaré Es un tipo de deuda que se adquiere mediante un convenio en
forma escrita en € que se edtipula la obligacion por parte del
contrayente de la deuda a liquidar dicha deuda en un plazo determinado
previo acuerdo, dicho documento ya esta previamente elaborado, solo
basta con rellenar unos campos y las firmas correspondientes.

- Crédito comercial: En € proceso de financiamiento entra en juego €l
valor que tiene una empresa determinada en una cuenta, que se pone
como garantia y asi se puede acelerar €l proceso de préstamo. Esto se
hace con la finalidad de inyectar capital a la empresa para reorganizar
las operaciones de la misma empresa y obtener mejores utilidades.

- Crédito bancario: Como su nombre lo indica, es un tipo de
financiamiento a base de un crédito especifico que se obtiene mediante
negociacion y acuerdo técito con los bancos. La institucion bancaria
ofrece a cliente una serie de paguetes €l cual se selecciona e que se
gjuste a las necesidades y posibilidades de pago. Se debe tener mucho
cuidado con las tasas de interés de deuda que se of ertan.

b) Financiamiento a largo plazo: Se establecen financiamientos en el que la

deuda se puede liquidar en un plazo mayor a un afo o gercicio fiscal. La
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mayoria de los financiamientos de este tipo se establecen como plazo de

liquidacion a modo de cinco afios. Al igual que los créditos de corto plazo,

es importante que € contrayente del financiamiento analice e mejor
paguete que se adapte a sus necesidades y posibilidades de pago.

- Bonos. En este caso € deudor adquiere un tipo de certificado que lo
compromete alaliquidacion total de la deuda en un tiempo previamente
acordado en e que queda claro tanto € capital y los intereses que
generaran siendo la suma de ambos la deuda final aliquidar.

- Acciones. En este caso tenemos un financiamiento que se adquiere
mediante la participacion de capital dentro de unaempresay al final del
gercicio fiscal se reparten las utilidades que se lograron acanzar o en
su caso, cumplir de manera proporciona a valor de las acciones, con
las pérdidas de la empresa. A este tipo de personas se les llama
accionistas de la empresa y dependiendo de la compra de accion,
tendrén voz y voto o solo voto.

Financiamiento a medio plazo: Es un tipo de financiamiento que obtiene

un contrayente en € cual se compromete a liquidar |a respectiva deuda en

un lapso de tiempo que comprende mas de un afio sin pasar de los cinco.

Generalmente se emplean cuando una empresa requiere de la continuidad

de la operacion y eficiencia de su capital de trabajo o para inyectarle méas

liquidez alos activos de la empresa.

d) Financiamiento externo: Este es un caso de financiamiento a cual se

recurre cuando el solicitante no puede trabgar con sus puede desarrollar

sus actividades empresariales de una manera norma con Sus propios
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recursos. Por |o tanto, busca un financiamiento por medio de terceros para
poder seguir operando de manera eficiente.

€) Financiamiento interno: Se realiza mediante la reasignacion de los
propios recursos de la empresa mediante la creacion e implementacion
operativa de las reservas de capital.

f) Financiamiento gratuito: Es un financiamiento que, a diferencia de las
otras formas, a contratarse, ho se adquiere ningun tipo de costo. Esto
quiere decir que solo se adquiere la deuda de capital y no se generara
ningun tipo de interés o comision por operacion realizada.

g) Financiamiento oneroso: Caso contrario a anterior, en esta modalidad de
financiamiento s se adquieren costos por cubrir ademas de la deuda.
Dichos costos proceden de las comisiones por operacion, intereses
moratorios 0 garantias.

h) Financiamientos de amigos y parientes. Este tipo de financiamiento
genera para € contrayente un tipo de confianza ya que para obtener el
dinero que requiere, 1o hace mediante sus familiares 0 amigos, quienes
norma mente solicitan un pago de interés muy bagjo o incluso sin incluirlos
en el total de ladeuda.

i) Financiamiento por ahorro personal: Es una forma de
autofinanciamiento gque se otorga la propia persona que necesita dinero ya
gue se lo asigna mediante una propia cuenta de ahorro gue esta tiene. Es
decir, dispone de sus ahorros para prestarse a si misma en una cuenta de

banco.
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J) Financiamiento de banco o de uniones de crédito: Es un financiamiento
gue otorga un banco a contrayente, aunque para esto es necesario que la
persona que lo solicita justifique la cantidad y de razones de para qué se
empleara ese monto en caso de que se o presten. Al final debe liquidarse
ladeudadel capital prestado con sus intereses generados.

k) Empresas de capital de inversion: Es una modalidad de financiamiento
gue se otorgan a algunas empresas gue estan en una etapa de expansion o
crecimiento operativo o de sucursales. Para tal objetivo, las empresas
necesitan de mas capital para poder cumplir con esos objetivos y por 1o
mismo recurren a este tipo de financiamientos.

2.2.2.Teoriasdelarentabilidad

Bertein (2016), en “Rentabilidad”, precisa que la rentabilidad la
nocién que se aplica a toda accion econdmica en la que se movilizan medios,
materiales, humanos y financieros con € fin de obtener unos resultados. La
rentabilidad es la medida del rendimiento que en un determinado periodo de
tiempo producen los capitales utilizados en € mismo. Esto supone la
comparacion entre la renta generada y los medios utilizados para obtenerla
con € fin de permitir la eleccion entre alternativas o juzgar la eficienciade las
acciones redlizadas, segun que €l andlisis realizado seaa priori 0 a posteriori.

La Rentabilidad en e andlisis contable

La importancia del andlisis de la rentabilidad viene determinada porgue, aun

partiendo de la multiplicidad de objetivos a que se enfrenta una empresa,

basados unos en la rentabilidad o beneficio, otros en e crecimiento, la

estabilidad e incluso en € servicio a la colectividad, en todo andlisis
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empresarial € centro de la discusion tiende a situarse en la polaridad entre
rentabilidad y seguridad o solvencia como variables fundamentales de toda
actividad econdmica. La base del andlisis economico-financiero se encuentra
en la cuantificacion del binomio rentabilidad-riesgo, que se presenta desde
unatriple funcionalidad:

Analisisdelarentabilidad.

Andlisis de la solvencia, entendida como la capacidad de la empresa para
satisfacer sus obligaciones financieras (devolucion de principal y gastos
financieros), consecuencia del endeudamiento, a su vencimiento. Analisis de
la estructura financiera de la empresa con la finalidad de comprobar su
adecuacion para mantener un desarrollo estable de la misma.

Es decir, los limites econdémicos de toda actividad empresarial son la
rentabilidad y la seguridad, normalmente objetivos contrapuestos, ya que la
rentabilidad, en cierto modo, es la retribucion a riesgo y, consecuentemente,
la inversion mas segura no suele coincidir con la més rentable. Sin embargo,
€S necesario tener en cuenta que, por otra parte, € fin de solvencia o
estabilidad de la empresa esta intimamente ligado a de rentabilidad, en e
sentido de que la rentabilidad es un condicionante decisivo de la solvencia,
pues la obtencién de rentabilidad es un requisito necesario para la continuidad
de laempresa.

a) Rentabilidad econdmica: Mide la tasa de devolucién producida por un
beneficio econdmico, respecto a capital total, incluyendo todas | as cantidades
prestadas y € patrimonio neto. Ademas, es totalmente independiente de la

estructura financiera de la empresa.
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b) Rentabilidad financiera: O «ROE» (por sus iniciales en inglés, Return on
equity) correlaciona el beneficio econdmico con |os recursos necesarios para
obtener utilidad. Dentro de una organizacion empresarial, muestra € retorno
para los accionistas de la misma, que son los Unicos proveedores de capital
gue no tienen ingresos fijos. La rentabilidad puede verse como una medida de
cOmo una compafiia invierte fondos para generar ingresos. Se suele expresar
como porcentgje. Cuyo calculo es:

ROE= Beneficio neto antes de impuestos

Fondos propios.

2.2.3 Teoriadelamicroy pequefia empresa

Diaz (2010), en “La microempresa en el desarrollo perspectivas”,
sostiene que ciertamente existen bastantes criticas sobre la importancia de la
microempresa en la economia y € desarrollo, desde € punto de vista
economicista, hay quienes aseveran que la microempresa no es necesaria en
la sociedad y en los sistemas productivos. No obstante, quienes afirman o
anterior, se olvidan de que la microempresa a pesar de su baja aportacion y
alta aportacién en algunos paises en € Producto Interno Bruto (PIB),
participa activamente en la economia y €l desarrollo de los paises con la
generacion de empleo y cuenta con un alto potencial de insercion en €
mercado por su caracteristicaflexibilidad, asi como su capacidad de adaptarse
al entorno inmediato.

Agrega Diaz, s consideramos que, en México, € empleo es la
principa fuente ingreso para arededor del 70% de las familias, por lo tanto,

tiene un estrecho vinculo con la pobrezay la seguridad socia y por ende, con
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el desarrollo. La empresa juega un papel muy importante en € desarrollo.
Sobre todo, la empresa de menor tamafno (MY PES), es reconocida por su
potencial aportacion al crecimiento y desarrollo en € territorio. El
surgimiento de empresarios y de pequefias empresas se apoya en la existencia
de redes personales, que permiten madurar el proyecto de empresa a partir de
las informaciones que les proporcionan y comenzar su realizacion através de
la inclusion progresiva de personas de su confianza, de personas que los
empresarios conocian antes de que la idea surgiera y se transformara en un
proyecto.

Continua Diaz, de acuerdo a las teorias del desarrollo endégeno, las
microempresas pueden representar uno de los pilares del desarrollo al ser una
opcion de generacion de empleo e ingreso para la poblacion; estas mismas
teorias centran la atencion en la importancia de redes y sistemas de
microempresas locales como una alternativa viable en el contexto actual de
internalizacion de las economias.

Estudios recientes, centran su atencion en la microempresa como
potencia instrumento del desarrollo. Estos autores justifican que la
microempresa puede convertirse en parte de la estrategia de desarrollo y
crecimiento de las regiones, dada su capacidad para generar empleo y rigqueza.
A partir de €ello, € disefio de politicas territoriales ha tenido € objetivo de
impactar en las organizaciones micro empresarial. Sin embargo, las politicas
tienden a ser de corto alcance, a no responder a las verdaderas necesidades
del sector y con dlo no reflgar los resultados implicitamente esperados. Se

trata de politicas focdizadas desde las instituciones (reconociendo a la
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microempresa como estrategia de desarrollo social 6 econdmico) y no hacia el
sector mismo (clasificandola a partir de sus caracteristicas y necesidades).

Continua Diaz, a definir las fases basicas del desarrollo de un pais
establece que el primer paso es proporcionar a la poblacion la oportunidad de
trabgjar, una vez logrado esto, se procede a desarrollar pequefias empresas,
clusters, cadenas productivas, asi como firmas tractoras. Aseverando que €
desarrollo solo podra alcanzarse a través de la promocion de politicas y
programas de reduccion de la pobreza, fomento del trabgo estable, y
generacion de empleo.

Concluye Diaz, como se ha hecho mencion anteriormente, la
microempresa juega un papel importante en la generacion de empleo, asi
como en la contribucion a PIB nacional. Estos micros organizaciones
contribuyen a evitar que la pobreza y la indigencia aumenten, a promover
diversas actividades econdmicas a bajos costos. Sin embargo, es la empresa
menos apoyada tanto por las instituciones gubernamentales como privadas y

el existente esta mal dirigido.
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2.3. Mar co conceptual:
2.3.1 Definiciones del financiamiento
Yaya (1991), define en ¢Qué es @ financiamiento? como e conjunto

de recursos monetarios financieros para llevar a cabo una actividad
econdémica, con la caracteristica de que generalmente se trata de sumas
tomadas a préstamo que complementan los recursos propios. Recursos
financieros que € gobierno obtiene para cubrir un déficit presupuestario. El
financiamiento se contrata dentro o fuera del pais a través de créditos,
empréstitos y otras obligaciones derivadas de la suscripcion o emision de
titulos de crédito o cuaquier otro documento pagadero a plazo.
2.3.2.Definiciones de la rentabilidad

Plataforma de Financiacion (s.f), en “Qué es rentabilidad”, define a La
rentabilidad como una accién econdmica en la que se movilizan una serie de
medios, materiales, recursos humanos y recursos financieros con €l objetivo
de obtener una serie de resultados. ES decir, |la rentabilidad es el rendimiento
gue producen una serie de capitales en un determinado periodo de tiempo. Es
una forma de comparar 10s medios que se han utilizado para una determinada
accion, y larenta que se ha generado fruto de esa accion.

a) Rentabilidad anual. La rentabilidad anual es el porcentaje de beneficio o
pérdida que se obtendria si € plazo de la inversion fuera de 1 afio. El
cdlculo de la rentabilidad anual permite comparar € rendimiento de los
instrumentos financieros con diferentes plazos de vencimiento. Por
gemplo, se puede calcular e aumento o disminucion de valor de alguna

inversion alo largo de varios afios en términos de rentabilidad anual.
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b) Rentabilidad media. La rentabilidad media se saca a través de la suma de
las rentabilidades obtenidas en diferentes operaciones divididas entre en
numero de rentabilidades sumadas, obteniendo asi |a rentabilidad media de
todas €ellas. Si esto se hace durante un periodo de tiempo anua se
denomina rentabilidad media anual, y s es de acuerdo a un periodo
mensual rentabilidad media mensual.

¢) Rentabilidad bruta. La rentabilidad bruta se calcula a partir de ladivision
del resultado bruto obtenido por la actividad econdmica de la empresa
entre las ventas realizadas en un periodo de tiempo determinado.

d) Rentabilidad neta. La rentabilidad neta se calcula a partir de la division
entre e resultado neto obtenido por la empresa y las ventas realizadas en
un periodo de tiempo determinado.

2.3.3.Definiciones de las micr o y pequefias empr esas

Aspilcueta (2015), en “Mypes en el Per(”, define a la micro y pequefia
empresa como una unidad econdémica que opera una persona natura o
juridica, bajo cualquier forma de organizacion o gestion empresarial, que
desarrolla actividades de extraccion, transformacion, produccion y
comercializacién de bienes o prestacion de servicios.

Igualmente, Turmero (s/f), sostiene en “La microempresa en el
contexto de la globalizaciéon”, Una Microempresa, es toda unidad econdémica
constituida por una persona natura (conocida también como conductor,
empresa unipersonal o persona natural con negocio) o juridica. Su principa
recurso es la mano de obra siendo su volumen de operaciones sumamente

reducido.
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Finalmente, Escalante (2016), en “Promulgan Ley N° 30056 que
modifica la actual Ley Mype y otras normas para las micro y pequefias
empresas”, manifiesta que, este tiene entre sus objetivos establecer el marco
legal paralapromocion de la competitividad, formalizacion y el desarrollo de
las micro, pequefias y medianas empresas (MIPYME). Incluye
modificaciones a varias leyes entre las que esta la actual “Ley MYPE” D.S.
N° 007-2008-TR. “Texto Unico Ordenado de la Ley de Promocion de la
Competitividad, Formalizacion y Desarrollo de la Micro y Pequefia Empresa
y del Acceso al Empleo Decente”. Se cambian los criterios de clasificacion

para las Micro, Pequefias y Medianas empresas de la siguiente manera:

_Ley MYPE D5, 2 907-2008-TR. ey N2 39056
Ventas Anueles | Irabaiacones | Mentas Snuales Irabajodores
Wi presy Hesta 150 0T | 1210 Hasta 150 LIT Moz gy limiles
Pequeiic Lmoresa | llesta 1AW UIL | 1e 1U0 Masde 1o0 UL y hasta 1, /00 UL | Ne hay limites
Mediana Empresz Mis de 1700 UITy hasta 2,300 WIT | Mo hay limites

Agrega Escalante, las Empresas Individuales de Responsabilidad
Limitada (EIRL) pueden acogerse al Nuevo RUS “Decreto Legislativo 937,
Ley del Nuevo Régimen Unico Simplificado” siempre que cumplan los
requisitos establecidos por dicha norma. Se transferira la administracion del
Registro Naciona de la Micro y Pequefia Empresa (REMY PE) pasando del
Ministerio de Trabgjo (MINTRA) ala SUNAT.

Las microempresas que se inscriban en e REMYPE gozardn de
amnistia en sanciones tributarias y laborales durante 10s tres primeros afos
contados a partir de su inscripcion y siempre que cumplan con subsanar la

infraccion. Las empresas que se acogieron al régimen de la microempresa

36



establecido en €l D. Leg. N° 1086, Ley de promocién de la competitividad,
formalizacion y desarrollo de la micro y pequefia empresa y del acceso a
empleo decente, gozan de un tratamiento especial en materia de inspeccion
del trabgjo por e plazo de 03 (tres) afios desde € acogimiento a régimen
especial, especificamente en relacion con las sanciones y fiscalizacion
laboral. Asi, ante la verificacion de infracciones laborales leves, deberan
contar con un plazo de subsanacion dentro del procedimiento inspectivo.

Continua Escalante, el régimen laboral especial establecido mediante
el D. Leg. N° 1086 es ahora de naturaleza permanente. El régimen laboral
especial de la microempresa creado mediante la Ley N° 28015, Ley de
Promocién y Formalizacion de la Micro y Pequefia Empresa, se prorrogara
por 03 (tres) afios. Sin perjuicio de ello, las microempresas, trabajadores y
conductores pueden acordar por escrito, durante el tiempo de dicha prorroga,
gue se acogerdn a régimen labora regulado en € D. Leg. N° 1086. El
acuerdo debera presentarse ante la Autoridad Administrativa dentro de los 30
(treinta) dias de suscrito.

Agrega Escalante, el TUO de la Ley de Promocién de la MY PE que
fuera aprobado por Decreto Supremo 007-2008-TR, a partir de esta norma se
denominara “Texto Unico Ordenado de la Ley de Impulso al Desarrollo
Productivo y al Crecimiento Empresarial” La microempresa que durante 02
(dos) afios calendarios consecutivos supere € nivel de ventas establecido (150
UIT por afio), podra conservar por 01 (un) afio calendario adicional € mismo
régimen laboral. La pequefia empresa que durante 02 (dos) afios calendarios

consecutivos supere € nivel de ventas establecido (1,700 UIT), podra
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conservar por 03 (tres) afos calendarios adicionales e mismo régimen
laboral.

Concluye Escalante, sobre este punto, cabe recordar que en el afio
2003 se publico la Ley N° 28015, Ley de Formalizacion y Promociéon de la
Micro y Pequefia Empresa. Esta norma estuvo vigente hasta e 30 de
setiembre de 2008. A partir del 01 de octubre de 2008 entro en vigencia €
Decreto Legidativo N° 1086, Ley de Promocion de la Competitividad,
Formalizacion y Desarrollo de la Micro y Pequefia Empresa y de acceso al
empleo decente. Esta normay sus modificaciones (recopiladas en e Decreto
Supremo N° 007-2008-TR, Texto Unico Ordenado de la Ley de Promocion
de la Competitividad, Formalizacion y Desarrollo de la Micro y Pequeia
Empresay del Acceso al Empleo Decente) son |as que se encuentran vigentes

alafecha, y que han sido modificadas por laLey N° 30056.
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I1l. METODOLOGIA
3.1 Disefio delainvestigacion
El disefio que se utilizd en lainvestigacion fue del tipo cuantitativo-no

experimental -transversal -retrospectivo-descriptivo.

Y/ E———e
Donde:
M = Muestra conformada por |as Mypes encuestadas
o = Observacion de las variables: Financiamiento, y rentabilidad.

3.1.1 Cuantitativo
Porque en larecoleccion de datos y |a presentacion de resultados
se utilizaron procedimientos estadisticos e instrumentos de medicion.
(Hernandez et al., 2014, p. 4)
3.1.2 No experimental
Lainvestigacion ha sido no experimental por que se reaizo sin
manipular deliberadamente las variables, observandolas tal como se
mostraron dentro de su contexto, para luego ser analizados.
(Hernandez et al., 2014, p. 152).
3.1.3 Transversal
Porque se recolectaron los datos en un solo momento y en un
tiempo Unico, su propdsito fue describir las variables y analizar su
incidencia en interrelacion en un momento dado. (Hernandez et al.,
2014, pp. 154-155).
3.1.4 Retrospectivo
Porque se indagd sobre hechos ocurridos en el pasado. “Las

investigaciones no experimentales es la que se realiza sin manipular
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deliberadamente las variables; se basa en sucesos 0 contextos que ya
ocurrieron o0 se dieron sin la intervencién directa del investigador”
(Hernandez et al., 2014 pp. 164-165)
3.1.5 Descriptivo
La investigacion fue descriptiva porque se limitd a describir las
variables en estudio tal como se observaron en la realidad en €
momento en que se recogio la informacion. “la investigacion
descriptiva busca especificar propiedades, caracteristicas y rasgos
importantes de cuaquier fendmeno que se anaice. Describe
tendencias de un grupo o poblacién”. Hernandez S., Fernandez C. y
Baptista L. (2010 pp. 80).
3.2 Poblacion y Muestra
3.2.1 Poblacion
La poblacién estuvo conformada por 15 micro y peguefios
empresarios dedicados a sector comercio rubro compra y venta de
madera aserrada del distrito de Yarinacocha, 2016. Las mismas que se
encuentran ubicados en el sector y rubro de estudio.
Fuente: Trabgjo de campo ddl autor.
3.2.2 Muestra.
De la poblacion en estudio se tomaron en forma intencionada
como muestra a 15 micro y pequefias empresas del rubro compra y
venta de madera aserrada del distrito de Yarinacocha, 2016 € cual
representa el 100% de la poblacion.

3.3 Definicion y operacionalizacion delas variables
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Definicion Definicion
Variable operacional: Escala de medicion
conceptual Indicadores
Perfil delos Son algunas Razon:

L . Edad ~
propietarios y/o caracteristicas delos Afos
gerentesde las propietarios y/o :

. ~ . Nominal:
micro y pequefias | gerentesdelasmicro y
empresas del sector | y pequefias empresas | S€X0 M asculling
comercio rubro del sector comercio Femenino
compray ventade | rubro compray Nominal:
madera aserrada ventade madera L

. . Sin instruccion
del distrito de aserrada del distrito
Y arinacocha, 2016. | de Y arinacocha, Grado de Primaria

2016. instruccion Secundaria
Instituto
Universidad
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Variable Definicion Definicion Escala de medicion
conceptual operacional:
Indicadores
Perfil delasmicroy | Son algunas Giro del negociode | Nominal:
peguefias empresas | caracteristicasdelas | las micro y pequefias .
del sector comercio | microy pequefias empresas del sector Especificar
rubro compray venta| empresasdel sector | servicio rubro
de maderaaserrada | comercio rubro compray ventade
del distrito de compray ventade madera aserrada del
Y arinacocha, 2016. | maderaaserradadel | distrito de
distrito de Y arinacocha, 2016.
Yarinacocha, 2016. | Antigiiedaddelas | Razon
micro y pequefias .
empresas del sector Un afio
servicio rubro Dos afios
compray ventade
maderaaserradadel | Tresanos
distrito de Maés de tres afios
Y arinacocha, 2016.
NUmero de Razon:
trabajadores de las
micro y pegquefias 01
empresas del sector | g
servicio rubro
compray ventade 15
madera aserrada del
distrito de 16-20
Yarinacocha, 2016. | Mé&sde 20
Objetivo delas Nominal:

micro y pegquefias
empresas de las
micro y pequefias
empresas del sector
servicio rubro
compray ventade
madera aserrada del
distrito de

Y arinacocha, 2016.

Maximizar ganancias

Dar empleo ala
familia

Generar ingresos para
lafamilia

Otros: especificar
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Variable Definicion Definicion operacional: | Escala de medicion
conceptual Indicadores
Financiamiento en | Son algunas Solicito crédito Nominal:
lasmicroy caracteristicas Si
pequefias empresas | relacionadas con €l No
del sector comercio |financiamiento delas
rubro compray micro y pequefias Recibi6 crédito Nominal:
venta de madera empresas del sector Si
aserrada del distrito |comercio rubro No
de Y arinacocha, compray ventade
2016. madera aserradadel | Monto del crédito Cuantitativa:
distrito de solicitado

Y arinacocha, 2016.

Especificar el monto

Monto del crédito

Cuantitativa:

recibido Especificar el monto
Entidad alaque solicité |Nominal:
e crédito Bancaria

No bancaria
Entidad que le otorgé el [Nominal:
crédito Bancaria

No bancaria
Tasadeinterés cobrada |Cuantitativa:

por €l credito Especificar latasa
Crédito oportuno Nominal:

Si

No
Crédito inoportuno Nominal:

Si

No
Monto del crédito: Nominal:
Suficiente Si

No
Insuficiente Si

No
Creequed Nominal:
financiamiento megjorala |Si
rentabilidad de su No
empresa
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Variable

Definicion
conceptual

Definicion operacional:
Indicadores

Escala de medicion

Rentabilidad de las
micro y pequefias
empresas del sector
comercio rubro
compray ventade
madera aserrada del
distrito de

Y arinacocha, 2016.

Percepcion que tienen
los propietarios y/o
gerentes de las micro
y pequefias empresas
delarentabilidad de
sus empresas del
sector comercio rubro
compray ventade
madera aserrada del
distrito de

Y arinacocha, 2016.

Cree o percibe que la Nominal:
rentabilidad de su Si
empresahamegorado en |No

los dos ultimos afios

Cree 0 percibe quela Nominal:
rentabilidad de su Si
empresa ha mejorado por |No

el financiamiento

recibido.

Cree 0 percibe quela Nominal:
rentabilidad de su Si
empresa ha mejorado por |No

la capacitacion recibida

por Ud. Y su personal.

Cree 0 percibe quela Nominal:
rentabilidad de su Si
empresa ha mejorado por |No

el financiamiento y la
capacitacion recibidos

Fuente: Elaboracion propia

Cabe mencionar que en € presente trabajo de investigacion se tomaron como

principales variables a financiamiento, y la rentabilidad, en cambio las variables:

Perfil de las micro y pequefias empresas y perfil de los propietarios y/o gerentes, son

variables complementarias.

3.4 Técnicas einstrumentos derecoleccion de datos

3.4.1 Técnica

Para €l recojo de informacién de la presente investigacion, se

aplico latécnicade la encuesta.

3.4.2 Instrumento

Es € medio que se utiliza para conseguir un objetivo
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determinado, para e recojo de la informacion se utiliz6 un
cuestionario estructurado de 23 preguntas cerradas, en funcion a los
objetivos especificos planteados y de la definicion operacional de las
variables.
3.5 Procedimiento derecoleccion de datos
Para la aplicacion del cuestionario se siguid los siguientes
procedimientos. Se coordind con los representantes de las micro empresas,
se busco un lugar apropiado para larealizacion de la encuesta, se registré la
informacion obtenida de los encuestados, se codifico la informacion
obtenida de los encuestados, y por ultimo se tabul 6 la informacion obtenida
de los encuestados.
3.6 Plan de analisis
L os datos recolectados en la investigacion se analizaron haciendo uso
de la estadistica descriptiva, para la tabulacion de los datos se tuvo como
soporte € programa Excel y para € procesamiento de los datos € Software
SPSS cientifico (Programa de estadistica para ciencias sociales).

3.7 Matriz de consistencia
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MATRIZ DE CONSISTENCIA LOGICA

TiTULO PROBLEMA OBJETIVOS VARIABLES | DIMENSIONES INDICADORES METODOLOGIA
Caracterizacion  del . ) N - .
financiamiento y la FORMULACION GENERAL Financiamiento | 1. Bancos - Crédito. TIPO Y NIVEL POBLACION INSTRUMENTO
rentabilidad de las | ¢Cudles  son las | Describir las principales La poblacion  estara
micro y pequefias | Principales caracteristicas del financiamiento, y 2. Intereses - Entidedes financieras. Cuantitativo- | conformada POr | Cuestionario de preguntas
empresas del  sector | Caracteristicas del | la rentabilidad de las micro y Descriptivo propietarios de las micro | cerradas
comercio rubro | financiamiento 'y la | pequefias empresas del  sector - Tasadeinterés y pequefias empresas, del
compra y venta de rentabilidad de las| comercio rubro compray venta de ) sector comercio, rubro
madera aserrada, del micro 'y pequefias | madera aserrada, del distrito de - Monto del Crédito. compray venta de madera
distrito de| €mpresas del  sector | Yarinacocha, 2016. aserrada, del distrito de
Y arinacocha, 2016. comercio rubro compra Y arinacocha, 2016.
y venta de madera
aserrada, del distrito de
Y arinacocha, 20167 MUESTRA
Estara conformado por 15
; micros empresarios del
ESPECIFICOS ambito de estudio.
Describir las principales
caracteristicas de los representantes
legales de la micro y peguefias
empresas en el ambito de estudio. DISERO TECNICA ANAL|SISDE DATOS

Describir las principales
caracteristicas de las micro y
pequefias empresas en € ambito de
estudio.

Describir las principales
caracteristicas del financiamiento
en e ambito de estudio.

Describir las principales
caracteristicas, de la rentabilidad en
el &mbito de estudio.

Rentabilidad

1. Financiamiento

2. Capacitacion

3. Rentabilidad

- Mgoré larentabilidad.

- Mgoré larentabilidad de
suempresagreciasala
capacitacion.

- Mgoralarentabilidad de su
empresagraciasa
financiamiento.

No experimental
- transversal —
retrospectivo —
descriptivo.

Se aplicaralatécnicadela
encuesta

Se hard uso dd andliss
descriptivo; para la
tabulacion de los datos se
utilizara como soporte €
programa Excel cientificoy
para e procesamiento de
los datos el software SPSS
Version 22 (Programa de
estadistica para ciencias
sociales).

46




3.8 Principios Eticos
Koepsell D. R. y Ruiz M. H. (2015 pp. 8, 94, 98, 102). Los principios
fundamentales y universales de la ética de la investigacion con seres
humanos son: respeto por las personas, beneficencia y justicia Los
investigadores, las instituciones y de hecho, la sociedad estan obligados a
garantizar que estos principios se cumplan cada vez que se realiza una
investigacion con seres humanos, sin que ello se considere como un freno
alainvestigacion sino como un valor cientifico que actia en beneficio de
ladisciplinay la sociedad en general, pues solo asi es posible asegurar €l
progreso delaciencia.
3.8.1 Respeto por las personas
Se basa en reconocer la capacidad de |as personas para tomar sus propias
decisiones, es decir, su autonomia. A partir de su autonomia protegen su
dignidad y su libertad. El respeto por las personas que participan en la
investigacion (mejor “participantes” que “sujetos”, puesto esta segunda
denominacion supone un desequilibrio) se expresa a través del proceso
de consentimiento informado, que se detalla més adelante.
Es importante tener una atencion especial a los grupos vulnerables, como
pobres, nifios, marginados, prisioneros Estos grupos pueden tomar
decisiones empujados por su situacion precaria o sus dificultades para
salvaguardar su propiadignidad o libertad.
3.8.2 Beneficencia
La beneficencia hace que € investigador sea responsable del bienestar

fisico, mental y sociad del encuestado. De hecho, la principa
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responsabilidad del investigador es la proteccion del participante. Esta
proteccion es mas importante que la busqueda de nuevo conocimiento o
que € interés personal, profesional o cientifico de la investigacion.
Nuestras acciones deben ser motivas por buenas intenciones o cuando
menos la voluntad de no causar dafio alos demés.

3.8.3 Jusdticia

El principio de justicia prohibe exponer a riesgos a un grupo para
beneficiar a otro, pues hay que distribuir de forma equitativa riesgos y
beneficios. Asi, por gemplo, cuando la investigacion se sufraga con
fondos publicos, los beneficios de conocimiento o tecnoldgicos que se
deriven deben estar a disposicion de toda la poblacion y no solo de los
grupos privilegiados que puedan permitirse costear € acceso a esos
beneficios. La justicia requiere de imparcialidad y de una distribucion

equitativa de los bienes. Toda persona debe recibir un trato digno.
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4 RESULTADOS
4.1 Resultados
4.1.1. Datos Generales de los representantes legales de las Mypes del distrito
de Yarinacocha, 2016
CUADRO N° 01

Datos Generales Numero de Mypes Por centaje
Edad (afios)

18- 25 4 27

26 - 60 11 73
Total 15 100
Sexo

Masculino 10 67
Femenino 5 33
Total 15 100

Grado de instruccion

Primaria 0 0
Secundaria 8 53
Superior universitaria completo 3 20
Superior no universitario completo 4 27
Total 15 100
Estado civil

Solteros 9 60
Casados 1 7
Convivientes 5 33
Tota 15 100
Profesion u ocupacion

Comerciante 8 53
Téc. agropecuario 4 27
Ing. Forestal 3 20
Total 15 100

Fuente: Cuestionario aplicado a |os representantes de las Mypes del distrito de Y arinacocha.
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4.1.2. Caracteristicasdelas Mypes dd distrito de Yarinacocha, 2016.

CUADRO N° 02

Delaempresa NumerodeMypes  Porcentaje

Tiempo de permanencia de laempresaen €l rubro

03-05 0 0
05-07 5 33
Més de 07 afios 10 67
Tota 15 100
Formalidad de la empresa

Formal 12 80
Informal 3 20
Tota 15 100
Trabajadores permanentes

Ninguno 0 0
3 trabajadores 3 20
5 trabajadores 9 60
8 trabgjadores 3 20
Tota 15 100
Trabajadores eventuales

Ninguno 4 27
1 trabajador 0 0
2 trabgjadores 11 73
Tota 15 100
Motivo de formacion de la empresa

Obtencién de ganancia 3 20
Subsistencia 12 80
Tota 15 100

Fuente: Cuestionario aplicado a |os representantes de las Mypes del distrito de Y arinacocha.
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4.1.3 Financiamiento delas Mypes del distrito de Yarinacocha, 2016.

CUADRO N° 03

Financiamiento NUmero de Mypes Porcentaje
Actividad productiva

Financiamiento propio 9 60
Financiamiento de terceros 6 40
Total 15 100
A qué tipo de entidad financiera solicito crédito

Entidades bancarias 2 33
Entidades no bancarias 4 67
Tota 6 100
Qué tasa de interés pago

1.5% mensua 4 67
2.16% Mensud 2 33
Total 6 100
Entidad financiera, otorga facilidades

Entidad bancaria 4 67
Entidad no bancaria 2 33
Total 6 100
Tiempo del crédito solicitado

No precisa 0 0
Corto plazo (menor a un afio) 0 0
Largo plazo (mayor a un afio) 6 100
Tota 6 100
Monto del crédito solicitado

No precisa 0

De §.5,000.00 a §.10,000.00 0

De §.10,000.00 a S/.20,000.00 0

Mas de §/.20,000.00 6 100
Total 6 100
En qué fueinvertido € crédito solicitado

No precisa 0 0
Mercaderia (Madera) 6 100
Tota 6 100

Fuente: Cuestionario aplicado alos representantes de las Mypes del distrito de Y arinacocha.
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4.1.4.Rentabilidad delas Mypes del distrito de Yarinacocha, 2016.

CUADRO N° 04

Rentabilidad Numero de Mypes Porcentaje
El financiamiento mejord la rentabilidad de su empresa

No precisa 9 60

Si 6 40

No

Tota 15 100

Cree Usted que ha mejorado la rentabilidad de su

empresa en los ultimos afios

No precisa 0 0
Si 15 100
No 0 0
Tota 15 100

Fuente: Cuestionario aplicado alos representantes de las Mypes del distrito de Y arinacocha.
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4.2 Analisisdelosresultados

4.2.1 Datos Generales de los representantes de las Mypes del distrito de
Y arinacocha, 2016.
4.2.1.1 Edad de losrepresentantes delas Mypes
De las Mypes encuestadas se establece que € 73% de los
representantes legales son personas adultas ya que sus edades oscilan
entre 26 y 60 afos (ver tabla 01); esto nos demuestra que los
Representantes legales de las Mypes estudiadas tienen la madures
suficiente para gerenciar sus empresas. Estos datos son similares a lo
encontrados por Mantilla, Calvo, y Galvez, donde |os representantes
legales de la Mypes estudiadas son adultas cuyas edades oscilan entre
26 a 60 anos.
4.2.1.2 Sexo delosrepresentantes de las Mypes
El 67% de los representantes legales encuestados son del sexo
masculino (ver tabla 02), datos contrarios a lo encontrado por
Mantilla, donde los micros empresarios estudiados en su mayoria son
del sexo femenino con 60%, también estos datos son similares a lo
encontrado por Calvo, Galvez y Ibarra, donde € 69%, 71% y 69%
son del género masculino; estas similitudes y contrariedad se dan por
el giro del negocio.
4.2.1.3 Grado deinstruccion delos representantes de las Mypes
El 53% tienen grado instruccion secundaria, € 27% tienen grado de
instruccién superior no universitaria completo (ver tabla 03), es decir

estos datos nos estarian indicando que muchos microempresarios del
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rubro compra y venta de madera aserrada tienen estudios superiores o
cua les permite gerenciar de la manera méas idonea sus respectivas
empresas; también estos resultados en lo que respectas estudios
secundarios son similares a lo encontrado por Mantilla y Cabrera
donde en su mayoria tienen grado de instruccion secundaria. También
estos datos son contrarios a los resultados de Galvez, donde los micro
empresarios estudiados € 43% tienen estudios universitarios.
Asimismo, Benito & Platero, sostiene que € nivel educativo del
micro empresario es un factor clave para que su empresa sea

competitiva sobre todo cuando ala empresale togque tiempos dificiles.
4.2.1.4Estado civil delosrepresentantes delas Mypes

El 60% de los representantes de las Mypes son de estado civil
solteros, es decir predominan esta condicion civil en los representantes
legales de las Mypes estudiadas (ver tabla 4). Estos resultados nos
indican que, por la naturaleza del rubro empresariadl muchos
empresarios les imposibilita formar un hogar, puesto que tienen que
vigar permanentemente, asi como los despachos de su mercaderia se
efectlian durante el diay la noche, es mas cuando tienen que atender
un pedido muchos micro empresarios tienen que trabgar hasta la
noche de lunes a sdbado para conseguir la variedad de mercaderia

solicitada.

4.2.1.5 Profesién u ocupacion
Para los representantes legales la ocupacién con mayor potencial es

comerciante con 53%, es decir los micro empresarios del rubro
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compra y venta de madera es decir son micro empresarios gque en
muchos de |os casos ho gjercen sus profesiones, ocupandose solo en la
comercializacion de madera que es o que mayor ingreso les genera
(Ver tablab).

4.2.2.Caracteristicasdelas Mypes del distrito de Yarinacocha, 2016.
4.2.2.1 Tiempo de permanencia dela empresa en € rubro.
El 67% de los microempresarios encuestados se dedican a rubro
compra y venta de madera aserrada, hace mas de 07 afios (Ver tabla
N° 06), Estos resultados nos indican que las Mypes en estudio tienen
la antigliedad suficiente para ser estables y/o rentables, y ser sujetos de
crédito. Por otro lado, estos resultados son similares a lo encontrado
por Mantilla, Galvez y Cabrera, donde las Mypes estudiadas el 95%,
72% y 70% tienen mas de tres afos en su rubro empresarial .
4.2.2.2 Formalidad delas Mypes
El 80% de la Mypes encuestadas son formales (Ver tabla N° 07), estos
resultadas nos estarian indicando que las Mypes en estudio estan
formalizados, cuentan con su registro Unico de contribuyente y sobre
todo cumplen las exigencias de Ley, por lo tanto, son empresas
atractivas para acceder a fuentes de financiamiento; més aln este
rubro por estos Ultimos tiempos por la mafia que existe en € sector
forestal viene siendo permanentemente fiscalizados por los
organismos supervisores del rubro.
Al respecto d tedrico Diaz, precisa que la micro y pequefia empresa

es reconocida por su potencial aportacion a crecimiento y desarrollo
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en € territorio, porque generan empleo, ingreso a la poblacion; es
decir cuando una empresa se formaliza es pasible de apoyo por parte
de organismo gubernamental es, pudiendo contratar con las mismas, en
consecuencialamicro y pequefia empresa pueden convertirse en parte
de la estrategia de desarrollo y crecimiento delas regiones, dada su
capacidad para generar empleo y riqueza.

4.2.2.3 Numer o de trabajador es per manentes y eventuales

El 80% de las Mypes encuestadas tienen de tres a cinco trabgjadores
permanente, y € 73% tiene dos trabajadores eventuales (Ver tablas N°
08 y 09); es decir son empresas que a ser formales en su mayoria
conocen los beneficios tributarios y laborales de la dltima
modificatoria de la Ley Mype N° 28015 cuyo Texto Unico Ordenado
de la Ley de Promocion de la Competitividad, Formalizacion y
Desarrollo de la Micro y Pequefia Empresa, y del Acceso a Empleo
Decente, D.S. N° 007-2008-TR y su Reglamento D.S. N° 008-2008-
TR; por la Ley N° 30056 Ley que modifica diversas leyes para
facilitar la inversion, impulsar e desarrollo productivo y €
crecimiento empresarial, a estipular, que no hay limite de
trabgjadores y a implementar e régimen tributario Mype como lo
expresa Escalante. También, estos datos similares a lo encontrado por
Mantilla, Calvo, Ibarray Cabrera donde en su mayoria cuentan con
trabajadores permanentes y eventuales.

4.2.2.4 Motivo de formacion dela empresa

De las Mypes encuestadas € 80% se constituy6 por subsistencia (Ver

56



tabla N° 10), es decir muchos de estos microempresarios han
encontrado en & rubro compra y venta de madera aserrada una
oportunidad para generar ganancia a su capital invertido, por ser un
rubro que tiene una alta demanda tanto a nivel local, naciona e
internacional. Por otro lado, estos resultados son similares a los
resultados de Ibarra y Cabrera donde sus empresas fueron creadas
con e Unico proposito de subsistir y como fuente de empleo.

4.2.3 Caracteristicas del financiamiento de las Mypes dd distrito de
Y arinacocha, 2016.
4.2.3.1 Como financia su actividad productiva y a que, entidad
financierarecurren y quienesles otorgan mayores facilidades.
Los micro empresarios encuestados, del rubro compra y venta de
madera aserrada del distrito de Yarinacocha, el 60% su financiamiento
es propio y e 40% de terceros, recurriendo el 67% a las entidades
bancarias, porque les otorgan facilidades para un crédito, es decir, un
gran porcentgje de micro empresarios financian sus actividades
empresariales con recursos via crédito bancario (ver tablaN° 11, 12 y
14, 15). Al respecto Ardstegui, encontrd en su estudio que las Mypes,
frente ala necesidad de financiamiento las inversiones, €l crédito y €
capital de trabagjo son los més requeridos para su subsistencia.
Asimismo, Escobedo cita la teoria de M&M en su preposicion 111,
expresa gue cualquier empresa que trate de maximizar riqueza habra
de redlizar solamente aquellas inversiones cuya tasa de rentabilidad

seaa menosigua a costo de capital, es decir independientemente del
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tipo de recurso utilizado en su financiacion, (propio o banca).

4.2.3.3 Quétasa deinterés pagd

El 67% de las Mypes encuestadas del rubro compray venta de madera
aserrada del distrito de Yarinacocha, pagaron 1.50% de interés
mensua a las entidades bancarias (ver tabla N° 13 y 18), es decir son
intereses que estan dentro del promedio que cobran las entidades
bancarias, es preciso indicar que los intereses se podran usar como
costo-gasto en deduccion de la utilidad a efectos de calcular €
impuesto alarenta a pagar de un gjercicio economico.

4.2.3.4 Tiempo dd creédito solicitado

El 100% de las Mypes encuestadas del rubro compra y venta de
madera aserrada del distrito de Yarinacocha, manifestaron que los
créditos solicitados en € afo 2016 fueron a largo plazo; es decir que
las empresas prefieren obtener un crédito o préstamo mediante un
vencimiento mayor a 12 meses (ver tabla N° 17). Al respecto la teoria
del financiamiento sostiene que la finalidad del financiamiento es
tener la oportunidad de que la organizacion cumpla con ciertas
obligaciones de deuda o pueda pagar algunos activos, bienes y
servicios, en ese orden de ideas se establece que € financiamiento a
largo plazo es el mas idoneo; ante este escenario es necesario que se
analice dicha modalidad de crédito, que se adapte a las necesidades de
la organizacién y su posibilidad de pago.

4.2.3.4Monto del crédito solicitado

El 100% de las Mypes encuestadas del rubro compra y venta de
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madera aserrada del distrito de Yarinacocha, obtuvieron crédito de las
entidades financieras por més de $.20,000.00, es decir fueron
otorgados en los montos solicitados (ver tabla N° 19 y 20), estos datos
nos indican que las micro empresas optan por esta cantidad
significativa de préstamo por la alta rotacion de sus mercaderias, esto
se explica a mayor rotacion del inventario, mayor venta y mayor
margen de ganancia, es més € costo de la madera en pietges es ato,
por ello muchos empresarios necesitan de capital para mantener e
flujo de compra-venta.
4.2.3.6 En quéfueinvertido & crédito solicitado
El 100% de las Mypes encuestadas del rubro compra y venta de
madera aserrada del distrito de Yarinacocha, manifestaron que
invirtieron los créditos recibidos en compra de madera (ver tabla N°
21). Estos resultados son contrarios a lo encontrado por Mantilla,
donde € 92% lo utilizé como capital de trabajo. Por otro lado estos
resultados son similares a los datos de Calvo, donde las Mypes
estudias sus créditos lo invirtieron en compra de mercaderia (Madera).
4.2.4 Caracteristicas de la rentabilidad de las Mypes del distrito de
Yarinacocha, 2016.
4.2.4.1 El financiamiento mejor 6 la rentabilidad dela empresa
En 60% de las Mypes encuestadas del rubro compra y venta de
madera aserrada del distrito de Yarinacocha, no precisa s €
financiamiento mejord su rentabilidad empresarial, es decir estas

microempresas no tienen conocimiento respecto a su rentabilidad
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versus el financiamiento (ver tabla N° 22). Estos resultados son cierta
proporcion son similares a los resultados de Rocha, quien encontro en
su estudio realizado a las Mypes, muchas micro empresas utilizan
estrategias conservadoras de financiamiento y no realizan estudios de
impacto de dichas estrategias sobre e riesgo del rendimiento-
rentabilidad. Al respecto el tedrico Bertein sostiene, que, € fin de la
solvencia o estabilidad estd, intimamente ligada a la rentabilidad, es
decir larentabilidad es un condicionante decisivo de la solvencia, pues
la obtencion de la rentabilidad es un requisito necesario para la
continuidad de la empresa.

4.2.4.2 Rentabilidad de su empresa ha mejorado en los ultimos
anos.

El 100% de las Mypes encuestadas del rubro compra y venta de
madera aserrada del distrito de Yarinacocha, considera que su
rentabilidad empresarial si ha mejorado en los Ultimos afios (ver tabla
N° 23). Por otro lado, estos resultados son similares a lo encontrado
por Galvez, donde las Mypes estudias, € 86%, manifestd que su
rentabilidad empresarial mejord en los Ultimos afios, también estos
datos son contrarios a lo encontrado por Cabrera, donde € 70% de
Mypes estudiadas su rentabilidad empresarid no mejor6 en los
altimos afios.

Es mas, € tedrico Bertein, sostiene en € célculo del ROE (Beneficio
neto antes de impuesto sobre fondos propios), se correlaciona €

beneficio econdmico con los recursos necesarios para obtener utilidad
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y rentabilidad, por lo tanto, la rentabilidad puede verse como una
medida de como la compafia invierte fondos para generar ingresos y
de sostenerse en el tiempo.

Finalmente, se recomienda a los micro empresarios del rubro compra
y venta de madera aserrada asesorarse en temas de indicadores de
gestion, sobre todo capacitarse al momento de acceder a un crédito
financiero; esto se explica con |o que precisa Bertein, para conseguir
rentabilidad hay que comprender qué; la rentabilidad es la medida del
rendimiento que en un determinado periodo de tiempo producen los
capitales utilizados en e mismo; por lo tanto es de vital importancia

comprender ello para que la empresa se mantenga en el tiempo.
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V.CONCLUSIONESY RECOMENDACIONES
5.1. Conclusiones

5.1. Datos generales delosrepresentantesdelas Mypes
La mayoria de los representantes de las Mypes son adultos y tienen entre 26
afos a mas, e 67% son del sexo masculino, e 53% tienen grado de
instruccion secundaria y la ocupacion que predomina con 53% es
comerciante.
5.2. Caracteristicasdelas Mypes
Las principales caracteristicas de las Mypes del ambito de estudio: El 67%
tienen mas de siete afos en € rubro empresarial, e 80% son empresas
formales, el 80% tienen un trabajador permanente, el 73% tienen trabajadores
eventuales. Lamayoria de las Mypes se formaron por subsistencia.
5.3. Financiamiento delas Mypes
La mayoria de las Mypes se autofinancian, solo e 40% se financia con
terceros, siendo estas con 67% de las entidades no bancarias ya que estas les
permiten cumplir y priorizar sus planes a corto y mediano plazo, estos
créditos fueron a largo plazo, cuyos montos fueron mas de S/.20,000.00 y lo
invirtié en compra de madera.
5.4. Rentabilidad delas Mypes
Las Mypes encuestadas en e ambito de estudio, e 60% no precisa S su

rentabilidad mejoro en los Ultimos afios gracias a financiamiento.
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RECOMENDACIONES

Finalmente, se recomienda a los micro empresarios del rubro compray venta
de madera aserrada asesorarse en temas de indicadores de gestion, sobre todo
capacitarse al momento de acceder a un crédito financiero; esto se explica con
lo que precisa Bertein, para conseguir rentabilidad hay que comprender que;
la rentabilidad es la medida del rendimiento que en un determinado periodo
de tiempo producen los capitales utilizados en e mismo; por lo tanto es de
vital importancia comprender ello para que la empresa se mantenga en €

tiempo.

63



VI.ASPECTOSCOMPLEMENTARIOS

6.1. Referencias Bibliogr aficas

Arostegui A. A. (2013), Determinacion del comportamiento de |as actividades de
financiamiento de las pequefias y medianas empresas Tuvo como objetivo:
Determinar el comportamiento de las actividades de financiamiento de las
pequenas y medianas empresas. (Tesis de maestria Universidad Nacional
de la PlataArgentinad). [Version Adobe Digital]. Recuperado de
http://sedici.unlp.edu.ar/bitstream/handle/10915/36051/
Documento_completo .pdf?sequence=3

Aspilcueta J.  (2015), Mypes en e Perd. Recuperado de
http://www.monografias.com/trabaj 0s93/mypes-peru/mypes-peru.shtml

Benancio D. (2013), El financiamiento bancario y su incidencia en la rentabilidad
de la microempresa. Caso ferreteria Santa Maria SAC del distrito de
Huarmey, periodo 2012. (Articulo cientifico Revista In Crescendo
Universidad Catdlica los Angeles de Chimbote). [Version Adobe Digital
Editions]. Recuperado de  http://webcache.googleusercontent.com
/search?g=cache:mtOt6ZB SpZkJ:revistas.ul adech.edu.pe/index.php/incres
cendo/article/download/817/483+& cd=1& hl=es-419& ct=clnk& gl=pe

Benito S. & Platero M. (2015), Las microempresas en tiempos de crisis. Andlisis
de la formacion, la experiencia y la innovacion. Recuperado de
https://pendientedemigracion.ucm.es/info/revesco/txt/
REVESCO%20N%20108.1%20Soni a%20BENI T 0%20y%20M anuel %620

PLATERO.htm

64



Bertein L. A. (2016), Rentabilidad. Recuperado de
https.//www.ecured.cu/Rentabilidad

Cabrera (2015), Caracterizacion del financiamiento, la capacitacion y la
rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector agrario — rubro
camu camu, del distrito de Y arinacocha, 2015. (p. 6) (tesis de pre grado en
Contabilidad. Universidad Catdlicalos Angeles de Chimbote). Recuperado
de la biblioteca virtual de Uladech.

Cavo D. Y. (2016), Caracterizacion del financiamiento de las micro y pequefias
empresas del sector comercio rubro compray venta de madera aserrada de
la Provincia de Ucayali, distrito de Contamana, 2016. (p. 6) (tesis de pre
grado en Contabilidad. Universidad Catdlica los Angeles de Chimbote).
Recuperado de la biblioteca virtual de Uladech.

Campaiia A. (2012), ¢Qué sucede con las microempresas en € Pert?. Recuperado
de  http://www.saberescomparti dos.pe/ciencias-sociales-y-politicas/que-
sucede-con-las-microempresas-en-el-peru.html

De Camino R. & Muller S. (1994), La definiciéon de sostenibilidad, las variables
principales y bases para establecer indicadores. (My library Google)
Recuperado de https://books.google.com.pe/books? d=fiQOAQAAIAAI&
pg=PA23& | pg=PA23& dg=definicion+de+rentabilidad& source=bl & ots=k
00i 1leNBbh& sig=CHZ4alZmOK 2wmplhP8p20aD_8ts& hl=es-419& sa=
X&ved=0ahUK EwiF25P505HL AhWLgx4KHY INCAE4AChDoAQhNMAg
#v=onepage& g=definicion%20de%20rentabilidad& f=false

Defin F. L. (2008), Gestion de ambientes virtuales para la capacitacion de

empresarios de Pymes en € estado de Veracruz. (Informe de investigacion,

65



Programa: Doctorado en Gestion y Control. Universidad de Veracruzana).
Recuperado de http://webcache. googleusercontent.com/search?g=cache:
uflV J1QJ-ngJ:www.cladea.org/home/index.php%3Foption%3Dcom_
phocadownl 0ad%26view%3D category%26downl 0ad%3D63:flor-lucila-
delfin-poz0%26i d%3D 7:vi-col oqui o-pre-doctoral %261 temi d%3D 354+

& cd=3& hl=es& ct=cInk& gl =pe

Diaz S. (2010), La microempresa en e desarrollo perspectivas. (pp. 271-275)
Recuperado de http://www.redal yc.org/pdf/4259/425942454014. pdf

Ejemplosde.com (2015), Tipos de financiamiento. Recuperado de
http://www.gjempl ode.com/59-finanzas/2350-tipos_de_financiamiento.
html

Escalante E. (2016), Promulgan Ley N° 30056 que modificala actual Ley Mypey
otras normas para las micro y pequefias empresas. Recuperado de
https://mep.pe/promul gan-ley-no-30056-que-modifica-la-actual -ley-mype-
y-otras-normas-para-| as-micro-y-pequenas-empresas/

Escobedo L. (2014), Evolucion de la teoria sobre estructura financiera Optima en
las empresas. Recuperado de http://caribefia.eumed.net/estructura-
financieral

Ferruz L. (2000), La rentabilidad y el riesgo en las inversiones financieras.
(Informe de Investigacion Universidad de Zaragoza-Espafia). Recuperado
de http://ciberconta.unizar.es/LECCION/fin010/000F2. HTM.

Gavez J. A. (2011), Caracterizacion del financiamiento, la capacitacion, la
competitividad y la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del

sector pesquero-rubro piscigranjas de Paco y Gamitana, del distrito de

66



Cdlleria-periodo 2009-2010. (p. 6) (tesis de pre grado en Contabilidad.
Universidad Catdlica los Angeles de Chimbote). Recuperado de la
biblioteca virtual de Uladech.

Frigo E. (s.f.), ¢Qué es la capacitacion y qué gana una organizacion al capacitar a
su personal. Recuperado de  http://www.forodeseguridad.com/
artic/rrhh/7011.htm

Guerrero  R. (2011), Definicion de capacitacion. Recuperado de
http://www.buenastareas.com/ensayos/Defini cion-De-Capacitacion
/3148710.html

Hernandez S., Ferndndez C. & Baptista L. (2010), Metodologia de la
investigacion. En (Ed), ¢En qué consisten los estudios de alcance
descriptivo? (pp. 80). México: McGraw-Hill/Interamericana Editores.

Herrera S., Limén S. y Soto 1. (2006). "Fuentes de financiamiento en época de
crisis' en Observatorio de la Economia Latinoamericana, NUmero 67,
septiembre.  Recuperado de  http://www.eumed.net/cursecon/ecol at/
index.htm

Ibarra (2015), Incidencia del financiamiento y la capacitacion en la rentabilidad de
las micro y pequeiias empresas del sector comercio rubro compra y venta
de madera aserrada del distrito de Manantay, 2015”. (p. 6) (tesis de pre
grado en Contabilidad. Universidad Catdlica los Angeles de Chimbote).
Recuperado de la biblioteca virtual de Uladech.

Ingtituto de Incidencias Ambientales (2009), Desafios y oportunidades para las

micro, pequeias y medianas empresas forestales de Guatemaa. [Version

67



Adobe Digital]. Recuperado de http://www.fao.org/docrep/012/i1267
5/i1267s00.pdf

Koepsell D. R. y Ruiz M. H. (2015), Etica de la Investigacion. Integridad
Cientifica. En (Ed), Autonomia, dignidad, beneficencia y justicia. (pp. 8,
94, 98, 102). México: Edamsa Impresiones

Latameconomy.org (s/f), Caracterizacion y politica de pymes en América Latina.
Recuperado de http://www.latameconomy.org/es/outlook/2013/traits-and-
policies-of-latin-american-smes/

Ley General del Sistema Financiero y del Sistema de Seguros y Orgéanica de la
Superintendencia de Banca y Seguros. Ley N° 26702. [Version Adobe
Digital]. Recuperado de http://www?2.congreso.gob.pe/sicr/cendochib/cond
_Uuibd.nsf/8CEF5E01E937E76105257A0700610870/$FI LE/26702.pdf

Mantilla R. (2011), Caracterizacion del financiamiento, la capacitacion y la
rentabilidad de las MYPEs del sector industrial-rubro confecciones de
prendas de tela deportivas del distrito de Trujillo, periodo 2009-2010. (p.
5). (Tesis de pre grado en Contabilidad. Universidad Cat6lica los Angeles
de Chimbote). Recuperado de la biblioteca virtua de Uladech.

Ministerio de Agricultura y Riego (2015) Lineamiento de politicas de inversion
publica en desarrollo forestal. Recuperado de http://extwprlegsl.fao.org/
docs/pdf/per148921anx.pdf

Neira S. (2016), Inclusién financiera de las Pymes en € Ecuador. (p.3).
Recuperado de http://repositorio.cepal .org/bitstream/handle/11362/

40726/1/S1601059_es.pdf

68



Pérez L. & Campillo F. (2013), Financiamiento. (Informe de Investigacion):
Recuperado de http://www.infomipyme.Com/Docs/GT/Offline/
financiamiento/ financiamiento.htm.

Pérez O. (2011), Estudios de mercado de cedrela odorata en Bolivia, Brasil y
Perq. [Version Adobe Digital] Recuperado de
http://www.itto.int/files/user/cites/peru/4.%20Estudi 0%20mercado%20C.
%?200dorata%20BoBraPe_byOscar Perez.pdf

Plataforma de Financiacion (sf), ¢Qué es rentabilidad?. Recuperado de
https.//www.mytriplea.com/diccionario-financiero/rentabilidad/

Quintana A. T. & Bautista B. G. (sf.), El financiamiento y desarrollo de las
pymes en Alemania, como modelo de desarrollo econdmico, politico y
organizacional para las pymes en € Perd. (p. 76). Recuperado de
file:///C:/UsersUSUARIO/Downl oads/14750-58600-1-PB. pdf

Rocha A. (2011), Estrategias de financiamiento de las pymes de la industria de
alimentos, subsector panadero de Valedupar, Colombia. (Tesis de
magister en Gerencia de Empresas Mencion: Gerencia Financiera.
Universidad de Zulia-Venezueld). [Version Adobe Digital]. Recuperado de
http://tesis.luz.edu.ve/tde_arquivos/115/TDE-2014-11-12T10:01:38Z-
5389/Publico/rocha lengua asdrubal _|l.pdf

Sabino C. (1994), El proceso de investigacion. [Version Adobe Digitdl].
Recuperado de http://www.iutep.tec.ve/uptp/images/Descargas/materialwr
/libros/Carl 0sSabino-ElProcesoDel nvestigacion.PDF

Tello S. Y. (2014), Importancia de la micro, pequeiias y medianas empresas en €l

desarrollo del  pais. [Version Adobe Digita]. Recuperado de

69



http://www.google.com.pe/url ?sa=t& rct=j & g=& esrc=s& source=web& cd=
11& ved=0ahUK EwiD5pSXjpHLAhWK gx4KHY KZCbY 4ChAWCBkwA
A& url=http%3A %2F%2Frevistas.uap.edu. pe%2Foj s%2Findex.php%2FL
EX%2Farti cled2Fdownl 0ad%2F623%2F508& usg=AFQjCNEBVCTtBEb
LnKfVugFY mQZeSnnwQA & bvm=bv.115277099,d.dmo

Turmero P. (s/f), La microempresa en el contexto de la globalizacio. Recuperado
de http://www.monografias.com/trabaj 0s100/microempresa-contexto-
globalizacion/microempresa-contexto-globalizacion.shtml

Vasguez F. (2008), Incidencias del financiamiento y la Capacitacion en la
Rentabilidad de las Micro y Pequefias Empresas del Sector Turismo en los
Rubro de Restaurants, Hoteles y Agencias de Vige de Distrito de
Chimbote, periodo 2006-2007. (Tesis de post grado Universidad Catolica
los Angeles de Chimbote, Chimbote Per(l). Recuperada de la base de datos
dela Universidad Catolica los Angeles de Chimbote

Yaya P. (1991), (Qué es financiamiento? Recuperado de
https://mx.answers.yahoo.com/questi on/index?qi d=20080212192020AAN
L9jW

70



6.2. Anexo
6.2.1 Anexo 1

UNIVERSIDAD CATOLICA LOSANGELESDE CHIMBOTE
FACULTAD DE CIENCIASCONTABLES, FINANCIERASY
ADMINISTRATIVAS

ESCUELA PROFESIONAL DE CANTABILIDAD
Cuestionario aplicado a los duefios, gerentes o representantes legales de
las Microy Pequefias Empresas del ambito de estudio.

El presente cuestionario tiene por finalidad recoger informacién de las micro y
pequefias empresas para desarrollar e trabajo de investigacion denominado
Caracterizacion del financiamiento, y la rentabilidad de las micro y pequeias
empresas del sector comercio rubro compra y venta de madera aserrada, del
distrito de Yarinacocha, 2016

Lainformacion que usted nos proporcionard sera utilizada sélo con fines académicos

y de investigacion, por lo que se le agradece por su valiosa informaciéon y

colaboracion.

ENCUESLAOr (8):....eeiveeeeerieeieeeestee e Fecha: ..........[......[2017
Razon Social:........oooi i RUCNC......oiiii e,
|. DATOS GENERALES:

1.1 Edad del representantelegal delaempresa: .............cooiiennne

1.2 Sexo: Masculino.............. Femenino..........

1.3 Grado de instrucciéon: Ninguno.......... Primaria: Completa........ Primaria
Incompleta............ Secundaria: Completa............... Incompleta...............
Superior no universitaria: Completa.............. Incompleta.............

1.4 Estado Civil: Soltero...Casado......Conviviente....Divorciado....... Ootros......
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1.5Profesion:..........................0cupacion.......................

I1.DE LA MICRO Y PEQUENA EMPRESA:

2.1 Tiempo en afios que se encuentra en el sector y rubro...................

2.2. La Mype es formal: Si........ No...... La Mype es informal: Si....... No.......

2.3 NUmeros de trabajadores permanentes...Nro. De Trabajadores eventuales....

2.4 LaMype se formd para obtener ganancias: Si...... No....... La Mype se formo

por subsistencia (sobre vivencia): Si.......... No.........

[11. DEL FINANCIAMIENTO DE LASMYPES:

3.1 Como financia su actividad productiva. Con financiamiento propio

(autofinanciamiento): Si........ No....... Con financiamiento de terceros:

3.2 Si € financiamiento es de terceros. A que entidades recurre para obtener

34

financiamiento: Entidades bancarias (especificar e nombre de la entidad
bancaria)............ccc... ... Que tasa de interés mensual paga...............

Entidades no bancarias (especificar e nombre de las entidades no

bancarias)..................Qué tasa de interés mensual paga.....................
Prestamistas usureros......... Qué tasa de interés mensual paga.................
Otros (especificar).............. Que tasa de interés mensual paga...............

Qué entidades financieras le otorga mayores facilidades para la obtencion

del crédito.: Las entidades bancarias................. Las entidades no

En e afo 2016: Cuantas veces solicitd crédito.......... A qué entidad
financiera (especificar)..........cccoovevniinnnn Le otorgaron el crédito

solicitado: ~ Si........ No...... El crédito fue de largo plazo:
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Monto promedio otorgado............cccoevveieennnn.

3.5 En que fue invertido € crédito financiero que obtuvo: Capital de trabajo

(%)......... Mejoramiento y/o ampliacion del local (%).............
Activos fijos (%)......cn.... Programa de capacitacion
(7)) I Otros-Especificar:.........ooovveiie i

IV.DE LA RENTABILIDAD DE LASMYPES:
5.1 Cree que @ financiamiento otorgado ha mejorado la rentabilidad de su

empresa: Si........ No....... Cree que su rentabilidad empresarial a mejorado en

los Ultimos afios: Si........ No.........

Y arinacocha, octubre del 2017
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6.2.2 Anexo 2

1. Respecto alosempresarios

TABLA N°O1
Edad de los representantes legales de las MYPES
Edad (afios) Frecuencia  Porcentagje
26 — 60 (Adulto) 11 73%
18 — 25 (Joven) 4 27%
Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legal es de las Mypes en estudio

GRAFI|CO N° 01
Distribucion porcentual: Edad de losrepresentantes legales delas Mypes del

sector comercio — rubro compray venta de madera aserrada.

GRAFICO N2 01

O 26— 60 |Adulto)
| 18—25( loven)

26— 60 (Adulto) 18 - 25 [ Joven)

Fuente: Tabla01

INTERPRETACION
En laTablay Grafico N° 01 se observa que, del 100% due los representantes legales
de las Mypes encuestados, € 73% son adultos ya que sus edades oscilan entre los 26

a 60 afos, mientras que el 27% tienen entre 18 a 25 afos.
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TABLA N° Q2
Sexo de los representantes legales de las MYPES

Sexo Frecuencia  Porcentaje
Masculino 10 67%
Femenino 5 33%

Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legal es de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 02
Distribucion porcentual del sexo de losrepresentantes legales delas Mypes del

sector comercio — rubro compray venta de madera aserrada.

GRAFICO N2 02

—
e

0 Masculing
B Femening

Fuente: Tabla02

INTERPRETACION

En la Tablay Grafico N° 02 se observa que, del 100% de los representantes legales
de las Mypes encuestadas € 67% son del sexo masculino, mientras que & 33% son
del sexo femenino.
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TABLA N°O3

Grado de instruccion de los representantes legales de las MYPES

Grado delnstruccion Frecuencia  Porcentaje
Ninguno 0%
Secundaria completa 8 53%
Secundariaincompleta 0%
Superior universitario completa 3 20%
Superior universitario incompleta 0%
Superior no universitario completa 4 27%
Superior no universitario incompl eta 0%

Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 03
Distribucion porcentual del grado deinstruccion de los representantes legales
delas Mypes del sector comercio—rubro compray venta de madera aserrada.

GRAFICO N2 03

B Ninguno

|l 0% B Secundaria completa

[ — R

Superlor no universitario, .. 27%
i

Superior u:\i\-erzl'raf-n...l" 0%

Superior unive rsitar ulﬁ 20%

Superlor no universitario...

B Secundana incompleti

O Superior universitano

| §
Secundarla incomgleta ': 0% completa

53% B Supsfior un Merstanc
|'! 0% incomipheta

Secundaria complata

Ninguno
D Supsriar no

D'% ?D% d[}?{'p EmE uniiversitar i com phita

Fuente: Tabla 03

INTERPRETACION
En la Tabla 'y Grafico N° 03 se observa que, del 100% de las Mypes encuestas, €
53% tienen secundaria completa, el 27% superior no universitaria completa, mientras

que el 20% tienen superior universitario compl eta.
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TABLA N° 04
Estado civil de los representantes legales

Estado civil Frecuencia  Porcentaje
Soltero 9 60%
Casado 1 7%
Conviviente 5 33%
Divorciado 0%
Otros 0%
Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 04
Distribucion porcentual del estado civil delosrepresentanteslegales de las

Mypes del sector comercio — rubro compray venta de madera aserrada.

GRAFICO N° 04
Q

%
50ty
40% Soliern
30% ® Casado

. Convivienie
ke 33 B Divorciado
i - 0% mOtros
0% i

Soltero Convivienke Otros
Fuente: Tabla 04

INTERPRETACION
EnlaTablay Gréfico N° 04 se observa que, del 100% de |os encuestados, el 60% son

de condicion civil solteros, e 33% son convivientes, mientras que el 7% son
casados.
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TABLA N°0O5

Profesién u ocupacion de los representantes legales

Profesién u ocupacion Frecuencia  Porcentaje
Comerciante 8 53%
Téc. Agropecuario 4 27%
Ing. Forestal 3 20%
Contador 0%

Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legal es de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 05
Distribucion porcentual dela profesion u ocupacion delosrepresentantes

legales de las Mypes del sector comercio rubro compray venta de madera

aserrada.
GRAFICO N° 05

BO0% 53%
508 | B
405 - | Come il
s | B S
208 - ; | Agropecuario

) | _ ming. Foreatal
1% | . DIH:'

0% ~ L
Comerclante Tec |"|-g Forestal Contadoe » Contador
Agropecuario

Fuente: Tabla 05

INTERPRETACION

En laTablay Gréfico N° 05 se observa que, del 100% de las Mypes encuestadas, €l
53% son comerciantes, € 27% Téc. Agropecuario, mientras que € 20% son Ing.
Forestal.
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2. Respecto a las caracteristicas de las Mypes

TABLA N°06
¢Hace cuanto tiempo se dedica al sector y rubro empresarial ?
Tiempo del negocio Frecuencia  Porcentaje

01 afio a 3 afios 0%

03 afios a 5 afos 0%

05 afios a 7 afos 5 33%

Més de 07 afios 10 67%
Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 06

Distribucion porcentual: ¢Hace cuanto tiempo se dedica al sector y rubro

empresarial?
GRAFICO N2 06

Mis de 07 afos I_'E!?%
05 afics & 7 afos | 33%

f ' BO1afloa3ah
03 afics a 5 aflos !’D% a0 a2 ahos

il B 02 afio= 8 5 afios
01 aft a 3 afios ¥ At o

0% 5% 100% B Mds de 07 aftos

Fuente: Tabla 06

INTERPRETACION
En la Tablay Grafico N° 06 se observa que, del 100% de los representantes legales
encuestados, €l 67% tienen més de siete afos en el rubro empresarial, mientras que €

33% tienen entre cinco a siete afos en €l rubro empresarial.
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TABLA N° 07
Formalidad de las Mypes

Formalidad de las Mypes Frecuencia  Porcentagje
Formal 12 80%
Informal 3 20%

Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes |legal es de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 07
Distribucion porcentual: Dela Formalidad delas Mypes

GRAFICO N2 07
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Fuente: Tabla 07

INTERPRETACION
En la Tabla y Grafico N° 07 se observa que, del 100% de los representantes |egales

encuestados, € 80% son formales, mientras que e 20% son informales.
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TABLA N°08
NUmero de trabajadores permanentes de las Mypes

N° detrabajadores Frecuencia  Porcentaje
Ninguno 0%
3 trabajador 3 20%
5 trabajadores 9 60%
8 trabajadores 3 20%
Mas de 8 trabajadores 0%
Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 08

Distribucion porcentual, de nimer os de trabajador es per manentes de las Mypes

GRAFICO N°08
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Fuente: Tabla 08

INTERPRETACION

En la Tablay Gréafico N° 08 se observa que, del 100% de los encuestados, € 60%
tiene cinco trabajadores permanentes, el 20% tienen tres trabagjadores permanentes,
mientras que e 20% tiene ocho trabajadores permanentes.
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TABLA N°Q9
NuUmero de trabajadores eventuales de las Mypes

N° detrabajadores Frecuencia  Porcentaje
Ninguno 4 27%
1 trabajadores 0%
2 trabajadores 11 73%
Mas de 3 trabajadores 0%
Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° (09

Distribucion porcentual del numero de trabajadores eventuales de las Mypes
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GRAFICO N2 09
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Fuente: Tabla09

INTERPRETACION

En la Tablay Grafico N° 09 se observa que, del 100% de encuestados, e 27% no
posee trabajadores eventuaes, mientras que el 73% tienen mas de dos trabajadores
eventuales.
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TABLA N° 10
Motivos de formacion de las Mypes

Formacion por: Frecuencia  Porcentaje
Obtencidn de ganancias 3 20%
Subsistencia 12 80%

Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 10

Distribucion porcentual, del motivo de formacion delas Mypes.

GRAFICO N2 10
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Fuente: Tabla 10

INTERPRETACION
En la Tabla y Gréfico N° 10 se observa que, del 100% de los encuestados, € 80%
precisa que se formd por subsistencia, mientras que € 20% manifestdé que € motivo

de laformacién de la Mypes fue para obtener ganancia.
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3. Respecto al financiamiento

TABLA N°11
¢Coébmo financia su actividad productiva?

Su financiamiento es: Frecuencia  Porcentaje
Financiamiento propio 9 60%
Financiamiento de terceros 6 40%
No precisa 0%

Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 11

Distribucion porcentual: ¢Como financia su actividad productiva?

GRAFICO N2 11
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Fuente: Tabla 11

INTERPRETACION
En laTablay Grafico N° 11 se observa que, del 100% de las Mypes encuestados, €

60% su financiamiento es propio, mientras que del 40% es por terceros.
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TABLA N°12

Si el financiamiento es de terceros. ¢De qué tipo de entidades
financieras ha obtenido los créditos?

Institucién Financiera Frecuencia  Porcentaje
Entidades bancarias 2 33%
Entidades no bancarias 4 67%
No precisa 0%
Otros 0%

Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada alos representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 12
Distribucion porcentual: Si el financiamiento es deterceros. ¢De quétipo de

entidades financier as ha obtenido los cr éditos?

GRAFICO N° 12
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Fuente: Tabla 12

INTERPRETACION

En latablay gréfico 12 se observa que, del 100% de las Mypes encuestadas, € 67%
recibe financiamiento de entidades no bancarias, mientras que e 33% reciben
financiamiento de entidades bancarias.
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TABLA N°13
¢Nombre de lainstitucion financiera y que tasa de inter és paga?

Nombredelainstitucién financiera

. . - Banco S
Tasasdeinterés Bco. Credito Continental Caja Piura
Frecuencia % Frecuencia % Frecuencia %

No precisa
1.50% mensud 4 67%
2.16% mensual 2 33%
5% mensual

Sub Total 4 67% 0 0% 2 33%

Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N°13
Distribucion porcentual: ¢{Nombredelainstitucién financieray quetasa de

interés paga?

GRAFICO N° 13
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Fuente: Tabla 13

INTERPRETACION

En latablay gréfico 13 se observa que, del 100% de las Mypes encuestadas, € 67%
precisa que obtienen préstamos del Banco de Crédito pagando 1.50% interés
mensual, mientras que & 33% recibe financiamiento de Cgja Piura pagando n2.16%

de interés mensual.
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TABLA N° 14
¢Qué entidades financieras otorga mayores facilidades para la
obtencion del crédito?

Facilidades del crédito Frecuencia  Porcentaje
Entidades bancarias 4 67%
Entidades no bancarias 2 33%
Usureros 0%

No precisa 0%
Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada alos representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 14
Distribucion porcentual: ¢Qué entidades financier as otor ga mayores facilidades

para la obtencién del crédito?

GRAFICO N2 14
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Fuente: Tabla 14

INTERPRETACION

En latablay gréfico 14, se observa que, del 100% de las Mypes encuestadas, € 67%
manifiesta que las entidades bancarias les otorgan mayores facilidades para obtener
préstamos, mientras que el 33% manifestd que son las no bancarias quieres les

otorgan facilidades para acceder a un crédito.
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TABLA N°15

En € afo 2016: ¢Cuantas veces solicito crédito?

Cuantas veces solicito crédito Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
1vez 6 100%

2 veces
Més de 3 vez
Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 15

Distribucién porcentual: En € afio 2016: ¢Cuantas veces solicité crédito?

GRAFICO N2 15
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Fuente: Tabla 15

INTERPRETACION

En latablay gréfico 15, se observa que, €l 100% de las Mypes encuestadas, dijeron
gue en €l afio 2016 solicitaron crédito unavez.
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TABLA N° 16
En e afio 2016: ¢A qué entidad financiera solicito € crédito?

Entidad financiera Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
Bco. Crédito 4 67%
Banco Continental 0%
CaaPiura 2 33%
Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 16

Distribucion porcentual: En € afio 2016: ¢A qué entidad financiera solicito €

crédito?
GRAFICO N2 16
0%
Mo precisa
B Boo, Crédito
Banco
Continental
= Caja Piura

Fuente: Tabla 16

INTERPRETACION
En latablay gréfico 16 se observa, que del 100% de las Mypes encuestadas, e 67%
dijeron que solicitaron crédito en e afio 2016 a Banco de Credito, mientras que €

33% precisa que solicitd e creédito a CajaPiura.
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TABLA N°17
En € afo 2016: ;A quétiempo fue & crédito solicitado?

Tiempo del crédito Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
Corto Plazo 0%
Largo Plazo 6 100%
Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada alos representantes legal es de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 17
Distribucion porcentual: En € afio 2016: ¢A quétiempo fue e crédito

solicitado?
GRAFICO N2 17
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Fuente: Tabla17

INTERPRETACION
En latabla y grafico 17, se observa que, & 100% de los préstamos otorgados a las
Mypes en estudio fueron alargo plazo (mayor a 12 meses).
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TABLA N° 18
En € afo 2016: ;Qué tasa de interés pago?

Tasadeinteres Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
1.50% mensual 4 67%
2.16% mensual 2 33%
5% mensud 0%
Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada alos representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 18
Distribucion porcentual: En € afio 2016: ¢Quétasa deinter és pago?

o
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Fuente: Tabla 18

INTERPRETACION

En la tabla y grafico 18 se observa que en e afo 2016, del 100% de las Mypes
encuestadas, € 67% pago de 1.50% de interés mensual, mientras que e 33% pago
2.16% de interés mensual .
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TABLA N° 19
En el afio 2016: Los créditos otorgados fueron en los montos

solicitados

Tasadeinterés Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
Si 6 100%
No 0%

Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada alos representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 19
Distribucion porcentual: En el afio 2016: L os créditos otor gados fueron en los

montos solicitados

GRAFICO N° 19
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Fuente: Tabla 19

INTERPRETACION
En la tabla y gr&fico 19, se observa que, € 100% de las Mypes encuestadas
manifestd que los créditos recibidos fueron en los montos solicitados.

92



TABLA N°20
En € afio 2016: ;Cuanto es e monto del crédito solicitado?

Monto del crédito Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
De S/.5,000.00 a §/.10,000.00 0%
De S/.10,000.00 a S/.20,000.00 0%
Més de §/.20,000.00 6 100%
Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 20

Distribucién porcentual: En e afio 2016: ¢Cuanto esel monto del crédito

solicitado?
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Fuente: Tabla 20

INTERPRETACION

En e cuadro y gréfico 20 se observa que, € 100% de las Mypes encuestadas solicito
crédito més de §.20,000.00
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TABLA N°21
¢En quéfueinvertido e crédito financiero que obtuvo?

En quéfueinvertido € crédito Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
Capital detrabgo 0%
Mejoramiento y/o ampliacion del local 0%
Mercaderia (Madera) 6 100%
Otros 0%
Total 6 100%

Fuente: Encuesta aplicada alos representantes legales de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 21
Distribucion porcentual: ¢En quéfueinvertido e crédito financiero que

obtuvo?
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Fuente: Tabla 21

INTERPRETACION
En la tabla y grafico 21 se observa que, & 100% de las Mypes encuestadas,
manifestaron que e préstamo recibido de las entidades financieras lo utilizaron en

compra de madera aserrada.

94



4. Respecto alarentabilidad

TABLA N°22
¢Cree usted que €l financiamiento otorgado ha mejorado la
rentabilidad de su empresa?

Larentabilidad mejoro con €
financiamiento

Frecuencia  Porcentaje

No precisa 9 60%

Si 6 40%

No 0%
Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legal es de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 22
Distribucion porcentual: ¢Cree usted que € financiamiento otorgado ha
mejorado larentabilidad de su empresa?

GRAFICO N¢ 22
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Fuente: Tabla 22

INTERPRETACION

En laTablay Grafico N° 30 se observa que, del 100% de las Mypes encuestadas, €l
60% no precisa s e financiamiento mejord su rentabilidad empresarial, mientras que

el 40% precisa que & financiamiento si mejoro su rentabilidad.
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TABLA N°23

¢Cree usted que la rentabilidad de su empresa ha mejorado en los
ultimos afos?

Mejoradelarentabilidad Frecuencia  Porcentaje
No precisa 0%
S 15 100%
No 0%
Total 15 100%

Fuente: Encuesta aplicada a los representantes legal es de las Mypes en estudio

GRAFICO N° 23
Distribucién porcentual: ¢Creeusted que la rentabilidad de su empresa ha

mejorado en los tltimos afos?

GRAFICO N° 23
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INTERPRETACION

En la Tabla y Gréafico N° 23 se observa que, e 100% de los representantes legales
encuestados considera que su rentabilidad empresarial si mejord en los Ultimos afios.
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CARACTERIZACION DEL FINANCIAMIENTOY LA
RENTABILIDAD DELASMICRO Y PEQUENAS EMPRESAS DEL
SECTOR COMERCIO RUBRO COMPRA'Y VENTA DE MADERA

ASERRADA DEL DISTRITO DE YARINACOCHA, 2016.

CHARACTERIZATION OF THE FINANCING AND THE PROFITABILITY
OF THE MICRO AND SMALL BUSNESSESOF THE SECTOR TRADE
RUBRO PURCHASE AND SALE OF SAWN WOOD OF THE DISTRICT OF
YARINACOCHA, 2016

Victor Ernesto Narvasta Rengifo!

RESUMEN

Lainvestigacion tuvo como objetivo general: Describir las principales caracteristicas
del financiamiento y la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector
comercio rubro compra y venta de madera aserrada, del distrito de Y arinacocha,
2016. La investigacion fue cuantitativo-descriptivo, no experimental -transversal-
retrospectiva, para € recojo de la informacién se escogio en forma dirigida a 15
microempresarios, cuyos resultados fueron: La mayoria son adultos y tienen entre 26
anos amas, e 67% son del sexo masculino, e 53% tienen secundaria. El 67% tienen
mas de siete afos en € rubro y son empresas formales, el 80% tienen un trabajador
permanente, € 73% tienen trabagjadores eventuales. La mayoria de las Mypes se
formaron por subsistencia. La mayoria de las Mypes se autofinancian, solo el 40% se
financia con terceros, siendo estas con 67%, los créditos fueron a largo plazo, cuyos
montos fueron més de $/.20,000.00 y lo invirtié en compra de madera. El 60% no
precisa si su rentabilidad mejoro en los Ultimos afios gracias a financiamiento. Se
recomienda a los micro empresarios capacitarse a momento de acceder a un crédito
financiero; puesto que, para conseguir rentabilidad hay que comprender que; la

rentabilidad es la medida del rendimiento que en un determinado periodo de tiempo

1 Bach. Universidad Catdlicalos Angeles de Chimbote
Asesor: Mg. CPCC Rusvelth Paima Paredes
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producen los capitales utilizados en el mismo; por lo tanto, es de vital importancia
comprender ello para gue la empresa se mantenga en € tiempo.

Palabras clave: Financiamiento, rentabilidad, Mypes.
ABSTRAC

The genera objective of the research was to: Describe the main characteristics of
financing and the profitability of micro and small enterprises in the trade sector,
purchase and sale of sawn wood, from the district of Yarinacocha, 2016. The
research was quantitative-descriptive, not experimental- cross-retrospective, for the
collection of information was chosen in a targeted way to 15 microentrepreneurs,
whose results were: Most are adults and are between 26 years old, 67% are male,
53% have secondary. 67% have more than seven years in the field and are formal
companies, 80% have a permanent worker, 73% have casual workers. The majority
of Mypes were formed by subsistence. Most MSEs are self-financing, only 40% is
financed with third parties, with 67%, the credits were long-term, whose amounts
were more than S/ .20,000.00 and invested in wood purchases. 60% do not know if
their profitability improved in recent years thanks to financing. It is recommended to
the micro-entrepreneurs to be at ease when accessing a financial credit; since, in
order to achieve profitability, it is necessary to understand what; profitability is the
measure of the performance that in a certain period of time produced the capital used
in it; therefore, it is of vital importance to understand this so that the company

remainsin time. Keywords: Finance, profitability, Mypes

1. INTRODUCCION

1.1 ANTECEDENTES Y JUSTIFICACION DE LA INVESTIGACION

El mundo esta atravesando grandes cambios y cada vez con mas frecuencia se
habla de la globalizacion como una especie de "destino manifiesto” hacia el que toda
la humanidad, sin importar el origen, ocupacion, actividad profesional o econdmica,
debe dirigirse y las microempresas (en adelante Mypes), no son genas aello.

En esa misma linea, Quintana & Bautista (s.f.), en “El financiamiento y
desarrollo de las pymes en Alemania, como modelo de desarrollo econémico,

politico y organizacional para las pymes en el Per(”, manifiesta que existen
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obstaculos y problemas en la Union Europea en € @mbito del desarrollo empresarial.
Entre ellos, resaltan los siguientes. fata de acceso a capita para proyectos
arriesgados, falta de personal calificado, acceso a tecnologia, entorno de derecho de
propiedad compleo y costoso, entre otros.

También, Neira (2016), en “Inclusion financiera de las Pymes en el Ecuador”,
sostiene que las PYMES constituyen un segmento importante de los actores
econdémicos de las economias en desarrollo y particularmente en Ecuador se ha
determinado que a pesar de representar el 9,3% del total de empresas registradas en
a ano 2014, registran €l 34% del total de empleados filiados a la seguridad social,
de ahi la importancia de implementar politicas para su desarrollo e inclusién
financiera. Sin embargo, se evidencia que cumple un rol complementario en los
segmentos productivos, PYMES y microcrédito. Asi, la banca publica orienta sus
colocaciones a crédito productivo en mayor proporcion, atasas méas bagjasy a plazos
maés largos que la banca comercial.

Igualmente, el Instituto de Incidencias Ambientales (2009), en “Desafios y
oportunidades para las micro, pequefias y medianas empresas forestales de
Guatemala”, las comunidades indigenas y campesinas vienen manegjando sus bosgues
desde tiempos inmemoriales y han logrado, cada vez mas, € acceso lega a los
recursos; Pero no es sino recientemente que han empezado a conformar pequefias y
medianas empresas forestales que permiten agregar valor a los productos maderables
y no maderables del bosgue. Las pegueiias empresas representan una opcion
promisoria para contribuir a la reduccion de la pobreza y la conservacion de los
recursos mediante el mangjo sostenible de los bosques. Estas empresas se enfrentan a
problemas como la existencia de una burocracia excesiva, politicas y normativas
inestables, inseguridad en los derechos de propiedad de la tierra, escaso poder de
negociacion, capacidades de gestion insuficientes y dificultad de acceso créditos,
informacion de mercado y tecnologia. Se estima que € 70 por ciento de los empleos
en Guatemala es generado por las empresas informal es.

Ademas, el Ministerio de Agricultura y Riego (2015) “Lineamiento de politicas
de inversion publica en desarrollo forestal”, precisa que en el Perd, el sector forestal
a pesa de ocupar cas e 60% del territorio nacional, no contribuye en forma

significativa ala economia del pais, pues alcanzatan solo € 1.1% (1,700 millones de
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ddlares a 2010) del Producto Bruto Interno (PBI), mucho menor alo registrado por
Chile (2.6% del PBI), Bolivia (2.7%), Ecuador (2.3%), paises de menos extension de
bosque. Las comunidades nativas poseen cerca de 13 millones de hectéreas de
bosques bajo dominio, de las cuales una parte es aprovechada comercialmente en
alianzas con empresarios, y son la segunda fuente méas importante de produccién de
madera amazoénica, después de las concesiones.

Es mas, Perez (2011), en “Estudios de mercado de cedrela odorata en Bolivia,
Brasil y Per(”, manifiesta que, en Peru, las empresas de mayor venta en el mercado
domeéstico tienen también buen posicionamiento en e mercado internacional; en €
ano 2008, seis de estas empresas participaron con € 63% del vaor total de
exportaciones de madera aserrada de cedro por € puerto El Calao. En Bolivia, ocho
empresas comercializadoras participaron con € 67% de volumen tota de
exportacion de madera aserrada, principalmente por e puerto de Arica (Chile). En
Brasil, las empresas exportadoras de productos aserrados de cedro también exportan
otros productos, en particular pisos, y principalmente por € puerto Belem (Para).

En esa misma linea, Aspilcueta (2015), en “Mypes en el Per(”, precisa que
nadie duda que una de las formas que tiene €l Estado de promover e empleo es a
través de la legislacion. Por €elo, € Estado ha establecido un marco normativo
promotor de la Mype, a fin de que los sobrecostos laborales, los costos de
transaccion, y la cargatributaria no frenen su formalizacion y crecimiento.

Por otro lado, Benito & Platero (2015), en su investigacion “Las
microempresas en tiempos de crisis. Andlisis de la formacion, la experiencia 'y la
innovacion”, concluye; el nivel formativo de los directivos y empresarios tiene un
efecto positivo sobre e rendimiento del capital humano de los trabgjadores. La
formacion académica de quienes dirigen la empresa es un determinante positivo en la
adopcion de innovaciones que permite tener una mayor capacidad innovadora y, por
tanto, una mayor capacidad para afrontar una crisis. El capital humano, su nivel
educativo, los conocimientos y las habilidades de que disponen las personas son un
factor clave para la competitividad de una economia y, mas en concreto, de una
empresa en tiempos dificiles.

Abundando en la opinion, Aréstegui (2013), en su tesis de maestria titulada:

“Determinacion del comportamiento de las actividades de financiamiento de las
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pequefias y medianas empresas”; En Argentina. Tuvo como objetivo: Determinar el
comportamiento de las actividades de financiamiento de las pequeiias y medianas
empresas”, concluye: Frente a las necesidades de financiamiento, los entrevistados
coincidieron en que las inversiones en activos fijos y en capital de trabgjo, son los
més requeridos para su subsistencia frente a las transformaciones que tiene €
mercado seguin sus experiencias. Otra tendencia que se obtuvo en este estudio da a
entender que la mayoria de los entrevistados no utilizan mecanismos de leasing o
factoring para sus operaciones de financiacion, es importante demostrar que solo ven
a dichas entidades para financiarse mediante créditos bancarios y no para utilizar
otras herramientas que pueden facilitarles.

Asimismo, Rocha (2011), en su tesis de maestria “Estrategias de
financiamiento de las pymes de la industria de aimentos, subsector panadero de
Valledupar, Colombia”, concluye: Se evidencia que las empresas emplean estrategias
conservadoras de financiamiento y no redizan estudios del impacto de dichas
estrategias sobre €l riesgo y rendimiento. La seleccidn de instrumentos esta asociada
a la capacidad de generacion de fondos, observandose la preferencia por
financiamiento interno, aportes de los socios y préstamos a entidades bancarias, de
acuerdo alateoriade lajerarquia de financiamiento y de informacién asimétrica.

También, Mantilla (2011), en su tesis “Caracterizacion del financiamiento, la
capacitacion y la rentabilidad de las MY PEs del sector industrial-rubro confecciones
de prendas de tela deportivas del distrito de Trujillo, periodo 2009-2010”, concluye:
el 16.67% recibieron su crédito de la banca comercial (Sistema bancario) y €
91.67% manifestaron que el crédito financiero que obtuvieron lo invirtieron en
capital de trabajo; e 95% tienen mas de tres afos dedicados a rubro, e 100% de
encuestados poseen de dos a siete empleados, € 65%. EI 100% de los empresarios
encuestados manifestaron que la rentabilidad de las Mypes si ha mejorado en los dos
tltimos afios y € 100% manifestaron que la rentabilidad de sus Mypes no disminuyé
en los dos ultimos afios.

En esa misma linea, Calvo (2016), en su tesis “Caracterizacion del
financiamiento de las micro y peguefias empresas del sector comercio rubro compra
y venta de madera aserrada de la Provincia de Ucayali, distrito de Contamana, 2016,

concluye: del 88% su edad fluctia entre los 26 a 60 afios, € 69% son del sexo
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masculino. El 100% posee trabajadores permanentes y eventuales; € 69% se formo
por subsistencia. Del crédito recibido €l 60% lo invirtié en mercaderia.

Es més, Géalvez (2011), en su tesis “Caracterizacion del financiamiento, la
capacitacion, la competitividad y la rentabilidad de las micro y pequefias empresas
del sector pesguero-rubro piscigranjas de Paco y Gamitana, ddl distrito de Calleria-
periodo 2009-2010”, concluye: Del 100% de los empresarios encuestados. El 86%
manifestaron que su edad fluctla entre 26 a 60 afios, €l 71% son del sexo masculino
y €l 43% tienen grado de instruccion superior universitaria completa. Asi mismo, las
principales caracteristicas de las Mypes del &mbito de estudio son: e 72% tienen més
de tres afos en e rubro empresarial y e 71% poseen mas de tres trabajadores
permanentes.

Concluye Galvez, respecto al financiamiento: Los empresarios encuestados
manifestaron que: e 100% del financiamiento que obtuvieron fue de entidades
bancarias y € 100% que recibieron créditos en los afios 2009 y 2010, no precisaron
en qué invirtieron sus créditos, el 86% manifestaron que la rentabilidad de sus
empresas s hamejorado en los dos ultimos afios.

También, Ibarra (2015), en su tesis “Incidencia del financiamiento y la
capacitacion en la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector comercio
rubro compra y venta de madera aserrada del distrito de Manantay, 2015”, concluye:
El 88% su edad fluctla entre los 26 a 60 afios, & 69% son del sexo masculino, €
100% posee trabgjadores permanentes y eventuales, € 69% se formo por
subsistencia. Del crédito recibido el 60% lo invirtio en mercaderia El 63% no
precisas € financiamiento mejord su rentabilidad empresarial.

Finalmente, Cabrera (2015), en su tesis “Caracterizacion del financiamiento, la
capacitacion y la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector agrario —
rubro camu camu, del distrito de Yarinacocha, 2015”, concluye: ElI 90% de los
representantes legales de las Mypes estudiadas son adultos; e 100% son del sexo
masculino, el 60% tiene secundaria incompleta. En cuanto alas caracteristicas de las
Mypes: El 70% indicaron que tienen de tres a siete afios en la actividad empresarial y
el rubro; e 100% posee en promedio mas de tres trabajadores permanentes; € 100%
manifestaron que la formacion de las Mypes fue por subsistencia. Respecto a la
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rentabilidad: El 70% manifestd que la rentabilidad de sus empresas no ha mejorado
en los ultimos afios.

La presente investigacion se justifica, segin alo que manifiesta Tello (2014),
en “Importancia de la micro, pequefias y medianas empresas en el desarrollo del
pais”; manifiesta que las Mypes evidencian su importancia desde distintos angulos.
En primer lugar, es una de las principales fuentes de empleo. En segundo lugar,
puede potencialmente congtituirse en apoyo importante a la gran empresa
resolviendo algunos cuellos de botella en la produccion. Con ello se da oportunidad a
gue personas sin empleo y de bajos recursos econdmicos puedan generar su propio
empleo, y asi mismo contribuyan con la produccién de la gran empresa. En € Perq,
segun las estadisticas del afio 2012 manejadas por € Ministerio de la Produccion, la
microempresa representa 94,2% (1°270,009) del empresariado nacional, la pequefia
empresa es € 5,1% (68,243 empresas) y la mediana empresa € 0,2% (2,451
empresas). Asi mismo, las empresas con ventas menores o iguaes a 13 UIT
representan e 70,3% del tejido empresarial formal, y en € extremo superior, las
empresas con ventas mayores a 2,300 UIT representan tan solo €l 0,6%. Ello reflgja
gue la mayor parte de la poblacion peruana se encuentra laborando para una
microempresa.

Estas estadisticas pueden tener diferentes explicaciones, sin embargo, desde
nuestra perspectiva es posible que estas diferencias significativas respecto a la
productividad de la poblacion econdmicamente activa (PEA) aparentemente es muy
baja en las micro y pequeias empresas respecto de las medianas y grandes empresas,
quiza se deba a la falta de financiamiento, falta de asistencia técnica, etc. Es por ello
que desde nuestra perspectiva es muy importante comenzar a conocer en forma
objetiva las principales caracteristicas del financiamiento y la rentabilidad de las
Mypes, tanto a nivel nacional, regional y local.

Finalmente, la investigacion se justifica porque servirda de medio para obtener
mi titulo de contador publico y para que la Universidad Catdlica los Angeles de
Chimbote Filial Pucallpa, mejore sus estandares de calidad establecidos por la nueva
ley universitaria, a permitir y exigir la titulacion de sus egresados a través de la
elaboracion y sustentacion de trabajos de investigacion (tesis).
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1.2 PROBLEMA

Lineas arriba se ha demostrado |a importancia que tienen € financiamiento en
el desarrollo y crecimiento de las micro y pequefias empresas, en cuanto a
rentabilidad y competitividad. Sin embargo, a nivel del ambito de estudio se
desconocen las principales caracteristicas del financiamiento. Por eemplo, se
desconoce si dichas Mypes acceden a no a financiamiento, si lo hacen, a qué sistema
financiero recurren, qué tipo de interés pagan, si son rentables, etc. Por todas estas
razones, € enunciado del problema de investigacion es €l siguiente: ¢, Cuales son las
principales Caracteristicas del financiamiento y la rentabilidad de las micro y
pequefias empresas del sector comercio rubro compra y venta de madera

aserrada del distrito de Y arinacocha, 20167

13 OBJETIVO
Determinar y describir las principales caracteristicas del financiamiento y la
rentabilidad de las micro y pequeiias empresas del sector comercio rubro compray

venta de madera aserrada del distrito de Y arinacocha, 2016.

1.4. MARCO TEORICO

Teoria del financiamiento

Escobedo (2014), quien en su investigacion: “Evolucion de la teoria sobre
estructura financiera dptima en las empresas”, sostiene; Un uso moderado de la
deuda aumentaba el valor de laempresay disminuia el costo de capital, a partir de la
l6gica expresada anteriormente, aumentar la deuda incrementa e riesgo de
insolvenciay tanto acreedores como accionistas, a exigir compensacion y contribuir
al incremento del costo de capital, provocan que se disminuya el valor de la entidad.
En genera plantea que tanto & valor total de mercado de una empresa como su costo
de financiamiento son independientes de su estructura financiera, por tanto, la
politica de endeudamiento de la empresa no tiene ningun efecto sobre |os accionistas

o € valor de laempresa.

En su segunda proposicion de lateoria M&M, plantearon y demostraron que
la rentabilidad esperada de las acciones ordinarias de una empresa endeudada crece

proporcionamente a su grado de endeudamiento Luego, en la tercera proposicion
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afirmaron que las decisiones de inversion pueden realizarse de forma independiente
de las decisiones de financiacién, es decir, si € proyecto de inversién es malo, o

bueno, |o seraindependientemente de la estructura de capital de la empresa.

Teoria de Modigliani y Miller M&M. Los planteamientos anteriores
sirvieron de base a Modigliani y Miller para enunciar su teoria sobre la estructura de
capital en 1958, los cuales suponen que € costo del capital medio ponderado y €
valor de la empresa son total mente independientes de la composicion de la estructura
financiera de la empresa; por tanto, se contraponen alos tradicionales. MM parten de

varios supuestos y argumentan su teoria a través de tres proposiciones.

Proposicion I: Brealey y Myers (1993: 484), afirman al respecto: “El valor de
la empresa se reflgja en la columna izquierda de su balance a través de los activos
reales; no por las proporciones de titulos de deuda y capital propio emitidos por la
empresa”. Segun esta proposicion la politica de endeudamiento de la empresa no
tiene ninguin efecto sobre los accionistas, por lo tanto, €l valor total de mercado y €l

costo de capital de laempresa son independientes de su estructurafinanciera.

Proposicion Il: Brealey y Myers (1993: 489), plantean sobre ella: “La
rentabilidad esperada de las acciones ordinarias de una empresa endeudada crece
proporcionalmente al ratio de endeudamiento, expresada en valores de mercados”.
Este crecimiento se da sempre que la deuda sea libre de riesgo. Pero, s €
apalancamiento aumenta el riesgo de la deuda, los propietarios de ésta demandaran
una mayor rentabilidad sobre la deuda. Lo anterior hace que la tasa de crecimiento de

la rentabilidad esperada de | as acciones disminuya.

Proposicion Il1: Fernandez (2003: 19), plantea: “La tasa de retorno requerida
en la evaluacion de inversiones es independiente de la forma en que cada empresa
esté financiada”. Esta proposicion es un corolario de las dos anteriores. Es decir,
cualquier empresa que trate de maximizar la riqueza de sus accionistas habra de
realizar solamente aquellas inversiones cuya tasa interna de rentabilidad sea a menos
igual a costo de capital medio ponderado, independientemente del tipo de recurso

utilizado en su financiacion.
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Lateoriatradicional delaestructurafinanciera

Teoria tradicional sobre la estructura financiera propone la existencia de una
determinada combinacién entre recursos propios y genos que define la estructura
optima EFO. Esta teoria puede considerarse intermedia entre la posicion “RE” y
llRNl!l

Por otro lado, Ejemplosde.com (2015), en “Tipos de financiamiento”,
manifiesta que el mundo de los negocios, empresarial y de los particulares, existen
diferentes formas de adquirir capital activo, esto con la finalidad de redlizar los
trabgos proyectos o actividades deseadas y que requieren de un capital que no se

posee. Asi temenos.

a) Financiamiento a corto plazo: Es un modelo de financiamiento en € que las
obligaciones 0 deuda que son responsabilidad del propio deudor, deberan ser
solventadas en un periodo de tiempo corto que generalmente no pasa del afio u
giercicio fiscal. Por eso, cuando se solicita este tipo de financiamiento debe de
hacerse una adecuada proyeccion de la capacidad de pago para ver s se podra
cumplir con ese compromiso de deuda.

Teoria de la rentabilidad

Bertein (2016), en “Rentabilidad”, precisa que la rentabilidad la nocion que se
aplica a toda accion econdmica en la que se movilizan medios, materiales, humanos
y financieros con € fin de obtener unos resultados. La rentabilidad es la medida del
rendimiento que en un determinado periodo de tiempo producen los capitales
utilizados en e mismo. Esto supone la comparacion entre la renta generada y los
medios utilizados para obtenerla con €l fin de permitir la eleccion entre aternativas o
juzgar la eficiencia de las acciones realizadas, segun que € andlisis realizado sea a

priori 0 a posteriori.
Analisisdelarentabilidad.

Andlisis de la solvencia, entendida como la capacidad de la empresa para
satisfacer sus obligaciones financieras (devolucion de principal y gastos financieros),

consecuencia del endeudamiento, a su vencimiento. Andlisis de la estructura
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financiera de la empresa con la finalidad de comprobar su adecuacion para mantener

un desarrollo estable de lamisma.

Es decir, los limites econdmicos de toda actividad empresarial son la
rentabilidad y la seguridad, normamente objetivos contrapuestos, ya que la
rentabilidad, en cierto modo, es la retribucion a riesgo y, consecuentemente, la
inversion més segura no suele coincidir con la més rentable. Sin embargo, es
necesario tener en cuenta que, por otra parte, €l fin de solvencia o estabilidad de la
empresa esta intimamente ligado a de rentabilidad, en el sentido de que la
rentabilidad es un condicionante decisivo de la solvencia, pues la obtencion de

rentabilidad es un requisito necesario parala continuidad de la empresa.
Rentabilidad econémica

Mide la tasa de devolucién producida por un beneficio econémico, respecto al
capital total, incluyendo todas las cantidades prestadas y € patrimonio neto. Ademas,

es total mente independiente de la estructura financiera de la empresa.
Rentabilidad financiera

O «ROE» (por sus iniciales en inglés, Return on equity) correlaciona €l
beneficio econdmico con |os recursos necesarios para obtener utilidad. Dentro de una
organizacion empresarial, muestra el retorno para los accionistas de la misma, que
son los unicos proveedores de capital que no tienen ingresos fijos. La rentabilidad
puede verse como una medida de cémo una compafia invierte fondos para generar

ingresos. Se suele expresar como porcentgje. Cuyo calculo es:

ROE= Beneficio neto antes de impuestos

Fondos propios.
Teoria dela microy pequefia empresa

Diaz (2010), en “La microempresa en el desarrollo perspectivas”, la empresa
juega un papel muy importante en el desarrollo. Sobre todo, la empresa de menor
tamafio (MYPES), es reconocida por su potencial aportacién a crecimiento y

desarrollo en € territorio. Al mismo tiempo, de acuerdo a las teorias del desarrollo
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enddgeno, las microempresas pueden representar uno de los pilares del desarrollo a
ser una opcion de generacion de empleo e ingreso para la poblacién; estas mismas
teorias centran la atencion en la importancia de redes y sistemas de microempresas
locales como una alternativa viable en € contexto actual de internalizacion de las

economias.

Estudios recientes, centran su atencidén en la microempresa como potencial
instrumento del desarrollo. Estos autores justifican gque la microempresa puede
convertirse en parte de la estrategia de desarrollo y crecimiento de las regiones, dada
su capacidad para generar empleo y riqueza. Aseverando que el desarrollo solo podra
alcanzarse a través de la promocion de politicas y programas de reduccion de la
pobreza, fomento del trabgjo estable, y generacién de empleo. Como se ha hecho
mencion anteriormente, la microempresa juega un papel importante en la generacion
de empleo, asi como en la contribucion a PIB nacional. Estos micros organizaciones
contribuyen a evitar que la pobreza y la indigencia aumenten, al promover diversas
actividades econdmicas a bajos costos. Sin embargo, es la empresa menos apoyada
tanto por las ingtituciones gubernamentales como privadas y e existente estd mal
dirigido.

Finalmente, Escalante (2016), en “Promulgan Ley N° 30056 que modifica la
actual Ley Mype y otras normas para las micro y pequefias empresas”, manifiesta
gue, este tiene entre sus objetivos establecer el marco legal para la promocion de la
competitividad, formalizacion y € desarrollo de las micro, pequefias y medianas
empresas (MIPYME). Incluye modificaciones a varias leyes entre las que esta la
actual “Ley MYPE” D.S. N° 007-2008-TR. “Texto Unico Ordenado de la Ley de
Promocién de la Competitividad, Formalizacion y Desarrollo de la Micro y Pequefia
Empresa y del Acceso al Empleo Decente”. Se cambian los criterios de clasificacion

paralas Micro, Pequefias y M edianas empresas de la siguiente manera:

ey BAYPT L5 N® 00 7-2008-TR .
vertas Anueles | Irabajadones  Ventas Anuales Irabajaderas

Microempresa Ilesta 130LIT lgil Iasta 150 LT M bary limices
eyl Einpeesa Hisla 1700001 | 12 100 BAGs e T30 U0y baesla 1000 10 iz sy lirniles
Mediana Empross BAds do 1700 UITy hasta 2,300 10T | Mo bay Bmitcs
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. MATERIALESY METODOS

El disefio que se ha utilizado en esta investigacion es cuantitativo, descriptivo,
no experimental, transversal, retrospectivo, cuya poblacion muestra fue de 15 Mypes
del sector comercio rubro compra y ventar de articulos de ferreteria, del distrto de
Cdlleria, 2016. Se utilizd un cuestionario estructurado, de 23 preguntas cerradas,
aplicandose € Excel Cientifico y & Programa SPSS, para tabular la informacién
estadistica.

lll. RESULTADOSY DISCUSION

3.1 Respecto a los empresarios

Edad de los representantes de las Mypes. De las Mypes encuestadas se
establece que & 73% de los representantes legales son personas adultas ya que sus
edades oscilan entre 26 y 60 afos; esto nos demuestra que |0s Representantes legales
de las Mypes estudiadas tienen la madures suficiente para gerenciar sus empresas.
Estos datos son similares a lo encontrados por Mantilla, Calvo, y Galvez, donde los
representantes legales de la Mypes estudiadas son adultas cuyas edades oscilan entre
26 a 60 anos.

Sexo de los representantes de las Mypes: El 67% de los representantes lega es
encuestados son del sexo masculino, datos contrarios a lo encontrado por Mantilla,
donde los micros empresarios estudiados en su mayoria son del sexo femenino con
60%, también estos datos son similares a lo encontrado por Calvo, Galvez y Ibarra,
donde & 69%, 71% Yy 69% son del género masculino; estas similitudes y contrariedad
se dan por € giro del negocio.

Grado de instruccién de los representantes de las Mypes. El 53% tienen grado
instruccion secundaria, € 27% tienen grado de instruccion superior no universitaria
completo, es decir estos datos nos estarian indicando que muchos microempresarios
del rubro compra y venta de madera aserrada tienen estudios superiores lo cual les
permite gerenciar de la manera mas idonea sus respectivas empresas; también estos
resultados en 1o que respectas estudios secundarios son similares alo encontrado por
Mantilla y Cabrera donde en su mayoria tienen grado de instruccion secundaria.
También estos datos son contrarios a los resultados de Galvez, donde los micro

empresarios estudiados € 43% tienen estudios universitarios. Asimismo, Benito &
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Platero, sostiene que el nivel educativo del micro empresario es un factor clave para
gue su empresa sea competitiva sobre todo cuando a la empresa le toque tiempos
dificiles.

Estado civil de los representantes de las Mypes. El 60% de |os representantes
de las Mypes son de estado civil solteros, es decir predominan esta condicion civil en
los representantes legales de las Mypes estudiadas. Estos resultados nos indican que,
por la naturaleza del rubro empresarial muchos empresarios les imposibilita formar
un hogar, puesto que tienen que vigar permanentemente, asi como |os despachos de
su mercaderia se efectlan durante € dia y la noche, es mas cuando tienen que
atender un pedido muchos micro empresarios tienen que trabagjar hasta la noche de
lunes a sabado para conseguir la variedad de mercaderia solicitada.

Profesion u ocupacion: Para los representantes legales la ocupacion con mayor
potencial es comerciante con 53%, es decir |os micro empresarios del rubro compray
venta de madera es decir son micro empresarios que en muchos de los casos no
gjercen sus profesiones, ocupandose solo en la comercializacion de madera que eslo
gue mayor ingreso les genera.

3.2. Respecto a las caracteristicas de las Mypes

Tiempo de permanencia de la empresa en e rubro: El 67% de los
microempresarios encuestados se dedican a rubro compra y venta de madera
aserrada, hace méas de 07 afnos. Estos resultados nos indican que las Mypes en estudio
tienen la antigliedad suficiente para ser estables y/o rentables, y ser sujetos de
crédito. Por otro lado, estos resultados son similares a lo encontrado por Mantilla,
Galvez y Cabrera, donde las Mypes estudiadas € 95%, 72% y 70% tienen mas de
tres afos en su rubro empresarial.

Formalidad de las Mypes. El 80% de la Mypes encuestadas son formales,
estos resultadas nos estarian indicando que las Mypes en estudio estan formalizados,
cuentan con su registro unico de contribuyente y sobre todo cumplen las exigencias
de Ley, por lo tanto, son empresas atractivas para acceder a fuentes de
financiamiento; mas alln este rubro por estos ultimos tiempos por la mafia que existe
en el sector forestal viene siendo permanentemente fiscalizados por 1os organismos
supervisores del rubro.

Al respecto e tedrico Diaz, precisa que la micro y pequeiia empresa es
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reconocida por su potencia aportacion al crecimiento y desarrollo en € territorio,
porque generan empleo, ingreso a la poblacion; es decir cuando una empresa se
formaliza es pasible de apoyo por parte de organismo gubernamentales, pudiendo
contratar con las mismas, en consecuencia la micro y pequefia empresa pueden
convertirse en parte de |la estrategia de desarrollo y crecimiento delas regiones, dada
su capacidad para generar empleo y riqueza.

NuUmero de trabgjadores permanentes y eventuales. El 80% de las Mypes
encuestadas tienen de tres a cinco trabagjadores permanente, y € 73% tiene dos
trabajadores eventuales; es decir son empresas que a ser formales en su mayoria
conocen los beneficios tributarios y laborales de la Ultima modificatoria de la Ley
Mype N° 28015 cuyo Texto Unico Ordenado de la Ley de Promocién de la
Competitividad, Formalizacion y Desarrollo de la Micro y Pequeiia Empresa, y del
Acceso a Empleo Decente, D.S. N° 007-2008-TR y su Reglamento D.S. N° 008-
2008-TR; por la Ley N° 30056 Ley que modifica diversas leyes para facilitar la
inversion, impulsar €l desarrollo productivo y € crecimiento empresarial, a
estipular, que no hay limite de trabgjadores y a implementar el régimen tributario
Mype como lo expresa Escalante. También, estos datos similares alo encontrado por
Mantilla, Calvo, Ibarra y Cabrera donde en su mayoria cuentan con trabajadores
permanentes y eventual es.

Motivo de formacion de la empresa: De las Mypes encuestadas € 80% se
constituyd por subsistencia, es decir muchos de estos microempresarios han
encontrado en & rubro compra y venta de madera aserrada una oportunidad para
generar ganancia a su capital invertido, por ser un rubro que tiene una ata demanda
tanto a nivel local, naciona e internacional. Por otro lado, estos resultados son
similares alos resultados de Ibarra y Cabrera donde sus empresas fueron creadas con
el Unico propdsito de subsistir y como fuente de empleo.

3.3. Respecto al financiamiento

Como financia su actividad productiva y a que, entidad financiera recurren y
quienes les otorgan mayores facilidades: Los micro empresarios encuestados, del
rubro compra y venta de madera aserrada del distrito de Yarinacocha, el 60% su
financiamiento es propio y & 40% de terceros, recurriendo el 67% a las entidades

bancarias, porque les otorgan facilidades para un crédito, es decir, un gran porcentaje
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de micro empresarios financian sus actividades empresariales con recursos via
crédito bancario. Al respecto Ardstegui, encontrd en su estudio que las Mypes, frente
alanecesidad de financiamiento las inversiones, el crédito y €l capital de trabagjo son
los mas requeridos para su subsistencia. Asimismo, Escobedo cita la teoria de M&M
en su preposicion I, expresa que cualquier empresa gue trate de maximizar riqueza
habra de redlizar solamente aquellas inversiones cuya tasa de rentabilidad sea al
menos igual a costo de capital, es decir independientemente del tipo de recurso
utilizado en su financiacion, (propio o banca).

Qué tasa de interés pagd: El 67% de las Mypes encuestadas del rubro compray
venta de madera aserrada del distrito de Yarinacocha, pagaron 1.50% de interés
mensual a las entidades bancarias, es decir son intereses que estan dentro del
promedio gque cobran las entidades bancarias, es preciso indicar que los intereses se
podrén usar como costo-gasto en deduccion de la utilidad a efectos de calcular €
impuesto alarenta a pagar de un gercicio econémico.

Tiempo del crédito solicitado: El 100% de las Mypes encuestadas del rubro
compray venta de madera aserrada del distrito de Yarinacocha, manifestaron que los
créditos solicitados en € afio 2016 fueron a largo plazo; es decir que las empresas
prefieren obtener un crédito o préstamo mediante un vencimiento mayor a 12 meses.
Al respecto la teoria del financiamiento sostiene que la finalidad del financiamiento
es tener la oportunidad de que la organizacion cumpla con ciertas obligaciones de
deuda o pueda pagar algunos activos, bienes y servicios, en ese orden de ideas se
establece que e financiamiento alargo plazo es el mas idoneo; ante este escenario es
necesario gque se analice dicha modalidad de crédito, que se adapte a las necesidades
de laorganizacion y su posibilidad de pago.

Monto del crédito solicitado: El 100% de las Mypes encuestadas del rubro
compray venta de madera aserrada del distrito de Yarinacocha, obtuvieron crédito de
las entidades financieras por mas de $/.20,000.00, es decir fueron otorgados en los
montos solicitados, estos datos nos indican que las micro empresas optan por esta
cantidad significativa de préstamo por la ata rotacion de sus mercaderias, esto se
explica a mayor rotacion del inventario, mayor venta 'y mayor margen de ganancia,
es més e costo de la madera en pietajes es alto, por ello muchos empresarios

necesitan de capital para mantener e flujo de compra-venta.
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En qué fue invertido & crédito solicitado: El 100% de las Mypes encuestadas
del rubro compra y venta de madera aserrada del distrito de Yarinacocha,
manifestaron que invirtieron los créditos recibidos en compra de madera. Estos
resultados son contrarios alo encontrado por Mantilla, donde € 92% lo utilizé como
capital de trabao. Por otro lado, estos resultados son similares a los datos de Calvo,
donde las Mypes estudias sus créditos lo invirtieron en compra de mercaderia
(Madera).

3.4. Respecto a la rentabilidad

El financiamiento mejord la rentabilidad de la empresa: En 60% de las Mypes
encuestadas del rubro compra y venta de madera aserrada del distrito de
Y arinacocha, no precisa s € financiamiento mejoré su rentabilidad empresarial, es
decir estas microempresas no tienen conocimiento respecto a su rentabilidad versus
el financiamiento. Estos resultados son cierta proporcion son similares a los
resultados de Rocha, quien encontré en su estudio realizado a las Mypes, muchas
micro empresas utilizan estrategias conservadoras de financiamiento y no realizan
estudios de impacto de dichas estrategias sobre € riesgo del rendimiento-
rentabilidad. Al respecto el tedrico Bertein sostiene, que, € fin de la solvencia o
estabilidad esta, intimamente ligada a la rentabilidad, es decir la rentabilidad es un
condicionante decisivo de la solvencia, pues la obtencion de la rentabilidad es un

requisito necesario parala continuidad de la empresa.

Rentabilidad de su empresa ha meorado en los Ultimos afios. El 100% de las
Mypes encuestadas del rubro compra y venta de madera aserrada del distrito de
Y arinacocha, considera que su rentabilidad empresarial si ha mejorado en |os Ultimos
ahos. Por otro lado, estos resultados son similares alo encontrado por Galvez, donde
las Mypes estudias, € 86%, manifestd que su rentabilidad empresarial mejoré en los
altimos afnos, también estos datos son contrarios a lo encontrado por Cabrera, donde
el 70% de Mypes estudiadas su rentabilidad empresarial no mejoré en los Ultimos
anos.

Es més, € tedrico Bertein, sostiene en e calculo del ROE (Beneficio neto antes
de impuesto sobre fondos propios), se correlaciona €l beneficio econdémico con los

recursos necesarios para obtener utilidad y rentabilidad, por lo tanto, la rentabilidad
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puede verse como una medida de cédmo la compafia invierte fondos para generar
ingresos y de sostenerse en e tiempo.

Finalmente, se recomienda a los micro empresarios del rubro compray venta
de madera aserrada asesorarse en temas de indicadores de gestion, sobre todo
capacitarse al momento de acceder a un crédito financiero; esto se explica con lo que
precisa Bertein, para conseguir rentabilidad hay que comprender qué; |a rentabilidad
es lamedida del rendimiento que en un determinado periodo de tiempo producen los
capitales utilizados en e mismo; por lo tanto es de vital importancia comprender ello

para gue la empresa se mantenga en € tiempo.

V. CONCLUSIONES

Datos generales de los representantes de las Mypes. La mayoria de los
representantes de las Mypes son adultos y tienen entre 26 afios amas, € 67% son del
sexo masculino, e 53% tienen grado de instruccién secundaria y la ocupacion que
predomina con 53% es comerciante.

Caracteristicas de las Mypes: Las principaes caracteristicas de las Mypes del
ambito de estudio: El 67% tienen mas de siete afios en e rubro empresarial, el 80%
son empresas formales, € 80% tienen un trabgador permanente, € 73% tienen
trabajadores eventuales. Lamayoria de las Mypes se formaron por subsistencia.

Financiamiento de las Mypes. La mayoria de las Mypes se autofinancian, solo €
40% se financia con terceros, siendo estas con 67% de las entidades no bancarias ya
gue estas les permiten cumplir y priorizar sus planes a corto y mediano plazo, estos
créditos fueron a largo plazo, cuyos montos fueron mas de §.20,000.00 y lo invirtio
en compra de madera.

Rentabilidad de las Mypes: Las Mypes encuestadas en el &mbito de estudio, el
60% no precisa S su rentabilidad megoro en los Ultimos afios gracias a
financiamiento.

Finalmente, se recomienda a los micro empresarios del rubro compra y venta
de madera aserrada asesorarse en temas de indicadores de gestién, sobre todo
capacitarse al momento de acceder a un crédito financiero; esto se explica con lo que
precisa Bertein, para conseguir rentabilidad hay que comprender qué; la rentabilidad

es lamedida del rendimiento que en un determinado periodo de tiempo producen los
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capitales utilizados en e mismo; por lo tanto es de vital importancia comprender ello

para que la empresa se mantenga en € tiempo.
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